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Sehr geehrte Damen und Herren,

seit erstmaligem Erscheinen des TELOS Jahrbuches 2014/2015 verging kein Jahr ohne erhebliche
Sondereinflisse. Natirlich hatte immer schon jedes Borsenjahr seine Besonderheiten. Diese triviale
Feststellung kann aber fir die letzten Jahre sicherlich nicht vereinfachend herangezogen werden. Das
Kernproblem jedes institutionellen Investors findet sich unverdndert in dem sich nun leider wie erwar-
tet verfestigenden niedrigen Zinsniveau. Teilweise eingelautete ,Normalisierungsversuche®, wie bei-
spielsweise im US-Markt mit seinen Fed-Rate Steigerungen, kénnen mit Blick auf die absoluten Zins-
niveaus in keiner Weise Ausloser fur irgendeine Form der Entspannung sein.

Die Hoffnungen auf eine Stabilisierung der zaghaft eingelauteten ,Zinswende” in den USA, die sich
durch den neuen Player Donald Trump als US-Prasident und seiner als stimulierend angesehenen
Steuerreform weiter genahrt hat, wurden durch gegenlaufige Effekte mit Ausléser in Form desselben
Prasidenten wieder zuriickgenommen. Handelskonflikte mit relevanten Partnern wie Kanada und Me-
xiko fanden und finden weiter ihre Relativierung durch den sich nun tatsachlich vollziehenden und
wohl weiter beschleunigenden strategischen Handelskrieg mit China und auch in begonnenen Han-
delsstreitigkeiten mit der EU.

Die EU sieht sich zudem weiterhin auch den eigenen Strukturproblemen in Form der kaum vorhande-
nen Mdglichkeiten zur Umsetzung eines effizienten Policy-Mixes gegentber. Die uns allen bekannten
Probleme in der Eurosystematik, die Black-Box des Brexits und die sich durch die neue Industrialisie-
rung — in Form der Internet- und allgemeinen Datenrevolution — ergebenden Anpassungsnotwendig-
keiten auf Produktions-, Kommunikations- und Produktinnovationsebene flihrten zu Unsicherheiten,
die durch korrespondierende gesellschaftliche Veranderungen zusatzlich beférdert wurden.

Von allen Marktteilnehmern, sowohl im realwirtschaftlichen als auch im fir unsere Branche relevanten
finanzwirtschaftlichen Sektor, wird ein HoéchstmalR an Flexibilitdt und teils auch Handlungsgeschwin-
digkeit gefordert. Nur in einem Umfeld tiefgreifender Professionalitdt werden sich Investoren wie auch
Leistungsanbieter behaupten kdnnen. Gegebenenfalls neue Anlagelésungen, wie auch Risikomana-
gementansatze gilt es kontinuierlich auf den individuellen Nutzen hin zu prifen.

Mit unserem Standardwerk TELOS-Jahrbuch méchten wir ihnen hierzu wieder einen Uberblick und
eine umfassende Zusammenfassung geeigneter Partner fir alle relevanten Bereiche in Asset Mana-
gement, Master-/Service-KVG und Verwahrstelle aus einer Hand liefern.
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DWS Group GmbH & Co. KGaA

Diversifikation allein reicht nicht: Asset Liability Management (ALM) kann
bei der nachhaltigen Erfiillung von Investmentzielen helfen

Die Bewertung der langfristigen Zahlungsverpflichtungen stellt fir Versorgungseinrichtungen, Ver-
sicherungen und die betriebliche Altersvorsorge im andauernden Niedrigzinsumfeld eine zentrale Auf-
gabe dar, die Teil des Geschéaftsmodells ist. Der ,richtige” Rechnungszins zur Diskontierung der Ver-
pflichtungen ist zu bestimmen, so dass dieser sowohl den regulatorischen Vorgaben folgt, als auch
geeignet ist, Investmentstrategien zu optimieren und effiziente Risikosteuerung zu betreiben. In die-
sem Sinne wird die Bewertung der Verpflichtungen tber den Rechnungszins indirekt aus den Ertrags-
erwartungen und deren Volatilitat abgeleitet. Gegebenenfalls ist es hierzu notwendig, sogar verschie-
dene Rechnungszinsen zu verwenden, um einen kompletten Blick auf die Verbindung von Kapitalan-
lage (Assets) und Verpflichtungen (Liabilities) zu werfen.

Dies zeigt sich — auch bei Berucksichtigung unterschiedlicher Geschéaftsmodelle - an der Vielzahl der
unterschiedlichen Festsetzungen des Rechnungszinses nach verschiedenen Referenzmethoden: So
bewerten z.B. Versicherungen ihre Verpflichtungen in der HGB-Bilanz mit einem anderen Rechnungs-
zins als unter der Européischen Richtlinie zum Versicherungsaufsichtsrecht Solvency II, wobei Unter-
nehmen fur die Verpflichtungen aus der betrieblichen Altersvorsorge auch unterschiedliche Rech-
nungszinssatze unter HGB und den internationale Rechnungslegungsvorschriften IFRS (International
Financial Reporting Standards) verwenden. Die unterschiedlichen Methoden, mit denen die Rech-
nungszinsen errechnet werden, beeinflussen erheblich deren Hohe und fihren zu Zielkonflikten in der
Steuerung. Die Sicherstellung der Erfiillbarkeit der Versorgungsanspriche wird damit zur Herausfor-
derung.

Damit gewinnt die strategische Analyse von Versorgungsverpflichtungen, die wechselseitige Ab-
stimmung der Assets auf die Liabilities sowie das Management bestehender Risiken zunehmend an
Bedeutung.

Kernelement eines erfolgreichen Risikomanagements ist die Modellierung und Quantifizierung von Ri-
siken auf der Aktiv- wie Passivseite mittels Asset-Liability-Analysen. Detailkenntnisse zu den Charak-
teristika der Verbindlichkeiten und deren Zusammenspiel mit den Kapitalanlagen gehért zu den
zentralen Aufgaben eines institutionellen Anlegers.

Im Rahmen der Telos ALM-Umfrage 2018 wurden 50 institutionelle Investoren befragt, wobei Ver-
sicherungen und Pensionskassen die grofdte Gruppe bildeten. Wesentliche Punkte der Telos ALM-
Umfrage 2018 zeigen:

® Mit der Nutzung von ALM-Studien werden primar langfristige 6konomische Ziele verfolgt, da die
langfristige Zielrendite kalkuliert und die zukinftigen Versorgungsanspriche sichergestellt werden.

* ALM-Studien finden insbesondere eine hohe Verbreitung bei Versicherungen und Zusatzversor-
gungskassen sowie betrieblicher Altersvorsorge, so dass 60% der Teilnehmer bereits ALM-Studien
nutzen.

* ALM-Studien wird eine hohe bzw. Gberragende Bedeutung von 90% der Nutzer attestiert.

* Im Vordergrund stehen dabei eine hohere Transparenz hinsichtlich der Anlage- und Verpflichtungs-

seite sowie eine bessere Risikosteuerung. Daher fihren nur 50% der Teilnehmer aufsichtsrechtli-
che Zwange als Grund fir die Nutzung an.
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* Knapp zwei Drittel der Teilnehmer geht davon aus, dass ALM-Studien an Bedeutung gewinnen
werden — kein Teilnehmer erwartet einen Ruckgang.

* Dass auch zuklnftig auf ALM-Studien verzichtet werden soll, gaben 80% der Nicht-Nutzer an.

®* 40% der Nichtnutzer sehen keinen Mehrwert in ALM-Studien, sodass die fehlende aufsichtsrechtli-
che Notwendigkeit mit 67% der meistgenannte Grund fur eine Nichtnutzung ist.

* Hohe Kosten haben aus Sicht der Nichtnutzer nur eine geringe Relevanz.

Welche Institutionen nutzen ALM-Studien?

Private Organisationen ohne Erwerbszweck (Kirche, Stiftung) 33% 67%
Sozialversicherungstrager (SGB IV Investor) 100%
Family Office 50% 50%

Kreditinstitut 17% 83%

Corpaorate Pension Fund / Plan (CTA oder VAG

Pensionsfonds) 100%

Zusatzversorgungskasse, Unterstilzungskasse 75% 25%
Berufsstandische Versorgungswerke 60% 40%

Lebensversicherungen, Pensicnskassen 84% 16%

mJa mNein

In der ersten und zweiten Saule der Altersvorsorge finden sich folgende kapitalgedeckte Versorgungs-
einrichtungen: Pensionskassen in der betrieblichen Altersversorgung, Zusatzversorgungskassen fur
Angestellte im 6ffentlichen Dienst als Sondersysteme der zweiten Saule und berufsstandische Versor-
gungswerke als o6ffentlich-rechtliche Pflichtsysteme in der ersten Saule. Diese Versorgungseinrichtun-
gen verfolgen als gemeinsames Ziel die dauerhafte Sicherstellung der Erflllbarkeit der von den Ver-
sicherten erworbenen Versorgungsanspriiche. Weiterhin sollen Uberschiisse erzielt werden, um den
Wert der Renten und Anwartschaften durch Anpassungen zu erhalten. Bei Stiftungen ist das Ziel der
Erhalt des Stiftungsvermogens unter Beriicksichtigung der Auszahlungen fiir den Stiftungszweck.

Die Versorgungseinrichtungen bilden Rickstellungen fur die erworbenen Versorgungsanspriiche auf
der Passivseite der Bilanz. Diese Ruckstellungen bestehen aus den erwarteten Rentenzahlungen und
werden mit dem sogenannten Rechnungszins auf den Bilanztermin abgezinst. Kapitalgedeckte Ver-
sorgungseinrichtungen mussen auf Dauer eine Nettoverzinsung ihrer Kapitalanlagen tber dem Rech-
nungszins erzielen. Zum einen, um die jahrliche Zufihrung zu den versicherungstechnischen Rick-
stellungen, zum anderen um die Anpassungen der Leistungen finanzieren zu kénnen.

Zinspapiere bilden die weitaus grofite Anlageklasse von Versorgungseinrichtungen. Infolge des star-
ken Rickgangs des Marktzinses fir festverzinsliche Papiere ist die Rendite des festverzinslichen
Wertpapierbestands kontinuierlich gesunken. Einerseits laufen festverzinsliche Papiere mit hohem
Zinscoupon aus, andererseits sind bei der Neu- und Wiederanlage nur niedrigverzinsliche Titel er-
werbbar. Der Rechnungszins ist deshalb nicht mehr ausreichend vorsichtig. Viele Versorgungseinrich-
tungen kénnen Leistungen nicht mehr anpassen, bei einigen Gesellschaften ist die dauerhafte Erfiill-
barkeit der Versorgungsverpflichtungen gefahrdet.

Als Reaktion auf den anhaltend niedrigen Zins haben Versorgungseinrichtungen den Rechnungszins
fur neue Anwartschaften aus zukunftigen Beitragen reduziert. Neue Anwartschaften fallen geringer
aus als alte. Der hohe Rechnungszins fir den Altbestand bleibt jedoch unverandert. Der durchschnittli-
che Rechnungszins aus Altbestand und neuen Anwartschaften sinkt daher nur langsam. Um eine sub-
stantielle Verringerung des Rechnungszinses fir Altbestand und neue Anwartschaften zu erreichen,
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mussen die Versorgungseinrichtungen hohe Finanzierungsmittel aufbringen.

Eine weitere MalRnahme zur Starkung der Passivseite bildet der Aufbau von Zinsreserven. Bei abneh-
menden Zinsuberschiissen ist dies nur begrenzt mdglich. Bei Pensionskassen sind auch Zuschisse
des Arbeitgebers denkbar. Berufsstandische Versorgungswerke konnen sich Finanzierungsmittel
durch Umlagen der zukinftigen Beitragszahler beschaffen. Ziel dieser MaRnahmen ist, den durch-
schnittlichen Rechnungszins in absehbarer Zeit unter die erzielbare Nettoverzinsung zu senken.

Die Kapitalanlage der Versorgungseinrichtungen kann sich auf Dauer nicht dem niedrigen Marktzins
entziehen. Der Trend der Nettoverzinsungen Uber die letzten Jahre weist nach unten. Wie ist die Kapi-
talanlage der Versorgungseinrichtungen zu gestalten, um auf Dauer eine Rendite tGber dem durch-
schnittlichen Rechnungszins zu erwirtschaften?

Im Niedrigzinsumfeld meiden die Versorgungseinrichtungen den Kauf von festverzinslichen Wertpa-
pieren so weit wie moglich. Die Bestande festverzinslicher Wertpapier schmelzen durch den Auslauf
alter Titel mit hohem Zinscoupon ab. Schon seit mehreren Jahren weichen die Versorgungseinrichtun-
gen bei Neu- und Wiederanlagen auf andere Anlageklassen aus. Naheliegend ist eine Erh6hung der
Immobilienquote. Die Investition in A- und gute B-Lagen verspricht eine laufende Verzinsung in Hohe
des Nettomietertrags bei begrenztem Risiko. Das Immobilienangebot auf dem deutschen Markt ist al-
lerdings beschrankt. Die hohe Nachfrage — auch durch finanzkraftige auslandische Investoren - treibt
die Preise nach oben, die Renditen fur Kaufer sind stark gesunken. Eine substantielle Erhéhung der
Immobilienquote ist daher nur Uber Beteiligungen an internationalen Immobilienfonds moglich. Hierbei
kann auf einen hohen Anteil amerikanischer Immobilien nicht verzichtet werden, da die USA den grol3-
ten Immobilienmarkt reprasentieren. Spezialthemen (z. B. Logistikimmobilien) kénnen einbezogen
werden.

Bei Investitionen in Anlageklassen mit htherem Risiko miissen Versorgungseinrichtungen die Anlage-
verordnung der Bundesanstalt fiir Finanzdienstleistungsaufsicht (BaFin) beachten. Die Anlageverord-
nung schreibt eine risikobewusste Kapitalanlage vor und begrenzt Risikoanlagen wie Aktien auf 35 %
der Kapitalanlagen mit einer Offnungsklausel fir weitere 5%. Zusatzlich gibt es Hochstquoten fur ein-
zelne Anlageklassen. Innerhalb der Risikoanlagen dirfen Hochzinsanleihen und bestimmte Unterneh-
mensdarlehen jeweils hochstens 5% der Kapitalanlagen betragen, Alternative Investments maximal
7,5% und Beteiligungen inkl. nachrangiger Darlehen und Genussscheinen nicht mehr als 15%. Struk-
turierte Produkte wie forderungsbesicherte Wertpapiere (englisch Asset Backed Securities, ABS) und
verbriefte Unternehmenskredite (englisch Collateralized Loan Obligations, CLOs) sind auf 7,5% be-
grenzt, Immobilien auf 25% - die letztgenannten Anlagen fallen nicht unter die Risikoquote von 35%.

Um die Anlage in niedrigverzinsliche Wertpapiere zu vermeiden, ist nach den Erfahrungen der letzten
Jahre die Diversifikation auf folgende Anlageklassen chancenreich: Européische, US-amerikanische
und asiatische Aktien sowie Aktien aus Schwellenl&ndern (Large Caps), internationale Small und Mid
Caps, Real Estate Investment Trusts (REITs, borsennotierte Immobilien-AGs), Wandelanleihen, Unter-
nehmensanleihen mit hohem US-Anteil, Schwellenlanderanleihen, Hochzinsanleihen sowie Alternative
Investments - hier vor allem Anlagen in Private Equity. Die in der Finanzkrise problematischen CLO
sind wieder attraktiver bei Beschréankung auf Unternehmensanleihen mit Investment-Grade-Rating.
Diese Anlagen werden nicht auf die Risikoquote von 35% angerechnet. Entscheidend ist jedoch, dass
fur den Fondsmanager ein Selbstbehalt vorgeschrieben ist, er also mit seinem eigenen Vermogen haf-
tet.

Fur Versorgungseinrichtungen mit kleinen Kapitalanlageteams sind Investitionen in die beschriebenen
Anlageklassen nur Gber Investmentfonds mdglich. Einige Anlageklassen kdnnen ggf. durch Index-
fonds abgebildet werden. Ein Masterfonds, unter dem verschiedene Segmente verwaltet werden, bie-
tet einige Vorteile: Abschreibungen kénnen ggf. durch Verrechnungen der Gewinne eines Fonds mit
Verlusten eines anderen Fonds vermieden werden. Ausschittungen aus dem Masterfonds kénnen ge-
zielt vorgenommen werden.

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH DWS Group GmbH & Co. KGaA



~
TELOS-Kompendium Nachhaltigkeit / ESG TE LOS

Fur ,VAG-nahe" Anleger im Bereich der Altersvorsorge ergeben sich klare Gemeinsamkeiten und Un-
terschiede wie die folgende Tabelle zeigt.

Gemeinsamkeiten Unterschiede
Verpflichtungen Kapitaldeckungsgrad

* Abzinsung mit einem Rechnungs- | Volle Bedeckung

zins (anpassbar, aber fest)
* Anwartschaftsdeckungsverfahren
* Vorsichtige Rechnungsgrundlagen
Teilbedeckung

* Offenes Deckungsplanverfahren

* Zeitabschnittsdeckungsverfahren
mit kiirzeren und sehr langen Zeitab-
schnitten

Kapitalanlage Individuelle Historie

* Bindung an die Anlageverordnung / | Altersstruktur des Versorgungswerkes
Kapitalanlagerundschreiben

* Insbesondere: Quoten bezlglich Mi- * Volumen der Verpflichtungen / Kapi-
schung und Streuung talanlagen

* Maximale Risikoguote 35 %, Quoten ® Struktur Anwarter / Pensionare /
fur einzelne Risikoanlagen Rentner

* Zielsetzung: ,Nettoverzinsung“ ho-
her als der Rechnungszins (da Ver- | Steuerung der Kapitalanlage
sorgung dynamisch)

® Historische Aktien- und Immobilien-
guote, Zinsduration und Emittenten

* Stand der Bewertungsreserven

Versorgungs- und Leistungsspektrum

®* Unterschiede im Wachstum durch
Zugang von Aktiven / Beitragshthe

* Unterschiedliche Leistungszusagen /
-ziele: Art und Hohe der Alters-, In-
validitats- und Hinterbliebenenrenten

®* Hohe des Rechnungszinses

Rechnungslegung

* Auf Basis der Vorschriften des HGB

* Vorsichtsprinzip / ,Reservierungs-
prinzip“

* Anlage- / Umlaufvermdgen

* Ertrag auf Buchwertbasis

* Mdglichkeit zum Aufbau von Buch-
wertreserven

* Glattung der GuV durch ,stille Las-
ten* /Auflosung von Buchwertreser-
ven

Diversifikation allein liefert noch keine optimale Kapitalanlagestrategie, die die erwartete Rendite maxi-
miert und die Risiken minimiert. Eine hohere Risikobereitschaft ist erforderlich, um die Kapitalanlage-
strategie im Niedrigzinsumfeld Uber die Diversifikation ertragsstarker auszugestalten. Die Volatilitat
darf jedoch nicht zu hoch sein, um massive Abschreibungen in einzelnen Jahren zu vermeiden.
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Mit dem Asset Liability Management kann die optimale Aufteilung des Vermdgens einer Versorgungs-
einrichtung auf die einzelnen Anlageklassen unter Berlcksichtigung der Verpflichtungen bestimmt
werden. Die im ALM berechnete strategische Asset Allocation (SAA) maximiert den erwarteten Ertrag
(Nettoverzinsung) des Anlageportfolios und stellt sicher, dass ein definiertes Risikobudget, das der zu-
lassigen Verlustobergrenze entspricht, mit einer sehr hohen Wahrscheinlichkeit nicht Gberschritten
wird. Die SAA bestimmt rund 90 % des Kapitalanlageergebnisses. Die verbleibenden 10% werden
durch die operative Ausgestaltung der SAA bestimmt, z. B. Managerselektion und Taktik. Die Festle-
gung der SAA stellt die wichtigste Entscheidung im Kapitalanlagemanagement dar.

Ziel des ALM ist die Identifikation der SAA. Dabei wird die Entwicklung der Passivseite simultan be-
rucksichtigt. Ein 6konomischer Szenariogenerator simuliert einige tausend Szenarien eines Kapital-
marktmodells. Wesentliche Annahmen betreffen die Entwicklung des Marktzinses, die erwarteten Ren-
diten, Volatilitdten und Korrelationen der einzelnen Anlageklassen. Stille Reserven, Gewinnriicklagen
und Uberschussreserven bestimmen das Risikobudget. Um die Handlungsfahigkeit sicherzustellen, ist
eine ausreichende Liquiditat im Krisenfall bei der SAA zu bertcksichtigen.

Die Ergebnisse des ALM belegen die positive Auswirkung der Diversifikation. Allerdings gibt es nur
wenige Anlageklassen, die die Risikoquote von 35% nicht belasten. Diversifikation ist nur vorteilhaft,
wenn sich das Risiko/Ertrags-Profil nicht erheblich verschlechtert. Optimal fir Versorgungseinrichtun-
gen sind defensive, moderate Portfolien, die aggressive Portfolien im Risiko/Ertrags-Profil dominieren.

Das ALM wird durch regelméaRige, unterjahrliche Risikoberichte des Kapitalanlagecontrollings erganzt.
Ein Kennzahlensystem fir Kapitalanlagen und das Zusammenspiel von Aktiv- und Passivseite der Bi-
lanz ist notwendig. Die Risikoberichte umfassen die Analyse der aktuellen Reservesituation, der Risi-
kotragfahigkeit und der Unterdeckungswahrscheinlichkeiten. Ampelsysteme weisen frihzeitig auf
kritische Kennzahlen hin.

Aktuell treten eine Reihe konjunktureller und politischer Risiken auf wie Protektionismus, Brexit und
weltweite Wachstumsabschwachung. Mit zunehmenden Risiken auf den Kapitalmarkten stellt ALM ein
wichtiges Werkzeug zur langfristigen Steuerung dar.

ALM-Studien gewinnen insbesondere aufgrund des aktuellen Niedrigzinsumfeldes an Bedeutung, da
in risikoreichere Assetklassen mit erhohter Volatilitdt investiert werden muss. Ein einfaches Beispiel
verdeutlicht dies: wir nehmen an, dass ein HGB-Ertrag von 4,00% erreicht werden soll, die Risikokapi-
talquote mit 35% vollstandig ausgeschopft wird, sowie durch die restliche 65% ,Nicht-Risikokapital-
guote” einen HGB-Ertrag von 2,50% geliefert wird. Die erforderliche Rendite fiir die Risikokapitalquote
betragt in diesem Fall 6,79%. Eine solche Rendite ist aktuell nur mit volatileren Assetklassen zu errei-
chen und erfordert deshalb die Erzielung aul3erordentlicher Ertrédge — dieses wiederum verringert das
~Risikokapital“ durch Buchwertreserven.

Das Werkzeug der ALM-Studie erganzt die Methode der SAA: die SAA stellt eine ein-periodische Be-
trachtung dar und typischerweise ist die Modellierung der Assetklassen auf wenige statistische Kenn-
groRen (Erwartungswerte, Volatilitaten, Korrelationen, etc.) reduziert. Zudem beschrankt sich die SAA
im Vergleich zu einer ALM-Studie auf eine reine Marktwertsicht, wahrend die ALM-Studie neben der
Marktwert- auch die Buchwertsicht liefert, da sie mehrperiodische Zahlungsstréme der Aktiv- und Pas-
sivseite bertcksichtigt.

Damit ist die ALM-Studie besonders geeignet, um ein Risiko zu betrachten, welches man als origi-
nares ALM-Risiko bezeichnen kdnnte, namlich die Anforderung, Kapitalanlagen zu einem ungunstigen
Zeitpunkt verkaufen zu missen — entweder wenn der erwartete Return nicht erreicht wurde und/oder
der Marktwert unterhalb des Buchwertes liegt.

Diese Anforderung kann aus regulatorischen oder internen Risikogriinden sowie Liquiditatsproblemen
erwachsen. Diese Gesichtspunkte sollte ein institutioneller Anleger zwingend bei der Entscheidung fur
oder gegen eine ALM-Studie bertcksichtigen.
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Zusammenfassend sind ALM-Studien ein Kernelement eines erfolgreichen Risikomanagements fir in-
stitutionelle Anleger. Die Modellierung und Quantifizierung von Risiken auf der Aktiv- wie Passivseite
mittels ALM-Studien hilft — vor allem vor dem Hintergrund wirtschaftlicher, politischer und regulatori-
scher Herausforderungen — zukiinftige Risiken sowohl der Kapitalanlage als auch der Verpflichtungen
besser einschatzen zu kénnen. Damit erfillt der institutionelle Anleger seine Aufgabe, die Charakteris-
tika der Verbindlichkeiten und deren Zusammenspiel mit der Kapitalanlage zu kennen, und wird seiner
treuhanderischen Verpflichtung gerecht.

Dr. Holger Hebben, CFA Reinhard Dehlinger
Direktor, Pension Management ehem. Vorstandsmitglied der Bayerischen
DWS International GmbH Versorgungskammer

Diese Werbemitteilung ist ausschlieBlich fiir professionelle Kunden bestimmt.

Wichtige Hinweise

DWS ist der Markenname unter dem die DWS Group GmbH & Co. KGaA und ihre Tochtergesellschaften ihre Geschafte betreiben. Die je-
weils verantwortlichen rechtlichen Einheiten, die Kunden Produkte oder Dienstleistungen der DWS anbieten, werden in den entsprechenden
Vertragen, Verkaufsunterlagen oder sonstigen Produktinformationen benannt.

Die in diesem Dokument enthaltenen Angaben stellen keine Anlageberatung dar.

Alle Meinungséuf3erungen geben die aktuelle Einschatzung von DWS International GmbH wieder, die sich ohne vorherige Ankiindigung an-
dern kann.

Prognosen sind kein verlasslicher Indikator fur die zukinftige Wertentwicklung. Prognosen basieren auf Annahmen, Schatzungen, Ansichten
und hypothetischen Modellen oder Analysen, die sich als nicht zutreffend oder nicht korrekt herausstellen kbnnen.

Wertentwicklungen der Vergangenheit, simuliert oder tatséchlich realisiert, sind kein verlasslicher Indikator fiir die kiinftige Wertentwicklung.
Die in diesem Dokument enthaltenen Informationen geniigen nicht allen gesetzlichen Anforderungen zur Gewahrleistung der Unvoreinge-
nommenheit von Anlageempfehlungen und Anlagestrategieempfehlungen und unterliegen keinem Verbot des Handels vor der Veroffentli-
chung solcher Empfehlungen. Die Vervielféltigung, Veroffentlichung sowie die Weitergabe des Inhalts in jedweder Form ist nicht gestattet.
Dieses Dokument und die in ihm enthaltenen Informationen dirfen nur in solchen Staaten verbreitet oder verdffentlicht werden, in denen
dies nach den jeweils anwendbaren Rechtsvorschriften zulassig ist. Der direkte oder indirekte Vertrieb dieses Dokuments in den USA sowie
dessen Ubermittlung an oder fir Rechnung von US-Personen oder an in den USA anséssige Personen sind untersagt.

DWS International GmbH 2019. Stand: 18. April 2019
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METZLER

Asset Management

METZLER ASSET MANAGEMENT GMBH

Metzler Risiko Overlay — unverzichtbar und hocheffizient

Mathias Weil, CFA, Leiter Portfoliomanagement Absolute Return & Wertsicherung, und Jonas Hetti-
ger, Portfoliomanager Risiko-Overlay, Metzler Asset Management GmbH

Aktuell ist es wichtiger denn je, Verluste konsequent zu begrenzen. Mit der Optionsreplikation
lassen sich viele der Vorteile einer physischen Sicherung liber Optionen mit der dynamischen
Sicherung liber Futures verbinden. Metzler Asset Management sichert nach diesem Prinzip
Multi-Asset-Portfolios: Uber den dynamischen Einsatz vieler liquider Futures auf verschiedene
Maérkte und Asset-Klassen wird das Auszahlungsprofil und damit die Absicherungswirkung
physischer Put-Optionen repliziert. Das tiber Jahre weiterentwickelte Werkzeug ist mit pro- und
antizyklischen Elementen sehr flexibel auch bei komplexen Portfolios - zu relativ geringen Ab-
sicherungskosten.

Effektive Risikosteuerung mit hoher Prioritét

Zehn Jahre nach der Lehman-Pleite ist die Sorge der Finanzmarktakteure vor einer neuen Rezession
so greifbar wie lange nicht mehr, vor allem aufgrund der zahlreichen politischen Risiken: Die populis-
tische Regierung in Italien, ein harter Brexit, ein militarischer Konflikt im Nahen Osten und eine Eska-
lation des Handelskonflikts bergen schon alleine jeweils das Risiko, gréRere Turbulenzen an den Fi-
nanzmarkten auszul6sen. Dariiber hinaus gibt es substanzielle systemische Risiken. Auf der Suche
nach Anlagemadglichkeiten investieren systemrelevante Anleger vermehrt in riskante und illiquide An-
lagen. Das Ausmal? der dadurch moglichen neuen Ansteckungseffekte im Falle einer Rezession lasst
sich kaum abschatzen.

Trotzdem wéchst die Weltwirtschaft solide, und es gibt wenig Anzeichen fiir eine Uberhitzung. Wenn
Verwerfungen ausbleiben, gibt es durchaus gute Anlagechancen an den Finanzmarkten. Zumindest
mittelfristig ist es aber ein Muss, Verluste zu begrenzen, ohne sich von steigenden Markten abzukop-
peln. Metzler Risiko Overlay bietet mit dem Prinzip der Optionsreplikation eine effiziente Mdglichkeit,
Ruckschlage auf ein vordefiniertes Niveau zu begrenzen, ohne das Erreichen der mittelfristigen Er-
tragsziele zu geféahrden.

Optimale Allokation in jeder Marktphase

Metzler Risiko Overlay nutzt fur Multi-Asset-Portfolios mit fester Wertuntergrenze* die Technik der Op-
tionsreplikation. Idee ist, Uber kostenminimale symmetrische Derivate — vorwiegend Futures — ein
gewunschtes Auszahlungsprofil durch, wenn nétig, tagliche Anpassung zu replizieren, also in vielen
kleinen Schritten (s. Abb. 1). Ziel ist es, die Rendite der strategischen Asset Allokation (SAA) mit mdg-
lichst geringen Wertsicherungskosten und klar begrenztem Risiko zu erreichen. Das Ertragsziel wird
dabei in Einklang mit SAA und Risikobudget gebracht.
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Regelgebundene Overlay-Strategien

Statisch Dynamisch
W Stop Loss m CPPI (Constant Proportion Portfolio
s Insurance)

m Optionen (Protective Put) B Metzler-Optionsreplikation

Frequenz der Allokationsschritte entscheidet iiber die G

Abb. 1: Uberblick Risiko-Overlay-Strategien

Das Absichern eines Uber viele Asset-Klassen gestreuten Portfolios mit physischen Optionen (Put-
Optionen) hat einige Vorteile, ist aber zur Einhaltung einer festen Wertuntergrenze* zu teuer und unfle-
xibel. Insbesondere lassen sich bei einem Multi-Asset-Portfolio Korrelationseffekte, die die Wertsiche-
rungskosten senken, nicht nutzen; Aktien- und Rentenoptionen missen getrennt voneinander gekauft
werden. Daher war es uns bei der Entwicklung der Strategie wichtig, dass wir die Vorteile physischer
Optionen nutzen kdnnen, aber gleichzeitig einen Overlay-Ansatz haben, der flexibler ist und auch ge-
ringere Wertsicherungskosten verursacht.

Die Optionsreplikation verbindet fir Multi-Asset-Portfolios die Vorteile der physischen Sicherung Uber
Optionen mit der dynamischen Sicherung tber Futures: Wir replizieren das Auszahlungsprofil, also die
Absicherungswirkung physischer Put-Optionen, Gber den dynamischen Einsatz vieler liquider Futures
auf verschiedene Markte und Asset-Klassen. Die Grundidee ist, taglich die Sensitivitat des — theore-
tisch mit optimalen Optionen abgesicherten — Portfolios gegentiber der auf die Bewegung der Aktien-
und Rentenmarkte zu ermitteln und diese Sensitivitat Uber Futures zu replizieren.

Eine Sensitivitat des mit Optionen abgesicherten Portfolios gegentber der Aktienmarktentwicklung
von 70 % (technisch ausgedruckt ein Delta von ungefahr 0,7) wirde einer (Uber Futures) allokierten
Aktiengquote von 70 % entsprechen. Bei sinkenden Aktienkursen wirde die Absicherungswirkung der
theoretischen Optionen starker und die Sensitivitat auf beispielsweise 10 % sinken. In diesem Fall re-
duziert die Optionsreplikation dann auch die Aktienquote auf 10 % (s. Abb. 2). Beim taglichen Einsatz
dieser Technik lasst sich das Auszahlungsprofil des mit Put-Optionen abgesicherten Portfolios replizie-
ren, ohne die (h6here) Optionspramie entrichten zu mussen.

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Metzler Asset Management GmbH
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Wertuntergrenze

Abb. 2: Grundidee der Optionsreplikation

Automatische Anpassung der Allokation an jedes Szenario

Entscheidend ist, dass die Optionsreplikation als tagliche Optimierung der Allokation auf ein
gewilnschtes Auszahlungsprofil verwendet werden kann — beispielsweise zum Einhalten einer Wert-
untergrenze* oder flr einen stetigen Zielertrag. So lasst sich das Portfolio vollig prognosefrei auf jedes
Marktszenario durch eine Anderung der Allokation in kleinen Schritten ausrichten.

Dadurch, dass bei der Bestimmung der Sensitivitaten im Zusammenhang mit der Optionsreplikation
taglich das Gesamtportfolio bewertet wird, kbnnen auch Diversifikationseffekte bei der Absicherung
beriicksichtigt werden. Die Strategie verursacht relativ geringe Wertsicherungskosten, zumal bei der
Optionsreplikation der Preisaufschlag der (relativ teuren) physischen Optionen wegfallt. Da man bei
der Optionsreplikation keine physischen Optionen mit hoheren Geld-Brief-Spannen handeln muss,
kénnen wir uns mit dieser dynamischen Steuerung tber Futures auch vollkommen flexibel und kosten-
guinstig auf Anderungen einstellen, beispielsweise der Wertuntergrenze* oder der strategischen Asset-
Allokation.

In zwei Stufen zum Allokationssignal

Seit 2001 entwickeln wir die Optionsreplikation als Absicherungsinstrument stetig weiter. Inzwischen
konnen wir auch aufgrund der Flexibilitéat des Werkzeugs nicht nur die Absicherungswirkung einer Put-
Option effizient auf ein komplexes Multi-Asset-Portfolio Ubertragen, sondern auch antizyklische Ele-
mente integrieren, um das Auszahlungsprofil abzurunden. Damit werden mdgliche Sicherungskosten
weiter gesenkt; gleichzeitig steigt die Wahrscheinlichkeit, den Zielertrag zu erreichen.

Das Allokationssignal wird in zwei Stufen erzeugt. Die erste Stufe ist das Optionsreplikationsmodell,
das entsprechend des Risikobudgets und des Ertragsziels parametrisiert ist. Die Deltas fir die einzel-
nen Asset-Klassen errechnen sich dabei als Replikationsgewichte. Im zweiten Schritt werden die Re-
plikationsgewichte, die bereits Uber die Replikation eines Long Puts einer Risikosteuerung unterliegen,
nochmals auf Value-at-Risk (VaR) und Overnight-Risiken gepruft.

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Metzler Asset Management GmbH
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Die Abweichungen des realen Risikos zur Normalverteilung — unter Berlicksichtigung von zum Beispiel
Schiefe und Fat Tails — werden dartber in das Risikomanagement integriert. Hierzu erfolgt eine Echt-
zeitberechnung der beiden Risikoparameter VaR und Overnight-Risiko, die beide direkt in die Risiko-
steuerung einflieRen:

# Die VaR-Steuerung zielt auf Risiken im Laufe des Kalenderjahres. Hierzu wird auf Basis der aktu-
ellen Portfoliostruktur das Risiko ermittelt, mit dem der Portfoliowert zum Stichtag unter der Wert-
untergrenze* liegt. Bei zu hoher Abweichung dieses Risikos von vorab festgelegten Werten wird
das Risiko durch Transaktionen in Futures reduziert.

# Die Overnight-Steuerung zielt auf kurzfristige Risiken, beispielsweise durch auRergewdhnlich star-
ke Marktbewegungen. Hierzu erfolgen eine téagliche Analyse vordefinierter Szenarien und eine
Auswertung der Ergebnisse in Bezug auf die Moglichkeit, die Wertuntergrenze* einzuhalten. Wenn
mindestens ein Szenario Probleme bei der Einhaltung der Wertuntergrenze* anzeigt, wird das Risi-
ko durch Futures-Transaktionen in den jeweiligen Asset-Klassen reduziert.

Insgesamt soll sichergestellt werden, dass die Allokation nicht nur auf das jeweilige Rendite-Risiko-
Profil optimiert ist, sondern auch robust gegentiber starken kurzfristigen Markbewegungen.

Risikosteuerung einer komplexen Kapitalanlage

Um ein komplexes Portfolio auch in Krisenzeiten erfolgreich steuern zu kdnnen, muss geklart werden,
welche Risiken sich robust absichern lassen — zum Beispiel Aktien-, Kredit- und Durationsrisiken. Bei
anderen Bestandteilen besteht nur ein Scheinzusammenhang zwischen verfligbaren Sicherungsin-
strumenten und dem Portfolio, beispielsweise bei Alternative Investments; bei einer dritten Kategorie,
so beim Manager-Alpha, ist eine Sicherung durch das Risiko-Overlay nicht wiinschenswert.

Bei einem breit gestreuten Portfolio mit vielen Asset-Klassen kann der Grof3teil des Risikos in der
Regel Uber ein Risiko-Overlay mit Futures abgesichert und dynamisch gesteuert werden. Entschei-
dend ist, alle Risiken zu kennen, im Zeitablauf zu Gberwachen und mit einem Risikobudget abzude-
cken.

Konzeptionell zerlegen wir dafur die Risiken des Gesamtportfolios in einen hedgebaren und einen
nicht hedgebaren (oder auch ,nicht dynamisch steuerbaren®) Teil, weisen den hedgebaren Risiken Ri-
sikobudgets zu und separieren taglich deren Budgetentwicklung. So kénnen wir jederzeit die Risiken
im Portfolio und die dazugehorigen Risikobudgets quantifizieren und schaffen dadurch zusétzliche
Transparenz. Denn das Ziel ist die Einhaltung der Wertuntergrenze* fir das Gesamtportfolio.

Prozyklische und antizyklische Sicherung fiirs optimale Rendite-Risiko-Profil

Ziel ist ein fur den Kunden optimales Rendite-Risiko-Profil, das wir aus der strategischen Asset-Alloka-
tion und der Wertsicherungsstrategie individuell entwickeln. Mit Blick auf mdégliche Szenarien der
Marktentwicklung muss in jedem Fall die Risikotragfahigkeit des Anlegers erhalten werden; gleichzei-
tig soll das Portfolio attraktive Renditen liefern kénnen.

Dazu stellen wir die konzipierte Wertsicherung in 10.000 hypothetischen Marktentwicklungen Utber
eine Monte-Carlo-Simulation auf den Prufstand. Die Wertuntergrenze* soll robust eingehalten werden;
gleichzeitig sollen attraktive und moglichst stetige Renditen erzielt werden. Abbildung 3 zeigt die
10.000 Einzeljahre als Punktewolken. Jeder Punkt visualisiert die Performance des ungesicherten
Portfolios im Vergleich zur Performance des Portfolios bei Implementierung eines Risiko-Overlays. In
beiden Graphen geht es um die Einhaltung einer Wertuntergrenze* von 90 % (also eines maximalen
Verlustes von 10 %). Der linke Graph zeigt die Ergebnisse der rein prozyklischen Wertsicherung, der
rechte Graph die um antizyklische Elemente erweiterte Strategie. Durch Verzicht auf einen Teil der
Gewinne bei stark steigenden Kursen verbessert sich die Performance in normalen Méarkten. Dieses
Auszahlungsprofil replizieren wir bei Metzler Giber die Optionsreplikation.
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Performance-Beispiel: Absicherung eines Mischportfolios' mit Wert-

untergrenze a0 %: .ﬂ.l‘.:_g-‘ii:n:‘!rl in %
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1 Monte-Carlo-Simulation von 1.000 Einzeljahren eines Mischportfolios mit 30% weltweiten Aktien und 70% weltweiten Zinspapieren;
Quelle: Metzler

Abb. 3: Mit Metzler Risiko-Overlay lasst sich Uber eine Optionsreplikation das Rendite-Risiko-Profil
malf3schneidern.

* Es kann weder garantiert noch zugesichert oder gewéhrleistet werden, dass die Wertuntergrenze ge-
halten wird.

Ansprechpartner:

Claudia Otremba Philip Schatzle

Leiterin Institutional Sales Europe Leiter Institutional Sales

069 / 2104-1500 069 / 2104-1533
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W UNIGESTION

UNIGESTION (DUSSELDORF) SA

Strategische Allokation in Multi-Asset-Portfolios unter Berlicksichtigung
makro6konomischer Zyklen

von Julien Malet und Dr. Florian Rehm, Unigestion SA

Uberblick

Traditionelle, ausgewogene Investmentlésungen (zum Beispiel mit 50 % Aktien und 50 % Anleihen)
haben in der Vergangenheit ahnliche Renditen erzielt wie Aktien, aber mit der Halfte des Risikos. Man-
che Investoren sehen in so einem Portfolio bereits eine strategische Allokation. Diese Modelle kon-
zentrieren sich zu stark auf Wachstumsanlagen, die das Portfolio in volatilen Phasen ausgesprochen
verlustanfallig machen. AuBerdem ist das Anlageuniversum in der Regel relativ begrenzt, weil der Fo-
kus einzig und allein auf traditionellen Risikopramien liegt; solche Strategien haben im aktuellen Um-
feld mit niedrigen Renditen und hohen Bewertungen Schwierigkeiten.

Vor diesem Hintergrund ist es klar, dass eine solide strategische Allokation tGber unterschiedliche ma-
krodkonomische und marktbezogene Rahmenbedingungen hinweg eine stabile langfristige Wertent-
wicklung bietet. Das wichtigste Element einer solchen strategischen Allokation soll eine erweiterte Di-
versifizierung sein. Was bedeutet das? Diversifizierung darf sich nicht nur auf die Quellen der Wertent-
wicklung beziehen, sondern muss auch die Anfalligkeit flr unterschiedliche Makrobedingungen be-
ricksichtigen, denn diese bestimmen mal3geblich, wie sich Vermégenswerte entwickeln.

Auf der Grundlage dieser Uberzeugung ist es nach Meinung der Autoren moglich, mit einem eigenen
makrorisikobasierten Modell zu arbeiten, um eine langfristige strategische ,Allwetter”-Allokation zu-
sammenzustellen, die auf einer soliden makrodkonomischen Analyse und einer intelligenten Diversifi-
zierung fu3t. Diese Elemente sind entscheidend flir eine schwankungsarme, asymmetrische Wertent-
wicklung, bei der die Portfolios in ,Bullenmérkten* das Aufwartspotenzial mithehmen und in Abwaérts-
phasen das Kapital schiitzen.

In diesem Beitrag verdeutlichen die Autoren die Belastbarkeit dieses hoch entwickelten Modells, und
beleuchten die unterschiedlichen Dimensionen der Diversifizierung:

* Erweiterung des Anlageuniversums der traditionellen Risikopramien um alternative Risikopra-
mien und ausgewahlte defensive Strategien

* Risiko- statt Kapitalallokation, um eine angemessene Diversifizierung tber unterschiedliche
konjunkturelle Phasen hinweg zu gewéhrleisten

Die Bausteine einer soliden strategischen Asset-Allokation

Die von Unigestion durchgefiihrten internen Untersuchungen zeigen, dass die Entwicklung der Risiko-
pramien Uber die Jahre schwankt und ein Zusammenhang zwischen ihrer Performance und unter-
schiedlichen Makro- und Marktbedingungen besteht. Eine griindliche Analyse der Grundtypen der ge-
samtwirtschaftlichen Rahmenbedingungen ist unerlasslich, um zu verstehen, wie sich die Risikoprami-
en in unterschiedlichen Umfeldern entwickeln, und unabhangig vom konjunkturellen Auf und Ab eine
stabile risikobereinigte Wertentwicklung zu erzielen.
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Gesamtwirtschaftliches Umfeld als Performance-Treiber

Deshalb baut notwendigerweise eine langfristige, strategische Allokation auf einer soliden makrotko-
nomischen Analyse auf, die gezeigt hat, dass sich der Konjunkturzyklus in vier Grundtypen gesamtwir-
tschaftlicher Rahmenbedingungen unterteilen lasst: stetiges Wachstum, Rezession, Inflationsschock
und Marktstress.

Rezession: Das Wirtschaftswachstum erfahrt einen gravierenden Schock und sinkt fur langere
Zeit unter das Potenzial. Ungenutzte Produktionskapazitaten fihren zu einem Anstieg der Ar-
beitslosigkeit und einem deutlichen Riickgang des Konsums. Die Investitionen sinken, das Ri-
siko von Zahlungsausfallen nimmt erheblich zu. In der Praxis wird eine Rezession in der Regel
als drastischer Riickgang des weltweiten Wirtschaftswachstums definiert.

Inflationsschock: Dazu kommt es, wenn der Inflationsdruck immer schneller steigt und die
Markterwartungen uUbertrifft. Ursache ist ein Ungleichgewicht zwischen Angebot und Nachfra-
ge, das entweder von einer Uberhitzung des Arbeitsmarkts herriihrt (Nachfrageschock) oder
von einem schnellen, starken Anstieg der Rohstoffpreise (Angebotsschock).

Marktstress: Nach einer Giberschwénglichen Phase in einem oder mehreren Markten und/oder
einem besonderen, voribergehenden Ereignis kommt es zu einem drastischen Anstieg der Ri-
sikoscheu. Die Auswirkungen auf die Markte sind ahnlich wie in einer Rezession, unterschei-
den sich aber in zwei Punkten: Erstens hat Marktstress nichts mit den wirtschaftlichen Funda-
mentaldaten zu tun, zweitens sind die Auswirkungen in der Regel von kirzerer Dauer. Bei-
spiele dafiir sind die Terroranschlage vom 11. September 2001, der Einbruch an den Aktien-
markten im August 2011 oder Chinas Wahrungsabwertung im August 2015. Charakteristisch
fur Marktstress sind ein drastischer Preisverfall bei risikobehafteten Anlagen, ein Preisanstieg
bei sicheren Anlagen, eine deutliche Zunahme der Volatilitdt und/oder eine Stdérung der Markt-
funktion und -liquiditat.

Stetiges Wachstum: Hier liegt das Wirtschaftswachstum in der Nahe oder oberhalb des Poten-
Zials, die Arbeitslosenquote sinkt, die Kreditvergabe an den privaten Sektor steigt, die Markt-
stimmung ist positiv, und eine restriktive Geldpolitik halt den Inflationsdruck in Grenzen. Dieser
Grundtyp der makro6konomischen Rahmenbedingungen ist per Definition immer dann gege-
ben, wenn keiner der anderen Grundtypen vorliegt.

Besonders wichtig ist, dass diese Makro-Grundtypen in der Regel lber alle Regionen hinweg in &hnli-
cher Haufigkeit auftreten: Die Weltwirtschaft befindet sich ungefahr 15 % der Zeit in einer Rezession.
Rund 15 % der Inflationsschocks sind aul3erhalb von Rezessionen aufgetreten, und die Haufigkeit von
Marktstress liegt bei rund 10 %. Ungeféhr 60 % der Zeit herrscht stetiges Wachstum vor.
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Chart 1: Die Grundtypen makrodkonomischer Rahmenbedingungen in unterschiedlichen
Regionen
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Quelle. Unigestion. Die Grafik zeigt die Wahrscheinlichkeiten fir die unterschiedlichen Makro-Grundtypen in der jeweiligen
Region. Die Schatzungen zu Rezession, Inflationsschock und Marktstress basieren auf Markow-Ketten fir die konjunkturelle
Entwicklung, Inflationstiberraschungen beziehungsweise Aktienindizes. Fir Phasen, in denen keiner dieser drei Grundtypen
vorliegt, wird stetiges Wachstum angenommen.

Kern einer modernen Philosophie ist der Aufbau eines langfristig ausgerichteten, strategischen Portfo-
lios, das sich jenseits der konjunkturellen Auf- und Abwartsbewegungen gleichmaRig entwickelt: ein
»Allwetter-Portfolio“. Deshalb sollten Investoren sich bei der Risikoallokation nach der langfristigen Ein-
trittswahrscheinlichkeit der einzelnen Makro-Grundtypen richten; dies bildet die Grundlage einer aus-
gewogenen strategischen Asset-Allokation. Mit einer grindlichen quantitativen Analyse kdnnen Inves-
toren ein Anlageuniversum dann den vier Grundtypen zuordnen, und fir jeden dieser Grundtypen
einen diversifizierten Korb mit Anlagen zusammenstellen. Anschlie3end wird das Korbrisiko an die
Eintrittswahrscheinlichkeit des jeweiligen makrodkonomischen Grundtyps angepasst.
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Chart 2: Aufbau eines langfristig ausgerichteten, strategischen Portfolios, das sich iiber die
Makro-Grundtypen hinweg ausgewogen entwickelt

Historischer Eintritt von Makro-Phasen Aufbau von auf jede Makro-Phase
abgestinnten Korben
Korbfir Korb fiir RezessionKorb fir Inflations-Korb fir
stetiges Wachstum 15% schods Markistress
60% 15% 10%
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Allokationsanderungen vorbehalten. Die Portfolioallokationen kénnen in dem Bestreben, die Anlage-
Ziele des Fonds zu erreichen, unserer Anlagestrategie entsprechend grof3er oder kleiner werden.

*Auf der Basis einer 2015 durchgefiihrten wissenschaftlichen Untersuchung. Verwendete Indizes: Barclays US Treasuries
(US-Staatsanleihen 1973-2014), Barclays World Inflation Linked USD-Hedged (inflationsgesicherte Anleihen weltweit, 1997—
2014), Barclays US Corporate High Yield (Hochzinsunternehmensanleihen USA, 1983-2014), MSCI World Gross TR (Aktien
aus Industrielandern, 1970-2014), MSCI EM Gross TR (Aktien aus Schwellenlandern, 1998-2014), S&P GSCI TR (Rohstof-
fe, 1970-2014).

Quelle: Bloomberg, Unigestion

Intelligente Diversifizierung

Nach Jahren der expansiven Geldpolitik sind die Renditen niedrig und die Bewertungen traditioneller
Anlagen hoch; deshalb braucht es neue Ertragsquellen. Aus diesem Grund sollten Investoren ihr An-
lageuniversum so breit wie moglich angelegen. Auf der einen Seite umfasst es traditionelle Risikopra-
mien wie Aktien aus Industrie- und Schwellenlandern, Durations-, Kredit- und Inflationsinstrumente,
Devisen und Rohstoffe. Auf der anderen Seite umfasst es im Sinne einer weiterfihrenden Diversifizie-
rung auch alternative Risikopramien (ARP) wie Aktienfaktoren, Yield-Capture und makro-direktionale
Strategien.

Chart 3: Erweiterung des Risikopramienuniversums
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Quelle: Unigestion
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Mehrere detaillierte Analysen zeigen, dass der strategische Einsatz von alternativen Risikopramien,
die sich durch eine schwache Korrelation mit traditionellen Anlagen auszeichnen, das Risiko-Rendite-
Profil von Multi-Asset-Portfolios langfristig deutlich verbessern kann (siehe Chart 4). Bei der annuali-
sierten Performance und unterschiedlichen RisikomalRen schneidet ein Portfolio mit einer strategi-
schen ARP-Allokation besser ab und hangt weniger von der Entwicklung der Aktienmarkte (geringeres
Beta) ab.

Chart 4: Strategische Allokation mit und ohne ARP
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Bitte beachten Sie die wichtigen Informationen am Ende dieses Dokumentes. Vergangene Performan-
ce ist kein Indikator fur zukunftige Performance.

Quelle: Unigestion. Daten vom 15.12.2014 bis zum 31.12.2017 Beitrage vor Gebiihren und auf Basis der Performance des
Uni-Global — Cross Asset Navigator. Nur zur Veranschaulichung.

Eine gut diversifizierte strategische Allokation sollte nach Meinung der Autorenneben traditionellen und
alternativen Risikopramien auch Hedging-Strategien umfassen, damit das Portfolio in schwierigen
Phasen besser geschiitzt ist. Durch eine Absicherung nach unten dirfte die strategische Allokation
starker vom Zinseszinseffekt profitieren und somit auf lange Sicht eine bessere Wertentwicklung bie-
ten. Zum Beispiel kdnnen Investoren eine Devisen-Hedging-Strategie als Diversifizierung fur Equity-
Hedging benutzen. Die Strategie besteht in der Auswahl von FX-Crossings (Nebenwé&hrungspaaren)
mit einem positiven Carry, einem negativen Beta zum S&P 500 Index und einer hohen Trefferquote bei
fallenden Méarkten. Chart 5 zeigt, dass dies bei fallenden Aktienmarkten im Durchschnitt zu einer posi-
tiven taglichen Wertentwicklung geftihrt hat.

Chart 5: Durchschnittliche tagliche Wertentwicklung bei fallendem S&P 500 Index
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0.0% - e
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-05% - -0.4%
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Quelle: Unigestion. Daten vom 15.12.2014 bis zum 31.12.2017 Beitrage vor Gebiihren und auf Basis der Performance des
Uni-Global — Cross Asset Navigator. Nur zur Veranschaulichung.
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Bitte beachten Sie die wichtigen Informationen am Ende dieses Dokumentes. Vergangene Performan-
ce ist kein Indikator fur zukunftige Performance.

Investoren sollten sich bewusst sein, dass eine Diversifizierung durch ein breiteres Risikopramienu-
niversum Uber unterschiedliche makrodkonomische Rahmenbedingungen hinweg entscheidend ist,
um die langfristige Wertentwicklung mit einem asymmetrischen Risikoprofil zu gewdhrleisten. Diese
Asymmetrie kann noch verbessert werden, indem Investoren die ,Minimum Variance“-Anomalie bei
der Aktienposition ausnutzen. Die folgenden beiden Charts verdeutlichen, wie gut eine risikoarme Akti-
enstrategie in der Lage ist, fallende Méarkte abzufedern (Chart 6) und langfristig eine asymmetrische
Entwicklung zu bieten (Chart7).

Chart 6: Absicherung nach unten.

Das Ziel ist es, in den negativsten Phasen eine Absicherung zu bieten und somit das Tail-Risiko von
Aktien zu senken.
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Quelle: Unigestion, Bloomberg.
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Chart 7: Performance-Asymmetrie.

Uber einen langen Zeitraum hat die risikoarme ,World Equity“-Strategie zu 71 Prozent an den Auf-
wartsphasen partizipiert und in fallenden Aktienmarkten fast 50 Prozent der Verluste verhindert.

Durchschnittliche Performance Partizipation (monatliche

100% Wertentwicklung)

80% A 1%

Negative Monate Positive Monate
m World Equity low risk strategy vs. MSCI AC World TR Net USD

Quelle: Unigestion, Bloomberg.

Bitte beachten Sie die wichtigen Informationen am Ende dieses Dokumentes. Vergangene Performan-
ce ist kein Indikator fur zukunftige Performance.

Hinweis: Die hier dargestellte Partizipation ist die durchschnittliche monatliche Wertentwicklung der risikoarmen Aktienstrate-
gie, wenn der MSCI AC World positiv (oder negativ) ist, geteilt durch die monatliche Wertentwicklung des MSCI AC World im
selben Zeitraum.

Die risikoarme ,World Equity“-Strategie bezieht sich auf den 6ffentlichen Fonds Uni-Global — Equities World (UNMVWB1 LX
Equity) vom 17.01.2008 bis zum 28.02.2018. Performance in USD, vor Gebuhren.

Wenn risikoarme Aktienstrategien eine gewollte Asymmetrie und Absicherung nach unten erzielen,
bieten diese eine uberlegene Performance-Positionierung und entwickeln sich langfristig in der Regel
besser als kapitalgewichtete Indizes. Dies bedeutet, die kapitalgewichtete durch eine risikoarme Akti-
enstrategie zu ersetzen, ermdglicht eine hohere Aktienquote bei &hnlichem Gesamtrisiko, und das
fuhrt unserer Meinung nach letztlich zu einer besseren Wertentwicklung.

Mehr Risikoeffizienz in den Portfolios

Die beste Diversifizierung des Anlageuniversums und die besten Anlagestrategien nitzen nichts,
wenn die Allokation nicht stimmt. Die moderne Portfoliotheorie, die auf der Annahme basiert, dass ra-
tionale Investoren eine Kombination aus Anlagen anstreben, die bei einem gegebenen Risiko die ma-
ximale Wertentwicklung bietet (ein Erwartungswert-Varianz-Portfolio), stand lange Zeit im Mittelpunkt
der Asset-Allokation. Dieser Ansatz ist aus theoretischer Sicht zwar nach wie vor anerkannt, aber seit
Anfang der 1990er-Jahre hat die Wissenschaft viele Defizite eines solchen Investmentansatzes aufge-
zeigt. So sind Portfolioallokationen nach dem Erwartungswert-Varianz-Prinzip zum Beispiel sehr insta-
bil, weil sie in hohem Maf3e von Eingabeparametern wie Modellen fiir die erwartete Wertentwicklung
abhangen. AulRerdem fuhrt die Kapitalallokation in der Regel aus Risikosicht zu stark konzentrierten
Portfolios (Chart 8).
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Chart 8: Multi-Asset-Portfolios setzen GiberméBig auf Wachstumswerte
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Quelle: Bloomberg, Unigestion.

Die Kritik am Erwartungswert-Varianz-Prinzip erhielt weitere Nahrung, als Haugen und Baker die Min-
destvarianzanomalie aufzeigten; die beiden wiesen empirisch nach, dass sich Portfolios, die eine mini-
male Volatilitdt anstrebten, tber alle Regionen hinweg besser entwickelten als ihre jeweiligen auf der
Marktkapitalisierung basierenden Benchmarks.

Dies hat die Idee befeuert, dass sich Investoren beim Portfolioaufbau nach dem Risiko statt nach der
erwarteten Wertentwicklung richten kénnten; das hat den entscheidenden Vorteil, dass Risikokenn-
zahlen deutlich stabiler sind als Erwartungswerte fur die Wertentwicklung.

Risikogewichtung oder Gesamtrisikosteuerung

Risikobasiertes Investieren riickte vor allem nach der globalen Finanzkrise stark in den Vordergrund,
hatte diese doch die mangelnde Diversifizierung vieler kapitalbasierter Allokationen offenbart, die letzt-
lich Uberwiegend in Aktien und Wachstumsanlagen investiert gewesen waren. Das risikobasierte In-
vestieren umfasst unserer Auffassung nach zwei sich ergédnzende Ansatze:

* Risikogewichtung: Festlegen der Portfolioallokation auf Basis der einzelnen Risikobeitrage

* Gesamtrisikosteuerung: Festlegen der Portfolioallokation auf Basis eines vorher festgelegten
Risikos fur das Gesamtportfolio.

Wahrend bei einfachen Investmentldsungen wie reinen Long-Aktienportfolios haufig die Risikogewich-
tung zum Einsatz kommt, bietet sich die Gesamtrisikosteuerung bei Multi-Asset-Portfolios oder kompli-
zZierteren Investmentldsungen an, weil sich hier Uber eine Erhéhung oder Verringerung von Hebeln in
jedem Marktumfeld das im Voraus definierte Portfoliorisiko erzielen lasst. AulRerdem gelingt es Inves-
toren besser, ihre Verluste zu kontrollieren, wenn sie ein bestimmtes Risikoniveau ansteuern oder ver-
hindern, dass das Risiko eine vorgegebene Schwelle Uberschreitet; dadurch kénnen sie langfristig
besser vom Zinseszinseffekt profitieren. Mit der Gesamtrisikosteuerung kénnen Investoren nicht nur
das Risiko des Gesamtportfolios, sondern auch die Risikobeitrdge der einzelnen Positionen besser
steuern und so fur eine angemessene Diversifizierung des Portfolios sorgen.

Eine klare Risikodefinition

Der Risikoallokationsansatz funktioniert nur, wenn das Risiko eindeutig definiert ist. Viele risikobasierte
Multi-Asset-Strategien bewerten das Portfoliorisiko mit Standardkennzahlen wie Volatilitdt und Korrela-
tion. Die Konzentration auf die Volatilitat greift zu kurz. Das Risiko sollte in Form des potenziellen Ka-
pitalverlusts ausgedriickt werden und nicht nur als abstrakte, historische statistische Kennzahlen wie
die Volatilitat. Deshalb sollten Investoren ihr eigenes Modell des ,erwarteten Defizits" entwickeln, das
ihnen hilft, einen mehrdimensionalen Uberblick tiber das Portfoliorisiko zu erhalten. Dieses Modell be-
ricksichtigt Risikodimensionen, die von volatilitdtsbasierten Analysen ignoriert werden, zum Beispiel
Bewertung, Asymmetrie, Tail-Risiko und Liquiditat. In der Praxis zeigt das Modell Anlagen mit schlech-
ten Risikoeigenschaften, etwa negative Schiefe, hohe Wélbung, geringe Liquiditat oder niedriges Car-
ry, auf und reduziert die entsprechenden Positionen.

Das folgende Beispiel verdeutlicht die Vorteile eines Expected-Shortfall-Modells, welches von Uniges-
tion fur Multi-Asset Portfolios verwendet wird. Es wurden drei Arten von alternativen Risikopramien
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(ARP) miteinander verglichen: Asset-Ubergreifende Trendfolge, Credit-Carry und Schwellenmarkt-
Devisen-Carry. Chart 9 zeigt, dass diese ARP eine recht &hnliche historische Volatilitdt aufweisen; am
einfachsten wére es also, allen ARP in einem Portfolio den gleichen Risikoanteil zuzuweisen. Unter
Berticksichtigung des historischen maximalen Verlusts ergibt sich ein ganz anderes Risikobild. Be-
stimmte Risikodimensionen zu vernachlassigen kann dazu fuhren, dass das potenzielle Verlustrisiko
unterschéatzt wird.

Chart 9: Volatilitat ggii. maximalem Verlust bei drei Arten von Risikopramien

10%
5%
0%
-5%
-10%
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-20%
-25% m \Volatility m Maximum Drawdown
-30%

-35%
Cross Asset Trend Following Credit Carry EM FX Carry

Quelle: Unigestion, Bloomberg. Statistik basiert auf einer Backtesting-Serie mit Daten (Bloomberg) von Oktober 2005 bis De-
zember 2016.

Bitte beachten Sie die wichtigen Informationen am Ende dieses Dokumentes. Vergangene Performan-
ce ist kein Indikator fur zukinftige Performance.
Fazit

Eine leistungsstarke strategische Asset-Allokation flr Multi-Asset-Portfolios gewinnt im aktuellen Um-
feld mit niedrigen Zinsen und hohen Bewertungen zunehmend an Bedeutung. Traditionelle ausgewo-
gene Modelle sind nicht mehr in der Lage, Investoren vor unerwarteten Volatilitatsspitzen und einer
Verscharfung der Geldpolitik zu schitzen.

Eine strategische Allokation sollte auf einer soliden makrookonomischen Analyse und unterschiedli-
chen Diversifizierungsdimensionen fuRen. Mit diesem Modell erzielen Multi Asset Strategien eine
gleichmaRige, asymmetrische Wertentwicklung bei wirksamer Risikosteuerung, indem sie das Auf-
wartspotenzial von ,Bullenmérkten® mitnehmen und bei fallenden Méarkten einen wirksamen Kapital-
schutz bieten.

Kontakt:

Unigestion Asset Management (Dusseldorf) SA, Dusseldorf
Dr. Florian Rehm

Head of Institutional Clients Germany & Austria

frehm@unigestion.com

Unigestion SA, Genf
Julien Malet

Investment Solutions Manager
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Wichtige Informationen

Vergangene Performance lassen keine Riickschliisse auf die zukiinftige Entwicklung zu. Der Wert von Anlagen kann sowohl fallen als
auch steigen; es gibt keinerlei ausdriickliche oder stillschweigende Garantie dafir, dass sich Anlagen rechnen.

Dieses Dokument wurde ausschlie3lich zu Ihrer personlichen Information erstellt und darf von lhnen weder vervielfaltigt, wiedergegeben,
verbreitet oder anderen Personen zuganglich gemacht werden.

Es handelt sich im Informationen zu unserer Anlagephilosophie sowie unserer Dienstleistungen und bezieht sich ausschlie3lich auf den In-
halt dieser Prasentation. Es handelt sich hierbei weder um eine Anlageberatung noch um eine Anlageempfehlung. Dieses Dokument enthélt
kein Angebot, keine Aufforderung oder Anregung zur Zeichnung von Anlageinstrumenten, auf die es sich bezieht. Bitte kontaktieren Sie Ihren
professionellen Berater, bevor sie eine Anlageentscheidung treffen.

Soweit wie mdglich wollen wir die fur dieses Dokument relevanten wesentlichen Risiken offenlegen, auf den entsprechenden Seiten des Do-
kuments wird auf diese hingewiesen. Im Fondsprospekt befindet sich eine vollstandige Liste mit allen anwendbaren Risiken.

Einige der beschriebenen oder angedeuteten Anlagestrategien sind mit hohem Risiko und schwer realisierbare Anlagen verbunden, was
zu erheblichen und plétzlichen Verlusten, inbegriffen dem Totalverlust der Investition fihren kann. Diese sind nicht fir alle Anlegertypen
geeignet. Soweit dieser Bericht Aussagen zu zukinftigen Entwicklungen enthalt, sind diese Aussagen zukunftsgerichtet und unterliegen Ri-
siken und Unsicherheiten, einschlie3lich, aber nicht nur, der Einfluss von konkurrierenden Produkten, Marktakzeptanzrisiken und andere Ri-
siken. Daher sollte man sich nicht auf zukunftsgerichtete Aussagen als Grundlage fiir zukiinftige Ertrage verlassen.

Im Bericht enthaltene Angaben und grafische Darstellungen dienen ausschlieBlich zu Informationszwecken und kdnnen von Drittquellen
stammen. Unigestion unternimmt angemessene MaRnahmen zu ihrer Uberpriifung, gewéhrleistet jedoch weder deren Richtigkeit noch Voll-
standigkeit. Folglich werden keine Zusicherungen oder Garantien, weder ausdriicklich noch implizit, von Unigestion in dieser Hinsicht
gemacht oder gemacht werden und es wird keine Verantwortung oder Haftung Ubernommen. Alle hier zur Verfligung gestellten Angaben
kénnen ohne Vorankiindigung geédndert werden. Sie sollten ausschlieB8lich in Hinblick auf das Datum der Veréffentlichung aktuell und
ohne Bezug auf das Datum, an dem Sie Zugang zu diesen Informationen erhalten, aktuell sein. Aufgrund von Wechselkursen kann der Wert
einer Anlage steigen oder fallen. Eine Anlage bei Unigestion enthélt wie alle Anlagen Risiken, darunter den Totalverlust fur den Anleger.
Vergangene Performance lassen keine Riickschliisse auf die zukiinftige Entwicklung zu, der Wert von Anlagen kann sowohl fallen wie
steigen; es gibt keinerlei Garantie dafir, dass sich Anlagen rechnen. Die Performance wird brutto ausgewiesen, wobei die Einbeziehung von
Gebihren, Kosten und Abgaben den Gesamtwert der Performance mindert. Bitte beachten Sie, dass diese Fonds nicht fur alle Anlegertypen
geeignet sein kénnten.

Uni-Global — Cross Asset Navigator ist ein Teilfonds, der gemaR Teil | des Gesetzes zur OGAW-IV-Richtlinie errichteten Luxemburger Uni-
Global SICAV. Dieser Teilfonds ist derzeit fir den Vertrieb in Osterreich, Belgien, Danemark, Finnland, Frankreich, Deutschland, Luxemburg,
Norwegen, Singapur, Spanien, Schweden, der Schweiz, den Niederlanden und dem Vereinigten Konigreich zugelassen. In Italien ist dieser
Teilfonds gemaf des Paragraphen 100 D. Leg: 58/1988 nur fir qualifizierte institutionelle Anleger registriert. Seine Anteile dirfen in keinem
anderen Land angeboten oder vertrieben werden, in dem derlei Angebot oder Vertrieb gesetzlich untersagt ist. Samtliche Anleger sind ange-
halten, die jeweiligen Angebotsunterlagen zu beziehen und aufmerksam zu lesen. Diese enthalten Zusatzinformationen, die zur Beurteilung
der Eignung einer potenziellen Anlage notwendig sind, sowie wichtige Angaben zu den Risiken, Gebihren und Aufwendungen. Sofern nicht
anders ausgewiesen, verstehen sich die angegebenen Performancedaten vor Gebiihren und in EUR. Sie berlicksichtigen ferner keine Provi-
sionen und Gebihren, die fiir die Zeichnung oder Riicknahme von Anteilen erhoben werden.

Der Uni-Global — Equities World ist ein Teilfonds der gemaR Teil | des Gesetzes zur OGAW-IV-Richtlinie errichteten Luxemburger Uni-Global
SICAV. Dieser Teilfonds ist derzeit fiir den Vertrieb in Osterreich, Belgien, Danemark, Finnland, Frankreich, Deutschland, Irland, Luxemburg,
Norwegen, Singapur, Spanien, Schweden, der Schweiz, den Niederlanden und dem Vereinigten Konigreich zugelassen. In Italien ist dieser
Teilfonds gemaR des Paragraph 100 D. Leg: 58/1988 nur fiir qualifizierte institutionelle Anleger registriert. Entsprechend dirfen seine Anteile
in keinem anderen Land angeboten oder vertrieben werden, in dem derlei Angebot oder Vertrieb gesetzlich untersagt ist. Samtliche Anleger
sind angehalten, die jeweiligen Angebotsunterlagen zu beziehen und aufmerksam zu lesen. Diese enthalten Zusatzinformationen, die zur
Beurteilung der Eignung einer potenziellen Anlage notwendig sind, sowie wichtige Angaben zu den Risiken, Gebuhren und Aufwendungen.
Sofern nicht anders ausgewiesen, verstehen sich die angegebenen Performancedaten vor Gebiihren und in USD. Sie beriicksichtigen ferner
keine Provisionen und Gebuhren, die fur die Zeichnung oder Riicknahme von Anteilen erhoben werden.
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EXPERTEN STELLEN
SICH DARAUF EIN

Unigestion ist ein unabhangiger,
spezialisierter Vermogensverwalter,

der innovative, malgeschneiderte
Losungen fiir Anleger weltweit anbietet.

Wir glauben, dass eine intelligente
Risikobereitschaft der Schliissel zu
gleichmaBigeren und konstanteren
Renditen im Laufe ¢ 5 it ist. .

Das Risikoman:
unserer DNA, ui
definiert all

Bei diesem Inserat handelt es sich um eine Werbeaussage zu unseren Anlagedienstleistungen und nicht um eine Anlageempfehlung oder ein Angebot/
eine Aufforderung beziiglich der Strategien oder Investmentvehikel von Unigestion. Sie ist nicht dazu erstellt oder bestimmt, von einer natiirlichen oder
juristischen Person verbreitet oder verwendet zu werden, die Biirger oder Einwohner eines Ortes, eines Staates, eines Landes oder einer Gerichtsbarkeit
ist, in denen eine solche Verbreitung, Veroffentlichung, Verfiligbarkeit oder Verwendung gegen geltende Gesetze oder Vorschriften verstoRt.
Herausgegeben von Unigestion Asset Management (Frankreich) S.A., zugelassen und reguliert durch die Autorité des Marchés Financiers in Frankreich.
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alpha beta asset management gmbh

Adresse
StraBe Freiherr-vom-Stein-Stralle 24-26
PLZ 60323
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.abam-gmbh.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail und Name van de Weyer

Institutionell
Vorname Markus

Funktion Geschéftsfuhrer
Telefon 069-273158471
email markus.vandeweyer@abam.email

Team 4

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die alpha beta asset management gmbh ist ein unabhangiger und spezialisierter Asset Manager mit Fokus auf
aktive Asset Allokation und Risikomanagement. Das Unternehmen wurde 2012 gegriindet mit Sitz in Frankfurt am
Main.

Die beiden Geschaftsfuhrer Markus van de Weyer und Carsten Vennemann verfligen tber jahrzehntelange natio-
nale und internationale Erfahrung im Asset Management. Die Fonds- und Vermdgensverwaltungskonzepte folgen
konsequent einem Absolute-Return-Ansatz und richten sich sowohl an institutionelle als auch private Anleger. Der
systematische, regelbasierte Investmentprozess basiert auf zahlreichen quantitativen Indikatoren und unterliegt
einem strikten Risikomanagement. alpha beta asset management verwaltet eigene Publikumsfonds sowie indivi-
duelle (Spezialfonds-)Mandate fir institutionelle Investoren. Die Publikumsfonds richten sich auch an private An-
leger, sollen aber insbesondere den spezifischen Bedurfnissen von institutionellen Anlegern wie etwa Versor-
gungseinrichtungen, Stiftungen, Family Offices, Versicherungen und Banken sowie o6ffentlich-rechtlichen und
kirchlichen Organisationen Rechnung getragen.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Italien, Osterreich, Luxemburg

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2013 2013
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 0,2 0,2
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0,1 0,1
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0,2 0,2
Anzahl der Investmentspezialisten 4 4
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH alpha beta asset management gmbh
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1996

Im Outsourcing ja (seit 1996)

Im Advisory ja (seit 1996)

Anzahl der angebundenen Master-KVGen Marktabdeckende Erfahrung
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen Marktabdeckende Erfahrung

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 10 9
Versicherungen X 25 35
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 20 17
Unternehmen X k.A. k.A.
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 10 8
Kirchliche Einrichtungen X k.A. k.A.
Vermégensverwalter X 10 9
Dachfonds - - -
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 25 22
Andere - - -

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

abam fokussiert auf globale Asset Allokation und Risikomanagement fir alle Arten institutioneller Investoren. Wir
bieten Multi-Asset-Investment Strategien, die in individuellen Mandaten auf das jeweilige Ertrags-/Risikoprofil
des individuellen Anlegers zugeschnitten sind. Dariber hinaus verwalten wir reine Aktienstrategien mit Risiko-
Overlay unterschiedlichster Ausprdagung (quantitativ, optionsbasiert 0.4.) sowie Renten(ersatz)-Lésungen, wie
z.B. alternative Kreditstrategien zur Einkommensgenerierung. Das PM-Team besitzt im Schnitt mehr als 20 Jah-
re Markterfahrung. alpha beta asset management kombiniert in seiner Investmentphilosophie regelgebundene,
guantitative Systeme mit Indikatorensystemen zur Messung makrodkonomischer, risiko- und markttechnischer
EinflussgréRen. Somit finden sowohl die langjahrige Erfahrung des Portfolio Management Teams als auch mo-
dernste, quantitative Ideen und Methoden ihren Weg in den systematischen Investmentprozess. Weiterhin stellt
unser regelgebundenes, prozessinharentes Risikomanagement einen Wettbewerbsvorteil dar. Neben dieser be-
sonderen Investmentphilosophie betrachten wir unsere Unabhangigkeit, die kurzen Entscheidungswege sowie
die Offenheit fir neue Ideen im Portfolio Management als besondere Starken.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

abam bietet die Strategie ,alpha beta Aktien Global Plus®, in der die Aktienquote aktiv zwischen 0 und 100% im
Rahmen eines Total-Return-Ansatzes regelgebunden gesteuert wird. Dem globalen Basisportfolio liegt ein pro-
prietérer Index zugrunde, der im Vergleich zu herkdmmlichen, Marktkapitalisierung-orientierten Indizes das
Gewicht der USA zugunsten von Emerging Markets begrenzt (Wachstumsfokus!), geringer kapitalisierte Unter-
nehmen starker akzentuiert, das Branchen-Exposure starker diversifiziert und bei der Landergewichtung zusétz-
lich ESG-Aspekte beriicksichtigt. Uber dieses Basisportfolio wird ein zweistufiges Risiko-Overlay zur Anwendung
gebracht, halftig bestehend aus dem seit mehr als 5 Jahren bewahrten ,Sharpe-ratio-Ansatz* von abam. Die
zweite Halfte wurde von unserem Partner Prof. Dr. Ziggel, Quasol, entwickelt und identifiziert Strukturbriiche in
Volatilitaten als Handelssignal. Ziel der Strategie sind aktiendhnliche Ertrdge bei Begrenzung des Marktrisikos
durch das Risiko-Overlay.
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Renten

Im Rentenbereich bieten wir mit der Income-Strategie unseres Partners BLU fir professionelle Anleger eine al-
ternative Strategie mit Fokus auf laufendes Einkommen. Diese Strategie zielt auf einen stetigen und prognosti-
zierbaren Cash-Flow durch diversifizierte Investments in eine ganze Reihe von besicherten, direkten Strategien,
die Kredite an Unternehmen vergeben. Dabei wird ausschlie3lich in Strategien erfahrener Manager, die ihre
Kreditforderungen entweder durch dingliche Vermdgensgegenstande oder durch Cash-Flow besichern, inves-
tiert. Die Allokation des Portfolios ist somit Uber unterschiedliche Arten von Sicherheiten, Krediten (Uber 3000
Einzelkredite) und Herkunftsregionen verteilt und diversifiziert. Wir unterhalten eine durchschnittliche Duration
der Kredite im Portfolio von weniger als 12 Monaten und beabsichtigen, den Ertrag unserer Strategie risikoadjus-
tiert auf Basis der vorhandenen Einkommensstréme zu maximieren.

Gemischt /| Multi Asset

Multi-Asset ist Kernkompetenz von abam und wird kennzeichnet durch eine aktive Asset Allokation, basierend
auf Trends und Momentum eines Spektrums von Uber 60 Méarkten. Gemaf unserer Philosophie kombiniert die
Strategie fundamentale und regelgebundene Elemente. Das defensive Kernprodukt Multi-Asset Global 5 bietet
eine Ertragserwartung Uber einen Zyklus von 3-5% p.a., bei moderater Volatilitat. Das Risikoprofil der Strategie
kann im Spezialfonds anlegerspezifisch angepasst werden. Die Assetklassen werden i.d.R. kosteneffizient Gber
ETF/Futures abgebildet. Zur Reduzierung von Zinsrisiken wird die Duration der Renten aktiv durch Allokation
zwischen Kasse und unterschiedlichen Laufzeitenbandern gesteuert. Sich andernden Volatilitatsniveaus begeg-
net abam mit Anpassung der Grundgewichte sowie taglicher Drawdown- bzw. Vola-Kontrolle. Seit 2018 bietet
abam auch eine Variante des Multi-Asset Global 5, den Multi-Asset Global 5 SRI, der Nachhaltigkeitsaspekte be -
ricksichtigt. In dieser Strategie werden Aktien und Unternehmensanleihen ausschlief3lich durch nachhaltige ETF
verschiedenster Anbieter abgebildet. abam hat eigene ESG-Grundsatze entwickelt.

Hedgefonds, Absolute Return

alpha beta asset management nutzt die Chancen eines Absolute-Return-Ansatzes, ohne sich hinter Benchmarks
zu verstecken. Oft sind Fonds eindimensional ausgerichtet und orientieren sich ausschlie3lich an Themen,
Regionen 0.a. Absolute-Return bedeutet fir uns Stabilitat. Unser Ziel ist es, ein Portfolio mit diversifizierten As-
sets zu konstruieren, dass in verschiedenen 6konomischen Szenarien performt und durch niedrigere oder gar
negative Korrelationen als Ganzes stabile Ertrage liefert. Dies erreichen wir z.B. durch unsere global diversifi-
zierte Allokation, mittels Einzelaktienmérkten im Schwellenlanderbereich oder die Kombination von Markt-,
Kredit-, Liquiditats- und Wahrungsrisiken. Auch die Gleichgewichtung chancenreicher Aktienmarkte in der Portfo-
liokonstruktion entspringt dem Absolute-Return-Gedanken.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Rﬁ:ﬁiﬁigﬁ:ﬁﬁi Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI -

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen -

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

Eingesetzte Kriterien Ausschlusskriterien, proprietarer Ansatz
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH alpha beta asset management gmbh
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Amundi

Amundi Deutschland GmbH

Adresse
StralRe Arnulfstralle 124-126
PLZ 80636
Ort (Land) Minchen
Webadresse www.amundi.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name  Dr. Steinert Institutionell  Name  Loschmann

Vorname Andreas Vorname Tobias

Funktion Managing Director,
Head of Institutional
Sales

Telefon +49 69 74221397

Funktion Managing Director, Head
of 3rd Party Distributors

Telefon  +49 89 992262540

email andreas.steinert@amund
i.com email tobias.loeschmann@amu
ndi.com
Team 6
Team 8

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Kundenservice ist eine der Kernfunktionen von Amundi Deutschland (Amundi Deutschland GmbH). Wir haben
rund 40 Mitarbeiter, die in kundenbezogenen Funktionen fir die verschiedenen Kundensegmente téatig sind und
aus Frankfurt und Miinchen heraus arbeiten. Das Sales/Relationship-Management-Team fir institutionelle Kun-
den besteht aus sechs Kollegen, unterstiitzt von drei weiteren Experten aus dem Client-Service-Team, die flr
die taglichen Kundenanfragen sowie die Koordination eines Fonds/Mandantenaufbaus zustandig sind.

Unsere deutsche Niederlassung mit Sitz in Munchen verwaltet seit rund 50 Jahren Mandate und Spezialfonds fur
Kunden mit Sitz in Deutschland. Aufgrund der Vielzahl von Drittmandaten, die wir verwalten, arbeitet Amundi
Deutschland mit vielen lokalen und globalen Fondsadministratoren (KVG's) und Depotbanken zusammen, um
Amundi-Fonds und Drittmandate zu unterstiitzen. Die Amundi-Gruppe (Amundi) kann mit allen wichtigen Adminis-
tratoren, Depotbanken und Depositenbanken auf dem Markt zusammenarbeiten und bietet deutschsprachige
Kundenbeziehungen und Unterstitzung.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Frankreich, USA, Italien, GroRbritannien, Irland, Japan (hauptsachliche Investmenthubs; insg. in 37 L&dndern vertreten)

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1990 2004
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 45,8 1.475,24
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 21,0 550,45
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 24,8 924,80
Anzahl der Investmentspezialisten 26 945
Quelle: Amundi. Stand. 30.09.2018.
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1960
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 8
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 10

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X k.A. k.A.
Versicherungen X k.A. k.A.
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X k.A. k.A.
Unternehmen X k.A. k.A.
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X k.A. k.A.
Kirchliche Einrichtungen X k.A. k.A.
Vermdgensverwalter X k.A. k.A.
Dachfonds X k.A. k.A.
Stiftungen, Family Offices, NGOs X k.A. k.A.
Andere - -

Quelle: Amundi. Stand. 30.09.2018.
Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Die Amundi Gruppe (Amundi) ist Europas grofite Fondsgesellschaft und zahlt zu den zehn gréf3ten Vermégens-
verwaltern weltweit'. Amundi verwaltet ein Vermdgen von mehr als 1,470 Billionen? Euro in sechs Haupt-Invest-
mentzentren®. Amundi bietet seinen Kunden in Europa, in der Region Asien-Pazifik, im Nahen Osten sowie in
Nord- und Stidamerika umfassende Marktexpertise sowie ein umfangreiches Sortiment an aktiven, passiven und
sachwertorientierten Investmentlésungen. Kunden haben dartiber hinaus Zugang zu einem kompletten Angebot
von Dienstleistungen und Tools. Amundi hat seinen Hauptsitz in Paris und ist seit November 2015 bdrsennotiert.
Das Unternehmen ist auf Basis der Marktkapitalisierung die Nr. 1 der Vermogensverwalter in Europa®.

Dank einzigartiger Researchkapazitaten und des fundierten Know-hows der fast 4 500 Mitarbeiter sowie Markt-
experten in 37 Landern bietet Amundi Privatanlegern und institutionellen Kunden innovative Strategien und L6-
sungen. Diese sind auf die Bedurfnisse, Ertragsziele und Risikoprofile der Kunden ausgerichtet.

1 Quelle: IPE ,Top 400 asset managers®, veroffentlicht im Juni 2018 und basierend auf dem verwalteten Vermégen per Dezember 2017
2 Amundi Zahlen per 30. September 2018

3 Standorte: Boston, Dublin, London, Mailand, Paris und Tokio

4 Quelle: Amundi: Auf Grundlage der Marktkapitalisierung per 30.September 2018

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Amundi bietet eine grof3e Produktpalette an aktiven und passiven Aktienfonds mit unterschiedlichem Investment-
fokus an. Hierunter fallen Produkte mit regionalen Schwerpunkten (Europa, Global und Emerging Markets) so-
wie mit spezifischem Landerfokus. Zudem bietet das Haus Fonds mit unterschiedlichen Risikoprofilen aber auch
thematische Investments oder quantitative Ideen wie Smart Beta an. Sowohl Alpha- als auch Beta-orientierte
Produkte befinden sich im Angebot, ebenso wie attraktive Dividendenstrategien, die von vielen Kunden ge-
schéatzt werden.

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Amundi Deutschland GmbH
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Renten

Amundi bietet Rentenfonds in allen Laufzeiten und allen geographischen Ausrichtungen an. Von Short Term Mo-
ney Market Funds und Enhanced Treasury Funds bis hin zu mittel- bis langfristigen Rentenfonds. Die Fonds um-
fassen alle Anlageklassen wie Staatsanleihen, Unternehmensanleihen, Hochzinsanleihen, Inflation-Linked und
Wandelanleihen in den verschiedensten Wahrungsraumen. In der Kombination gibt es auch européische und
globale Rentenaggregatslésungen.

Gemischt | Multi Asset

Die Multi-Asset Produktreihe von Amundi bietet fir verschiedene Risikoprofile eine eigene Produktlésung — von
defensiv bis aggressiv an. Amundi, unsere Tochter CPR und unser Partner First Eagle bieten eine umfassende
Produktpalette, die sich durch ihre unterschiedlichen Investmentstile und —philosophien auszeichnet, an.

Immobilien

Um die Bedurfnisse aller unserer Kunden — darunter institutionelle Anleger, grof3e Unternehmen und Immobilien-
spezialisten — zu erfiillen, entwickelt Amundi spezialisierte Produkte zur Immobilienanlage, etwa Real Estate In-
vestment Trusts (REITs), offene Immobilienfonds, Immobilien-Venture-Capital-Fonds, Steuerprodukte und kollek-
tive oder individuelle institutionelle Fonds.

Private Equity, Infrastruktur

Neben Private Equity FoF bietet Amundi Lésungen zur Vereinnahmung einer llliquiditdtspramie im Rentenbe-
reich in unterschiedlichen Ratingabstufungen von Senior Secured Loans bis Private Debt an.

Hedgefonds, Absolute Return

Amundi ist bekannt fiir seine Kompetenz, die alle bedeutenden Anlageklassen umfasst. Als ein fuhrender Anbie-
ter von Absolute-Return-Strategien haben wir ein umfassendes Angebot an Programmen auf der Grundlage von
Rentenpapieren, Aktien, globaler Asset-Allokation und alternativen Anlagen entwickelt.

Quelle: Amundi. Stand. 30.09.2018.
Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) X ETFs X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Quelle: Amundi. Stand. 30.09.2018.
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte - Detalil
Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern X
Eingesetzte Kriterien Ausschluss, ESG-Integration, Impact, Engagement
Quelle: Amundi. Stand. 30.09.2018.
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Amundi Deutschland GmbH
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Apo Asset Management GmbH

Adresse
StralRe
PLZ
Ort (Land)
Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Mei

Vorname Gilberto

Funktion Leiter Retail
Telefon +49-211-863231-46
email g.mei@apoasset.de

Team 4

Richard-Oskar-Mattern-Str. 6
40547

Dusseldorf
www.apoasset.de

Institutionell Name Dittmer

Vorname Andreas

Funktion Leiter Institutionelle
Kunden

Telefon +49-211-863231-16

email a.dittmer@apoasset.de

Team 4

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Wir verfolgen diszipliniert und risikooptimiert unseren Investmentstil, konzentrieren uns auf unsere Kern-
kompetenzen und verstehen uns dabei als Treuh&nder Ihres Vermdgens.

Wir setzen auf ein lI6sungsorientiertes Handeln, um dabei Ihre Wiinsche mit Leidenschaft und kurzen Entschei-

dungswegen umzusetzen.

Wir ibernehmen Verantwortung und streben eine langfristige, nachhaltige Beziehung mit Ihnen als Kunden an.

Wir stehen fir:

0 bewahrte Investmentprozesse in Wachstumssegmenten

o direkte Kommunikation mit verantwortlichen Fondsmanagern und persénliche Betreuung
0 eine Einheit aus Research und Fondsmanagement

o hohe Identifikation und groRe Flexibilitat in der Umsetzung

Wir sind eine leistungsstarke Fondsmanufaktur mit solidem Fundament.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) au3erhalb von Deutschland

Osterreich

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH

Deutschland Global
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31 31
2,5 2,5
0,6 0,6
23 23
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1999
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 4

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen
Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 42 42
Versicherungen X 37 37
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 11 11
Unternehmen - - -
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 6 6
Kirchliche Einrichtungen - - -
Vermdgensverwalter 2 2
Dachfonds X 1 1
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 1 1

Andere - . -

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Apo Asset Management GmbH (apoAsset) entwickelt und managt fir private und institutionelle Anleger seit 1999
ausgezeichnete Investment-Fonds. Zu den Schwerpunkten z&hlen Aktienfonds (unter anderem fir den welt-
weiten Gesundheitssektor), Multi Asset- Fonds (auch risikobegrenzende Strategien) und Rentenfonds. Die Ge-
sellschafter sind die Deutsche Apotheker- und Arztebank eG und die Deutsche Arzteversicherung AG. Wir verfii-
gen insbesondere Uber umfangreiche Expertisen mit Anlagen im Einklang mit der Sozialgesetzgebung (SGB)
und dem Versicherungsaufsichtsgesetz (VAG). Insgesamt verwaltet apoAsset rd. 3,1 Mrd. €uro in Publikums-
und Spezialfonds. Seit Januar 2019 besteht eine Beteiligung am Fondsspezialisten Medical Strategy. Zusammen
ist es das gréfRte deutsche Spezialisten-Netzwerk fir globale Gesundheits-Fonds mit Giber 20 Fondsmanagern,
wissenschaftlichen Beratern und Marktanalysten.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Aktien
Aktien global mit Schwerpunkt Gesundheit:

e Das apo Medical Opportunities - Fondskonzept investiert weltweit in Aktien mit dem Schwerpunkt des
stark wachsenden Healthcare-Markts (u.a. Pharma, Biotech, Medizintechnik und Dienstleister)

e Das apo Digital Health Aktien — Fondskonzept selektiert globale Aktien, die sich mit Digitalisierung im
Gesundheitsmarkt beschaftigen. Hierbei stehen der medizinische Fortschritt (Innovationen) und Effizi-
enzsteigerungen im Vordergrund. (u.a. Digitale Vernetzung, Telemedizin, Big Data, Assistenzsysteme,
etc.)

Aktien Europa / Euroland mit quantitativem Selektionsverfahren:
¢ Das European Equities Fonds - Konzept zeichnet sich durch seinen quantitativen Scoring-Prozess mit
15 fundamentalen Kriterien aus. Mit Steuerung des Value-Style tber eine Potential-Analyse wird das Ri-
siko einer Uberbewertung der Aktien verhindert. Optional auch mit quantitativer TAA-Steuerung.

Alternative Indexstrategien (Smart Beta):

¢ Nach dem Prinzip der Gleichgewichtung aller Aktien eines Marktindex nutzen wir den ,Size-Effekt* bei
identischem Risiko gegeniber dem Originalindex.

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Apo Asset Management GmbH
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Renten

Anleihen mit regionalem Schwerpunkt Europa / USA:

Das apo Rendite Plus Fondskonzept setzt auf Unternehmensanleihen mit mittlerer Laufzeit. Zwei Drittel
werden in der Region Europa und ein Drittel in der Region USA allokiert.

Klassische européische Anleihen-Fondskonzepte

Das Durations-Management fir europaische Anleihen und Corporates steuern wir zum einen durch
einen quantitativen Scoring-Prozess. Zum anderen wird jede Investition durch einen qualitativen Check
evaluiert. Zum Einsatz kommen auf den Investor individuell selektierte Assets im Investmentgradebe-
reich.

Geldmarktnaher Fonds mit Wahrung Euro:

Das apo Vario Zins Plus Fondskonzept setzt auf Staatsanleihen, Unternehmensanleihen, inflationsinde-
xierte Anleihen, ABS, CDS mit Laufzeiten von maximal 13 Monaten.

Gemischt | Multi Asset

Strategien nach Risikopraferenz:

Aktiv, global gemanagte Multi-Asset-Konzepte/Dachfonds mit institutionellen Tranchen (apo Piano INKA,
apo Mezzo INKA, apo Forte INKA)

In unserem Dachfondsbereich gehoért zu den wesentlichen Merkmalen der Fondsanalyse und —auswahl,
dass bei der quantitativen Vorauswahl der Fonds uber 130 Anlageformen definiert werden. Zusétzlich
findet eine vom Anbieter unabhangige, intensive und qualitative Priifung statt.

Passiv gemanagte Dachfonds (Global ETF Portfolio)

Der global investierende Dachfonds ist zu 66% in Aktien-Zielfonds und zu 33% in Anleihen-Zielfonds al-
lokiert. Das Fondskonzept sieht eine Gleichgewichtung mit einem jahrlichen Rebalancing vor. Die regio-
nale Aufteilung besteht aus jeweils einem Drittel USA, Europa und Asien. Der Fonds ist aktuell einer der
gunstigsten Produkte seiner Art.

Fondskonzepte mit risikoreduzierenden Strategien (apo Vivace INKA, DuoPlus)

Die Asset Allokation Veranderungen wird nach mathematischen Algorithmen vorgenommen
("Margrabe"). Die regelgebundenen Verfahren passen im Laufe des Jahres die Anteile der eingesetzten
Assets je nach Marktentwicklung an.

Klassische 20/80-Konzepte

Mit unseren risikoaversen Fondskonzepten kdnnen Investoren an der Wertentwicklung einer europaisch
anlegenden Aktien- und Rentenstrategie partizipieren. Die Fondsstrategie kann auch mit einen Wert-
sicherungsmechanismus und eine Risikobudgetsteuerung ausgestattet werden.

Balanced mit Branchenschwerpunkt Healthcare (apo Medical Balance)
Das apo Medical Balance-Konzept ist regelmaRig paritatisch in weltweiten Aktien und Unternehmensan-
leihen mit dem Schwerpunkt HealthCare investiert.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige . .

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research -

LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte -

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Apo Asset Management GmbH
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INVEST

AVANA Invest GmbH

Adresse
StraBe Thierschplatz 6
PLZ 80538
Ort (Land) Minchen
Webadresse www.avanainvest.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Rosenbauer Institutionell Name Stibbe

Vorname Gerhard Vorname Ginter
Funktion Geschéftsfiihrung

Telefon 089/210235833

Funktion Kundenbetreuung
Telefon 089/210235821

email guenter.stibbe @
avanainvest.com

email gerhard.rosenbauer@
avanainvest.com

Team Team

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Wenn es um das Vermégen unserer Kunden geht, stehen fir uns Punkte wie Zuverlassigkeit, personlicher
Kontakt und Individualitdt an erster Stelle. Die AVANA Invest GmbH ist als unabhéngiger Vermdgensverwalter
nur den eigenen Kunden und deren Interessen gegenuber verpflichtet.

Als Asset Manager konzentrieren wir uns auf unsere Kompetenzen als Anbieter von quantitativen Investment-
produkten in den Bereichen Aktien, Renten und Multi Assets.

Durch unsere offene Architektur kdnnen wir unseren Kunden auch umfassende Lésungen Uber unsere eigenen
Produkte hinaus anbieten. Hierzu identifizieren wir Markte, die sich durch ein attraktives Rendite / Risiko Ver-
héaltnis auszeichnen und wahlen dann leistungsstarke Partner aus, die es uns und unseren Kunden ermdgli-
chen von der Entwicklung in diesen Markten zu profitieren.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2009 -
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 0.832 -
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0.772 -
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0.060 -
Anzahl der Investmentspezialisten 7 -
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH AVANA Invest GmbH
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2009
Im Outsourcing ja (seit 2009)
Im Advisory ja (seit 2009)

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 3

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermoégensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

X X X X X X X X X

Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

AVANA Invest GmbH wurde in 2009 gegriindet und verwaltet als Kapitalverwaltungsgesellschaft Renten-, Aktien-
fonds und Immobilienfonds (AIF

In 2014 erfolgte die Aufnahme der Geschéftstatigkeit als Service-Kapitalverwaltungsgesellschaft fur Wertpapier-
und Sachwerte- Fonds.

Im Asset Management fiir Immobilienfonds ist unser strategische Ansatz fir die jeweilige Fondsstrategie den
best-in-class Manager auszuwahlen und mit diesem zu kooperieren.

Im Wertpapierbereich bieten wir unseren Anlegern seit 2009 eigene ETF-Dachfonds an, bei denen wir tiber ein
von uns entwickeltes Handelsmodell den Investitionsgrad zur Begrenzung des Risikos aktiv steuern. Daneben
erbringt die AVANA Invest GmbH auch die individuelle Vermdgensverwaltung fir private und institutionelle Kun-
den wie z.B. Stiftungen, Versorgungswerke oder Pensionskassen. Fir institutionelle Kunden bietet die AVANA
dariiber hinaus auch ein Advisory an.

Mittlerweile verwaltet die AVANA AuM von ca. EUR 832 Mio.

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH AVANA Invest GmbH
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Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Das Anlageuniversum des AVANA IndexTrend Europa Dynamic (WKN: AORHDB) sind ETFs auf européische Un-
ternehmen des STOXX® EUROPE 600. Zur besseren Diversifizierung der Signale aus unserem Trendfolgemo-
dell unterteilen wir den STOXX Europe 600 in insgesamt 18 Sektoren. Der Fonds wird tber ein Trendfolgemo-
dell, Faktormodell und einen Momentumindikator gesteuert. Das Trendfolgemodell generiert Kauf- und Verkaufs-
signale fiir jeden Sektor sowie den STOXX® Europe 600. Uber das Faktormodell, das i.W. aus fundamentalen
Faktoren besteht, wird der Investitionsgrad zusatzlich gesteuert und kann Werte zwischen 0 % und 100 % an-
nehmen. Positionen in Short-ETFs werden nur eingegangen, wenn das Faktormodell die negativen Signale des
Trendfolgemodells bestatigt. Je nach Signallage kann der Investitionsgrad zwischen -20 % und 100 % schwan-
ken.

Gemischt /| Multi Asset

Das Anlageuniversum des AVANA Multi Assets Pensions besteht zu 70 % aus weltweiten Renten-ETFs (z.B. eu-
ropaische inflationsgeschitzte Anleihen, Floating Rate Notes, Unternehmensanleihen mit sehr kurzer Laufzeit,
auf USD lautende Unternehmensanleihen guter Bonitét). Die Anlageinstrumente werden flexibel eingesetzt und
der Kapitalmarktsituation entsprechend ausgerichtet. Dabei steht die Steuerung der Duration im Vordergrund der
Anlageuberlegungen. Weitere 30 % des Anlageuniversums werden in ETFs auf européaische Aktiengesellschaf-
ten analog der unter Aktien beschriebenen Strategie investiert. Das USD-Risiko wird zu 90 % abgesichert.

Immobilien

Wir bieten institutionellen Anlegern gemeinsam mit unseren Partnern Anlagekonzepte mit stabilen Cash Flows
und vertretbaren Risiken.

In 2018 haben wir mit dem Greater Munich Real Estate Fund einen offenen Immobilien-Spezial AlF aufgelegt,
mit dem semi-professionelle und professionelle Anleger mittelbar in Wohn- und Gewerbeimmobilien (Bestand-
simmobilien und Neubauten) in der Metropolregion Miinchen investieren kénnen.

Ziel ist der Aufbau eines breiten, gemischt genutzten Immobilienportfolios in zentralen Lagen. Ein erstes Objekt
wurde bereits erworben. Weitere Kapitalzusagen i.H.v. ca. EUR 10 Mio. liegen vor, so dass der Fonds im ersten
Quartal die nachsten, bereits identifizierten, Objekte erwerben wird.

In 2019 werden wir mit dem AVANA Healthcare Real Estate Fund einen weiteren offenen Immobilien-Spezial AlF
fur semi-professionelle und professionelle Anleger auflegen. Der Fonds investiert in Gesundheitsimmobilien
(Pflegeheime, betreutes Wohnen, Reha-Kliniken, Arztehduser etc.) in Deutschland. Der Erwerb der ersten Ob-
jekte wird im Marz / April 2019 erfolgen.

Ein geschlossener Immobilienfonds fir Wohnimmobilien ist noch fir 2019 in Planung.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige L.

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research -

LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte -

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH AVANA Invest GmbH
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Adresse
StralRe
PLZ
Ort (Land)
Webadresse

BANTLEON

BANTLEON BANK AG

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail

Name
Vorname

Funktion

Telefon

email

Team

Rauch
Thorsten

Leiter Relationship
Management
Vertriebspartner

0511 288 798 42

thorsten.rauch@
bantleon.com

2

Bahnhofstrasse 2

6300
Zug (Schweiz)

www.bantleon.com

Institutionell

7

Name
Vorname

Funktion

Telefon

email

Team

g
TELOS

Moller
Ulf

Leiter Relationship Mana-
gement Institutionelle
Investoren

0511 288 798 31

ulf.moeller@
bantleon.com

7

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die Betreuung unserer in Deutschland ansassigen Kunden findet von Hannover (Deutschland) aus statt, inter-
nationale Kunden werden von unserem Sitz in Zug (Schweiz) aus betreut. Unser Relationship Management fir
institutionelle Investoren besteht aus einem 9-képfigen Team (7 in Hannover, 2 in Zug), ausgezeichnet durch
langjahrige Erfahrung. Darliber hinaus ist jeder unserer Relationship Manager auf eine bestimmte Kundengrup-
pe spezialisiert, sodass unsere Kunden stets einen Ansprechpartner haben, der beispielsweise mit den jeweili-
gen regulatorischen Rahmenbedingungen vertraut ist. BANTLEON legt groRen Wert auf Personalkontinuitét,
welche sich insbesondere auch im Relationship Management in einer sehr geringen Fluktuation widerspiegelt.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Osterreich, Spanien, Italien und Schweiz

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2007
Im Outsourcing -

Im Advisory -
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 16
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 14

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X k.A. k.A.
Versicherungen X k.A. k.A.
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X k.A. k.A.
Unternehmen X k.A. k.A.
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X k.A. k.A.
Kirchliche Einrichtungen X k.A. k.A.
Vermdgensverwalter X k.A. k.A.
Dachfonds X k.A. k.A.
Stiftungen, Family Offices, NGOs X k.A. k.A.

Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

BANTLEON mit Standorten in Deutschland und in der Schweiz ist ein Spezialist fur institutionelle Investments
mit Fokus auf Kapitalerhalt. Dahinter steht ein Team aus einigen der weltweit besten Konjunkturanalysten, erfah-
renen Aktien- und Anleihenmanagern sowie filhrenden Wissenschaftlern aus dem Technologiesektor. Zu den In-
vestoren der Publikums- und Spezialfonds zéhlen vor allem Banken, Versicherungen, Industrieunternehmen und
Unternehmen der Altersvorsorge — aber auch sicherheitsbewusste Privatanleger. Insgesamt verwaltet BANTLE-
ON mit 49 Mitarbeitern 5,8 Milliarden Euro (6,5 Milliarden Franken) fir Kunden unter anderem in Deutschland,
Osterreich, Spanien, Italien und der Schweiz.

BANTLEON wurde im Dezember 1991 in Hannover von J6érg Bantleon gegriindet und betreibt heute aktives Ma-
nagement auf drei Themengebieten. Neben dem Anleihenmanagement gehdren dazu der vorwiegend quantitativ
gesteuerte Bereich Absolute-Return-Strategien und der Bereich Aktien-/Multi-Asset-Strategien. Zudem bietet der
semi-aktive Investmentbereich von BANTLEON unter der Marke SYSTEMATIC MARKETS ein selektives Spek-
trum von Multifaktoranséatzen zur Steuerung von Spezialfonds.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Globale Aktienstrategien mit hohem Dividendenertrag und deutlich reduzierten Kursschwankungen. In einzelnen
Strategien zusatzlich mit einer flexiblen Absicherung der Aktienposition in Abhangigkeit von der Konjunkturent-
wicklung. Ein Spezialgebiet ist die strukturelle Analyse des Technologiesektors zur Identifikation der zukiinftigen
Wachstumstreiber und der damit verbundenen Unternehmen mit Hilfe eines Expertengremiums, das sich aus
fuhrenden Kopfen aus Wissenschaft und Forschung zusammensetzt.

Renten

Aktive Anleihenstrategien mit skalierbarem Durations-, Spread-, Zinskurvenmanagement und Inflationsindexie-
rung. Semi-aktive Ansatze zur individuellen, intelligenten und kosteneffizienten Abbildung von kundenspezifi-
schen Anlagethemen.

Gemischt /| Multi Asset

Aktive Multi-Asset-Strategien mit dem Fokus auf Investitionen in Substanz- und Wachstumswerte der Zukunft:
Basis-Infrastruktur und industrielle Technologie.

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH BANTLEON BANK AG
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Hedgefonds, Absolute Return

Durations- und Aktienoverlay in den wesentlichen Marktsegmenten, globale Managed-Future-Strategien sowie
Multi-Asset-Management unter Hinzunahme der Segmente High-Yield und Rohstoffe.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Kundenbetreuung X Risikomanagement i

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen -
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern -

Prinzipien fur verantwortliches Investieren
(PRI), Unterstiitzung der internationalen Vertra-
Eingesetzte Kriterien ge zur Einhaltung der Konvention zu Antiperso-
nenminen (»Ottawa Convention«) und zum
Verbot von Streubomben (»Oslo Convention«)
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&) BayernInvest

BAYERNINVEST KAPITALVERWALTUNGSGESELLSCHAFT

MBH
Adresse
StrafRe Karlstra3e 35
PLZ 80333
Ort (Land) Minchen
Webadresse www.bayerninvest.de
Kundenbetreuung / Kontakte
Institutionell Name Leimbeck
Vorname Holger
Funktion Bereichsleiter Marketing & Vertrieb
Telefon +49 (0) 89 54 850 132
email Relationship-management@bayerninvest.de
Team 12

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Institutionellen Kunden bieten wir als Asset Manager und Master-KVG erstklassige Dienstleistungen in héchs-
ter Qualitat. Individuelle Kundenwiinsche haben fir uns oberste Prioritat. Wir sind strategischer Berater mit ei-
ner hohen Produkt- und Problemlésungskompetenz und offerieren ganzheitliche Dienstleistungen entlang der
gesamten Wertschdpfungskette. Transparenz, Nachhaltigkeit und Qualitatssicherung pragen unsere Invest-
mentprozesse. Im Asset Management bieten wir Spezialfonds und Publikumsinvestmentvermdgen fir institutio-
nelle Anleger. Wir sind aktiver Manager von Renten- und Aktienportfolios sowie von Multi-Asset Mandaten; in-
dexorientierte Anlageldsungen runden unser breites Leistungsspektrum ab. Im Bereich der Master-KVG admi-
nistrieren wir deutsche als auch Luxemburger Fondsvehikel und bieten administrative Losungen fir den ge-
samten Back- und Middle-Office-Bereich an. Der Fokus liegt auf der ganzheitlichen Administration aller liquiden
und illiquiden Kapitalanlagen sowie Direktbestande eines Kunden unter Einbeziehung der regulatorischen und
wirtschaftlichen Anforderungen auf Investorenseite beim Aufsatz einer grenziiberschreitenden Master-KVG-
Struktur.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Schwerpunkte auRRerhalb von Deutschland sind Osterreich und Luxembourg.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1989 1989
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 76,436 80,533
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 76,436 80,533
Anzahl der Investmentspezialisten 184 204
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Bayerninvest Kapitalverwaltungsgesellschaft mbH
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1989

Im Outsourcing ja (seit 1991)

Im Advisory ja (seit 2006)
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 8 (Stand: 7.3.2019)
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 10 (Stand: 7.3.2019)

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 11,6 11,0
Versicherungen X 44.4 43,5
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 29,9 31,1
Unternehmen X 8,7 8,3

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) - - -
Kirchliche Einrichtungen X 2,3 2,1

Vermdgensverwalter - - -

Dachfonds - - -
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 2,0 1,9
Andere X 11 2,1

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Wir sind das Kompetenzzentrum fir institutionelle Anleger und bieten passgenaue Losungen fur deren individu-
elle Anlageziele. Als Asset Manager und Master-KVG haben wir ein duales Geschaftsmodell, mit dem wir unse-
ren institutionellen Kunden gebiindelte Expertise und einen Mehrwert aus einer Hand bieten. Das bedeutet, dass
wir unseren Kunden sowohl die Anlage des Vermdgens in Fondsvehikeln anbieten als auch die Administration.
Beide Dienstleistungen kdnnen auch getrennt voneinander in Anspruch genommen werden. Zu unseren Kunden
zahlen Versicherungen, Versorgungswerke, Pensionskassen, Kreditinstitute, Unternehmen, Stiftungen und kirch-
liche Einrichtungen. Wir verfligen tber 30 Jahre Erfahrung am Kapitalmarkt. Mit rund 200 Mitarbeitern zahlt die
Bayerninvest zu den groRRen Kapitalverwaltungsgesellschaften im deutschen Markt. Die Bayerninvest mit Sitz in
Munchen wurde 1989 als 100%ige Tochter der BayernLB gegriindet. Damit sind wir auch fest in die Sparkassen-
Finanzgruppe eingebunden. Zur Bayerninvest gehort seit 2013 als 100%ige Tochter die Bayerninvest Luxem-
bourg, die 1991 gegriindet wurde.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Eine Aktien-Faktorstrategie der Bayerninvest berlcksichtigt neben den Faktoren Value, Quality, Momentum und
Low Risk auch ESG-Kriterien in der Aktienauswahl. In einer Vorauswahl wird das Investmentuniversum um Titel
reduziert, die bestimmte Nachhaltigkeitskriterien nicht erfiillen. Danach werden durch eine Faktor-Investing-Stra-
tegie Renditechancen generiert; ein Screening des verbleibenden Universums nach Stil-Faktoren sorgt fiir ein
hohes und ausgeglichenes Faktorexposure. Es werden dabei solche Wertpapiere ausgewahlt, bei denen be-
stimmte Faktoren bzw. quantifizierbare Unternehmensmerkmale eine héhere Performance erwarten lassen.

Renten

Ziel des OGAW-Sondervermdgens Bayerninvest Renten Europa-Fonds ist es, Ineffizienzen am Anleihenmarkt
gewinnbringend zu nutzen und eine nachhaltige Rendite aus Anlagen in européischen, verzinslichen Wertpapie-
ren zu erzielen. Das Fondsmanagement trifft aktive Entscheidungen bezlglich der Duration und der Lander-
gewichtung des Portfolios, der Positionierung auf der Zinskurve und der Beimischung von Pfandbriefen, Unter-
nehmensanleihen oder Inflation Linked Bonds. Die aktiven Entscheidungen basieren auf fundierten Analysen der
Marktsituation durch die Investmentspezialisten der Bayerninvest. Je nach Marktsituation kann das Fondsmana-
gement die Verteilung des Portfolios jederzeit aktiv verdndern. Die Aussteller der verzinslichen Wertpapiere sind
Uberwiegend in Euro denominiert und weisen Uberwiegend ein Investment Grade Rating auf.
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Gemischt /| Multi Asset

Die Bayerninvest bietet im Multi-Asset-Bereich kundenindividuell mafl3geschneiderte Investmentldsungen an.
Hinsichtlich Anlageklassen, Renditeerwartungen und Risikotoleranz wird das Portfolio dynamisch auf die jeweili-
gen Bedurfnisse angepasst. Der Einsatz modernster Diversifikationsmethoden erlaubt die Bildung robuster, und
intelligent diversifizierter Portfolien, die das zulassige Portfoliorisikobudget unter Berlicksichtigung samtlicher An-
lagerestriktionen jederzeit optimal zur Ertragssteigerung nutzen und auch die langjahrige Kapitalmarktexpertise
der Bayernlnvest in den relevanten Anlageklassen fir das Portfolio nutzbar machen. Die Bayerninvest verfolgt
dabei einen Top-Down-Ansatz, bei dem ESG-Kriterien ebenfalls flexibel berlcksichtigt werden kénnen und
gleichzeitig eine kosteneffiziente Portfoliosteuerung gegeben ist.

Hedgefonds, Absolute Return

Das Anlagekonzept ,Bayerninvest Dynamic Aktien Protect” ist eine Anlagestrategie, welche eine niedrige Kor-
relation zum Aktienmarkt aufweist. Als Total Return Strategie wird bei vorgegebenem Risikobudget eine mdg-
lichst hohe positive Aktienmarktpartizipation angestrebt. Performancequellen sind die Art der Titelselektion, die
daraus resultierende Portfoliokonstruktion sowie der diskretiondre Einsatz borsengehandelter Aktienindexderiva-
te. Das Aktienportfolio besteht aus einer Anzahl unterschiedlicher Baskets, in denen wiederum die enthaltenen
Aktien gleichgewichtet bei Kauf enthalten sind. Der Einsatz der Aktienindexderivate ist sowohl Sicherungsstrate -
gie wie Performancequelle. Die Performance des ,Bayerninvest Dynamic Aktien Protect” insgesamt resultiert
aus einer getrennten Nutzung von Alpha und Beta sowie der Korrelation aus Aktienportfolio zu Derivat. Das An-
lagekonzept wird seit Uber 5 Jahren erfolgreich umgesetzt.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige i
Ansprechpartner - Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern X
ESG-Integration, Ausschlusskriterien,
Eingesetzte Kriterien Best-In-Class, Impact Investing, Engagement,
Reporting
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BB Bellevue

Asset Management

BELLEVUE ASSET MANAGEMENT AG

Adresse
StralRe Seestrasse 16
PLZ 8700
Ort (Land) Kisnacht Goldbach
Webadresse www.bellevue.ch

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Ulmer Institutionell Name Brahl

Vorname Heiko ﬁ Vorname Alexander

Funktion Senior Sales Deutsch- Funktion Geschéftsfiihrer Bellevue
land e 2 i Asset Management
) Deutschland

Telefon +4144 2677273 SEM L
. , +49 69 770 608 103

email hul@bellevue.ch ‘g‘ Telefon
s email abr@bellevue-am.de

Team 2
Team 3

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Global

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1993 1993
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 1,3 8,8
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten 25

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2017
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X k.A. k.A.
Versicherungen X k.A. k.A.
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X k.A. k.A.
Unternehmen X k.A. k.A.
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) - k.A. k.A.
Kirchliche Einrichtungen X k.A. k.A.
Vermdgensverwalter X k.A. k.A.
Dachfonds X k.A. k.A.
Stiftungen, Family Offices, NGOs X k.A. k.A.

Andere - - -

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Bellevue Asset Management sowie die in Oberursel bei Frankfurt ansdssige Schwestergesellschaft StarCapital
sind Teil der Bellevue Group, einer unabhéngigen, schweizerischen Finanzgruppe, mit Sitz in Zirich und Listing
an der Schweizer Borse SIX. Bellevue wurde 1993 gegriindet und zahlt zu den fihrenden Investment-Boutiquen
in den Anlagebereichen Healthcare, spezialisierte Regionenstrategien, Multi-Asset sowie globale Aktien und
Renten.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Eine unserer Kernexpertisen ist seit Giber 20 Jahren der globale Gesundheitssektor. In diesem Bereich bieten wir
unseren Kunden ein vielfaltiges Spektrum von ausgezeichneten Anlagelésungen an. Angefiihrt von unserem
Flaggschiff, der bérsennotierten Beteiligungsgesellschaft BB Biotech AG, finden Investoren entsprechend ihrer
Bedirfnisse eine breite Palette an Anlagefonds- und Mandatslésungen. Fir institutionelle Kunden eignet sich im
Speziellen der global ausgerichtete BB Adamant Healthcare Index (auch als nachhaltige Variante), der weltweit
in die 40 attraktivsten Gesundheitsfirmen investiert und in den vergangenen Jahren den Gesamtmarkt deutlich
Ubertreffen konnte. Unser selektiver Investmentansatz spiegelt sich auch in regionalen Spezialthemen wider. Mit
unseren Entrepreneur-Strategien setzen wir auf besonders aussichtsreiche familien- bzw. eigentimergefiihrte
Unternehmen aus der Schweiz oder Europa. Bellevue ist in diesem Feld ein Pionier. Gleiches gilt auch fiir unse -
re Expertise im Bereich Frontier Markets, wo wir unentdeckte Wachstums-Potenziale in neuen Markten erschlie-
Ben. Allen voran auf dem Kontinent Afrika, mit dem wir dank unserer langjahrigen Erfahrung und lokalen Veran-
kerung fur unsere Kunden attraktive Anlageopportunitaten in diesen Markt zuganglich machen.

Renten

Die Rentenfonds der StarCapital AG (StarCapital Argos) bieten einen Zugang zu einer global ausgerichteten und
breit diversifizierten Rentenstrategie auf Basis eines antizyklischen Investmentstils.

Gemischt /| Multi Asset

Das Bedurfnis nach konservativen Renditeanspriichen bei minimalen und kontrollierten Schwankungsrisiken de-
cken wir mit unserer Global Macro-Strategie ab — Ein Multi Asset-Ansatz mit Fokus auf absolute Rendite. Tagli-
che Liquiditat und strenge Governance nach Luxemburger Anlagefondsvorschriften kommen sicherheitsorien-
tierten Anlegern zusatzlich entgegen. Mit dieser Strategie schlagt Bellevue Asset Management die Briicke zu der
langjéhrig ausgewiesenen Vermdgensverwaltungskompetenz des Schwesterunternehmens StarCapital.
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Private Equity, Infrastruktur

Healthcare Venture Capital: ,Pureos Bioventures”. Pureos Bioventures ist eine neu gegriindete Wachstumskapi-
talgesellschaft der Bellevue Asset Management. Sie wird in private, innovative Arzneimittelentwickler, haupt-
séchlich in der Schweiz, Europa und den USA investieren. Im Mittelpunkt werden dabei Unternehmen stehen,
die sich mit der Entwicklung der nachsten Generation biologischer Medikamente, sogenannten ,Biologika“, be-
fassen. Hierzu zéhlen unter anderem therapeutische Antikérper, Proteine und Enzympréaparate, Zelltherapien,
Viren und Bakterien, die mit Hilfe der modernen Molekularbiologie hergestellt werden. Pureos beteiligt sich in
den Phasen der grossten Wertschépfung an vorklinischen und friihen klinischen Unternehmungen. Der Fokus
wird dabei auf Indikationen mit hohem medizinischem Bedarf ausgerichtet sein, bei denen es heute noch keine
ausreichenden Behandlungsmdglichkeiten fiir Patienten gibt. Pureos strebt den Erwerb umfangreicher Beteili-
gungen sowie eine aktive Einflussnahme auf die Fihrung der Portfoliounternehmen an.

Hedgefonds, Absolute Return

Das Bedurfnis nach konservativen Renditeanspriichen bei minimalen und kontrollierten Schwankungsrisiken de-
cken wir mit unserem BB Global Macro ab — Ein Multi Asset-Ansatz mit Fokus auf absolute Rendite. Tagliche Li-
quiditéat und strenge Governance nach Luxemburger Anlagefondsvorschriften kommen sicherheitsorientierten
Anlegern zusétzlich entgegen.

Der BB Europe Equity Market Neutral ist eine liquide, marktneutrale Aktienstrategie. Aus dem Universum der
grossten europaischen Aktien werden 140 Aktien systematisch ausgewahlt und in einem markt- und branchen-
neutralen Long-Short-Portfolio zusammengefasst. Das Gewicht der Long-Seite entspricht dabei dem Gewicht
der Short-Seite, so dass keine direktionale Marktabhangigkeit besteht. Das Ziel der Strategie ist eine positive
und stabile Rendite Uber rollierende 12 Monate, die unabhangig von der Entwicklung der traditionellen Asset-
klassen wie Aktien und Zinsmarkte ist.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement )

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement )

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI -
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen -
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern X

(«best-in-class») +

Eingesetzte Kriterien negative Ausschlusskriterien
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BERENBERG

PRIVATBANKIERS SEIT 1590

BERENBERG - JOH. BERENBERG, GOSSLER & Co0. KG

Adresse
StraBe Neuer Jungfernstieg 20
PLZ 20354
Ort (Land) Hamburg
Webadresse www.berenberg.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Albert Institutionell Name Albert
Vorname Lars Vorname Lars
Funktion Head of Sales AM Funktion Head of Sales AM
Telefon 069 91 30 90 520 Telefon 069 91 30 90 520
' email lars.albert@berenberg.de email lars.albert@berenberg.de
/f Team /f Team

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Berenberg verfolgt einen dreistufigen Kundenbetreuungsansatz. Ihr Relationship Manager betreut Sie mandats-
Ubergreifend Uber die Akquisitionsphase hinaus und ist lhr erster Ansprechpartner fir allgemeine Fragen rund um
die gesamte Kundenbeziehung. lhr Product Specialist steht Ihnen fur fachliche Fragen rund um |hr Portfolio zur
Verflgung (ebenso ist ein direkter Kontakt zum Portfoliomanagement mdglich), verantwortet das Onboarding, das
ganzheitliche Reporting, die interne und externe Mandats-Koordination sowie die Durchfuhrung von Anlageaus-
schuss-Sitzungen. Der Portfoliomanager tragt die Verantwortung fur die Verwaltung und Wertentwicklung des
Mandats und arbeitet hierbei eng mit dem Product Specialist zusammen. Die Vertretungsregelung innerhalb der
jeweiligen Teams stellt zu jeder Zeit den dreistufigen Betreuungsansatz sicher.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Osterreich, Schweiz, UK und USA

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1590 2010
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 36.7
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 18.44
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 18.26
Anzahl der Investmentspezialisten 72 (im Bereich Wealth and Asset
Management)

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1973

Im Outsourcing ja

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen 14

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 20
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 13 0
Versicherungen X 14,3 0
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 57,7 33,8
Unternehmen X 8,7 2,3
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X inkludiert in 0
Andere
Kirchliche Einrichtungen inkludiert in Stif-  inkludiert in Stiftun-
X tungen, Family  gen, Family Offices,
Offices, NGOs NGOs
Vermdgensverwalter X 0,3 17,1
Dachfonds X inkludiert in inkludiert in
Andere Andere
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 7 1,9
Andere X 9,4 44

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Berenberg wurde 1590 gegriindet und zahlt heute zu den dynamischsten und ertragsstarksten Privatbanken in
Europa. Kundenorientierung und verantwortungsvolles Handeln, erstklassiges Know-how und I6sungsorientier-
tes Denken sind unsere Prinzipien. Mit den Geschaftsbereichen Wealth Management and Asset Management,
Investment Banking und Corporate Banking bieten wir Losungen fir private und institutionelle Anleger, fur Unter-
nehmen und Organisationen.

Im Berenberg Asset Management umfasst unsere Investmentkompetenz diskretionére und quantitative Invest-
ments genauso wie professionelle Risikomanagementstrategien. Erfahrene Anlagestrategen und Investmentex-
perten entwickeln fir sie konkrete Losungen, die in Spezialmandaten und Publikumsfonds umgesetzt werden.
Wir bieten Strategien und Lésungen in den fiinf Themenfeldern Equity Funds, Multi Asset, activeQ, Overlay Ma-
nagement und Liquid Alternatives an.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Das Aktienfondsmanagement gehoért zu unseren Kernkompetenzen. Berenberg kann eines der erfahrensten
Stockpicking und Management-Teams flr europaische Aktien vorweisen. Mehr als zehn Experten mit langjahri-
ger Erfahrung und einem ausgezeichneten Track Record bieten Zugang zum Top-Management deutscher und
europaischer Unternehmen. Spezialisierte Nebenwerte-Manager liefern einen zusatzlichen Mehrwert. Unsere
Aktienstrategen folgen einer klaren Investmentphilosophie: fundamentale Aktienanalyse, langfristiger Invest-
menthorizont und kontinuierliches Risikomanagement.

Renten

Berenbergs Renten-Spezialisten verfliigen Uber langjahrige Erfahrung in den unterschiedlichsten Anleiheseg-
menten sowie im Portfoliomanagement von Publikumsfonds und Spezialmandaten. Wir verfugen Uber besonde-
res Know-how bei Schwellenldndern, kurzlaufenden Rentenpapieren und beim Einsatz von
Nachhaltigkeits-/ESG-Kriterien. Weitere Schwerpunkte bilden Unternehmensanleihen aus den Bereichen Invest-
mentgrade und High Yield.

Gemischt | Multi Asset

Berenberg Multi Asset bietet global anlegende vermdgensverwaltende Strategien sowie opportunistische Ansat-
ze. Wir bieten ein breites Spektrum— von reinen Anleihestrategien bis hin zu offensiven Multi-Asset-Strategien
mit hohem Aktienanteil. Als aktiver Manager zeichnet uns eine fundierte Meinung zu den Kapitalmarkten aus, die
wir entscheidungsstark umsetzen — auch antizyklisch und abseits von Benchmarks.
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Hedgefonds, Absolute Return

Unter Liquid Alternatives bieten wir Volatilitatsstrategien an, die mit traditionellen Anlageklassen nur wenig korre-
lieren. Daher werden sie gerade in Zeiten erhdhter Volatilitat und niedriger Marktrenditen von professionellen In-
vestoren nachgefragt. Richtig eingesetzt, kdbnnen sie den Ertrag steigern und die Portfoliorisiken senken.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige i

Ansprechpartner - Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X

LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

Kombinierung diverser Auschlusskriterien: Negativ-
Eingesetzte Kriterien Screening, Aktives Engagement, Best-in-Class und
Impact Investing.
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BLACKROCK®

BLACKROCK
Adresse
StraBe Bockenheimer Landstralie 2-4
PLZ 60306
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.blackrockinvestments.de
Kundenbetreuung / Kontakte
Retail Name Scharl, CFA, MBA Institutionell Name Klug, CFA, MBA
Vorname Peter Vorname Harald
h Funktion Head of Retail Active & Funktion Head of the Institutional
"'“': : Passive BlackRock Busin_ess in Germany and
& Telefon  +49 (0) 69 50 500 3111 Austria
Ye’. email peter.scharl@blackrock.- “ Telefon +49(0) 69 50 500 3111
.-/" com email harald.klug@blackrock.-
Team 30 com
Team 18

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

BlackRock verfugt Uber umfangreiche Erfahrung in der Zusammenarbeit mit deutschen Investoren im deut-
schen regulatorischen Umfeld. BlackRock hat Biros in Frankfurt und Minchen mit deutschsprachigen Mitarbei-
tern, die ausschlief3lich fur die Betreuung von Kunden in dieser Region verantwortlich sind. Wir arbeiten mit al-
len wichtigen (Master-) KVGs auf dem deutschen Markt zusammen.

Unser Kundenbetreuungskonzept besteht darin, mit Kunden und deren Beratern zusammenzuarbeiten, um Port-
folios zusammenzustellen, welche deren Risikobereitschaft, deren Anlagehorizont und deren ESG Vorstellungen
widerspiegeln. Fur unsere deutschen Kunden bieten wir ein engagiertes Team von Kundenbetreuern, die fur alle
Aspekte der Beziehung zu BlackRock verantwortlich sind. Dieses Team besteht aus Mitarbeitern mit langjahriger
Erfahrung im deutschen Markt welches sich auf den Austausch mit Ihnen freut.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland
Global
Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1994 1988
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 91 5220
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 66 2048
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 25 3172
Anzahl der Investmentspezialisten 20 2210
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH BlackRock
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1994
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 14
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 12

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 2
Versicherungen X 5
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 23
Unternehmen X 13
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 1
Kirchliche Einrichtungen X <1
Vermdgensverwalter X 3
Dachfonds X Teil der anderen
Kategorien

Stiftungen, Family Offices, NGOs X 1
Andere X 52

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

BlackRock ist ein fihrender Anbieter von globalen Investmentmanagement-Dienstleistungen. Zum 31. Dezem-
ber 2018 verwaltete BlackRock EUR 5,22 Billionen fir institutionelle Kunden und Privatkunden in Investment-
strategien fiir Aktien, festverzinslichen Wertpapieren, Alternative Anlagen, Multi-Asset und Cash. Uber Black-
Rock Solutions® ("BRS") bietet das Unternehmen Risikomanagement- und Beratungsdienstleistungen an, die
Kapitalmarktexpertise mit intern entwickelten Systemen und Technologien verbinden.

Das Verstehen und Managen von Risiken ist der Eckpfeiler des BlackRock-Ansatzes fir verantwortungsbewuss-
tes Investieren. Unsere ,Risk and Quantitative Analysis (RQA)“-Abteilung macht BlackRock zum fuhrenden Un-
ternehmen im Risikomanagement. Diese Abteilung erméglicht eine unabhéangige Top-Down- und Bottom-Up-
Uberpriifung der Portfolios, um friihzeitig Investment-, Kontrahenten-, operationelle, regulatorische und technolo-
gische Risiken zu erkennen.

Des Weiteren ist BlackRock ein Innovator der Industrie, der standig probiert den Status Quo herauszufordern.
Neue und innovative Ansatze sind die Grundlagen des Erfolgs.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

BlackRock bietet ein breites Spektrum von Aktienstrategien, die Anlegern dabei helfen sollen, ihre unterschiedli-
chen Ziele zu verfolgen. Unsere Alpha-Strategien umfassen fundamental aktive Aktien-Anlagestrategien, die auf
menschlichen Erkenntnissen beruhen und durch innovative Technologien optimiert werden, sowie systematisch
aktive Aktien-Anlagestrategien — quantitative Anlagestrategien, die sich auf innovative Technologien stiitzen und
von menschlichen Erkenntnissen gesteuert werden.

Desweiteren bieten wir auch Indexierte Aktien an. BlackRock ermdglicht Anlegern mit allgemeinen oder individu-
ell zugeschnittenen Benchmarks den kostengiinstigen Marktzugang, den sie brauchen.

Renten

Seit BlackRocks Griindung in 1988 honoriert der Rentenanlageprozess die diversifizierte Bandbreite an Strategi-
en mit einer rigorosen Analyse und die Meinung von erfahrenen Experten. Die Anleihen-Investmentphilosophie
kombiniert einen Top-Down Asset- und Sektorallokationsansatz mit einem Bottom-Up Research- und Selektions-
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prozess, der auf die Ausnutzung von Fehlbewertungen im Markt fokussiert ist. Im Unternehmensanleihenuniver-
sum erlauben die Sektorspezialisten, Elemente in die Portfoliopositionierung mit einzubeziehen, die Gber traditio-
nelle Analysen hinausgehen und héheren Ertrag generieren.

Unsere Rentenstrategien sind als fundamentaler, systematischer und indexierter Ansatz erhaltlich.

Gemischt /| Multi Asset

BlackRock bietet vielseitige Losungen im Multi-Asset Segment an, welche sowohl fundamental- als auch quanti-
tative verwaltete Portfolios umfassen.

Ein groBes Team von Anlage-Experten nutzt einen flexiblen Rahmen und einen dynamischen Ansatz bei der
Portfoliostrukturierung, um massgeschneiderte Anlageldsungen zu entwickeln, die darauf ausgelegt sind, die
einzigartigen Anforderungen und Einschréankungen der Kunden zu erfullen. Wir kombinieren hauseigene Risiko-
systeme, die von einigen der grossten Anleger der Welt genutzt werden, mit einer tief verwurzelten Kultur des Ri-
sikomanagements. Damit bauen wir Portfolios mit umsichtig identifizierten, diversifizierten und angemessen
gewichteten Risikopositionen auf.

Unser teamorientierter Anlageansatz verbindet erfahrene Fiihrungskompetenz mit spezialisierten Portfolioteams
und nutzt ein grosses Reservoir von Ressourcen im gesamten Unternehmen.

Immobilien

BlackRocks Immobilienexpertise umfasst ber EUR 25 Mrd. in AuMs weltweit. Das Management von Immobi-
lien-investments streckt sich Uber 22 Lander hinweg, in etablierten Méarkten sowie in Wachstumsmarkten, und
BlackRock beschéftigt global 300 Mitarbeiter in 17 Niederlassungen in 11 Landern. In Nordamerika, Europa und
Asien-Pazifik ist BlackRock respective seit 1981, 1982 und 1999 in Real Estate aktiv. Die Strategien inkludieren
Core, Core Plus, Real Estate Securities, Debt, Value-Added und Opportunistic. BlackRocks Erfolgsmodell bein-
haltet Mitarbeiter vor Ort, einen "Hands-on"-Ansatz bei jeder Investition, praktische Expertise, bewahrte Perfor-
mance und die Fahigkeit zur Mehrwertgenerierung.

Private Equity, Infrastruktur

BlackRock verwaltet Giber EUR 25 Mrd. in Private Equity und steht mit einer breiten Palette an Lésungen und
deutschsprachigen Experten bereit.

Hedgefonds, Absolute Return

Unser Uber flinf Biros hinweg - weltweit operierendes Hedgefonds-Team verflgt Uber eine Vielzahl an markt-
neutralen Strategien sowie Uber tiefgreifendes Wissen und ausgezeichneten Marktzugang. Dadurch sind wir in
der Lage fur deutsche Investoren Single Hedgefonds sowie FoHF-Strategien anzubieten.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige ..

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) X

Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X

LDI (Liability Driven Investment) X ETFs X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

Eingesetzte Kriterien Aussch_lusskrltenen, Impact Investing,

Best-in-Class, Engagement u.a.m

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH BlackRock
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BNY MELLON

INVESTMENT MANAGEMENT

BNY MELLON INVESTMENT MANAGEMENT

EMEA Limited

Adresse

StraBe Friedrich-Ebert-Anlage 49

PLZ 60308

Ort (Land) Frankfurt am Main

Webadresse www.bnymellonim.com/de
Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Wolf Institutionell Name Mischel

Vorname Thilo Vorname Silvia
- Funktion Country Head Funktion Director Institutional
) Germany Sales
@ Telefon 069 12014 1572 Telefon 069 12014 1605
m email Thilo.Wolf@bnymellon. email Silvia.Mischel@
- com bnymellon.com
Team 8 Team 8

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Global

Deutschland Global

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1931 1784

Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) k.A. US$ 1,7 Bio. *Stand 31.12.2018

Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) k.A. k.A.

Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) k.A. k.A.

Anzahl der Investmentspezialisten k.A. k.A.
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Unternehmen | Tatigkeitsfelder

BNY Mellon Investment Management ist die global operierende Vermdgensverwaltungssparte von BNY Mellon,
einem der groR3ten Finanzdienstleistungsunternehmen weltweit, das in 35 Landern und an mehr als 100 Markten
tétig ist.

Wir bei BNY Mellon Investment Management haben es uns zur Aufgabe gemacht, flir unsere Kunden erstklassi-
ge Anlagestrategien zu entwickeln und zu verwalten, die den stetig wandelnden Kundenanforderungen gerecht
werden. Mit einem verwalteten Anlagevermogen von tber 1,8 Billionen US-Dollar® haben wir uns zum bevorzug-
ten Vermdgensverwalter fir eine weltweite Kundenbasis entwickelt.

Im Bereich Investment Management verfolgen wir einen einzigartigen und stringenten Multi Boutique-Ansatz.
Neben weltweiten Ressourcen und administrativer Unterstiitzung bietet BNY Mellon Investment Management
eine robuste Unternehmensstruktur, die es unseren Investment-Boutiquen ermdéglicht, sich auf das zu kon-
zentrieren, was sie am besten kdnnen: mit ihrer spezialisierten und fokussierten Expertise positive Anlageergeb-
nisse erzielen.

Unsere Struktur fordert einen unternehmerisch gepragten, fokussierten Investmentansatz.

1 Stand: 31. Mérz 2019

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Das Leistungsspektrum unserer spezialisierten Investment-Boutiquen umfasst:
Global/regional/Schwellenlander // Core, Wachstums- und Substanzwerte // Fundamental und quantitativ // Ind-
exprodukte // Aktien von Unternehmen mit kleiner, mittlerer, groRer und sehr groRer Marktkapitalisierung // Ab-
solute Return // Asiatisch-pazifischer Raum (exkl. Japan) // Brasilien // Schwellenléander // Europa (inkl. und exkl.
GB) // Global // REIT — Immobilien // Sozial Verantwortlich // GroRbritannien // USA

Einen besonderen Fokus legen wir derzeit auf BNY Mellon Global Equity Income (IEOOB90JKR63), BNY Mellon
Long Term Global Equity (IEOOB90PV268), BNY Mellon Mobility Innovation (IEOOBGCSBQ61), BNY Mellon Dy-
namic US Equity (IEO0OBYZ8Y044), und den BNY Mellon Global Leaders Fund (IEOOBYRBXH17)

Renten

Das Leistungsspektrum unserer spezialisierten Investment-Boutiquen umfasst: Globale/regionale/Schwellenlan-
der // Core-Produkte, Core-Plus, Credit // High Yield // Senior Secured Loans // Indexprodukte // Kommunalan-
leihen/ US Municipal Infrastrukturanleihen // steueroptimierte Anlagen Kurze, mittlere und lange Duration // Ab-
solute Return // Brasilianische Anleihen // Wandelanleihen // Schwellenléander // Europa // Global // Inflationsge-
bundene Anleihen // Mezzanine-Finanzierung // Strukturierte Anleihen/ABS/CLO // GroRRbritannien // USA // Vor-
rangig besicherte Anleihen

Einen besonderen Fokus legen wir derzeit auf BNY Mellon Global Dynamic Bond Fund (IEOOB8FF3S47), BNY
Mellon Short-Dated High Yield Bond Fund (IEOOBD5CVCO03), und den BNY Mellon High Yield Beta Fund
(IEOOBDZ7TF44)

Gemischt | Multi Asset

Das Leistungsspektrum unserer spezialisierten Investment-Boutiquen umfasst: Multi-Strategy // Single
Strategy // Credit/ABS // Distressed Assets // Currency/Hedging // Long/Short // Marktneutral // Private Equity //
GTAA/Global Macro // Rohstoffe

Einen besonderen Fokus legen wir derzeit auf den BNY Mellon Global Real Return Fund (IEOCOB70B9H10) und
den BNY Mellon Global Multi Asset Income Fund (IEO0BF423V83)

Immobilien

Das Leistungsspektrum unserer spezialisierten Investment-Boutiquen umfasst: Commercial Real Estate Lending
/I Single Family Equity // Mortgage Backed Securities

Private Equity, Infrastruktur

Unsere verschiedenen spezialisierten Boutiquen bieten Strategien u.a. in den folgenden Bereichen an: Mezzani-
ne // Buyout // Special Situations //

Einen besonderen Fokus legen wir derzeit auf den BNY Global Infrastructure Fund (IEO0BZ199B46) und den
BNY Mellon U.S. Municipal Infrastructure Debt Fund (IEOOBDCJZ442)

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH BNY Mellon Investment Management
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Hedgefonds, Absolute Return

Unsere verschiedenen spezialisierten Boutiquen bieten Strategien u.a. in den folgenden Bereichen an: Beta //
Dynamic Hedge Stratgies (CPPI) // Liability Driven Investment // Structured Products // Agriculture // Emerging
Market Private Equity // Distressed // Portable Alpha // Risk Parity // Stressed/Distressed/Special Situations
Einen besonderen Fokus legen wir derzeit auf den Absolute Insight Credit (IEOOB3CLDN55) und den BNY Mel-
lon Absolute Return Equity Fund (IEOOB3RFPB49)

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung Risikomanagement )

ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research -
LDI (Liability Driven Investment) X ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern -

Eingesetzte Kriterien Diverse, abhangig von den jeweiligen Boutiquen
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH BNY Mellon Investment Management
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CANDRIAM &

ANEW YORK LIFE INVESTMENTS COMPANY

CANDRIAM INVESTORS GROUP
Zweiniederlassung Deutschland

Adresse

StrafRe

PLZ

Ort (Land)
Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Fellnerstraflle 5
60322
Frankfurt am Main

www.candriam.com

Retail und Name Gilbert

Institutionell Vorname Achim
Funktion Niederlassungsleiter
Telefon 0049 69 2691903-10
email achim.gilbert@candriam.com
Team 6 (retail + institutionell)

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Wir bieten hochwertige Investmentlésungen fir Investoren in ganz Europa. Neben unseren Investmentteams in
Brissel, Paris, Luxemburg und London haben wir Teams in neun europaischen Landern, nah bei unseren Kun-

den. Unsere erfahrenen Relationship Manager wissen

genau, was die Investoren in den einzelnen Landern er-

warten. So kénnen sie individuellen Service bieten und aus unserem umfassenden Angebot die passenden L6-

sungen auswahlen.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auerhalb von Deutschland

Candriam ist in 25 Landern weltweit tatig. Die Niederlassung in Frankfurt deckt die Markte Deutschland und

Osterreich ab.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2006 1998
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 1.11 114.90
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0.90 41.82
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0.22 73.08
Anzahl der Investmentspezialisten 192

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr)

Im Outsourcing

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 48.91 33.08
Versicherungen X 1.28 27.04
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 3.31 11.68
Unternehmen X 0.00 0.84
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) - 0.00 0.00
Kirchliche Einrichtungen - 0.00 0.00
Vermégensverwalter X 17.76 9.80
Dachfonds X 0.00 10.80
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 2.60 2.45
Andere X 26.13 4.29

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Candriam ist Spezialist fur verschiedenste Assetklassen. Wir bieten privaten und institutionellen Anlegern in tiber
25 Landern innovative und performancestarke Produkte und investieren stets auf Grundlage von klaren
Uberzeugungen.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Fundamentale Strategien: Européische Aktien / Emerging Market Aktien / Thematische Strategien (z. B. Biotech,
Robotics, Oncology Impact) / Australische Aktien. Quantitative Strategien: Internationale Aktien.

Renten

Pionier und Marktfihrer im Euro High Yield-Markt / Marktfihrer im US High Yield-Markt in Kooperation mit unse-
rer Schwester-Boutique MacKayShields ( US High Yield Team von Andrew Susser). Vorreiter bei Emerging Mar-
ket-Anleihen.

Gemischt /| Multi Asset

Hochentwickelte Asset-Allocation-Strategien, auf Wunsch mit attraktiven fixierten Ausschittungen.

Immobilien

Bietet CANDRIAM (ber Tristan Capital Partners sowie Uber Schwestergesellschaften der NEW YORK LIFE
Gruppe auf Anfrage des Kunden an.

Private Equity, Infrastruktur
Bietet CANDRIAM Uber Schwestergesellschaften der NEW YORK LIFE Gruppe auf Anfrage des Kunden an.

Hedgefonds, Absolute Return

Seit 1996 fuhrender europaischer Anbieter fur liquide alternative Produkte. Wir sind am Markt bekannt fir unsere
alternativen Flaggschiff-Produkte Long Short Credit, Index Arbitrage und Credit Opportunities sowie unsere
Kompetenz in Risk Arbitrage und Managed Futures.

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Candriam Investors Group
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige i

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement

ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research -

LDI (Liability Driven Investment) X ETFs X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

Best-in-Class, Best-in-Universe, normenbasierte
Eingesetzte Kriterien Analysen, Engagement, Ausschlusskriterien,
Impact Investing.
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CAPITAL
GROUP”

CAPITAL INTERNATIONAL MANAGEMENT COMPANY

S.A.R.L.
Niederlassung Deutschland

Adresse
StraBe Eurotheum, Neue Mainzer Str. 66-68
PLZ 60311
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse https://www.capitalgroup.com/europe/

Kundenbetreuung / Kontakte

Vorname Matthias Vorname Henning
Funktion Managing Director, Funktion Managing Director,
Financial Intermediaries, Institutional,
Germany & Austria Germany & Austria
Telefon (+49) 69 50 95 40517 Telefon (+49) 69 5095 40510
email matthias.mohr@capital- email henning.busch@capital-
group.com group.com
Team 3 Team 5

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Wir sind stabil: Als ein nicht bérsennotiertes Unternehmen kénnen wir langfristig denken.
Wir sind fokussiert: Investmentmanagement ist unser einziges Geschaft.
Wir kdnnen uns so auf die langfristigen Interessen unserer Kunden konzentrieren.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) au3erhalb von Deutschland
Global

Deutschland Global

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1993 1933
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 1645
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 1114
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 529
Anzahl der Investmentspezialisten 413

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Capital International Management Company S.a.r.l.
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1993
Im Outsourcing -

Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 4
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 4

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X k.A. k.A.
Versicherungen X k.A. k.A.
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X k.A. k.A.
Unternehmen X k.A. k.A.
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) - k.A. k.A.
Kirchliche Einrichtungen X k.A. k.A.
Vermdgensverwalter X k.A. k.A.
Dachfonds X k.A. k.A.
Stiftungen, Family Offices, NGOs X k.A. k.A.
Andere - - -

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Capital Group ist einer der groBten und erfahrensten Asset Manager der Welt. Seit 1931 konzentriert sich
Capital Group darauf, herausragende und konsistente Ergebnisse fur langfristige Anleger zu erzielen. Wir inves-
tieren langfristig und diszipliniert, sind nicht bdrsennotiert und Asset Management ist der einzige Geschafts-
bereich. Die Produktpalette besteht aus fundamental gemanagten Aktien-, Renten- und Balanced- Portfolios,
zusammengestellt aus den besten Uberzeugungen der Portfoliomanager.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

Capital Group hat seit 1931 nur einen Geschiftsbereich: Aktives, research-basiertes Asset Management.
Unser Investmentprozess, das ,,Capital System“, verbindet unterschiedlichste Perspektiven der Portfo-
liomanager in den Management-Teams. Die Strategien spiegeln die besten Uberzeugungen unserer Port-
foliomanager wider. Als Unternehmen im Privatbesitz konnen wir sehr langfristig agieren und orientieren
uns an den Bediirfnissen unserer Kunden.

Aktien

Erfahrung und globale Préasenz: Wir managen 1,3 Billionen EUR in Aktien weltweit (30.09.2018). Breiter Zugang:
Unsere Strategien bieten Zugang zu dem gesamten Spektrum globaler Aktien mit dem Ziel, Wachstumsopportu-
nitdten zu identifizieren, mit gleichzeitigem Fokus auf risikoadjustierte Ertrdge und Dividendenstarke. Globaler
Researchansatz: Ein globales Analysten-Netzwerk identifiziert globale Investmentthemen und Unternehmen, die
davon profitieren. Dabei ist unser Research integriert, d.h. Renten-, Aktien- und Makro-Analysten arbeiten zu-
sammen.

Renten

Differenzierter Investmentansatz: Das ,Capital System“ kombiniert als differenzierter Investmentansatz stets
Portfoliomanager mit unterschiedlichen Perspektiven und Fahigkeiten zu einem Team. Research-Vorteil: Unser
integriertes Research aus Aktien-, Renten- und Makro-Analysten gibt uns, verbunden mit unserer GroR3e, regel-
mafigen Zugang zu Unternehmensvorstanden, Regierungsmitgliedern und Zentralbanken. Ergebnisorientiertes
Risikomanagement: ,Risk and Quantitative Solutions* ist ein erfahrenes Team, das Szenario-Analysen erstellt
und den Portfoliomanagern hilft, die Art, Korrelation und Diversifikation der Risiken zu verstehen.
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Gemischt /| Multi Asset

Zielgerichteter Ansatz: Die Portfoliomanager sind bestrebt, ihre Investmentuniversen einfach zu halten. Wir be-
grenzen die Zahl der richtig zu treffenden Entscheidungen und investieren daher nur in Aktien, Renten und
Cash, mit einem Fokus auf den relativen Wert auf Einzeltitelebene. Fundamentales Reserach: Nur wenige Fir-
men bieten ein vergleichbar grof3es und breites Research, global wie auch tber verschiedene Assetklassen hin-
weg. Angemessener Asset-Allocation-Ansatz: Unsere Asset Allokation wird von fundamentalen, bottom-up Ent-
scheidungen Uber den relativen Wert von einzelnen Wertpapieren unsterschiedlicher Assetklassen bestimmt.
Sie basieren auf unserem globalen, integrieten Research.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement )

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement )

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research — extern X

Eingesetzte Kriterien Ganzheitlich implementiert im Investmentprozess
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Capital International Management Company S.a.r.l.
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G CARMIGNAC

RI1 S K

M A N AGEMBRS

CARMIGNAC DEUTSCHLAND GMBH

Adresse
StraBe Junghofstralle 24
PLZ 60311
Ort (Land) Frankfurt am Main (Deutschland)
Webadresse www.carmignac.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Riittenauer Institutionell Name Caceres

Vorname Frank Vorname Luis

Funktion Director Business Devel-
opment Wholesale & In-
stitutional Germany

Funktion Head of Retail Business
Development, Germany
& Austria

"

Telefon  +49-69-71042-3612 Telefon +49-69-71042-3616

email Frank.Ruettenauer@car- email luis.caceres@carmignac.
mignac.com com

Team Team

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Fast 30 Jahre kontrolliertes Wachstum

Carmignac wurde 1989 von Edouard Carmignac und Eric Helderlé gegriindet und ist heute einer der filhrenden
europaischen Akteure in der Vermdgensverwaltung. Carmignac konzentriert sich bewusst auf eine begrenzte
Anzahl von Strategien, um langfristig héhere Wertsteigerungen fir seine Kunden zu erzielen. Anstatt mit der
Masse des Stroms zu schwimmen, bevorzugen wir realistisches Fondsmanagement, basierend auf unserer Ex-
pertise.

Ein franzdsisches Unternehmen

Seit seiner Griindung in Paris im Jahre 1989 sttitzt sich Carmignac beim Vertrieb seiner Produkte auf franzdsi-
sche Vermoégensverwalter und Finanzberater. Dieses Netzwerk professioneller Partner ist heute sehr engma-
schig und umfasst ganz Frankreich. Sie sind die Botschafter unseres Unternehmens.

- 50 Mrd. € AUM

- 2,4 Mrd. € Eigenkapital

- 277 Mitarbeiter

- 42 Fondsmanager und Analysten
- 27 OGAW, 18 Strategien

- 14 Vertriebslander
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Auftritt
Schwerpunkte (Lander) au3erhalb von Deutschland

Carmignac wurde 1989 von Edouard Carmignac und Eric Helderlé in Paris gegriindet. Mit der Eréffnung der
Niederlassung in Luxemburg (1999) haben wir den Weg fiir unsere internationale Expansion geebnet. Es folg-
ten weitere Niederlassungen in funf anderen européaischen Landern und in Miami im Jahr 2016. Im Jahr 2017
waren wir an sechs Standorten in Europa vertreten und der Fondsvertrieb erstreckte sich auf 14 Lander.

Eckdaten:

Wir verfligen Gber 6 Niederlassungen in Europa und eine in Miami

Fondsvertrieb in 14 Landern

Vertriebsteams, die professionellen Anlegern zur Verfiigung stehen

Thematische Veranstaltungen und Seminare in jedem Land unter Anwesenheit des Fondsmanagements
Mehr erfahren Sie unter
https://www.carmignac.de/de_DE/uber-uns/ein-bedeutender-akteur-im-fondsmanagement-481

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2004 1989
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 50
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten 42

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute
Versicherungen

xX X X

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen -
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermdgensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

X X X X X

Andere
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Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Ein aktiver, opportunistischer Managementstil, der auf unserer globalen makroékonomischen Analyse
beruht

6 AKTIENSTRATEGIEN

Internationale Aktien
* Investissement:
Angesehenes internationales Fondsmanagement, dass seit 25 Jahren von dem Management ein und
des selben Fondsmanagers profitiert

Europaische Aktien
* Grande Europe: Weltweite Chancen durch européische Unternehmen
* Euro-Entrepreneurs: Profitiert von der Dynamik européischer Small und Mid Caps

Schwellenlander-Aktien
e Emergents: Die Féhigkeit, Wachstumschancen in Schwellenlandern zu ldentifizieren.
e Emerging Discovery: Auf der Suche nach neuen Spitzentiteln. Ein Fonds, der Small-
und Mid-Caps in Peripherielandern mit gesunden wirtschaftlichen und politischen Fundamentaldaten in-
vestiert.

Rohstoff-Aktien
¢ Commodities: Ein differenzierter Ansatz fir Anlagen in rohstoffbezogenen Aktien statt unmittelbar auf
den zugrunde liegenden Rohstoffméarkten

Renten
5 FIXED INCOME STRATEGIEN

Unconstrained Global Bond: Internationale Anleihen

Sécurité: Anleihen in Euro

Capital Plus: Multi-Strategie und Multi-Asset Ansatz

Capital Cube: Multi-Strategie und Multi-Asset Ansatz

Court Terme: Kurzfristige Geldmarktstrategie mit dem Schwerpunkt auf Kapitalerhalt

Gemischt | Multi Asset
5 MISCH-STRATEGIEN

e Patrimoine: Wachstumschancen in aller Welt nutzen

e Emerging Patrimoine: Nutzung des vollen Potenzials von Schwellenlanderaktien, -anleihen und -wéh-
rungen

e Patrimoine Europe: Der Europaischer Mischfonds nutzt die attraktivsten Renditechancen an den euro-
paischen Aktien- und Anleihemarkten bei begrenztem Wahrungsrisiko und verringerten Abwartsrisiken

¢ Long-Short European Equities: Profitieren Sie von der Starke eines vielschichtigen Ansatzes: der
Kombination von Long- und Short-Positionen

* Investissement Latitude:
Alle thematischen Uberzeugungen des Carmignac Investissement und zusatzliche Flexibilitéat.
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige i

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)

Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X

LDI (Liability Driven Investment) ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen -

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

Wir sind seit 2012 offiziell im Bereich SRI en-
gagiert, Unterzeichner der UNPRI und be-
griuRen den Europaischen SRI-Transparenz-
Kodex. Carmignac hat das Klimabewusstsein
zu einem offiziellen Bestandteil seines Anlage-
prozesses gemacht, indem es sich den Be-
muhungen im Rahmen der COP21-Initiativen
anschlie3t und die Energiewende-Vorschrift Nr.
173 des Wahrungs- und Finanzgesetzbuches
der franzdsischen Regierung (gemaf Artikel
L533-22-1) einhélt.93% der AUM weden nach
14 ESG Kriterien gepriift.

Eingesetzte Kriterien
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COLUMBIA
E THREADNEEDLE

INVESTMENTS

Your success. Our priority.

CoLUMBIA THREADNEEDLE INVESTMENTS

Adresse
Stralle Mainzer Landstrafle 1
PLZ 60329
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.columbiathreadneedle.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Kowollik Institutionell Name Rosipal

Vorname Philipp Vorname Hartwig

Funktion Direktor Institutionelle
Kunden

Telefon 069 /297 299 11

Funktion Direktor Banken und
Family Offices

Telefon 069/297 299 77

email Hartwig.rosipal@colum-
biathreadneedle.com

email Philipp.kowollik@colum-
biathreadneedle.com

Team Team

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Unser Team von Kundenbetreuern widmet sich dem Aufbau und der Pflege stabiler Kundenbeziehungen sowie
der Gewahrleistung hoher Servicequalitat. Dadurch kann sich unser Portfolio Management darauf konzentrie -
ren, bestmdgliche Anlageergebnisse zu erzielen.

Unsere Serviceleistungen sind auf den Kundentyp und die mandatsspezifischen Anforderungen zugeschnitten.
Sie werden in regelmafigen Treffen mit dem Kunden besprochen und tberpruift.

Die Investoren unserer Publikumsfonds erhalten von uns Berichte mit den relevanten geschéftlichen Daten, An-
gaben zu Anteilen, Ausschittungen und Steuerdaten, auch abhéangig von den jeweiligen aufsichtsrechtlichen
Erfordernissen.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Wir unterhalten Biros in folgenden Lokationen: Amsterdam, Kopenhagen, Dubai, Genf, Hong Kong, Kuala
Lumpur, London, Luxembourg, Madrid, Mailand, Paris, Santiago, Seoul, Singapore, Stockholm, Wien und Zii-
rich, ausserdem an mehreren Orten in den USA.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1998 1994
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) - 376.0
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) - 222.3
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) - 153.7
Anzahl der Investmentspezialisten - 450
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Columbia Threadneedle Investments
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1998
Im Outsourcing ja
Im Advisory -

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 3.4
Versicherungen X 20.5
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 7.0*
Unternehmen X 5.7
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) - -
Kirchliche Einrichtungen X -
Vermdgensverwalter X -
Dachfonds X -
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 0.1
Andere X 70.3

Source: Columbia Threadneedle Investments as at 31 December 2018. Please note, we are unable to provide a breakdown of asset mana-
ger and fund of funds as they exist under many of our underlying client groups. Other Includes multi-employer, public, religious and sub-advi-
sory clients. This breakdown does not include retail clients, many of which are made up of nominee accounts. It is not possible to look
through nominee holdings. *We have provided a number for pensions, however these may already be included in some of the underlying cli-
ent groups.

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Columbia Threadneedle Investments ist ein globaler Vermdgensverwalter, der aktiv gemanagte Investmentstra-
tegien und -l6sungen fur verschiedene Anlageklassen auf globaler, regionaler und nationaler Ebene anbietet. Wir
tatigen Anlagen fur Privatpersonen, Pensionskassen und Unternehmen. Wir haben den Anspruch, unseren Kun-
den die Anlageergebnisse zu liefern, die sie erwarten, wenn sie uns ihr Geld anvertrauen. Dazu verfolgen wir
einen aktiven, kunden- und performanceorientierten Investmentansatz.

Mit unseren mehr als 450 Investmentprofis in Europa, Nordamerika und Asien verwalten wir ein Anlagevermo-
gen von insgesamt 376 Milliarden Euro (Stand 31. Dezember 2018) in Aktien der Industrie- und Schwellenlan-
der, Zinsinstrumenten, Asset-Allocation-Losungen und alternativen Anlagen. Wir sind in 18 Landern prasent.

Columbia Threadneedle Investments ist der Markenname der Columbia und Threadneedle Unternehmensgrup-
pe. Das Unternehmen gehort zu Ameriprise Financial, Inc. (NYSE: AMP), einem fihrenden US-amerikanischen
Finanzdienstleister. Dadurch profitieren wir von den Ressourcen eines grof3en und diversifizierten Finanzinstituts
mit einer sehr guten Kapitalausstattung.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Unsere Aktienportfolios werden aktiv gemanagt. Unsere Kunden kénnen aus einer umfassenden Palette von
Strategien auswahlen, die alle wichtigen globalen Markte sowie unterschiedliche Anlageziele und Risikoprofile
abdecken — von Kernanlage-Portfolios bis hin zu starker konzentrierten ,High Alpha“-L6sungen und spezialisier-
ten Nebenwertestrategien.

Unser Aktienteam ist in globale Sektorgruppen eingeteilt, denen sowohl regionale als auch globale Manager an-
gehdren. Dadurch kénnen wir unternehmens- und branchenspezifische Chancen und Herausforderungen im glo-
balen Kontext bewerten. Durch eine Kombination von Bottom-up-Research und themenbezogenen Marktanaly-
sen kénnen wir ,High Conviction“-Portfolios aufbauen, die gezielt auf die Bedurfnisse unserer Kunden ausgerich-
tet sind.
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Renten

Unser interdisziplindres Fixed Income Team besteht aus 157 Investmentprofis und verfugt tber umfassende Ex-
pertise in den traditionellen Anlageklassen Staatsanleihen, Unternehmensanleihen und Wéahrungen sowie tber
spezialisierte Erfahrung mit Anlagen in Investment-Grade- und High-Yield-Anleihen sowie Schwellenlanderan-
leihen.

Unser Ansatz basiert auf einer umfassenden Analyse und ausgewogenen Berlcksichtigung der fundamentalen,
strukturellen und bewertungsbezogenen Treiber der Zinsmarkte. Da sich die Werttreiber an den Markten im Zeit-
verlauf andern, legen wir zudem grof3en Wert auf die Antizipation dieser Marktverdnderungen, um potenzielle
Uberrenditen zu generieren. Dieser Ansatz ist ein Grund fiir unser hohes Ansehen im Fixed Income-Bereich.

Gemischt /| Multi Asset

Wir verwalten seit 1995 Multi-Asset-Mandate. Unser Multi-Asset-Team greift auf die Erfahrung und das Wissen
unserer gesamten Investmentplattform zuriick. Der Fokus des Multi-Asset-Teams liegt auf Bereichen, in denen
wir uns durch eigenes Research Wettbewerbsvorteile sichern kdnnen. Wir sind tberzeugt, dass sich unter-
schiedliche Anlageklassen und Teilanlageklassen in verschiedenen Phasen des Anlagezyklus unterschiedlich
entwickeln. Wir verfolgen einen flexiblen Investmentansatz, der die vielen verschiedenen Ansétze zur Bewertung
von Volkswirtschaften und Markten bericksichtigt.

Immobilien

Columbia Threadneedle Investments betrachtet Immobilien als Kernanlageklasse und wichtigen zukinftigen
Wachstumsbereich fur unser Unternehmen. Dafiir setzen wir auf ein aktives Management zur Generierung von
Wertsteigerungen, die Entwicklung neuer Produkte, organisches Wachstum und die weitere Globalisierung un-
seres Vertriebsnetzes.

Unser langjahrig bewéhrtes Immobilienteam verfugt Gber einen tUberzeugenden Performance Track Record am
britischen Immobilienmarkt. Die wichtigsten Fondsmanager sind seit mehr als 20 Jahren in unserem Unterneh-
men tatig. Das Managementteam verfolgt einen Investmentprozess, der sich bereits seit 1994 bewahrt hat.

Private Equity, Infrastruktur

Die Columbia Threadneedle European Sustainable Infrastructure Strategie investiert in ein diversifiziertes Portfo-
lio aulRerbérslicher Infrastrukturanlagen, die sich vorwiegend auf die europaischen OECD-Lander konzentrieren,
wobei der Schwerpunkt auf den Bereichen Versorgung, Transport, soziale Infrastruktur, erneuerbare Energie und
Telekommunikation liegt. Die Strategie strebt eine konsistente und nachhaltige Gesamtrendite an, die sich aus
einer laufenden inflationsindizierten Rendite und mittel- bis langfristigem Kapitalwachstum zusammensetzt, bei
einer Uber verschiedene Konjunkturzyklen kontrollierten Volatilitat. Die offene Struktur der Strategie ist auf die
lange physische und wirtschaftliche Lebensdauer von Infrastrukturanlagen sowie auf die langfristigen Anlagezie -
le der Investoren abgestimmt.

Die Strategie strebt eine jahrliche Netto-Gesamtrendite von 8-10% sowie eine laufende jéahrliche Nettoverzin-
sung von 5-6% an.

Hedgefonds, Absolute Return

Wir bieten unseren Kunden eine grof3e Auswahl von Strategien entlang des Risiko-Rendite-Spektrums auf Basis
wiederholbarer und skalierbarer Investmentprozesse. Gemaf unserem Bekenntnis zu innovativen Anlageldsun-
gen bieten wir Long-Only-, Enhanced-Alpha- und -Absolute-Return-Strategien fir ein breites Spektrum von An-
lageklassen. Dazu gehéren Rohstoffe, paneuropaische Absolute- und High-Alpha-Fonds, europaische High-
Alpha-Strategien, amerikanische Extended-Alpha-Strategien, globale und britische Extended-Alpha-Fonds, bri-
tische Absolute-Alpha-Strategien und britische Aktien-Alpha-Strategien.
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung
ALM (Asset Liability Management)
Asset Allocation Beratung

LDI (Liability Driven Investment)

- Overlaymanagement

X Risikomanagement

g
TELOS

- TM (Transition Management) -

- Kapitalmarkt - Research -

X ETFs

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

ESG-Research - intern | proprietar

ESG-Research - extern

Eingesetzte Kriterien

Globale RI-Kompetenz und RI-Strategien fur

verschiedene Anlageklassen

Konventioneller ESG-
Ansatz

Stewardship
Wertebasiert

Sonderlosungen

Erweitert

EBest-in-Class

Themen

Definition

ESG-Risikomanagement im Rahmen des
muestmemprozesses

Integnerter Ansatz. erganzt durch aktive
Stimmrechtsausibung und gezielten
Dialog

Bericksichtigung der Kernwerte und
-praferenzen des Kunden bei der
Portfolickonstruktion

In den Investmentprozess integrierte
Bewerlung von ESG-Riskofaktoren im
Makrokontext

Integnierter Ansatz. erganzt durch
Bewertung der Varbereitung auf kinftige
ESG-Risikoszenarien

In den Investmentprozess integnierte
Fokussisrung auf Untemehmen, die
fihrend in verantwortungsvollen
Geschafispraktiken sind

In den Investmentprozess integrierts
Fokussierung auf die Optimierung der
Rendite und Anlageergebnisse
(Cutcomes) durch eine gezielte Allokation
in geselischafiliche Themen oder
Nachhaltigkeilsthemen

xX X X

Die Tabellen geben eine Ubersicht unserer glo-

Art

Research-Integration

Engagement

Ethische Werte, religitise
Werte,
Branchenausschlusse,
normenbasiert

Systematische Integration

Porifolio-Integration

Best-in-Class

Ergebnisonentiert
(Outcome-orientiert)

Erfahrung?

balen Responsible Investment-Strategien und

Angebote: *

\ COLUMBIA
L THREADNEEDLE

INVESTMENTS

Strategien von Columbia Threadneedle, die

diesen Ansatz verfolgen

Aktien- und Untemmehmensanleinenstrategien

Aktier- und Unternehmensanleinenstrategien

RI-Einzelmandats

Ausschluss kontroverser Waffen: alle

Kundenindividuelle Ausschiussa:
RI-Einzelmandate

Smart-Beta-Nachhaltigkeits-ETFs
RI-Rohsoffe

RI-Einzelmandate

RI-Einzelmandate

Aut nachhaliige Ergebnisse (Outcomes)
auspgerichtete Mandate

Low Carbon Workplace Mandat
RI-Einzelmzndate

Quelle. Columbia Threadneedle Investments, Stand: 31. Marz 2018.
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@ RSB epLe

NVESTMENTS

Responsible Investment (RI)
Definition des RI-Spektrums

Machhaitige® Anlagechancen
Risikomanagement

A

Research-Input

Partfolio-Input

v

Kundenwerte

Integration von
Nachhaltigkeits-

analysen

t

Researchdnput

Portfalio-Input

.

Best-in-Class

Portfolio-Input

v

Thematische Ergebnisse

Berucksichtigung Beriickgichtigung der Berlicksichfigung Gerielte Anlagen Geziczhe
wvon Umwelt-, Kundenpraferenzen, aktueller und in Unternehmen Kapitalallokation in
Sorial- und :ml “”““E““;Chl‘: i Qn‘fark“"“” mit einem Teilaspekie
2 nlagen (z.B. au uswirkungen, S Rt
(I;;S'}Gur??:kqgrcen Basis ethischer Innovationen und naChwEISh:cmn unlgrschledllcher
Werte ader Mormen) Aktivitaten in den Bekenntnis zu sozialer Themen
und der ESG- 2u vermeiden oder Beteichen Urmwell, verantwortungs- oder
Performance in hestimmte fir den Wirtschaft, vollen und Nachhaltigkeits-
der raditionellen Kunden wichtige Geselschaft oder nachhaltigen themen mit einer
Investmentanalyse Segmente akiiv Kultur Geschafts- messbar positiven
haher zu gewichten praktiken Wirkung {Impact)

Quelle: Columbia Threadneedle Invesiments, Dezember 2017
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$ COMGEST

COMGEST DEUTSCHLAND GmMmBH

Adresse
StraBe Kennedydamm 24
PLZ 40476
Ort (Land) Dusseldorf
Webadresse www.comgest-fonds.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Hausemann Institutionell Name Franz

Vorname Oliver Vorname Andreas

Funktion Investor Relations
Manager

Telefon 0211 440387-21

Funktion Investor Relations
Manager

Telefon 0211 440387-27

email ohausemann@comgest.c email afranz@comgest.com
om
Team 1
Team 1

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Zu unseren Kunden gehdren institutionelle Anleger aus Europa, Asien-Pazifik, dem Mittleren Osten und Nord-
amerika. Unsere Kunden sind langfristig orientierte Anleger, darunter Staatsfonds und andere internationale Or-
ganisationen, Pensionsfonds, Versicherungen, Family Offices, Stiftungen, Privatbanken und Multi-Manager. Mit
unserem Anlageansatz kdnnen wir Gber Spezialfonds mafRgeschneiderte Portfolios unter Berticksichtigung kun-
denspezifischer Anforderungen und Vorgaben aufbauen.

Loyalitat pragt unsere Kundenbeziehungen, die wir im Laufe langer Partnerschaften durch gegenseitiges Ver-
trauen und Integritat aufgebaut haben. Die Starke dieser Kundentreue zeigte sich auf dem H6hepunkt der Fi-
nanzkrise 2008/2009, als wir in dieser schwierigen Phase fir die Aktienmérkte Nettokapitalzufliisse verzeichne-
ten.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Unsere Qualitatswachstumsstrategie bieten wir Uber unsere Fonds mit globalem, regionalem und l&nder-
spezifischem Schwerpunkt an und decken damit die Aktienmaérkte in den Industrie- und Schwellenlandern ab.
Das Vermdgen unserer Kunden wird von unserem Team aus 46 Anlageexperten in unseren Niederlassungen
in allen wichtigen Regionen der Welt gemanagt.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2005 1985
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 3,5 25,7
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 2,3 5
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 2,2 20,7
Anzahl der Investmentspezialisten 0 46
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2009
Im Outsourcing ja
Im Advisory -
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 6
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 6

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermégensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

X X X X X X X X X X

Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Comgest wurde im Jahr 1985 gegriindet und widmet sich seitdem ausschliel3lich der Verwaltung von Portfolios
aus Qualitats-wachstumsaktien aus einer Vielzahl von Regionen. Die beiden Firmengrinder Jean-Francois Can-
ton und Wedig von Gau-decker teilten die Vision einer unabhangigen Partnerschaft, die sich ausschlielich auf
einen Anlagestil konzentriert.

An dieser Struktur und Strategie von Comgest hat sich bis heute nichts gedndert. Inzwischen haben sich Jean-
Francois Canton und Wedig von Gaudecker aus dem aktiven Geschaft zurlickgezogen. Sie unterstitzen das
Unternehmen aber weiterhin als Mitglieder im Aufsichtsrat zusammen mit dem pensionierten CEO Vincent
Strauss und drei unabhéngigen Direktoren.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Unsere Philosophie griindet auf der Uberzeugung, dass
¢ sich Fundamentaldaten auf lange Sicht durchsetzen und sich das Kurswachstum dem Gewinnwachstum
je Aktie annahert.
e Die Markte den Wert eines Unternehmens mit starkem und nachhaltigem Wettbewerbsvorteil sowie dau-
erhaft Uberdurchschnittichem Gewinnwachstum in der Regel falsch einschétzen
¢ Nachhaltiges Gewinnwachstum je Aktie zu Uberdurchschnittlichen Anlageertrdgen bei gleichzeitig unter-
durchschnittlichem Risiko fuhren kann.
Unsere Erfahrung zeigt, dass wir Werte fiir unsere Anleger schaffen, indem wir unsere intensiven Bottom-up-
Analysen auf Unternehmen konzentrieren, die nach unserer Einschatzung tberdurchschnittliches Gewinnwachs-
tum erzielen.
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement )

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research -

LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

Ausschlusskriterien, Best-in-Universe, Engagement,

Eingesetzte Kriterien Impact Reporting
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COMMERZBANK ¢

Stage ETFs

COMMERZBANK ASSET MANAGEMENT

Adresse
StralRe
PLZ
Ort (Land)
Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Kuhlisch

Vorname Manuel

Funktion

Team 2

Telefon +49 69 136 22818

email manuel.kuhlisch@ , email tobias.zuehlke @
commerzbank.com ‘f commerzbank.com

Mainzer Landstr. 153

60327

Frankfurt
www.am.commerzbank.com

Institutionell Name Zuehlke

Vorname Tobias

Funktion
Telefon +49 69 136 22215

Team 3

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Das Management unserer Spezialmandatsstrategien ist gepragt von hohem persénlichem Engagement der
handelnden Personen und hoher Transparenz bei den Investmententscheidungen, getragen von einem soliden
wissenschaftlichen Erklarungsgertist auf Basis der Behavioural Finance Theorie. Im Bereich der Publikumss-
trategien fokussieren wir uns auf Nischenstrategien in ausgewahlten Bereichen. Dabei verzichten wir bewusst
auf die Erhebung einer performanceabhangigen Vergiitung. Details zur aktuellen Positionierung der Fonds wer-
den transparent fur unsere Investoren veréffentlicht. Grundsétzlich legen wir groRen Wert auf Kundenndhe, um
den Erwartungen unserer Investoren méglichst passgenau gerecht zu werden.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Osterreich, Schweiz

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2013

Im Outsourcing ja (seit 2013)
Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen 10

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 10

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute
Versicherungen
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 80
Unternehmen X 20

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermdgensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Das Asset Management der Commerzbank ist angesiedelt im Business Segment Firmenkunden und versteht
sich als hochspezialisierter Dienstleister. Hauptsitz ist Frankfurt am Main, weitere Standorte sind London und Lu-
xemburg.

Aktives Asset Management:

Hierunter fallen alle aktiv gemanagten Strategien. Die Expertise im Asset Management wird zum Teil als UCITS-
Publikumsfonds angeboten (aufgelegt bei der Commerz Funds Solutions S.A.) oder im Rahmen eines Spezial-
mandates eingebracht. Commerzbank Asset Management tritt hierbei als Manager im Outsourcing auf. Arbeits-
schwerpunkte sind Selektionsstrategien und Overlay Konzepte, welche auch im Multi Asset Kontext kombiniert
werden kdnnen.

ComStage ETFs:

Unsere Kompetenz im Bereich passives Management ist seit 2008 unter der Marke ComStage ETFs sichtbar.
Mittlerweile gibt es weit iber 100 ComStage ETFs fir unterschiedliche Markte und Assetklassen, welche bereits
etliche Auszeichnungen erhalten haben. Die ComStage ETFs zeichnen sich durch geringe Kosten und durch
eine Total Return Strategie aus: Anleger profitieren bei ComStage ETFs immer von der Beriicksichtigung anfal-
lender Dividenden — unabhéngig davon, ob dem einzelnen ComStage ETF ein Kurs- oder Performanceindex
zugrunde liegt.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Globale Dividendenstrategie mit Fokus auf Qualitatsaktien. Mit Hilfe eines selbst entwickelten Multi Faktor Mo -
dells werden aus dem Universum Aktien selektiert und in einem konzentrierten Portfolio abgebildet.

Renten

Aktiv-quantitativer Ansatz im Bereich Renten. Ziel ist es, eine kontrollierte Outperformance gegentuber der
Benchmark zu erzielen. Die Investmententscheidung wird auf Grundlage einer Scorecard zur Beurteilung der
Rentenmarkte abgeleitet. Der Ansatz kann an beliebige Tracking Error Budgets angepasst werden.
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Gemischt /| Multi Asset

Es werden zwei Multi-Asset Konzepte unter Nutzung umfangreicher Ressourcen gemanagt: Individuelles Multi
Asset Portfolio mit Overlay Komponenten und Multi Strategie-Konzept auf ETF-Basis. Beide Ansétze lassen
sich mit individuellen Schwellenwerten bzw. Risikobudgets kombinieren.

Hedgefonds, Absolute Return
Managed FX Carry Strategie

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige . .

Ansprechpartner - Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research -

LDI (Liability Driven Investment) - ETFs X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI -

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar -

ESG-Research - extern X

Ausschlusskriterien, Best-in-Class,

Eingesetzte Kriterien
Engagement
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QY. Degroof
y,0 Pet%rcam

ASSET MANAGEMENT DPAM FUNDS

DEGROOF PETERCAM AM -
Zweigniederlassung Deutschland

Adresse
StraBe Mainzer Landstr. 50
PLZ 60325
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.dpamfunds.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Fritz Institutionell Name Meyer
Vorname Melanie Vorname Thomas
Funktion Senior Institutional Sales S ] Funktion Country Head Germany
Telefon 069 274 015 243 ";Jj Telefon 069 274 015 295
email m.fritz@degroofpeter- | email t.meyer@degroofpeter-
cam.com cam.com
Team 4 Team 4

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Als Unternehmen im Familien- und Mitarbeiterbesitz kdnnen wir unabhangig von Marktereignissen unseren Kun-
den mafigeschneiderte Losungen anbieten, die ihren langfristigen Bedurfnissen und Zielen entsprechen. Hierbei
stimmen die Interessen unserer Kunden bereits sehr haufig mit denen unseres Unternehmens, unserer Kultur
und unserer Investmentphilosophie tGberein. Insgesamt stehen 140 Spezialisten zur Verfiigung, die jeden Tag ein
gemeinsames Ziel verfolgen: Mehrwert fiir unsere langfristigen Kundenbeziehungen zu schaffen. Fir Deutsch-
land stehen lhnen 4 erfahrene Kundenbetreuer mit einem Buro in Frankfurt am Main zur Verfligung. Unsere Ar-
beitsweise zeichnet sich durch eine personliche und individuelle Betreuung sowie schnelle Reaktionszeiten aus.
Zusammenfassend arbeiten viele spezialisierte Teams Hand in Hand fur die gemeinsamen Interessen von Inves-
toren und DPAM.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Belgien, Niederlande, Luxemburg, Osterreich, Schweiz, Frankreich, Italien, Spanien, Portugal, GroRbritanni-
en, Skandinavien

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2011 1871
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 31.7
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 31.7
Anzahl der Investmentspezialisten 60
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Degroof Petercam AM -
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1994
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 14
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 12

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermégensverwalter

Dachfonds

X X X X X X X X X

Stiftungen, Family Offices, NGOs
Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

DPAM ist ein unabhangiger Asset Manager mit Sitz in Brissel und verwaltet ca. EUR 25 Mrd., davon EUR 7.9
Mrd. in 300 Vermdégensverwaltungsmandate fur institutionelle Investoren in ganz Europa.
Unsere DNA ist dreigeteilt:

1.) Aktives Asset Management

2.) Fokus auf eigenes Research

3.) Nachhaltiger und verantwortungsbewusster Vermégensverwalter

Unsere Methodik und unser Anlageprozess flr verantwortungsbewusstes Investieren haben gezeigt, dass die In-
tegration von ESG-Kriterien in Anlagestrategien langfristig Mehrwert generiert und ein zunehmend wichtigerer
Teil des Risikomanagements ist. Daher berticksichtigen wir bei nahezu allen Publikumsfonds und institutionellen
Mandaten ESG-Kriterien.

Nachhaltigkeit bei DPAM - Zusammenfassung

- Mehr als 15 Jahre Erfahrung in hachhaltigen Anlagen

- 8 aktiv gemanagte nachhaltige Publikumsfonds (AuM Uber 3.8 Mrd. Euro)

- Pionier in nachhaltigen Staatsanleiheldsungen mit einem vollstandig integrierten, intern entwi-
ckelten Nachhaltigkeitsmodell fiir OECD- und Emerging Markets-Lander

- Stimmrechtsaustibung fir iber 500 Unternehmen

- Direktes Engagement mit Unternehmen

- UN PRI hat DPAM erneut mit dem hdchsten Rating von A+ ausgezeichnet (2017 + 2018)
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Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

DPAM bietet aktiv verwaltete Aktienstrategien an, die einen fundamentalen Bottum-up Ansatz verfolgen. Hierzu
verflgt das Haus uber ein eigenes Buy-Side Aktienresearch-Team. Des Weiteren bestehen ebenso Investment-
[6sungen mit einem quantitativen Hintergrund. Vorrangig konzentriert sich der Vermdgensverwalter auf seine
Kompetenz im europdischen Raum. Im Angebot befinden sich neben Lésungen fur Standardmarkte/ und —regio-
nen auch Nischenprodukte, wie z.B. European Small Caps, Europe Dividend, Aktienfonds mit Augenmerk auf
bdrsennotierte Immobilienaktiengesellschaften oder Themenfonds. Insgesamt werden vier nachhaltige Aktien-
Investmentstrategien verwaltet: Europa / Welt / Food / Multi-Thematischer Ansatz (NewGems).

Renten

Rentenprodukte umfassen sowohl Strategien im Unternehmensanleihen- als auch im Staatsanleihenbereich.
Kombinierte Anséatze - Total Return - stehen ebenfalls zur Verfligung. Daneben werden Anleihestrategien ange -
boten, die sich auf ERO Emissionen wie auch globale Wahrungen von Unternehmen mit einem Investment Gra-
de Rating oder dem spekulativeren High Yield Emissionen beschaftigen. Des Weiteren Inflation-linked Portfolios
und benchmarkunabhéngige Strategien wie solche mit Schwerpunkt auf Schwellenlandern. Wie bei den Aktien
steht den Portfoliomanagern auf der Anleihenseite ebenfalls ein eigenen Buy-Side Researchteam zur Verfu-
gung. Es werden drei nachhaltige Investmentstrategien gemanagt: Staatsanleihen OECD / Staatsanleihen
Emerging Markets / Unternehmensanleihen Investment Grade. Herauszustellen ist die Tatsache, dass DPAM
Pionier in nachhaltigen Staatsanleihelésungen mit einem vollstandig integrierten, intern entwickelten Nachhaltig-
keitsmodell fir OECD- und Emerging Markets-Lander ist.

Gemischt | Multi Asset

Im Bereich der gemischten Produkte, verwaltet DPAM eine breite Palette an Strategien mit unterschiedlichen Ri-
sikoprofilen, auf Grundlage sowohl taktischer als auch strategischer Asset Allokation mit einem hohem Diversifi-
kationsgrad. Das Portfoliomanagementteam nutzt hierzu alle Expertisen des Hauses. Dies sind auch die bevor-
zugten Strategien bei einem tUberwiegenden Teil der institutionellen Mandate, die DPAM in Belgien als Marktfiih-
rer verwaltet. Im Bereich Nachhaltigkeit wird ein globales nachhaltiges Multi-Asset Portfolio mit einer flexiblen
Aktienguote zwischen 20-50 % und ausschlieRlich Investment-Grade Anleihen gemanagt.

Immobilien

DPAM bietet zwar keine Direktinvestments in Immobilien an, allerdings Anlageldsungen Uber bdrsennotierten
Immobilienaktiengesellschaften (REITs). Regional ist diese Expertise auf Europa/Eurozone beschrankt.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement - Overlaymanagement )

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Kundenbetreuung X Risikomanagement )

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research -
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern X

Ausschluss, Best-in-Class, Integration,

Eingesetzte Kriterien
Engagement
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aeka

Institutionell

DEKABANK DEUTSCHE GIROZENTRALE

Adresse
StraBe Mainzer Landstral3e 16
PLZ 60325
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.deka.de, www.deka-institutionell.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Kalter Institutionell Name Campbell
Vorname Frank Vorname Lorne
f \ Funktion Bereichsleiter f’ 3\ Funktion Bereichsleiter Vertrieb
= . s . .
gy Y Sparka_ssenvertrleb und Institutionelle Kunden
b 4 Marketing Telefon 069 /71 47 - 3626
m Telefon 069 /7147 - 1318 email Lorne.Campbell@
email Frank.Kalter@deka.de deka.de
Team 200 Mitarbeiter Team 130 Mitarbeiter

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Jeder Investor hat eigene Ziele: Fur den einen stehen die Anforderungen von Steuer- und Aufsichtsrecht im
Vordergrund, fir andere der Kapitalerhalt, fur einen dritten die Erreichung der Zielrendite oder das Liquiditats-
management.

Ihre Bediirfnisse stehen fiir uns im Mittelpunkt aller Uberlegungen. Das Ziel ist dabei, eine optimale Lésung fir
Sie zu bieten und eine individuelle und persdnliche Beratung zu allen Ihren Themen anzubieten.

Expertise und Ansprechpartner fir lhre speziellen Investitionsbelange finden Sie gebiindelt in den spezialisier-
ten Kompetenzteams von Deka Institutionell. Unsere Experten kennen lhre Interessen und finden individuelle
Losungen fir Ihre Herausforderungen. Wir Gbernehmen Verantwortung gegeniber lhnen, lhren Kapitalgeber
und gegenuber der Gesellschaft als Ganzes. Oder wie wir es sagen: Erfolg beginnt mit Respekt.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Luxemburg
Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1918 1971
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 287,9
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 141,6
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 146,3
Anzahl der Investmentspezialisten 202
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1969
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 99
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 16

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 39
Versicherungen X 6
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 7
Unternehmen X 1
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 2
Kirchliche Einrichtungen X 1
Vermdgensverwalter - -
Dachfonds - -
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 3
Andere X 41

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Deka bietet als zentrales Wertpapierhaus der Sparkassen-Finanzgruppe ein breites Spektrum an Anlageinstru-
menten: Aktive Fondslésungen fir alle Hauptassetklassen (Aktien, Renten, Multi-Asset, Geldmarkt, Rohstoffe,
Immobilien) sowie ETFs,Strukturierungen und Overlays. Im aktiven Management von Wertpapierfonds verfligen
wir Uber fundamentale (traditionelle) und quantitative Lésungen. Dazu offerieren wir verschiedene Investment-
stile und innovative Produkte mit maf3geschneiderter Risikosteuerung.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Fundamental:

e Uber 60 Jahre Erfahrung im aktiven Aktienfondsmanagement

e Investmentuniversum: Large/Mid/Small-Caps aus allen Regionen

e Zusatzliche Expertise in spezifischen Markten und Segmenten

¢ Kombination von fundamentalem Research und makrodkonomischer Komponente

e Starken bei Titelselektion, Liquiditdtsmanagement und Risikomanagement
Quantitativ:

* Rund 20 Jahre Erfahrung im quantitativen Management

» Strategien: LowRisk, Aktien Core und Value

* Proprietare Prognose- und Risikomodelle

»  Skalierbarkeit: Individuelle Anpassung von Modellportfolios

Renten

Fundamental:

«  Uber 50 Jahre Erfahrung im aktiven Rentenfondsmanagement

* Investmentuniversum: Staats- und Unternehmensanleihen, Pfandbriefe und High Yield Bonds aus allen
Regionen sowie Geldmarkte und alle wichtigen Wéhrungen

»  Zusatzliche Expertise in spezifischen Markten und Segmenten

* Top-Down-Research auf Makro- und Sektorebene, Bottom-Up-Research auf Unternehmensebene

» Diversifikation von Alpha-Quellen tUber Durationssteuerung, Anleiheauswahl und derivative Overlay-Stra-
tegien
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Quantitativ:
* Rund 20 Jahre Erfahrung im quantitativen Management
*  Spektrum: Staats- und Unternehmensanleihen sowie Aggregate-Mandate
* Proprietare Prognose und Risikomodelle
»  Skalierbarkeit: Individuelle Anpassung von Modellportfolios

Gemischt /| Multi Asset

Fundamental:
«  Uber 55 Jahre Erfahrung im aktiven institutionellen Management
* Investmentuniversum: Large/Mid/Small-Caps, Staats- und Unternehmensanleihen, entwickelte Markte
und Schwellenlander, Alternative Investments
* Enge Abstimmung mit fundamentalem Aktien-/Renten-Research und Portfoliomanagement-Einheiten
» Portfoliokonstruktion reflektiert Risiko/Rendite-Profil und Asset/Liability-Struktur des Kunden
Quantitativ:
* Rund 20 Jahre Erfahrung im quantitativen Management
+  Strategien: Total Return und benchmarkorientiert, z.B. Global Tactical Asset Allocation, Trendfolge, Risi-
kosteuerung
*  Proprietare Prognose- und Risikomodelle
* Transparenter arbeitsteiliger Investmentprozess

Private Equity, Infrastruktur

» Deka Alternative Investments (DALI) umfasst verschiedene Fondslésungen fur Alternative Investments

* Es erfolgte ein schrittweiser Ausbau und Weiterentwicklung seit 2011

* Anleger investieren tber einen Luxemburger oder deutschen Spezialfonds in Alternative Investments —
Zielfonds mit Fokus auf Private Equity, Mezzanine, Hedgefonds, Real Estate, Infrastruktur, erneuerbare
Energien und Private Debt

Hedgefonds, Absolute Return

* Mischfonds mit Absolute Return —Ansatz und fundamentaler, Research-basierter Anlagestrategie und
dynamischer Wertsicherung (keine Garantie)

* Fortlaufende Evaluierung von relativen und absoluten Bewertungen globaler Wertpapiermarkte

+ Kombination von unterschiedlichen Strategien zur Erzielung einer Risikostreuung

» Dynamisches Risikomanagement als integraler Bestandteil des Produktkonzepts

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Rﬁgt)srg::f\gr;(t::égr’i Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) X ETFs X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern X

Ausschlusskriterien, Best-in-Class, Engage-

Eingesetzte Kriterien
ment
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DWS GRouprP GMBH & Co. KGAA

Adresse
StraBe Mainzer Landstral3e 11-17
PLZ 60329
Ort (Land) Frankfurt am Main (Deutschland)
Webadresse https://dws.com/

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail und Name Rieger Institutionell Name Simonis

Institutionell Vorname Harald Vorname Sven

Funktion Head of Institutional
Clients Germany and

Funktion Head of Coverage
Germany and Austria

Telefon  +49 69 910 14125 Austria
. . Telefon +49 69 910 13163
email harald.rieger@dws.com
email sven.simonis@dws.com

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

DWS Group (DWS) ist einer der weltweit filhrenden Vermdgensverwalter mit einem verwalteten Vermdgen von
ca. 704 Mrd. Euro (Stand: 31. Marz 2019). Das Unternehmen blickt auf Uber 60 Jahre Erfahrung zuriick und
geniel3t in Deutschland und Europa einen Ruf fiir exzellente Leistungen. Mittlerweile vertrauen Kunden weltweit
der DWS als Anbieter fir integrierte Anlagelésungen. Der Vermdgensverwalter wird tber das gesamte Spek-
trum der Anlagedisziplinen hinweg als Quelle fir Stabilitdt und Innovationen geschatzt.

Die DWS bietet Privatpersonen und Institutionen Zugang zu leistungsstarken Anlagekompetenzen in allen
wichtigen Anlagekategorien sowie Lésungen, die sich an Wachstumstrends orientieren. Unsere vielféltige Ex-
pertise als Vermdgensverwalter im Active-, Passive- und Alternatives-Geschéaft sowie unser starker Fokus auf
Umwelt-, soziale und Governance-Faktoren erganzen einander bei der Entwicklung gezielter Losungskonzepte
fir unsere Kunden. Das fundierte Know-how unserer Okonomen, Research-Analysten und Anlageprofis wer-
den im globalen CIO View zusammengefasst, der unserem strategischen Anlageansatz als Leitlinie dient.

Die DWS mdchte die Zukunft des Investierens gestalten. Dank unserer rund 3.400 Mitarbeiter* an Standorten
in der ganzen Welt sind wir dabei lokal prasent und bilden gleichzeitig ein globales Team.

* ausgedriickt in Mitarbeiterkapazitéten; Quelle: DWS Nachhaltigkeitsbericht 2018

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Unser Produktangebot erreicht Giber unser globales Vertriebsnetz, das aus rund 880 Investmentexperten und
690 Vertriebsexperten in 15 Landern besteht, Lander in den Regionen EMEA, Nord- und Stidamerika und
Asien-Pazifik (APAC). (Stand: 31.Dezember 2018)

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1956 1983
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 331 373
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 173 138
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 158 235
Anzahl der Investmentspezialisten* 407 530

* Investment Professionals ( Portfolio Management, Research, Trading) Globale Zahlen exclusive Deutschland
Stand: 31. Mérz 2019
Quelle: DWS
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) Die ersten Segmentfonds w urden bereits Ende
der 1980er Jahre aufgesetzt.

Im Outsourcing ja (Outsourced Portfolios: seit 2003)

Im Advisory ja (Advised Portfolios; seit 1999)

Anzahl der angebundenen Master-KVGen 12

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 87

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 6.5 7.9
Versicherungen X 5.1 214
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 11.6 115
Unternehmen X 13.2 9.2
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) - - -
Kirchliche Einrichtungen - - -
Vermdgensverwalter - - -
Dachfonds - - -
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 4.3 5.3
Andere** X 59.3 44.8

** Hierin enthalten auch SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.), Kirchliche Einrichtungen, Vermdgensverwalter und Dach-
fonds

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Wir sind mit einem verwalteten Vermégen von 704 Mrd. Euro zum 31. Méarz 2019 einer der fihrenden Vermo -
gensverwalter. Unsere Zentrale befindet sich in Deutschland, unsere rund 3.400 Mitarbeiter* sind jedoch global
tatig und bieten Kunden weltweit das gesamte Spektrum an klassischen und alternativen Investmentdienstleis-
tungen.

Wir bieten eine vollstandig integrierte globale Investmentplattform, die klassische Anlageklassen und alternative
Investments abdeckt und von unserem Chief Investment Office unterstitzt wird, das das Gbergreifende Rahmen-
werk flr unsere Anlageentscheidungen bereitstellt. Unser Angebot umfasst alle wichtigen Anlageklassen
einschlief3lich Aktien, Anleihen, Geldmarkt und Multi-Asset-Losungen sowie alternativer Investments. Unsere al-
ternativen Anlagen umfassen Immobilien, Infrastruktur, Private Equity, Liquid Real Assets und nachhaltige Invest-
ments. Wir bieten auch eine Reihe von passiven Investments an. Darliber hinaus sind unsere Losungsstrategien
nach den Bedurfnissen der Kunden ausgerichtet, die nicht durch klassische Anlageklassen bedient werden kon-
nen. Zu diesen Leistungen gehdoren Versicherungs- und Pensionslésungen, Asset-Liability-Management, Portfo-
liomanagementldsungen, Beratung zur Vermdgensverteilung, Strukturierung und Overlay.

* ausgedriickt in Mitarbeiterkapazitaten, Quelle: DWS Nachhaltigkeitsbericht 2018

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

DWS verfligt Gber ein globales Aktienteam mit Gber 100 Investment- und Alpha-Spezialisten, die fiir jeden einzel -
nen Investor Ideen generieren und Mehrwert bieten. Unsere Analysten geben Empfehlungen ab, die unabhangig
von der Sell-Side und vom Portfolio-Management sind. Darliber hinaus liegt unserem aktiven Management ein
transparenter und reproduzierbarer Investmentprozess zugrunde - die Grundlage, nachhaltig risikoadjustierte Er-
trage zu generieren. Aktiv oder Strategic Beta Equity Income (global / regional) Global / Europa / Asien / Themen
Large/Mid/Small Cap (global / Europa / Asien) Emerging Markets (global / Asien/Lateinamerika) Quantitativ (To-
tal / Absolute / relative return / Low volatility) Strategic Beta (gleichgewichtet / Aktienfaktoren / Low volatility).
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Renten

Der Risikoaspekt steht bei vielen institutionellen Anlegern nach wie vor im Vordergrund bei Rentenanlagen. Ne-
ben traditionellen Rentenstrategien bildet DWS ein breites Spektrum verschiedener globaler, regionaler und lan-
derspezifischer Strategien ab: Staatsanleihen, Unternehmensanleihen, High Yield, Floating-Rate-Loans, Un-
constrained oder Smart Beta. Kernstrategien: Ultrakurzlaufende Titel in Euro und von globalen Emittenten; Kurz-
laufende Titel in Euro und von globalen Emittenten Euro-Staatsanleihen und Pfandbriefe Schuldverschreibungen
Unconstrained-Anlagen, weltweit Absolute Return Unternehmensanleihen:investment-Grade (Euro, US, global)
High-Yield (Euro, US) Hybrid-Anleihen (Finanz- und Unternehmenstitel) Schwellenléander (1G, HY) Multi-Credit
Kurzlaufende Kredite. Weitere Strategien: Konsortialdarlehen Anleihen China Fremdwahrungsanleihen US Muni-
cipals Strategic Beta.

Gemischt /| Multi Asset

Institutionelle Anleger stehen in Bezug auf Ihre Kapitalanlage vor neuen Herausforderungen. Zu schaffen macht
dabei nicht nur das anhaltende Niedrigzinsumfeld, sondern auch die zunehmende Komplexitat der Finanzméarkte
sowie die in vielen Fallen gestiegenen Korrelationen zwischen Anlageklassen. Definierte Anlageziele sind des-
halb unter Umstéanden nicht mehr mit den traditionellen Mitteln zu erreichen, was viele Institutionen zu einem
Umdenken in Bezug auf ihre Kapitalanlage bewegt. Vor diesem Hintergrund gewinnen Multi-Asset-Lésungen fur
einige institutionelle Anleger an Bedeutung und hier insbesondere solche, bei denen das Management von Risi-
ken elementarer Bestandteil der Anlagestrategie ist. Unsere Multi-Asset-Group ist eine weltweite Organisation,
die fir verschiedene Kundengruppen und Anforderungen intelligente Losungen und Services bietet: Das Team -
erfahren und vernetzt. Ein starkes Team erfahrener, engagierter Multi-Asset-Investment-Spezialisten mit unter-
schiedlichen Werdegangen und langjahriger Erfahrung. Zugriff auf die Expertise aller Anlageklassen-Spezialis-
ten. Stringenter Prozess und breite Lésungspalette. Ein globaler Investmentprozess, der die Expertise unserer
ClO-Plattform nutzt. Ein modulares System, das eine grof3e Bandbreite an Total Return sowie kundenspezifi-
schen Ldsungen zulésst. Innovationsfuhrerschaft im Risikomanagement, in der betrieblichen Altersversorgung
sowie bei einkommensorientierten Multi-Asset-Losungen.

Immobilien

Durch unseren disziplinierten Ansatz bei Immobilieninvestitionen und durch die Entwicklung innovativer Anlage -
I6sungen wollen wir unseren Anlegern langfristig tiberlegene risikobereinigte Renditen, Kapitalschutz und Diver-
sifizierungsmdoglichkeiten bieten. Unsere globalen und regionalen Research-Teams und unsere vor Ort tatigen
Investmentmanager und Vermdgensverwalter machen sich ihr eigenes Bild von Marktchancen, Trends und Risi-
ken. In den vergangenen 40 Jahren haben wir diese Erkenntnisse mit unserem ausgefeilten Ansatz bei der Port-
foliokonstruktion und unserem ausgereiften Risikomanagement kombiniert und so eine filhrende Position im Im-
mobilienanlagegeschéft erreicht. Wir investieren im Namen unserer Kunden in Core-, Value-Added- und opportu-
nistische Immobilien sowie in Immobilien- und Infrastrukturpapiere und in Immobilienanleihen weltweit.

Private Equity, Infrastruktur

DWS verfolgt einen globalen und integrierten Investmentansatz, fokussiert auf Primér- und Sekundar-Fonds so-
wie Co-Investments im Bereich der Kapitalbeteiligungen, Fremdkapitalfinanzierungen, Immobilien und Infrastruk-
tur. Aul3erdem steht eine breite Palette von Private Equity-Investments zur Verfigung, wie etwa Buyouts, Wachs-
tumskapital und Einzellésungen, einschlie3lich Mezzanine, Distressed Debt und Venture Capital. Wir bieten in-
stitutionellen Kunden klassische Dachfonds, individuelle Mandate, Zugangsfonds zu einzelnen von bestimmten
Investmentmanagern aufgelegten Produkten sowie Co-Investments an. Das Serviceangebot umfasst unter an-
derem eine detaillierte Investitionsanalyse (Due Diligence), eine ausfuhrliche Management- und Risikoanalyse
und ein umfassendes Administrations- und Reporting-Angebot mit zeitnahen, transparenten und umféanglichen
Informationen fir den Kunden. Als verantwortungsbewusster Asset Manager beriicksichtigen wir die UN-Grund-
sétze fur verantwortungsbewusstes Investment (PRI) in allen Aktivitaten bei Investition und Verwaltung.

Hedgefonds, Absolute Return

Im Bereich Alternatives bietet DWS maRgeschneiderte Hedgefonds-Investmentlésungen sowie Nischenangebo-
te fur Private Credit und Co-Investments.
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige i

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management)

Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X

LDI (Liability Driven Investment) X ETFs X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

Ausschlusskriterien, positive screening, best-

in-class approach, negative screening, norma-

tive screening, active ownership/engagement,
Impact Investing, Integration approach, usw.

Eingesetzte Kriterien

Wichtige Hinweise
Die in diesem Dokument enthaltenen Informationen sind nur fur professionelle Anleger bestimmt.

DWS ist der Markenname unter dem die DWS Group GmbH & Co. KGaA und ihre Tochtergesellschaften ihre Geschéfte betreiben. Die je-
weils verantwortlichen rechtlichen Einheiten, die Kunden Produkte oder Dienstleistungen der DWS anbieten, werden in den entsprechenden
Vertragen, Verkaufsunterlagen oder sonstigen Produktinformationen benannt. Die in diesem Dokument enthaltenen Angaben stellen keine
Anlageberatung dar, sondern dienen ausschlie3lich der Produktbeschreibung bzw. geben lediglich eine kurze Zusammenfassung der wich-
tigsten Aspekte des Fonds, oder Dienstleistungen und / oder Produkte der DWS.

Samtliche in diesem Dokument zur Verfiigung gestellten Informationen werden auf vertraulicher Basis weitergegeben (nachfolgend ,Vertrau-
liche Informationen®) und sind vom Empfénger, seinen Mitarbeitern oder Mitgliedern von Gremien des Empféangers streng vertraulich zu be -
handeln. Vertrauliche Informationen diirfen nicht an Dritte weitergegeben werden. Eine solche Weitergabe Vertraulicher Informationen ist nur
nach schriftlicher Zustimmung der DWS zulassig. Dies gilt nicht fiir die Weitergabe von Vertraulichen Informationen an Berater des Empfan-
gers, die dieser im Zusammenhang mit diesem Dokument eingeschaltet und zur vertraulichen Behandlung der Vertraulichen Informationen
verpflichtet hat. Sollten der Empfénger dieses Dokuments, seine Mitarbeiter, Mitglieder von Gremien des Empféngers oder seine Berater
durch gerichtliche oder behérdliche Anordnung zu einer Offenlegung Vertraulicher Informationen aufgefordert werden, wird der Empfénger
dies — soweit dies rechtlich méglich und unter den gegebenen Umstanden zumutbar ist — der DWS unverziglich schriftlich mitteilen.

Alle MeinungséuRerungen geben die aktuelle Einschatzung von DWS wieder, die sich ohne vorherige Ankiindigung andern kann. Die in die-
sem Dokument enthaltenen Angaben und Informationen stellen kein Angebot oder die Aufforderung zur Abgabe eines Angebotes im Hinblick
auf von der DWS angebotene Produkte und / oder Dienstleistungen dar. Insbesondere stellen die in diesem Dokument enthaltenen In-
formationen keine Anlage- oder Anlagestrategieberatung dar. DWS erbringt auch keine Steuer- und / oder Rechtsberatung. (Potentielle) An-
leger sollten ihren eigenen Steuer- und / oder Rechtsberater hinzuziehen, bevor von der DWS angebotene Produkte und / oder Dienstleis -
tungen erworben bzw. in Anspruch genommen werden.

Die in diesem Dokument enthaltenen Daten stammen aus verschiedenen Quellen, die von der DWS als verlasslich und korrekt bewertet,
nicht jedoch unabhéngig Uberpruft wurden. DWS Ubernimmt daher keine Gewéhr fur die Angemessenheit, Richtigkeit und / oder Vollstandig-
keit der in diesem Dokument enthaltenen Prognosen oder sonstiger Informationen. Die Haftung fiir direkte und indirekte Schaden aufgrund
der Unrichtigkeit und Unvollsténdigkeit der in diesem Dokument enthaltenen Daten ist ausgeschlossen, es sei denn, die DWS kannte die Un-
richtigkeit oder Unvollstandigkeit oder ihre Unkenntnis beruhte auf grober Fahrlassigkeit.

DWS Produkte:

Die vollstandigen Angaben zum Fonds einschlief3lich der Risiken sind dem jeweiligen Verkaufsprospekt in der geltenden Fassung zu entneh-
men. Dieser sowie die jeweiligen ,Wesentlichen Anlegerinformationen“ stellen die allein verbindlichen Verkaufsdokumente des Fonds dar.
Anleger kénnen diese Dokumente sowie Kopien der Satzung bzw. des Verwaltungsreglements und die jeweiligen zuletzt verdffentlichten
Jahres- und Halbjahresberichte bei der DWS Investment GmbH, Mainzer Landstrale 11-17, 60329 Frankfurt am Main und, sofern es sich
um Luxemburgische Fonds handelt, bei der DWS Investment S.A., 2, Boulevard Konrad Adenauer, L-1115 Luxemburg, fur ETFs bei der
Zahl- und Informationsstelle Deutsche Bank AG, z.H. Trust and Agency Services, Post IPO Services, Taunusanlage 12, 60325 Frankfurt am
Main (Deutschland) erhalten sowie elektronisch unter www.dws.de / www.etf.dws.com herunterladen.

Wie im jeweiligen Verkaufsprospekt erlautert, unterliegt der Vertrieb des im Dokument genannten Fonds in bestimmten Rechtsordnungen
Beschrankungen. Dieses Dokument und die in ihm enthaltenen Informationen dirfen nur in solchen Staaten verbreitet oder verdéffentlicht
werden, in denen dies nach den jeweils anwendbaren Rechtsvorschriften zuldssig ist. So darf der hierin genannte Fonds weder innerhalb
der USA, noch an oder fur Rechnung von US-Personen oder in den USA anséassigen Personen zum Kauf angeboten oder an diese verkauft
werden.
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Zielmarkt / Kosten:

Erganzende Informationen zum sogenannten Zielmarkt und zu den Produktkosten, die sich aufgrund der Umsetzung der Vorschriften der Mi-
FID2-Richtlinie ergeben und die die Kapitalverwaltungsgesellschaft den Vertriebsstellen zur Verfigung stellt, sind in elektronischer Form
Uber die Internetseite der Gesellschaft unter www.dws.de, www.etf.dws.com erhaltlich.

Wertentwicklung / Prognosen:

Prognosen sind kein verlasslicher Indikator fur die zukiinftige Wertentwicklung. Prognosen basieren auf Annahmen, Schatzungen, Ansichten
und hypothetischen Modellen oder Analysen, die sich als nicht zutreffend oder nicht korrekt herausstellen kénnen. Wertentwicklungen der
Vergangenheit, (simuliert oder tatsachlich realisiert), sind kein verlasslicher Indikator fur die kiinftige Wertentwicklung. Die Berechnung der
Wertentwicklung erfolgt nach der BVI (Bundesverband Investment und Asset Management) Methode, d.h. ohne Berlicksichtigung des Aus-
gabeaufschlages. Individuelle Kosten wie beispielsweise Gebiihren, Provisionen und andere Entgelte sind in der Darstellung nicht bertick-
sichtigt und wiirden sich bei Bertcksichtigung negativ auf die Wertentwicklung auswirken.

Spezielle Risikohinweise

Anlagen in von der DWS angebotene Produkte und / oder Dienstleistungen sind mit Risiken verbunden, einschlielich (aber nicht abschlie -
Rend) dem Risiko von Marktfluktuationen sowie dem Risiko von Anderungen des regulatorischen Umfeldes. Es kann zum Verlust des einge-
setzten Einkommens bzw. Vermdgens kommen. Der Wert des Investments kann fallen und es kann zu erheblichen Verlusten bis hin zum To-
talverlust kommen.

- Bei Fonds mit erhdhten Wertschwankungen (Volatilitat): Der Fonds kann aufgrund der Zusammensetzung bzw. der fur die Fonds-
verwaltung verwendeten Techniken eine erhodhte Volatilitat (Wertschwankung) aufweisen.

- Investiert der Fonds vorwiegend in Derivate, ist die Anlage daher mit zusétzlichen Risiken bis hin zum Totalverlust des angelegten
Kapitals verbunden.

© DWS Group GmbH & Co. KGaA 2019, Stand: May 2019. Alle Rechte vorbehalten

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH DWS Group GmbH & Co. KGaA
91



~
Jahrbuch 2018 | 2019 TELOS

EDMOND
DE ROTHSCHILD

EDMOND DE ROTHSCHILD ASSET MANAGEMENT

(France)
Niederlassung Deutschland

Adresse
StraBe mainBuilding, Taunusanlage 16
PLZ 60325
Ort (Land) Frankfurt
Webadresse www.edram.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail und Name Schuwerack

Institutionell Vorname Markus

Funktion Head of Branch Germany
and Austria, Executive

Director
Telefon +49 69 244330200
email m.schuwerack@edr.com

Team

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Edmond de Rothschild AM bietet umfassende Investmentldsungen und Serviceleistungen. Unser Ziel ist eine
bestmdgliche Kundenzufriedenheit. Dabei spielt die Kundenbetreuung eine zentrale Rolle. Wir wollen die Anfor-
derungen und Restriktionen unserer Kunden verstehen, begleiten und erfiillen. Deshalb investieren wir viel in
Technik und Mitarbeiter. Unsere Kundenbetreuung und unsere Administration sollen der Performance in nichts
nachstehen.

Wir wollen fir unsere Kunden erreichbar sein und haben deshalb Niederlassungen in ganz Europa, auch in
Deutschland. Weil Edmond de Rothschild nicht zu groR ist, kdnnen wir flexibel reagieren, informieren und auf
Kundenwunsch Treffen oder Telefonkonferenzen mit Portfoliomanagern organisieren. Wir setzen auf Kommuni-
kation und erstellen individuelle Berichte, die auf die Anforderungen unserer Kunden zugeschnitten sind.

Bei Edmond de Rothschild AM sind wir davon Uberzeugt, dass ein guter Service die Grundlage einer erfolgrei-
chen und langfristigen Partnerschatft ist.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auerhalb von Deutschland

Frankreich, Schweiz, Spanien, Italien, Osterreich, Belgien, Danemark, GroRbritannien, Finnland, Schweden,
Norwegen, Niederlande, Portugal, Luxemburg, Irland

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2011 1985
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 71,4
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 35,4
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 36,0
Anzahl der Investmentspezialisten Uber 100
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Edmond de Rothschild Asset Management
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2012
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 1
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 2

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 25
Versicherungen X 10
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 10
Unternehmen X 4
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) - -
Kirchliche Einrichtungen X 0
Vermdgensverwalter X

Dachfonds X 11
Stiftungen, Family Offices, NGOs X

Andere X

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Die Unternehmensphilosophie von Edmond de Rothschild AM beruht auf Innovationen und klaren Uberzeugun-
gen. Wir wollen fiir unsere Kunden langfristig Werte schaffen. Aktives Management und fundamentale Analysen
stehen im Mittelpunkt. Auf deren Grundlage stellen wir diversifizierte benchmarkunabhangige Portfolios zu-
sammen. Dieser aktive, langfristige und risikobewusste Ansatz passt zu unserer Philosophie, die den Kapitaler-
halt in den Mittelpunkt stellt.

Edmond de Rothschild AM ist ein Multi-Spezialist mit zahlreichen Strategien fur viele Asset-Klassen: Asset-Allo-
kation, européische und internationale Aktien, Unternehmensanleihen, Private Equity, Immobilien und Infrastruk-
turanleihen. Fur sie bieten wir offene Investmentfonds und spezielle Lésungen fir Distributoren, Family Offices,
Privatanleger und institutionelle Investoren an.

Edmond de Rothschild AM unterhélt Niederlassungen in Paris, Genf und London. Hier arbeiten tiber 100 Invest-
mentexperten im Portfoliomanagement zusammen. Sie entwickeln individuelle Lésungen entsprechend den An-
forderungen und Restriktionen unserer Kunden. Um das Unternehmen weiter voranzubringen, haben wir unsere
Prasenz mit Niederlassungen in Frankfurt und Madrid ausgebaut.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

European Equity (SCR optimiert), International Equity, Thematic Funds (Big Data/Health Care), Value Strategies , SRI

Renten

Convertibles Global/Europe, Emerging Bonds (Local/Hard Currency), Emerging Corporates, SRI, Global Unconstrained
Bonds, Financial Bonds, Cross Over Credit

Gemischt | Multi Asset
Multi Asset

Private Equity, Infrastruktur

Infrastructure Debt, Infrastructure Equity
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige i

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X

LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

Ausschlusskriterien, Best-In-Class, internes

Eingesetzte Kriterien ESG-Rating, eigenes ESG-Team
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Federated

WORILD-CLASS INVESTMENT MANAGER
D

FEDERATED ASSET MANAGEMENT GmMBH

Adresse
StralRe FriedensstralRe 6-10
PLZ 60311
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.federatedinvestors.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail und Name Popplow

Institutionell Vorname Frank

Funktion Geschéftsfiihrer
Telefon +49 (69) 91 33 39 23
email f.poepplow@federated.de

Team 3

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Federated Investors ist auf institutionelle Kunden spezialisiert. Wir streben langfristige Partnerschaften mit unse-
ren Kunden an.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Skandinavien, Niederlande, Schweiz

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1998 1955
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 2.5 409
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0.1 267
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 2.4 141
Anzahl der Investmentspezialisten 2 1.200
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Federated Asset Management GmbH

95



~
Jahrbuch 2018 | 2019 TELOS

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1998
Im Outsourcing

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)

Kirchliche Einrichtungen

X X X X X X X

Vermégensverwalter
Dachfonds
Stiftungen, Family Offices, NGOs X

Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

-Gegrundet 1955 in Pittsburgh/lUSA — Unabhangiger aktiver Investment Manager — Einer der gré3ten Fonds-
manager der USA — Einer der groRten institutionellen Geldmarktfondsmanager der USA — Uber 459,8 Mrd. US-
Dollar Assets under Mgmt. (Retail 300,4 Mrd. US Dollar, Institutionelle 159,02 Mrd. US Dollar. Starke Expertise
in aktiv gemanagten Rentenportfolien — Seit 2006 Angebot von hochspezialisierten quantitativen US-Aktienport-
folios — Uber 200 Portfoliomanager, Analysten und Handler mit einer durchschnittlichen Investmenterfahrung von
Uber 17 Jahren (davon ca. 12 Jahre bei Federated) — Griindung der Niederlassung in Frankfurt / Main zur Unter-
stlitzung von européaischen institutionellen Investoren.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots

Unser Vermégensverwaltungsstil ist in allen Asset-Klassen von Disziplin und Risikokontrolle gepragt.
Wir managen unsere Investmentprodukte im Rahmen angemessener Risikoparameter fiir jede Anlage-
strategie und messen die Performance an den gewéahlten Benchmark-Indizes und unserer Konkurrenz. In
allen Portfolien erfolgt die Titelauswahl Bottom-Up. Schwerpunkt unserer Tatigkeit sind US Assetklas-
sen. Federated bietet in Deutschland ausschlieBlich sein Portfoliomanagement an.

Aktien

Quantitative Strategien: An jedem Handelstag analysiert unser Team die aktuellsten Daten aller Aktien im An-
lageuniversum jeder Strategie. Das Team beurteilt alle Unternehmen nach einem Bottom-up-Ansatz anhand fun-
damentaler und technischer Faktoren, die die Value-, Wachstums- und Qualitdtsmerkmale eines Unternehmens
messen. Strategic Value ist unsere grofdte (ca. 20 Mrd. USD AuM) und erfolgreichste Aktienstrategie: Die Strate-
gic Value Dividend Strategie ist ein zielbasierter Ansatz, der nicht nach einer bestimmten Benchmark gemanagt
wird, sondern strukturiert ist, um ein durchschnittliches jahrliches Gesamtrenditeziel zu erreichen. Das Strategic
Value Mandat ist ein Produkt mit niedrigem Risiko, da es das Renditeziel etwa zur Halfte durch eine Dividenden-
rendite erzielt, die erheblich Uber dem Marktniveau liegt. Das restliche Renditeziel wird durch Kapitalzuwachs
mittels wachsender Dividendenertrage erreicht. Die Strategie will Anleger vor Gbermafigem Risiko schitzen und
gleichzeitig die Chance fur langfristiges inflationsgeschitztes Wachstum bieten. Daher ist diese Strategie weni-
ger riskant als nicht auf Dividenden ausgerichtete Produkte, die zum Erreichen ihrer Renditeziele auf Kurszu-
wachse angewiesen sind.

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Federated Asset Management GmbH
96



~
Jahrbuch 2018 | 2019 TELOS

Renten

Der Investmentprozess von Federated fiir Rentenwerte kombiniert einen Top-down-Entscheidungsprozess mit
einer Bottom-Up Titelauswahl, um ein diversifiziertes, risikogesteuertes Portfolio zusammenzustellen. Durch die-
sen strukturierten Ansatz wird das umfangreiche Wissen unserer Sektorteams herangezogen, die einzelne
Marktkategorien fortlaufend analysieren und beurteilen, wie z.B. Staatsanleihen/MBS, Unternehmens-, Hoch-
zins- und internationale Anleihen. Eine wichtige Rolle in diesem Prozess spielen auch die sog. ,Alpha Pods" von
Federated — Teams von erfahrenen Entscheidungstragern, die sich auf strukturelle Komponenten wie Durations-
management, Zinsstrukturkurvenstrategie und Sektorallokation konzentrieren. Jedes dieser Teams wird von ei-
nem erfahrenen Teammitglied geleitet, und Robert Ostrowski, CIO der Taxable Fixed Income Group bei Federa-
ted, hat als Co-Head eine zusatzliche Kontrollfunktion in diesem Prozess. Die Spezialisten, die den Alpha Pods
angehdren, sind am gesamten Prozess beteiligt und beraten die Portfoliomanager in wichtigen Entscheidungs-
punkten.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte
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FIRST
7 8 PRIVATE

investment management

FIRST PRIVATE INVESTMENT MANAGEMENT KAG MBH

Adresse
StraBe Bockenheimer Landstralie 2-4
PLZ 60306
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.blackrockinvestments.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Lennartz Institutionell Name Zellmann

Vorname Marco Vorname Richard

Funktion Geschaftsflhrer
Telefon 069 505082-300

Funktion Sales Manager
S Telefon 069 505082-476

¢ !
’ email marco.lennartz@
x first-private.de

Team 7
Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

email richard.zellmann@
first-private.de

Team 7

FIRST PRIVATE ist eine partnerschaftlich gepragte Assetmanagement-Boutique. Dauerhafte Bindungen sind
das Fundament unserer Unternehmenskultur. Die langfristige, nachhaltige Beziehung zu unseren Kunden und
Kollegen geniel3t bei uns hdchste Prioritét.

Unsere Unternehmenskultur beruht auf der langfristigen Bindung unserer Mitarbeiter in den Kernbereichen Portfo-
liomanagement und Kundenbetreuung. Die Partnerschaftsstruktur unseres Unternehmens verankert unser Ver-
antwortungsbewusstsein und gewahrleistet auf3erordentliche Zuverlassigkeit im Rahmen unserer Investmentpro-
zesse und bei der Betreuung unserer Kunden. Unsere Unabhangigkeit ermdglicht uns zudem ein auf3erordentlich
hohes Maf3 an Kontinuitat und Zuverlassigkeit in Bezug auf unsere Produktpalette.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1991
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 2,4
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0,4
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 2,0
Anzahl der Investmentspezialisten 29
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1991
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 6
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 6

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 15 inkl. Dachfonds
Versicherungen X 10
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 35
Unternehmen
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen X 5
Vermdgensverwalter X 15
Dachfonds X
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 20
Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

FIRST PRIVATE ist lhr verlasslicher Partner fur aktives, quantitatives Asset Management. Seit Uber 25 Jahren.
Als unabhéngige Investment-Boutique konzentrieren wir uns auf das, was wir am besten kénnen: das Manage-
ment von internationalen Aktien und Alternative Investments. Unser international erfahrenes Team aus Portfolio-
managern, Analysten und Kundenbetreuern garantiert nicht nur Transparenz und Nachvollziehbarkeit in den In-
vestmentprozessen. Unser partnerschaftlicher Ansatz steht darliber hinaus fiir maximale Kontinuitat in der Kun-
denbeziehung und fur Nachhaltigkeit im Anlageerfolg.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Disziplinierte, quantitative Methoden auf Basis langfristiger fundamentaler ,Wahrheiten* sind Grundlage fir sys-
tematischen Anlageerfolg. Unsere quantitativen Prozesse sind exakt ausformuliert und bindend — situative Ent-
scheidungen und kognitive Verhaltensfehler werden ausgeschlossen. Aufgrund ihrer Skalierbarkeit besticht der
Erfolg systematischer Prozesse vor allem in groRen und komplexen Anlageuniversen. Die proprietare FIRST
PRIVATE Dateninfrastruktur umfasst wertvolle Bilanzkennzahlen tber rund 40.000 Unternehmen weltweit — mit
bis zu 25 Jahren Historie. Unsere Uberzeugung: Erfolg hat Methode.

Gemischt | Multi Asset

Disziplinierte, quantitative Methoden auf Basis langfristiger fundamentaler ,Wahrheiten“ sind Grundlage fir sys-
tematischen Anlageerfolg. Unsere quantitativen Prozesse sind exakt ausformuliert und bindend — situative Ent-
scheidungen und kognitive Verhaltensfehler werden ausgeschlossen. Aufgrund ihrer Skalierbarkeit besticht der
Erfolg systematischer Prozesse vor allem in groRen und komplexen Anlageuniversen. Die proprietare FIRST
PRIVATE Dateninfrastruktur umfasst wertvolle Bilanzkennzahlen Uber rund 40.000 Unternehmen weltweit — mit
bis zu 25 Jahren Historie. Unsere Uberzeugung: Erfolg hat Methode.
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Private Equity, Infrastruktur

Unsere Schwestergesellschaft re:cap global investors ag (Schweiz) steht fur 6kologisches Investment in nach-
haltigen Infrastrukturanlagen (Erneuerbare Energien). Das Ziel sind gewinnbringende, institutionelle Beteili-
gungsformen, die sich gleichermalRen fur Investoren und Umwelt auszahlen und eine Alternative im Niedrigzin-
sumfeld bieten. Fur 2019 steht Investoren ein gemischter Fonds im Bereich Erneuerbare Energien zur Zeich-
nung offen — der RE Infrastructure Opportunities. Der Fonds ist Giber das Vehikel einer luxemburger SCSp flr ein
breites Spektrum institutioneller Anleger geeignet. Die re:cap global investors ag hat bereits 55 Projekte mit fast
700 MW Leistung fur institutionelle Investoren umgesetzt.

Hedgefonds, Absolute Return

FIRST PRIVATE bietet langjahrig bewahrte, aktive Multi-Strategy-Anséatze an und deckt damit das Spektrum der
,Liquid Alternatives* umfassend ab. Strategien wie ,Commodity Long/Short* oder ,Event Driven* kdnnen auch
separat abgebildet werden. Die Ergebnisse liefern einen méglichst gering korrelierten, realen Beitrag fiir das Ge-
samtportfolio. Transparente Prozesse und Reportings haben fiir uns héchsten Stellenwert.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige i

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)

Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research

LDI (Liability Driven Investment) ETFs

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern

Eingesetzte Kriterien Gemischter Ansatz
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FISCH»Asset Management

FISCH ASSET MANAGEMENT AG

Adresse
StralRe Bellerive 241
PLZ 8034
Ort (Land) Zirich (Schweiz)
Webadresse www.fam.ch

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Bieberstein Institutionell Name Salam

Vorname Brandon Vorname Sikandar

Funktion Head of Sales & Rela-
tionship Management

N Telefon  +41 44 284 24 74 Germany & Austria
- '\‘. email brandon.bieberstein@ ‘ } Telefon 414428428 09
e

fam.ch

Funktion Relationship Manager
Deutschland & Osterreich

email sikandar.salam@fam.ch

Team 4 Team 4

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Fisch Asset Management AG (,Fisch®) ist ein in der deutschsprachigen Schweiz (Zirich) angesiedeltes Unter-
nehmen. Neben der Betreuung von Kunden in unseren Kernmérkten in der DACH-Region (Deutschland, Oster-
reich, Schweiz, Liechtenstein) ist es unsere Ambition, in weiteren ausgewahlten europaischen Landern und
daruber hinaus zu wachsen. Fisch fokussiert sich auf institutionelle Kunden, wobei Versicherungen, Pensions-
kassen und Banken die grosste Kundengruppe darstellen. Wir planen die Errichtung einer Zweigniederlassung
in Frankfurt am Main.

Das Unternehmen beschéftigt 9 Kundenbetreuer — davon 4 fiir deutsche Investoren — die einen regelmassigen
und engen Kontakt mit unseren Kunden pflegen. Wir produzieren samtliche Kundenkommunikation, Publikatio-
nen, Vertragswerke etc. auch in deutscher Sprache. Alle unsere Mitarbeiter miissen der deutschen Sprache
méachtig sein respektive sich verpflichten, diese binnen kurzer Zeit zu erlernen.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Osterreich, Schweiz, Liechtenstein, Frankreich, Benelux, Italien, Nordics, UK, Middle East

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1994 1994
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 4,977 8,828
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0,298 1,515
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 4,679 7,313
Anzahl der Investmentspezialisten 46 46
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2003
Im Outsourcing ja
Im Advisory -
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 7
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 11

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 14 16
Versicherungen X 23 23
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 37 30
Unternehmen X 13 7
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X -* -*
Kirchliche Einrichtungen X

Vermdgensverwalter X

Dachfonds X -k S
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 3
Andere X 14

* subsummiert unter Versicherungen
** subsummiert unter Vermogensverwalter

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Fisch Asset Management ist ein auf ausgewdahlte Anlagestrategien spezialisierter Asset Manager und bietet
Wandelanleihen-, Unternehmensanleihen- sowie Absolute-Return-Lésungen an. Ziel ist es, mittels aktivem Ma-
nagement Mehrwert fur langfristige Anleger zu schaffen. Die Kernkompetenz der Firma basiert auf unserer lang-
jahrigen Expertise rund um die Themen Kredit und Momentum.

1994 von den Brudern Kurt und Dr. Pius Fisch in Zirich gegrindet, hat sich Fisch als unabhangiger Asset Mana-
ger und als einer der globalen Marktfihrer fir Wandelanleihen etabliert. Das Unternehmen verwaltet mit 90 Mit-
arbeitenden Vermogen in Héhe von rund EUR 9 Mrd. von institutionellen Anlegern vornehmlich aus Europa.

Eine klar formulierte und konsequent gelebte Unternehmenskultur erachten wir als Basis fiir den langfristigen Er-
folg. Aus diesem Grund bilden Transparenz, offene Kommunikation, gegenseitiger Respekt, Teamgeist und un-
ternehmerischer Anreiz die Grundlagen unserer Unternehmenskultur. Wir sind stolz darauf, mit dieser nachhalti-
gen Firmenphilosophie seit 25 Jahren unser Unternehmen sehr erfolgreich etabliert zu haben.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Renten

Convertibles

Wandelanleihen weisen langfristig eine mit Aktien vergleichbare Performance bei gleichzeitig deutlich geringeren
Schwankungen auf. Sie vereinen die Vorteile von Aktien und Anleihen und zeigen im Portfoliokontext gerade in
schwachen Marktphasen ihren vorteilhaften Charakter. Mit einem der gréssten Teams weltweit und 25 Jahre Er-
fahrung im Management von Wandelanleihenportfolios vereinen wir die relevanten Kompetenzen und gewahr-
leisten so eine fundierte Abdeckung des Universums.

Corporates

Die breite Palette an Emittenten, Laufzeiten und Kreditqualitdten machen die Anlageklasse sehr heterogen. Da-
mit bietet sie sowohl die Chance auf héhere Renditen im Vergleich zu Staatsanleihen als auch Diversifikations-
vorteile bei der Beimischung zu Aktien- oder Staatsanleihenportfolios. Unsere langjahrige Erfahrung in der fun-
damentalen Unternehmensanalyse sowie unser tiefgreifendes Verstandnis des Universums und seiner Opportu-
nitdten erlauben uns, attraktive risikobereinigte Renditen zu erzielen.
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Hedgefonds, Absolute Return

Absolute-Return-Strategien

Alle unsere Absolute-Return-Strategien verfolgen das Ziel, positive Renditen bei kontrolliertem Risiko zu erzie-
len. Der faktorbasierte Top-Down-Investmentprozess spielt eine zentrale Rolle, um ein Hochstmass an Stabilitat
in jedem Marktumfeld zu gewahrleisten. In der Umsetzung setzen wir primar auf Anlageklassen, in denen Fisch
Asset Management eine fundierte Expertise aufweist (Wandelanleihen, Unternehmensanleihen, Trendfolge).
Samtliche Pensionskassengelder unserer Mitarbeitenden sind in der Absolute-Return-Multi-Asset-Strategie in-
vestiert.

Weitere Services

Deutschsprachige X Overlaymanagement

Ansprechpartner — Portfoliomanagement y 9

Deutschsprachige i

Ansprechpartner - Kundenbetreuung X Risikomanagement

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)

Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research

LDI (Liability Driven Investment) ETFs

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG — Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

ESG Integration kombiniert mit

Eingesetzte Kriterien Ausschlusskriterien

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Fisch Asset Management AG
103



~
Jahrbuch 2018 | 2019 TELOS

Flossbach von Storch

FLOSSBACH VON STORCH AG

Adresse
StraRe Ottoplatz 1
PLZ 50679
Ort (Land) Kdéln (Deutschland)
Webadresse www.flossbachvonstorch.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Otto
Vorname Michael
Funktion Leitung
Vermdgensverwaltung
Telefon +49 221 3388 - 244
email michael.otto@fvsag.com
Team 40

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Grundsatzlich wird jedem Mandat ein verantwortlicher Portfoliomanager sowie ein Kundenbetreuer zugeordnet,
sodass lhnen jederzeit ein Ansprechpartner fir Ruckfragen zur Verfilgung steht.

Sowohl der verantwortliche Portfoliomanager als auch der Kundenbetreuer kdnnen personlich kontaktiert wer-
den. Wir stellen eine individuelle, direkte und personliche Betreuung unserer Kunden sicher.

Im Bereich der institutionellen Vermégensverwaltung sind derzeit drei Kundenbetreuer tatig:

Sebastian Grund
Tel.: +49 221 3388 — 266

Peter Guntermann
Tel.: +49 221 3388 — 267

Christof Omlin
Tel.: +49 221 3388 - 144

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Schweiz, Osterreich, Luxemburg, Italien, Spanien, Belgien, Niederlande

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1998 1998
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 36,0 Mrd.€
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 28,3 Mrd.€
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 7,7 Mrd.€
Anzahl der Investmentspezialisten >30 >30
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2008
Im Outsourcing ja
Im Advisory -
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 20
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 23

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X k.A.
Versicherungen X k.A.
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X k.A.
Unternehmen X k.A.
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) - -

Kirchliche Einrichtungen X k.A.
Vermdgensverwalter X k.A.
Dachfonds X k.A.
Stiftungen, Family Offices, NGOs X k.A.
Andere k.A.

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Flossbach von Storch wurde im Jahr 1998 von Dr. Bert Flossbach und Kurt von Storch in Kéln gegriindet.

Heute ist das Unternehmen einer der gréf3ten bankenunabhangigen Vermdgensverwalter in Deutschland und
betreut mit knapp 200 Mitarbeitern ein Kundenvermdégen von rund 36 Milliarden Euro. Unabhangigkeit im Den -
ken und Handeln sowie ausgepragtes Investment Know-how sind die Basis fir einen nachhaltigen Anlageerfolg.

Zu unseren Kunden zé&hlen viele institutionelle Investoren und vermdgende Privatkunden.

Unser Leistungsspektrum fir institutionelle Investoren ist vielféltig — von Publikumsfonds Uber Spezialfonds bis
hin zu Vermdgensverwaltungsmandaten. Wir denken langfristig und handeln konsequent — sowohl bei unseren
anlagestrategischen Entscheidungen als auch bei der Kontinuitat in der Betreuung. Getragen von einem funda-
mental begriindeten Weltbild und den Leitlinien unseres Pentagramms legen wir die Kundengelder am globalen
Kapitalmarkt an. In den vergangenen Jahren ist die Bedeutung des institutionellen Geschéfts bei Flossbach von
Storch deshalb stetig gewachsen. Unsere Kernkompetenzen liegen in den Bereichen Multi-Asset mit aktiver As-
set Allokation, globale Aktien, globale Corporate Bonds und globale Wandelanleihen. Daneben bieten wir un-
seren Kunden Investitionen im Bereich Small- und Mid Cap Private Equity Uber Dachfonds und Managed Ac-
counts an.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Bei unseren Aktienfonds investieren wir in Qualitat, d.h. in Unternehmen mit stabilen Geschéaftsmodellen, die
Uber eine lange Zeit bewiesen haben, dass sie stabile Ertrdge erwirtschaften kénnen und auf absehbare Zeit
nicht von der Konkurrenz aus dem Markt gedréngt werden. Bei solchen Titeln erscheinen uns Kursschwankun-
gen per se nicht als etwas Schlechtes. Denn wenn die Substanz eines Unternehmens stimmt, bedeutet ein tiefe -
rer Einstiegskurs ein geringeres Risiko. Dann steigt das Renditepotenzial. Der Gewinn — so die alte Kaufmanns-
regel — liegt auch im Einkauf. Neben der hauseigenen Analyse der Einzeltitel hilft eine breite Diversifikation in
Markte, Branchen und Wahrungen, Chancen und Risiken abzuwéagen.

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Flossbach von Storch AG
105



~
Jahrbuch 2018 | 2019 TELOS

Renten

Die Tiefzinsphase durfte uns noch langer erhalten bleiben. Allein mit Zinskonten oder den Renditen sicherer An-
leihen diirfte es schwer fallen, den realen Wert des Vermégens zu erhalten. Bei unseren Anleihefonds und An-
leiheinvestments gehen wir neue Wege. Wir suchen gezielt nach Opportunitaten und nutzen alle Ertragsmaoglich-
keiten, die der Anleihemarkt bietet. Bei der Bewertung der Risiken vertrauen wir nicht den groRen Ratinghdusern
- sondern der Kompetenz unserer hauseigenen Analysten.

Gemischt | Multi Asset

Flossbach von Storch verfugt Uber langjahrige Erfahrung und hohe Expertise im Multi-Asset-Management. Wir
managen Benchmark-unabhangige Absolute Return Strategien vor dem Hintergrund unseres Welthildes. Samtli-
che Anlageentscheidungen basieren auf unseren hauseigenen Analysen. Diese werden von unseren Analysten
und Fondsmanagern erstellt. Als eigentimergefihrtes Unternehmen sind wir frei vom Einfluss Dritter und unab-
hangig im Denken und Handeln.

Private Equity, Infrastruktur

Wir bieten unseren Kunden Investitionen im Bereich Small- und Mid Cap Private Equity Uber Dachfonds sowie
Managed Accounts an.

Hedgefonds, Absolute Return

Absolute Return siehe Multi Asset Strategien.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement )

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement )

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit /| ESG - Aspekte - Detail

Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen -
ESG-Research - intern | proprietar -
ESG-Research — extern X

Eigene Kriterien, Negativlisten,

Eingesetzte Kriterien Ausschlusskriterien

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Flossbach von Storch AG
106



™
Jahrbuch 2018 | 2019 TELOS

FRANKFURT
PERFORMANCE
MANAGEMENT AG

FPM FRANKFURT PERFORMANCE MANAGEMENT AG

Adresse
StraBe Freiherr-vom-Stein-Strafle 11
PLZ 60323
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.fpm-ag.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Schuck

Vorname Oliver

Funktion Director Sales

Telefon 069-79588625

email oliver.schuck@fpm-ag.de

Team Vertrieb: 2 Personen

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Wir betreuen professionelle Kunden wie Family Offices, Unabhangige Vermdgensverwalter, Privatbanken und
Multi-Manager. Hinzu kommen ausgewahlte institutionelle Anleger wie Versorgungswerke, Stiftungen, Pensi-
onskassen, Versicherungen, Zusatzversorgungskassen und der Depot-A-Bereich von Banken sowie Makler,

Plattformen, Consultants und Pools.
Unsere Vertriebsmitarbeiter Oliver Schuck und Carolin Killmer stehen dafur sehr gern zur Verfiigung.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Schweiz, Frankreich, Liechtenstein, Luxemburg, Osterreich

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2001
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 0,3
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten 3
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2001
Im Outsourcing ja
Im Advisory -
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 3
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 3

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermégensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

X X X X X X X X X X

Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Die FPM Frankfurt Performance Management AG ist ein unabhangiger Asset-Manager, der Publikumsfonds und
Spezialmandate verwaltet. Das Unternehmen wurde 2000 in Frankfurt am Main gegriindet. Die beiden Fonds-
manager der FPM AG, Martin Wirth und Raik Hoffmann, verfiigen tber eine 28 bzw. 21 Jahre lange Erfahrung
am deutschen Aktienmarkt.

Unser Team umfasst insgesamt 11 Mitarbeiter.
Als Value-Investoren sind wir auf der Suche nach attraktiven, unterbewerteten Unternehmen mit erfolgsverspre -
chendem Geschaftsmodell, deren Management, Wettbewerbsvorteile und Marktstellung wir gut einschétzen kon-

nen.

Unsere Investmentphilosophie ist genauso fokussiert wie unser Anlagebereich: Wir konzentrieren uns auf den
deutschen Aktienmarkt, der uns ausreichend viele Anlagemaéglichkeiten bietet.

Fir unseren disziplinierten Investmentprozess nutzen wir die Heimvorteile, die sich daraus ergeben: Wir spre-
chen die gleiche Sprache, kennen die rechtlichen und politischen Rahmenbedingungen und profitieren von einer
hohen Kontaktfrequenz zu den Entscheidern in den Unternehmen.

Als besonderen Service bieten wir unseren Kunden u. a. Solvency-II-Reports an.
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Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Unseren Investmentansatz, das Stockpicking in deutsche Aktien, setzen wir fir unsere Kunden in Form von
Spezialfonds und -mandaten sowie Publikumsfonds um.

Wir fihren jahrlich ca. 250 Gesprache mit den Unternehmen, um deren Geschéaftsmodelle, Management und
Bewertung einschatzen zu kénnen.

Unser Stil wird in unseren drei Publikumsfonds folgendermalRen umgesetzt:
FPM Funds Stockpicker Germany All Cap (WKN DWS1TV, ISIN LU0850380873):

Wir suchen unterbewertete Unternehmen frei von von Indizes und Benchmarks und nutzen mit dem FPM Funds
Stockpicker All Cap die Flexibilitat samtlicher Segmente des deutschen Aktienmarktes — und das bei gleichzeiti-
ger gro3tmaglicher Unabhangigkeit durch unsere unternehmerischen Freiheitsgrade.

FPM Funds Stockpicker Small/Mid Cap (WKN DWS1K8, ISIN LU1011670111):

Hierflr nutzen wir den gleichen Investmentansatz und Investmentprozess wie im Fall des All Cap-Fonds und in-
vestieren mit dem FPM Funds Stockpicker Small/Mid Cap tberwiegend in kleinere und mittlere deutsche Werte
- und das bei gleichzeitiger gré3tmaglicher Unabhéangigkeit durch unsere unternehmerischen Freiheitsgrade.

FPM Funds Ladon (WKN AOHGEX, ISIN LU0232955988):
Unser Investmentstil, das Value-Investing, lasst sich nach den gleichen Prinzipien und Regeln auch auf andere
Asset-Klassen als die der Aktien tbertragen.

Dementsprechend investieren wir mit dem FPM Funds Ladon opportunistisch und flexibel in verschiedene As-
set-Klassen wie Aktien (unser Schwerpunkt), Anleihen und andere Vermdgensgegenstédnde. Wenn wir deren
Chance-/Risiko-Profil als nicht aussichtsreich genug erachten, haben wir auch die Méglichkeit, Liquiditat zu hal-
ten.

Damit eignet sich der FPM Funds Ladon fur Anleger, die die Entscheidung Uber die Titelselektion und das Markt-
Timing an einen aktiven Asset-Manager delegieren wollen.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement )

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Kundenbetreuung X Risikomanagement )

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research -
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI -
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen -

ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern X
Eingesetzte Kriterien k.A.
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH FPM Frankfurt Performance Management AG

109



~
Jahrbuch 2018 | 2019 TELOS

GAM
Investments

GAM (DEUTSCHLAND) GMBH

Adresse
StraBe Taunusanlage 15
PLZ 60325
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.gam.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail und Name Honig
Institutionell Vorname Christopher
ﬁ’; Funktion Head of Distribution Germany
b Telefon +44 (0) 20 7917 2228
K= email christopher.hoenig@gam.com
‘t—” Team 6

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Global aufgestellt in 14 Landern

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1996 1983
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 123*

Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Anzahl der Investmentspezialisten
*Daten per 31. Marz 2019

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

GAM st eine der fihrenden unabhangigen, reinen Vermogensverwaltungsgruppen der Welt. Sie bietet aktive
Anlagelésungen und -produkte fir Institutionen, Finanzintermedidre und Privatkunden an. Das Investment Ma-
nagement Kerngeschéaft der Gruppe wird durch eine Private Labelling Sparte erganzt, die Management Com-
pany- und andere unterstiitzende Dienstleistungen fiir Dritte anbietet. GAM beschéftigt ~ 900 Mitarbeitende in 14
Landern und betreibt Anlagezentren in London, Cambridge, Zirich, Hong Kong, New York, Lugano und Mailand.
GAMs Wachstum wird durch ein umfangreiches, globales Vertriebsnetz gestiitzt, das vom Verkauf und Marke -
ting Uber die Produktentwicklung bis zum Produktmanagement reicht. GAM verwaltet Vermdgenswerte in Hohe
von 122,9 Mrd.* Euro (ohne die ARBF-Strategien, die liquidiert werden).

*Daten per 31. Méarz 2019
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Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

Wir verfolgen einen aktiven Investmentansatz Uber das komplette Spektrum an Anlagestrategien und -stilen in
allen Anlageklassen. Alternative UCITS, Absolute-Return-Produkte, alternative Formen festverzinslicher Anlagen
wie Katastrophenanleihen, spezialisierte Kreditprodukte und Mortgage Backed Securities (MBS) sind ein ent-
scheidender Schwerpunkt unseres Unternehmens.

Aktien

Wir verwalten aktiv ein breit diversifiziertes Produktsortiment in Industrie- und Entwicklungslandern. Dies um-
fasst Strategien mit geografischem Fokus oder global investierende Themenfonds (Bsp. Technologie, Health-
care oder Luxusguter).

Renten

Im traditionellen Bereich bieten wir Strategien, die relativ zu einer Benchmark verwaltet werden. Darlber hinaus
verwalten wir hochspezialisierte Strategien wie Commercial Real Estate Debt, MBS, ABS, Cat Bonds und nach-
rangige Unternehmensanleihen sowie eine umfangreiche Strategiepalette im Schwellenléanderbereich (sowohl
Lokal- als auch Hartwahrungsanleihen).

Gemischt /| Multi Asset

Unsere Kernkompetenzen liegen im aktiven Portfoliomanagement und in der Selektion der Instrumente fir Di-
rektinvestitionen oder von ETFs und Fonds fir die jeweilige Anlagestrategie, aber auch im Einsatz von Deriva-
ten.

Immobilien

Wir bieten hochspezialisierte Strategien wie Commercial Real Estate Debt an (siehe auch Angaben zu Renten).

Hedgefonds, Absolute Return

Wir bieten eine attraktive Auswahl von Absolute-Return-Strategien, welche alle anstreben, Renditen unabhangig
vom Marktumfeld zu erzielen. Wir verwalten Absolute-Return-Strategien im Bereich Fixed Income und Aktien.
Dariiber hinaus bieten wir im alternativen Bereich beispielsweise Strategien wie Alternative Risikopramien,
Long/Short, Merger Arbitrage oder Relative Value und systematische Strategien erfolgreich an.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH GAM (Deutschland) GmbH
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.

G

GLOBAL EVOLUTION

Adresse
StralRe Kokholm 3A
PLZ 6000
Ort (Land) Kolding, Denmark
Webadresse WWW.globalevolution.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Insti-  Name Schmidt
tutio- iK
nell Vorname Henri

Funktion Global Head of Sales

v
‘ Telefon +45 79321113
email marketing@globalevolution.com
Team 42

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Global Evolution values its clients and prioritizes dedicated resources to meet the needs of its investment part-
ners, offering each investor the full scope of our customer services, including but not limited to active risk ma-
nagement, monthly and quarterly reporting, semi-annual market outlooks and access to bespoke investment
resources. The client service department at the firm is also committed to provide exemplary service to investors
by responding to and coordinating investor requests with the investment team, helping with ongoing investor
communication (including monthly newsletters), as well as regular onsite visits with clients and periodic portfolio
update calls.

With offices in New York, USA, Zurich, Switzerland and Kolding, Denmark, Global Evolution is designed to mana-
ge the needs of our global institutional investor base and to maintain full-time coverage of our relationships

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Global Evolution has a global market outlook.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2007 2007
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 2.1 7.7
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) - -
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 2.1 7.7
Anzahl der Investmentspezialisten 42
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Global Evolution
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2007
Im Outsourcing ja
Im Advisory -

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 1.33 9.05
Versicherungen X 11.95 5.77
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 70.62 68.51
Unternehmen X 5.26 1.52
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) - - -
Kirchliche Einrichtungen - - -
Vermdgensverwalter X 1.85 9.49
Dachfonds - - -
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 0.84 3.54
Andere X 8.14 2.13

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Global Evolution is a dedicated emerging and frontier markets boutique with an established 20 years track
record and a tightknit Investment Management team with an investment process that has been well-tested
through various market cycles. The company has distinguished itself in the market with its singular focus on and
long-standing expertise in the sovereign debt of emerging and frontier market countries. The firm is known for its
benchmark agnostic approach and use of ESG variables in multiple parts of our investment process. We are rec-
ognized as a pioneer in this segment of the market. The firm’s dedicated investment professionals and research
analysts have a wide range and depth of experience in emerging and frontier markets and together with the
firm’s founders many of the team members have worked together for more than a decade. This focus, experi-
ence and stability is rare within emerging and frontier markets asset management and combined with our diversi-
fied index-agnostic style and the firm’s tailored proprietary systems for advanced integrated portfolio analysis
and risk management, it has earned Global Evolution long-term relationships with institutional investors around
the globe.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots

Renten

Global Evolution is managing four main long-only strategies within emerging markets debt & FX:

Emerging Markets Hard Currency Debt
Emerging Markets Local Currency Debt
Emerging Markets Blended Debt
Frontier Markets (Fixed Income).

PN PE

The strategies are offered in a public Luxembourg UCITS V fund format, but can also be offered in other formats
including a German Master KVG.

Hedgefonds, Absolute Return
Global Evolution is managing one absolute return strategy within emerging markets debt & FX:

1. Emerging Markets Absolute Debt.

The strategy is offered in a public Luxembourg UCITS V fund format, but can also be offered in other formats in-
cluding a German Master KVG.
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Global Evolution
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement )

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement )

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research -
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern X

Our ESG approach is wholly integrated in our
Eingesetzte Kriterien investment proces including impact investing,
negative screening and positive screening.

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Global Evolution
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GOLDING

GOLDING CAPITAL PARTNERS GMBH

Adresse
StraRe
PLZ
Ort (Land)
Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Theile-Ochel
Vorname Hubertus
Funktion Managing Partner
Telefon +49 89 419 9970
email Theile-Ochel@goldingcapital.com
Team 9

MohlistralRe 7

81675

Munchen
www.goldingcapital.com

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Golding Capital Partners ist im Besonderen auf die Anforderungen von deutschen und 6sterreichischen institutio-
nellen Investoren spezialisiert. Mehr als 160 Investoren aus den Segmenten Versicherungen, Versorgungswerke,
Pensionskassen, Stiftungen, Family Offices, kirchliche Einrichtungen sowie Banken, insbesondere Sparkassen
und Genossenschaftsbanken, vertrauen auf die Expertise von Golding Capital Partners. Wir haben ein tiefes Ver-
standnis von aufsichtsrechtlichen Anforderungen institutioneller Investoren und sind Experten fur steuerrechtliche
Aspekte, Bilanzierungs- und Bewertungsthemen. Unser transparentes Monitoring-, Controlling- und Reporting-
System wird von unseren Investoren geschétzt. Wir leben eine ausgepragte Dienstleistungskultur mit hochster
Beratungskompetenz und hoher Kundennéhe und agieren in absoluter Interessengleichheit mit unseren Inves-

toren.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Neben unserem Kernmarkt Deutschland betreuen wir Investoren aus Osterreich, Luxemburg und Liechten-
stein. Der Markteintritt in weiteren Regionen, sowohl innerhalb als auch auf3erhalb Europas, ist fur die nachs-

ten Monate angedacht.

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 20 20
Versicherungen X 23 23
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 55 55
Unternehmen X - -
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) - - -
Kirchliche Einrichtungen X 0,5 0,5
Vermdgensverwalter X - -
Dachfonds - - -
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 1,5 1,5
Andere X - -

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Golding Capital Partners ist einer der fihrenden unabhéngigen Asset Manager fur Private Equity, Private Debt
und Infrastruktur in Europa. Mit einem Team von rund 100 Mitarbeitern an den Standorten Minchen, Luxem-
burg, London, New York und Tokio unterstiitzt Golding Capital Partners institutionelle Investoren beim Aufbau
ihrer Anlagestrategie und verwaltet ein Vermdgen von mehr als 8 Milliarden Euro. Zu den tber 160 institutionel-
len Investoren zahlen Versicherungen, Versorgungseinrichtungen, Stiftungen, Family Offices sowie Banken,
Sparkassen und Genossenschaftsbanken.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

Private Equity, Infrastruktur

Golding Capital Partners ist ein Asset Manager flr Private Equity, Private Debt und Infrastruktur. In diesen An-
lageklassen bieten wir unseren Investoren Zugang zu Primaries, Secondaries und Co-Investments, vor allem in
Europa, Nordamerika und Emerging Marktes. Das Produktangebot umfasst mit Dachfonds und Managed
Accounts breit diversifizierte Beteiligungsprogramme. Dariiber hinaus werden mit Co-Investment-, Secondary-
und Impact Investing-Programmen Spezialldésungen angeboten. Das Produktangebot wird durch ein transparen-
tes und deutschsprachiges Reporting ergénzt, das jeglichen aktuellen aufsichts- und steuerrechtlichen Anforde-
rungen entspricht (u.a. spezielles KWG- und Solvency ll-Reporting). Alle Beteiligungsprogramme sind ferner
spezialfondsfahig und bieten Renditeerwartungen zwischen 7 bis 13% p.a. Netto-IRR. Dartber hinaus sind die
breit diversifizierten Beteiligungsprogramme mit der ,Golding Garantie* ausgestattet, einem innovativen und rein
erfolgsabhéangigen Vergitungsmodell.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement )

Deutschsprachige X Risikomanagement -

Ansprechpartner — Kundenbetreuung 9

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research -

LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit /| ESG - Aspekte - Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationenl/-vereinigungen -

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern -

Eingesetzte Kriterien ESG-Assessment-Tool, “Best Effort”-Ansatz
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Golding Capital Partners GmbH
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GROHMANN
WEINRAUTER

GROHMANN & WEINRAUTER

Institutional Asset Management GmbH

Adresse
StraBe Altkénigstralle 8
PLZ 61462
Ort (Land) Kdnigstein
Webadresse www.grohmann-weinrauter.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Dannheisig
Vorname Hans-Jurgen
Funktion Business Development institutionelle Kunden
Telefon 015155892955
email dannheisig@grohmann-weinrauter.de
Team

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die GROHMANN & WEINRAUTER Institutional Asset Management GmbH (G&W-IAM) hat im Jahr 2004 inner-
halb der G&W-Unternehmensgruppe (G&W) die Aufgaben des Fondsmanagements Ulbernommen und ist eine
Unternehmenstochter der 1991 gegrindeten Grohmann & Weinrauter VermdgensManagement GmbH (G&W-
VM).

G&W wurde bis vor wenigen Jahren vom Privatkundengeschaft gepréagt. Die Weiterentwicklungen der hausei-
genen Kernkompetenz Risikomanagement in der Zusammenarbeit von G&W-IAM und der Unternehmens-
schwestergesellschaft ABSOLUTE INVESTMENTS RESEARCH CENTER GmbH (AIRC) hat zu einem Quan-
tensprung in den Fondsmanagementprozessen gefiihrt. Die guten Ergebnisse der verwalteten Fonds haben
seither vermehrt zu Nachfragen von Seiten institutioneller Kunden gefthrt.

G&W-IAM wird daher in der Kundenbetreuung bestimmt von der Aufbauphase im institutionellen Geschéft und

der historischen Pragung durch das Privatkundengeschaft. Unterstiitzung in der Bereitstellung der Daten, die
Uber das im Privatkundengeschéft erforderliche MafR3 hinausgeht, bekommen wir zunehmend von der dpg.

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH GROHMANN & WEINRAUTER
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute
Versicherungen
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)

Unternehmen

22 X X X 5 x x x x

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermdgensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

~ X

Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Die Kernkompetenz von G&W-IAM ist das Risiko- und Chancenmanagement. Die Entscheidungsprozesse sind
prozyklisch und quantitativ. Es gibt keine Ermessensspielriume des Fondsmanagements.

Die Rechenprozesse wurden im Verlauf des Projekts ,Quantensprung“ gemeinsam mit AIRC weiterentwickelt.
Das Risikomanagement wird nicht mehr als Overlay disponiert, sondern wurde von der Gesamtportfolioebene
auf die Ebene jeder einzelnen Aktie verlagert. Damit wurde die systemimmanente Anféalligkeit der VVorgehenswei-
se in trendlosen Seitwartsbewegungen gesenkt (Diversifikation der Handelssignalquellen).

Diese Risikomanagementprozesse kénnen mit einem Chancenmanagement kombiniert werden. Statt des ge-
samten Anlageuniversums wird ein Kernportfolio aus den Aktien mit den dynamischsten Aufwartsbewegungen
des Anlageuniversums aufgebaut. Das hohere Beta des Portfolios wird durch die Risikomanagementprozesse
kontrolliert.

Das Chancenmanagement kann ohne Risikomanagement disponiert werden. Das Anlageziel ist in diesem Fall
eine Outperformance gegeniiber Marktindizes bei vergleichbaren Risikokennziffern.

G&W-1AM kann Indizes oder ein vorgegebenes Anlageuniversum (z. B. Nachhaltigkeit, Growth, Index minus Fin-
ancials, usw.) daher auf drei unterschiedliche Arten disponieren: Als reines Risiko- oder Chancenmanagement,
oder als Kombination aus Chancen- und Risikomanagement.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Aktienfonds mit flexibler Investitionsquote (Chancen- plus Risikomanagement):

AIRC BEST OF U.S.

OKOBASIS One World Protect

G&W — HDAX — TRENDFONDS (Anlagestrategie seit April 2017)

G&W — TREND ALLOCATION PLUS — FONDS ( Anlagestrategie seit Juli 2017)
Aktienfonds mit 100 % Investitionsquote (Chancenmanagement):

G&W — DYNAMIC ALLOCATION — FONDS (ab Juli 2019)

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH GROHMANN & WEINRAUTER
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H&A

" GLOBAL INVESTMENT
MANAGEMENT

HAUCK & AUFHAUSER GLOBAL INVESTMENT GMBH

Adresse
Strafe Kaiserstr. 24
PLZ 60311
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.hagim.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Virgens Institutionell Name Deutsch

Vorname Timon Vorname Matthias

Funktion Leiter Vertrieb Funktion Relationship

Manager
Telefon +49 69 2161 - 1331 Telefon +49 69 2161- 1362
email Timon.Virgens@ email Matthias.Deutsch@

hauck-aufhaeuser.com hauck-aufhaeuser.com

Team 3 Team 4

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Als in Deutschland ansassiger Asset Manager wird eine Betreuung direkt aus Frankfurt und Minchen heraus
gewabhrleistet. Dies betrifft auch unseren deutschsprachigen Betreuungsansatz hinsichtlich der bendtigten
Dokumente und aufsichtsrechtlichen Reports fur unsere Kunden.

Wir verfolgen als Asset Manager ein Model der flachen Hierarchiestufen und gewahrleisten somit unseren
Kunden auf verschiedenen Unternehmensebenen - die fiir ihn individuell relevanten - Ansprechpartner bei der
HAGIM schnell und zielfihrend zur Verfligung zu stellen. Dies betrifft z.B. das Portfolio-, Risiko-, oder Senior
Management wie CIO oder Geschéftsfiihrung.

Hier agiert unser erfahrenes Relationshipmanagement-Team aus 5 Personen als zentrales Bindenglied fiir den
Zugang unserer Kunden, sowie 2 weitere Client Support Mitarbeiter die ihnen beim ,Onboarding” oder taglich
Notwendigkeiten behilflich sind. Zusétzlich steht bei bestehenden Mandaten der verantwortliche Portfoliomana-
ger direkt als Ansprechpartner fur die KVG oder unseren Kunden zur Verfugung. Fir alle Zugangswege und
Ansprechpartner besteht eine klare Vertretungsregelung.

HEA,
Unser Kunde GLOBAL INVESTMEN
MANAGEMENT

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Hauck & Aufhduser Global Investment GmbH
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Auftritt
Schwerpunkte (Lander) au3erhalb von Deutschland

Schwerpunkte auRerhalb von Deutschland: Osterreich, Schweiz, Luxembourg

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1796 1796
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 10,7 10,7
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0,7
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 10
Anzahl der Investmentspezialisten 43 50

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) seit Uber 40 Jahren
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 14
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 15

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 2,3 2,3
Versicherungen X 64 64
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 8,7 8,7
Unternehmen X 1,15 1,15
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 1 1
Kirchliche Einrichtungen X

Vermdgensverwalter X 1 1
Dachfonds X 4,5 4,5
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 2,85 2,85
Andere X 14,5 14,5

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Hauck & Aufhduser blickt als traditionelle und innovative Privatbank auf eine mehr als 220-jahrige Geschichte
zurlick. Mit unserem neuen Eigentiimer Fosun International Ltd. haben wir einen langfristig orientierten Partner
und Investor an unserer Seite, der viel versprechende Rahmenbedingungen und Perspektiven schafft, sowie den
Zugang zu internationalen Markten bereitet.

Das Asset Management zahlt dabei zu den Kernkompetenzen und ist daher in einer eigenstandigen Joint Ven-
ture Tochtergesellschaft — der H&A Global Investment GmbH — organisiert, deren Gesellschafter die Hauck &
Aufhduser Privatbankiers AG und die Taunus Group S.A. — die Muttergesellschaft der Frankfurter Leben Gruppe
- sind. Die Frankfurter Leben Gruppe ist eine der fuhrenden Konsolidierungsplattformen fir den deutschen Le-
bensversicherungs- und Pensionskassenmarkt, was unseren Asset Management Fokus auf Vorsorgevermdogen
unterstreicht.

Als aktiver Asset Manager ist es unser Ziel, Giber einen klaren Investmentprozess und Marktmeinung basierend
auf quantitativen wie fundamentalen Auswertungen einen Mehrwert zu schaffen. Unter anderem Uber das Ma-
nagement von ethisch-nachhaltigen Anlagestrategien seit Uber 20 Jahren. Dies Uiber unabhangig ausgezeichne-
te Publikumsfonds-Lésungen oder individuelle Outsourcing oder Advisory Spezialfonds.
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Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Hauck & Aufhauser Privatbankiers AG ist als Bank von Unternehmern fur Unternehmer bereits lange prasent in
der Wirtschaft. Diesen historisch gewachsenen Marktzugang zu Unternehmen und Expertise bei der Analyse —
seit 1995 auch nach ESG Kriterien - von Aktientiteln, spiegelt sich auch in den Fondslésungen der H&A Global
Investment GmbH wider.

Unsere Kernkompetenzen sehen wir in den Bereichen Europaische Small Cap Aktien, sowie Europa und U.S.
Large Cap Aktien jeweils mit einem klaren Qualitatsfokus. Selektiv sind wir ausgerichtet, auch Emerging Market
Segmente beizumischen wie z.B. Mexico, Turkei, Ost-Europa oder Asien (ex. China).

Unser "H & A Unternehmerfonds Europa" wie auch unser mehrfach ausgezeichneter "H & A Aktien Small Cap
EMU Fonds" als Publikumsfonds sind hierbei besonders hervorzuheben.

H & A Aktien Small Cap EMU: Ziel des Research-orientierten Ansatzes ist es, unterbewertete Aktien mit Gber-
durchschnittlichem Kurspotenzial zu identifizieren. Hauptaugenmerk gilt dabei vor allem klein- und, als Beimi-
schung, auch mittelkapitalisierten Unternehmen, die vor einem Neubewertungsprozess stehen kénnten. Der An-
satz fuldt auf der Kombination eines seit Giber 13 Jahren eingesetzten, im Haus entwickelten Screeningprozesses
des européischen Marktes mit den aktienanalytische Kompetenzen. Die Ergebnisse flhren zur erfolgreichen
Identifikation werthaltiger Investments und ermdglichten eine ausgepragte Positionierung gegentiber dem MSCI
EMU Small Cap.

H & A Unternehmerfonds Europa: Schwerpunkt des H & A Unternehmerfonds Europa sind inhaberkontrollierte
Aktiengesellschaften bei denen ein oder mehrere private Eigentiimern Aktienpakete halten und einen maf3gebli-
chen Einfluss auf die Unternehmenspolitik austiben. Durch Ihre in der Regel sehr langfristig ausgerichtete Unter-
nehmensstrategie Gberzeugen diese Unternehmen oft durch Stabilitat auch in schwierigen Marktphasen. In den
letzten Jahrzehnten konnten diese Firmen nachweislich Uberdurchschnittliche Erfolge erzielen und arbeiten zu-
dem risikobewusster, fokussierter und besténdiger in ihren jeweiligen Mérkten.

Renten

Das Zinsgeschéft begleitet uns schon seit der Griindung 1796 und macht rund 70% unseres Asset under Mana-
gement aus.

Unsere Kernkompetenzen im individuellen Fixed Income Mandatsgeschéft liegen dabei auf VAG und Solvency
| + 1l regulierten Investoren wie Versicherungen, Vorsorgeinrichtungen, SGB IV'ler und Non-Profit Organisatio -
nen wie z.B. Stiftungen. Schwerpunkt bilden dabei Investment Grade Government Bonds, Covered Bonds, Cor-
porate Bonds sowie die Segmente wie High Yield, Subordinated und Inflation Linked Bonds.

Unser ,H & A Renten Global“ als Publikumsfonds verfolgt einen flexiblen, benchmarkunabhéngigen Ansatz (un-
constrained). Er eignet sich fur Investoren, die trotz eines hohen Sicherheitsbedirfnisses nicht auf Rendite ver-
zichten mochten. Im Vergleich zur Euro-Zone kdnnen durch den weltweiten Fokus deutlich héhere Renditen er-
zielt werden (Carry). Zudem werden die Chancen von Wahrungsgewinne genutzt (Currency) und aufgrund des
Verzichts von Ratingvorgaben sind héhere Zinseinnahmen mdglich (Credit). Das erfahrene Fondsmanagement
sucht permanent spezielle Situationen wie z.B. unterbewertete Anleihen oder Wahrungen, um hiervon zu profi-
tieren. In den drei Themen Carry, Currency und Credit werden quantitative Modelle zur Unterstiitzung herange-
zogen.

Mit unserem erfolgreichen "H & A Wandelanleihen Europa" Fonds machen Sie sich die konservativen Eigen-
schaften von Anleihen zu nutze ohne gleichzeitig auf die Chancen der Aktienméarkte zu verzichten.

Gemischt | Multi Asset

Asset-Allokation bzw. Multi-Asset ist durch unsere 220 jahrige Privatbankhistorie eine unserer Kern-
kompetenzen, erwachsen aus dem Privatbankgeschaft.

Multi Asset ist fur uns die Selektion und Vereinnahmung unterschiedlicher Risikopramien im Kontext der richti-
gen Balance zwischen Rendite, Risiko und Liquiditat. Dies geschieht in einem klar strukturierten Investmentpro-
zess der auf einer strategische (SAA) und taktischen Allokationskomponente (TAA) besteht.

Optional arbeiten wir hier gerne mit unserem Risiko-Overlay "Triple Save" welches ihren individuellen "Value at
Risk" "Drawdown-Limit" oder "Risikobudget" bertcksichtigt, mit der Idee drei Risikokennzahlen in der Kombinati-
on zu nutzen.

Ein Publikumsfonds unseres Hauses ist z.B. der "H & A Rendite Flexibel" mit seiner stark atmenden Aktienquote
oder unser "H & A Multi Asset Dynamic", der in seinem Investmentuniversum Uber 20 verschiedene Anlageklas-
sen abdeckt.

Dariiber hinaus managen wir seit 1995 einen der &ltesten Nachhaltigkeitsfonds Kontinentaleuropas. Mit unse-
rem "H & A PRIME VALUE" Fonds profitieren Sie von unserem aktiven vermogensverwaltenden Ansatz und in-
vestieren nur in Lander und Unternehmen, die ethische und nachhaltige Kriterien einhalten.

Der Clou ist hierbei das siebenkdpfige unabhéngige Ethik-Komitee, welches aus Wirtschaftswissenschaftlern
z.B. der Bereiche Sozialethik, Corporate Governance, Umwelt- und Wirtschaftsethik oder Gewassertoxikologie
besteht.

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Hauck & Aufhduser Global Investment GmbH
121



~
Jahrbuch 2018 | 2019 TELOS
Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige . .
Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) X ETFs
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern X
Externes 7 kdpfiges unabhangiges
Ethik-Komitee, sowie
Eingesetzte Kriterien Ausschlusskritierien, Positive Kriterien,
Engagement, Investition in nachhaltige / ESG
Themenfonds
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Hauck & Aufhduser Global Investment GmbH
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Helaba /nvest

HELABA INVEST KAPITALANLAGEGESELLSCHAFT MBH

Adresse
StraBe Junghofstr. 24
PLZ 60311
Ort (Land) Frankfurt
Webadresse www.helaba-invest.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Dr. Hennies

Vorname Marc

Funktion  Abteilungsleiter Vertrieb / Kundenbetreuung
Telefon 069/29970-145

email Marc.hennies@helaba-invest.de

Team 15

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Im Rahmen unseres ganzheitlichen Betreuungskonzeptes legen wir einen besonderen Wert auf eine langfristige
Kundenbeziehung mit Personlichkeit. Fir die vielfaltigen Anliegen stehen unseren Anlegern daher ein Portfolio-
manager sowie ein Kundenbetreuer direkt als persdnliche Ansprechpartner zur Verfiigung. Die Vermégensanlage
in den ,Spezialfonds* verstehen wir im Wortsinn und erarbeiten fiir passgenaue Losungen. Dies ist nach unserer
Auffassung eine zentrale Voraussetzung, um die individuellen Anlageziele unserer Investoren bestmoglich und
nachhaltig zu erreichen.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Der Fokus der Helaba Invest liegt in der D/A/CH-Region.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1991
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 135
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 135
Anzahl der Investmentspezialisten 311
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Helaba Invest Kapitalanlagegesellschaft mbH
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1991

Im Outsourcing ja (seit 2001)
Im Advisory ja (seit 2001)
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 10

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 10

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 17
Versicherungen X 36
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 34
Unternehmen X
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X
Kirchliche Einrichtungen X
Vermdgensverwalter
Dachfonds
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 1
Andere X 1

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Das Asset Management fiir Wertpapiere umfasst i. W. die Assetklassen Aktien und Anleihen (Staatsanleihen,
Pfandbriefe, Corporate Bonds, High Yields) sowie Multi Asset- und Absolute Return-Produkte. Die Kernkompet-
enz im Bereich Immobilien liegt in der Beratung institutioneller Anleger bei der Formulierung und Umsetzung
ihrer Immobilienstrategie. Hier agiert die Helaba Invest als Multi Manager fur Beratungsmandate und Dachfonds.
Als Briicke zwischen Master-KVG und Asset Management bietet die Helaba Invest dartiber hinaus seit mehreren
Jahren ein Overlay Management an.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Beim Management von Aktien fokussieren wir uns auf faktorbasierte Anséatze. Mit dem DividendenPlus-Konzept
ist die Helaba Invest seit langem Vorreiter des ,Value Investing” in Deutschland. Der Fonds, der gezielt dividen -
denstarken Aktien (Euroland / Europa). Das Aktien Low Risk-Konzept fokussiert sich bei der Selektion auf risiko-
arme Aktien der Eurozone.

Renten

Neben klassischen Rentenportfolios managen wir erfolgreich Mandate fiir Corporate Bonds im Investmentgrade
sowie im Non-Investmentgradebereich. Um die Zinsanderungs- und Kreditrisiken zu reduzieren, bieten wir zu-
dem Kurzlauferportfolios an, die sich entweder auf den Investmentgradebereich fokussieren oder das gesamte
Creditspektrum (Multi Credit) abdecken. Eine weitere Starke liegt im Management von Staats- und Unterneh-
mensanleihen aus den Emerging Markets.

Gemischt /| Multi Asset

Im Rahmen von Multi Asset Mandaten legen wir einen hohen Wert auf eine ausgewogene Asset Allokation. Ziel
dieser Vorgehensweise ist die Partizipation an der Wertentwicklung der wichtigsten globalen Markte unter Aus-
schopfung der Diversifikationspotenziale. Die Ermittlung der Portfoliostruktur erfolgt dabei durch eine optimale
Risikobudgetierung der einzelnen Markte und Assetklassen. Diese basiert auf dem Prinzip der Risikoparitat von
Risikofaktoren. Dabei werden die Assetklassen nach ihren Risikofaktoren unterschieden, was zu einem optimal
diversifizierten und nach Risikogesichtspunkten ausgewogenem Portfolio fuhrt.
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Immobilien

Das Asset Management im Bereich Immobilien setzen wir auf Basis eines Multi Manager-Ansatzes um. Multi
Manager definieren wir als die Rolle einer tbergreifenden Portfoliosteuerung von indirekten Immobilienanlagen
in Fonds, Beteiligungen und Joint Ventures. Diese erstreckt sich von der Strategiefindung Gber die Asset Alloka-
tion und Manager Selektion bis hin zum Transaktionsmanagement und der laufenden Betreuung. Der Multi Ma-
nager-Ansatz stellt die Zielkonformitat von Portfolios fiir die jeweiligen Anleger in den Mittelpunkt. Risikovermei-
dung und -beherrschung sowie die Zusammenarbeit mit fokussierten Managern stehen dabei im Mittelpunkt.

Private Equity, Infrastruktur

Um tendenziell risikoaversen Anlegern einen Zugang zur Anlageklasse Infrastruktur zu erméglichen, hat die He-
laba Invest Ende 2017 den HI-Infrastruktur-Multi Manager-Fonds aufgelegt. Dieser erste Infrastruktur-Dachfonds
eines deutschen Investment Managers investiert in ein breit diversifiziertes Portfolio aus 10 bis 12 nicht-borsen-
gehandelten Infrastrukturfonds, was wiederum einer ausgesprochen breiten Diversifizierung von 100 bis 120 In-
frastrukturanlagen entspricht. Durch diesen Ansatz kann eine spirbare Reduzierung des Managerkonzentrati-
onsrisikos erzielt werden.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige i
Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar
ESG-Research - extern X

Screening, Ausschlusskriterien,

Eingesetzte Kriterien ESG Integration
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Insight

INVESTMENT

INSIGHT INVESTMENT

Adresse
StraBe MesseTurm, Friedrich-Ebert-Anlage 49
PLZ 60327
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.insightinvestment.com/de

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Murmann Institutionell Name John

Vorname Wolfgang Vorname Olaf

Funktion Head of Solutions, Funktion Head of Business
Germany Development, Europe

Telefon +49 69 12014 2656 Telefon +49 69 12014 2655

email wolfgang.murmann@ email olaf.john@
insightinvestment.com insightinvestment.com

Team 4 Team 4

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Insight ist ein globaler Investmentmanager und verantwortet ein Kundenvermogen von tber 690 Mrd. Euro? in
festverzinslichen Anlagen, Risikomanagementstrategien, einschlieflich Liability-Driven-Investments (LDI),
Wahrungsrisikomanagement, Absolute-Return- und Multi-Asset-Strategien. Insight hat seinen Hauptsitz in
London und ist ein spezialisierter Asset- und Risikomanager mit einem globalen Netzwerk von Niederlassun-
gen in Grof3britannien, Deutschland, den USA, Japan und Australien. Zu Insights Kunden gehdren Pensions-
einrichtungen, Unternehmen, Versicherungen, Staatsfonds, Vermdgensverwalter, Finanzinstitute und suprana-
tionale Unternehmen.

Insight ist die Dachmarke fiir die Unternehmen, die von Insight Investment Management Limited (IIML) verwal-
tet werden. Zu Insight gehért unter anderem Insight Investment Management (Global) Limited (IIMG), Insight
Investment International Limited (I1IL) und Insight North America LLC (INA).

2 Stand per 31. Dezember 2018. Das verwaltete Vermdgen setzt sich aus physischen und anderen Vermdgenswerten zusammen, die fir
Kunden verwaltet werden. Wechselkurse gem. WM Reuters, 16 Uhr (GMT) Spot Rates. Spiegelt die AUM der Marke Insight, wie oben be -
schrieben, wider.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auerhalb von Deutschland
Global
Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2007 2002
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 7,614 691,691
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) - 3,951
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 7,614 687,740
Anzahl der Investmentspezialisten - 229
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2007
Im Outsourcing ja
Im Advisory -
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 10
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 8

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 0,1 2,0
Versicherungen X 3,3 3,3
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 83,9 89,8
Unternehmen X 2,2 0,7

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) - - -
Kirchliche Einrichtungen X 10,5 0,7
Vermdgensverwalter - - -

Dachfonds - - -
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 0,1 0,1
Andere - - 3,3

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Die zu BNY Mellon gehdrende Investmentboutique Insight Investment ist ein Asset- und Risikomanager, der
mafgeschneiderte Investmentkonzepte fir ausgewahlte Kundengruppen entwickelt. Seit Grindung im Jahr
2002 hat Insight I6sungsorientierte Anlagekonzepte fur ihre Kunden, institutionelle Investoren, entwickelt und so
ihr Geschéaft von Jahr zu Jahr steigern kénnen. Heute verwaltet Insight Kundenvermdgen im Gesamtwert von
tiber 690 Mrd. Euro®. Insight beschéftigt 858 Mitarbeiter* und hat eine globale Prasenz in GroRbritannien, Konti-
nentaleuropa, Nordamerika, Japan und Australien. Zu den deutschen Kunden gehéren u.a. Unternehmen, Ver-
sicherungen, berufsstandische Versorgungswerke, Pensionskassen, kirchliche Versorgungseinrichtungen,
kommunale Versorgungseinrichtungen, Sparkassen und Family Offices, fur die Insight etwa 8 Mrd. Euro in Uber
40 Spezialfonds verwaltet'. Als Pionier innovativer Anlagestrategien stehen die kundenspezifischen Investment-
ziele und -bedirfnisse im Fokus. Insights Strategien sind als Spezialfonds und als Publikumsfonds verfiigbar.

! Stand per 31. Dezember 2018.
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Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Insights ,Specialist Equities Group” fokussiert sich auf die fundamentale Analyse von Einzeltiteln fur die von ihr
gemanagten ,long-only* und marktneutralen Absolute-Return-Strategien, welche als Publikumsfonds oder Spezi-
alfonds verfuigbar sind.

Renten

Investment-Grade-Unternehmensanleihen:

Es ist Insight seit dem Jahr 2004 gelungen, Kreditausfalle und Notverkaufe im Investment-Grade-Bereich ihrer
aktiv gemanagten Portfolios erfolgreich zu vermeiden. Dieser Erfolg beruht insbesondere auf Insights Starken im
Bereich der fundamentalen Kreditanalyse, welche eine der Kernkompetenzen von Insight darstellt. Neben Spezi-
alfonds in verschiedenen Wahrungen bietet Insight auch einen ESG-optimierten Publikumsfonds fir EUR 1G-
Unternehmen Unternehmensanleihen an.

Buy & Maintain fuir Unternehmensanleihen:

Insight managt bereits seit dem Jahr 2009 Buy & Maintain-Portfolios fur ihnre Kunden und konzentriert sich dabei
auf Unternehmensanleihen mit starken Fundamentaldaten und setzt den Fokus auf die Vermeidung von Zah-
lungsausfallen. Die kundenspezifischen Buy & Maintain-Anforderungen werden im Vorfeld in Zusammenarbeit
mit dem Kunden individuell definiert und im Rahmen von Spezialfondsmandaten implementiert.

Secured Finance:

Insight investiert seit 2008 weltweit erfolgreich in ein breites Spektrum an liquiden und illiquiden besicherten An-
lagen im Bereich Asset-backed Securities (ABS) und Privat Debt. Im Vordergrund steht hierbei, das Kapital der
Anleger durch eine disziplinierte Kreditauswahl zu schitzen. Im Bereich Secured Finance bietet Insight mehrere
Publikumsfondslésungen mit jeweils unterschiedlichen Ratingschwerpunkten an.

Hochzinsanleihen:

Seit dem Jahr 2009 managt Insight Strategien im Bereich High Yield und konzentriert sich auf ein globales Un-
iversum kurzlaufender Anleihen mit dem Ziel, Zins&nderungsrisiken zu minimieren und die Volatilitdt im Vergleich
zu einer High-Yield-Standardbenchmark gering zu halten. Die Strategien werden in der Form von Publikums-
und Spezialfonds angeboten.

Cash Management:

Insights angebotene Strategien zum Management von kurzfristiger Liquiditat konzentrieren sich auf die Verflg-
barkeit der Mittel, Kapitalerhalt und konstante Ertrage mit dem Ziel, die Cash-Benchmark zu schlagen. Die Stra-
tegien sind in Form von Publikums oder Spezialfonds erhéltlich.

Asset-Liability-Management-Konzepte:

Insight ist ein fihrender Anbieter fir das Entwickeln maf3geschneiderter, an der Verpflichtungsstruktur ausge-
richteter Anlagestrategien und Risikomanagementkonzepte fiir Pensionseinrichtungen und Versicherungen. Die-
se koénnen rein phyisch, als Overlay oder als Kombination von physischen Investments und Overlay umgesetzt
werden.

Gemischt | Multi Asset

Die ,Multi-Asset-Strategy-Group*” ist verantwortlich fur Insights Ubergreifende Asset-Allokationsentscheidungen
sowie fiir das Management einer Reihe von aktiv verwalteten Multi-Asset-Strategien. Sie kombiniert einen Best-
of-Breed-Ansatz fir die Anlageauswahl mit Expertise in den Bereichen Portfoliostrategie, Asset Allokation und
Total-Return-Investment, um Anlagechancen in mehreren Regionen und Anlageklassen innerhalb eines diszipli-
nierten Risiko-/Rendite-Rahmens zu nutzen. In Insights Multi-Asset Strategien kann in Form von Publikumsfonds
investiert werden.

Hedgefonds, Absolute Return

Absolute Return

Insight bietet ein umfangreiches Angebot an Absolute Return UCITS-Publikumsfonds mit unterschiedlichen Stra-
tegien und Risikoprofilen an. Insight blickt im Bereich Absolute Return auf eine langjéhrige Erfahrung zuriick und
bietet Strategien an, welche das Ziel haben, unabhangig von der Marktrichtung der darunterliegenden Assetklas-
sen positive Ertrage zu erwirtschaften.
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Weitere Services

Deutschsprachige
Ansprechpartner — Portfoliomanagement

Deutschsprachige
Ansprechpartner — Kundenbetreuung

ALM (Asset Liability Management)
Asset Allocation Beratung

g
TELOS

X Overlaymanagement X
X Risikomanagement X
X TM (Transition Management) X

Kapitalmarkt - Research -

LDI (Liability Driven Investment) X ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern

Eingesetzte Kriterien

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH
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Insight managt diverse ESG-Mandate fiir
Kunden, darunter Best-in-Class-Strategien,
positive Impact-Strategien, Engagement und
Ausschlusskriterien.
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J.PMorgan

Asset Management

J.P. MORGAN ASSET MANAGEMENT

Adresse
StralRe Taunustor 1
PLZ 60310
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse https://lwww.jpmorganassetmanagement.de/

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Bergweiler Institutionell Name Schmitt

Vorname Christoph Vorname Jens
Funktion

Telefon +49 (0)69-7124-2175

Funktion
Telefon +49 (0)69-7124-2164

email jens.h.schmitt@
jpmorgan.com

email christoph.bergweiler@
jpmorgan.com

Team Team

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Bei J.P. Morgan Asset Management haben wir vor allem ein Ziel: unseren Kunden beim Aufbau starkerer Port-
folios zu helfen. Und genau das machen wir seit mehr als 150 Jahren — flr Institutionen, Finanzberater und Pri-
vatanleger. Wir verfiigen tber ein mit umfangreichen Ressourcen ausgestattetes globales Netzwerk von An-
lageexperten, die einen researchorientierten Ansatz verfolgen und dabei jedes Detail analysieren, um Chancen
und Risiken aufzudecken und auf diese Weise unseren Kunden beim Aufbau starkerer Portfolios zu helfen. Mit
mehr als 150 Jahren Anlageerfahrung setzen wir alles daran, dynamisch auf die sich wandelnden Bedurfnisse
unserer Kunden zu reagieren — Uber Anlageklassen, Regionen und Marktzyklen hinweg.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

J.P. Morgan Asset Management (JPMAM) ist global tatig und einer der filhrenden Asset Manager weltweit.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1989 1871
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 30 1.700
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten 1.100
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1989
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 10
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 8

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermégensverwalter

=~

Dachfonds
Stiftungen, Family Offices, NGOs

S X 3 X X X X X X X

=~

Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

J. P. Morgan Asset Management ist weltweit ein erfahrener Partner fur institutionelle und private Investoren.
Dank des Vertrauens unserer Kunden sind wir mit einem verwalteten Vermégen von rund EUR 1,7 Billionen
einer der groften aktiven Asset Manager. Mit J.P. Morgan Asset Management investieren Kunden in alle relev-
anten Anlageklassen. In Deutschland begleiten wir seit iber 25 Jahren anspruchsvolle Investoren bei der Kapit-
alanlage. Ein kontinuierliches Wachstum Hand in Hand mit unseren Kunden macht uns heute zu einem der
groéften auslandischen Asset Manager im deutschen Markt. Wir bieten erstklassige Investmentldsungen und ein
umfangreiches Serviceangebot vor Ort. Basis unserer Expertise sind unsere globalen Ressourcen und die Uber
140-jahrige Erfahrung in der Vermdgensverwaltung.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Unsere Expertise Uber alle regionalen Aktienmarkte hinweg, ermoglicht es uns, unseren Kunden ein breites
Spektrum an Investmentlésungen anbieten zu kénnen. Unsere Investment-Teams sind weitestgehend in den lo-
kalen Markten beheimatet. Insgesamt verfligen wir tber mehr als 20 Investmentzentren weltweit. Neben globa-
len und regionalen Strategien, bieten wir auch unterschiedliche Investmentprozesse an. Hierzu z&hlen u.a. fol-
gende: (a) ,Research driven”: Titelselektion erfolgt auf Basis unseres hauseigenen Researchs; (b) ,Behavioural
Finance": Es wird versucht, von irrationalen Verhaltensmustern von Investoren zu profitieren.

Renten

Unser ,Global Fixed Income Currency und Commodity” Team besteht aus Uber 200 Investmentexperten, welche
in allen relevanten Anleiheméarkten beheimatet sind. Unser weltweit einheitlicher und auf hauseigenem Research
basierender Investmentansatz, ermdglicht es uns, langfristig konsistente Zusatzertrage fiir unsere Kunden zu er-
zielen. Wir bieten Investmentstrategien in allen relevanten liquiden und illiquiden Anleihesegementen.

Gemischt /| Multi Asset

Unser "Multi Asset Solutions" Team besteht aus mehr als 80 Spezialisten fur die Bereiche quantitatives Rese-
arch, makrodkonomische Analyse, Managerselektion und Portfoliomanagement. Das Team ist fur die Allokation
auf Assetklassen-Ebene verantwortlich. Die Titelselektion innerhalb der einzelnen Anlageklassen erfolgt dann
durch die Experten fur die jeweilige Assetklasse. Neben klassischen gemischten Anlagestrategien (Aktien/Ren-
ten) bieten wir auch "Absolute Return" Ansatze und liquide, alternative Investmentstrategien an.
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Immobilien

Mit Uber 45 Jahren Anlageerfahrung und einem verwaltetem Vermégen von $74 Mrd. ist das globale Immobilien-
geschéft (,Global Real Estate”, GRE) von JPM Asset Management sowohl betrachtlich als auch historisch. Die
GRE-Plattform beschéaftigt mehr als 300 Investmentspezialisten in 19 Biros in den USA, Europa und Asien. JPM
Asset Management ist ein zuverlassiger Immobilienberater und Treuhander und gilt insbesondere als der welt-
weit grof3te Manager von offenen Anlagestrategien in Sachvermégen.

Im Rahmen unseres globalen Immobiliengeschéfts berlcksichtigen wir die verschiedenen Mdglichkeiten, die An-
legern zur Verfiigung stehen und investieren tUberwiegend in die vier Hauptsektoren Biiro-, Industrie-, Einzelhan-
dels- und Mehrfamilienunternehmen, die Anlegern verschiedene Fondslosungen mit unterschiedlichen Risiko-
profilen ermdglichen.

Wir setzen uns stark fur nachhaltige Investitionen und ESG-Themen ein.

Private Equity, Infrastruktur

Unsere Private Equity Group wurde bereits 1997 gegriindet und ist damit einer der erfahrensten Investoren im
PE Markt. Das Team verwaltet ein Vermdgen von rund $27 Mrd. und investiert ausschlieBlich in Kapitalanlagen,
die hohe Ertragschancen bieten. Auf diese Weise wurde auch in den unterschiedlichen Marktzyklen eine tber-
durchschnittliche Wertentwicklung erzielt.

Im Bereich Infrastruktur bieten unsere Produkte durch eine offene Struktur und die Diversifikation in OECD-Lan-
dern und nach Untersektoren, einen moderaten Risikoansatz bei hohen laufenden Renditen fiir Investitionen in
Infrastrukturprojekte. Wir konzentrieren uns auf starke Governance-Initiativen in Kontrollpositionen auf mittleren
Marktplattformen und auf Unternehmen mit einem Fokus auf ESG-Kriterien.

Hedgefonds, Absolute Return

Die J.P. Morgan Alternative Solutions Group setzt sich aus tber 70 globalen Experten zusammen und verwaltet
rund $13 Mrd. an Vermogenswerten. Seit der Griindung des Teams im Jahre 1994 schafft es das Team einzig -
artige und Nischen-Strategien fur Investitionen in Hedgefonds zu identifizieren.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige i

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X

LDI (Liability Driven Investment) X ETFs X
X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

xX X X

ESG-Research - intern | proprietar
ESG-Research - extern -

ESG-Faktoren werden mit Hilfe einer Check-
Eingesetzte Kriterien liste zur strategischen Klassifikation in unsere
Prozesse integriert
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Lampe Asset Management

LAMPE ASSET MANAGEMENT GmMBH

Adresse
StraRe Jagerhofstrasse 10
PLZ 40479
Ort (Land) Dusseldorf
Webadresse www.lampe-am.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Dr. Franz Institutionell Name Lochten

Vorname Dirk
e Funktion Geschéftsfuhrer

Telefon +49 211 95742-519

Vorname Erwin
Funktion Geschaftsflhrer
Telefon +49 211 95742-515

d

email dirk.franz@lampe-am.de email erwin.lochten@lampe-
Team 44 am.de
Team 44

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die LAM steht fir Unabhéangigkeit und Individualitat bei der Gestaltung von robusten Investmentlésungen. Wir
bieten aktives Portfoliomanagement, sowie Total Return- und Wertsicherungskonzepte. Ausgehend von den
Kundenbedirfnissen, spezifischen Rendite-Risiko-Vorgaben sowie regulatorischen Restriktionen werden fir je-
des Mandat individuelle Quoten fur den Aktien- und Rentenanteil festgelegt. Fir unsere Kunden generieren wir
speziell zugeschnittene Investmentldsungen und individuelle Reportings, unabhangig von jeglicher Benchmark-
orientierung. Unsere Investmentprozesse bieten den Portfoliomanagern die notwendigen Freiheitsgrade, um
pointierte Entscheidungen zu treffen und die Portfolien im Sinne unserer Kunden auszurichten. Durch die konti-
nuierliche Uberwachung und Dokumentation relevanter Risikofaktoren stellen wir sicher, stets transparent und
im Sinne der Anlagekriterien und -ziele zu handeln.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2001
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 6.49
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 6.49
Anzahl der Investmentspezialisten 23
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Lampe Asset Management GmbH
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2001

Im Outsourcing ja (seit 2001)
Im Advisory ja (seit 2018)
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 13

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 26

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 2.02
Versicherungen X 12.48
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 21.16
Unternehmen X 16.14
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) k.A. k.A.
Kirchliche Einrichtungen X 5.38
Vermdgensverwalter - -
Dachfonds - -
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 10.68
Andere X 32.13

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Die Kernkompetenz der Lampe Asset Management GmbH ist das Beratungs- und Betreuungsgeschéaft im Be-
reich der Spezial- und Publikumsfonds sowie institutioneller Vermégensverwaltungsmandate. Seit Griindung im
Jahr 2001 fokussieren wir uns auf das Management von europaischen Renten, Aktien und Balanced-Mandaten.
Bei den festverzinslichen Werten stehen die klassischen Rentensegmente wie Euro-denominierte Staats- und
Unternehmensanleihen, Supranationals und Covered Bonds im Vordergrund. Auf der Aktienseite liegt unser Fo-
kus auf den Titeln des breiten EuroStoxx-Universums®, das wir um ausgewahlte Werte aus dem europaischen
Small & Mid-Cap Bereich ergénzen.

Das Ziel unserer Total Return Anlagestrategie besteht darin, mittel- bis langfristig eine positive Performance zu
erzielen bei Begrenzung der Verluste in Stressphasen an den Markten.

Seit Februar 2018 wird unser Angebot durch unser neues Nachhaltigkeitsteam mittels eines auf Nachhaltigkeit
ausgerichteten Investmentansatz erganzt.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Die Lampe Asset Management GmbH steht im Aktienbereich fur einen konsequenten Stockpicking Ansatz, der
sich auf europaische Aktien aus dem Anlageuniversum Euro Stoxx® konzentriert. Die Einzeltitel werden im Rah-
men einer Fundamentalanalyse ausgesucht und unter Berlicksichtigung der Kundenrestriktionen und unter Ein-
haltung des Diversifikationsgebots zu einem Portfolio aufgebaut. Einen positiven Beitrag zur Performance leistet
dariiber hinaus eine disziplinierte Allokation von Aktien und Cash. Um Aktienportfolien vor Extremrisiken zu
schitzen und Volatilitdéten in Portfolien signifikant zu reduzieren, hat die LAM das Extremrisiko Management
System entwickelt, welches optional Anwendung findet und anhand verschiedener Marktparameter eine Quoten-
steuerung vornimmt.

Renten

Unser Investmentprozess verfugt rentenseitig Uber mehrere Stufen und Komponenten. Dies sind Durations-
steuerung, Landergewichtung und Produktstruktur im Top-Down-Ansatz, sowie die Einzeltitelselektion im Bot-
tom-Up-Ansatz. Wéahrend auf allen Ebenen des Rentenprozesses ein positiver Renditebeitrag erwirtschaftet
wird, sind insbesondere die Positionierung auf der Zinsstrukturkurve sowie die qualitative Analyse zur Selektion
einzelner Emittenten und Emissionen Werttreiber des Portfolios. Im aktuellen Umfeld niedriger Zinsen kénnen
wir gerade dank unserer Erfahrung in der Selektion von Corporate Hybridanleihen einen attraktiven Rendite-Bei-
trag bei kontrolliertem Risiko verzeichnen.

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Lampe Asset Management GmbH
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Gemischt /| Multi Asset

Der Balanced-Prozess vereint Starken des Renten — und Aktienprozesses in einem Mandat, welches in enger
Abstimmung der jeweiligen Portfoliomanager gesteuert wird. Zudem liefert die Allokation zwischen beiden Asset-
klassen und Cash durch einen disziplinierten strategischen und taktischen Anlageprozess einen deutlichen
Mehrwert in Bezug auf Performance und Risikooptimierung.

Hedgefonds, Absolute Return

Ziel unserer Total-Return Strategie ist es, einen vorher definierten Ertrag mit geringstmdéglichem Risiko zu errei-
chen. Dieser Zielertrag wird als Mehrertrag Gber Geldmarkt definiert (Total Return) und ist Benchmark-unab-
hangig. Der Zielertrag tritt Gber einen Zeitraum von 3-5 Jahren ein. Asset-Allokation und Risikosteuerung erfol -
gen auf Basis eines mathematischen, wissenschaftlich fundierten Modells. Die Portfoliostruktur folgt klaren
Regeln und ist fest definiert. Die tégliche Umsetzung erfolgt in einem disziplinierten Investmentprozess, der auf
einem fest definierten Algorithmus basiert — frei von Emotionen oder persdnlichen Meinungen. Die Investition er -
folgt auf Index-Ebene. D. h. es werden stets ganze Marktportfolien allokiert; eine Einzeltitelselektion findet nicht
statt. Um die Risikopramien globaler Markte (Beta-Préamien) kontrolliert vereinnahmen zu kdnnen, werden téglich
exakt berechnete Positionen in globalen Aktien- und Rentenmérkten eingegangen.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement )

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research -

LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit /| ESG - Aspekte - Detail

Unterzeichner der UN PRI -

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar -

ESG-Research - extern X

Best-in-class, ISS- Oekom-

Eingesetzte Kriterien Nachhaltigkeitsfilter
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LB=BW Asset Management

LBBW ASSET MANAGEMENT
Investmentgesellschaft mbH

Adresse
StrafRe Fritz-Elsas-Stral3e 31
PLZ 70174
Ort (Land) Stuttgart
Webadresse www.lbbw-am.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Wittwer Institutionell Name Patzartzis
Vorname Stephan Vorname Panagiotis
Funktion Funktion
Telefon 0711/ 22910 3150 Telefon 0711 /22910 3211
email Stephan.wittwer@ email Panagiotis.patzartzis@
Ibbw-am.de Ibbw-am.de
Team 5 Team 5

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die Kundenbetreuung ist im Geschéftsfeld "Sales & Relationship Management" gebindelt und umfasst die Be -
reiche "Corporate Clients" (2 MA), "Sparkassen/Banken/Kundenreporting” (10 MA), "Institutional Clients" (5
MA) und "Client Service" (5 MA). Hierdurch ist eine individuelle, auf die speziellen Erfordernisse der jeweiligen
Kundengruppe ausgerichtete, Betreuung mdaglich.

Fur die bestmdgliche Betreuung unserer Kunden wenden wir einen ,Tandemansatz" an: Fir alle Angelegenhei-
ten und Belange rund um die Ausrichtung des Fonds bzw. des Fondsmanagements steht dem Kunden der je-
weilige fur den Fonds verantwortliche Fondsmanager als Ansprechpartner zur Verfligung. Alle dariiber hinaus-
gehenden administrativen Belange verantwortet ein Kundenbetreuer.

Um den Anforderungen unserer Kunden stets optimal gerecht werden zu kénnen, haben wir die entsprechen-
den Bereiche in den vergangenen Jahren bestandig verstarkt. Jeder Kundenbetreuer verfugt zudem nur tber
eine beschrénkte Anzahl von Mandaten, wodurch die stéandige individuelle Betreuung gewahrleistet werden
kann.

Jede Anfrage des Kunden wird schnellstmdglich und zielorientiert beantwortet. Notwendige Anpassungen werden
sofort umgesetzt. Die LBBW AM stellt ihnren Kunden je nach Bedarf verschiedene und sehr umfangreiche Sonder-
Reportings zu Verfigung und steht auch sonst ihren Kunden bei regulatorischen, steuerlichen oder abwicklungs-
technischen Fragen zu Verfligung.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Deutschsprachige Nachbarlander

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1988
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 71,9
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 6,1
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 65,8
Anzahl der Investmentspezialisten 44
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH LBBW Asset Management
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1988
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 15

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

per 30.09.2018 Anteil an AUM (in %)
Deutschland Global

Kreditinstitute X 9

Versicherungen X 19

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 45

Unternehmen X 15

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 1

Kirchliche Einrichtungen X 1

Vermdgensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs X

Offentlich rechtliche Einrichtungen X

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Die LBBW Asset Management Investmentgesellschaft mbH (LBBW AM) ist eine 100%ige Tochtergesellschaft
der Landesbank Baden-Wiirttemberg (LBBW) und agiert als Centre of Competence fir das Asset Management
innerhalb des LBBW-Konzerns.

Die wichtigsten Geschéftsfelder sind das Management von Spezialfonds flr institutionelle Investoren, Direktan-
lage-Mandaten fur Versicherungen und Versorgungseinrichtungen sowie Publikumsfonds fir institutionelle und
private Anleger. Die Gesellschaft verwaltete per 31.12.2018 insgesamt ein Volumen von 71,9 Mrd. EUR, davon
6,1 Mrd. EUR in 54 Publikumsfonds und 44,0 Mrd. EUR in 180 Spezialfonds sowie 21,8 Mrd. EUR im Direktan-
lagemanagement fiir Versicherungen.

Mit der Konzentration auf das Asset Management und den klar definierten Kernkompetenzen — europaische Akti-
en und Renten, Rohstoffe, marktneutrale Strategien sowie nachhaltige Investmentansatze — bietet die LBBW AM
ihren Kunden verlassliche und glaubwiirdige Investmentkonzepte. Als Anbieter individueller Investmentfondslé-
sungen setzt sie nicht auf kurzfristige Trends, sondern auf nachhaltigen Erfolg und hohe Transparenz in der Um-
setzung. Einen wesentlichen Schwerpunkt bilden Balanced Mandate. Dariiber hinaus ist die LBBW AM mit ei-
nem Direktbestandsmanagement von EUR 22 Mrd. einer der fuhrenden versicherungsunabhangigen Managern
in diesem Bereich.
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Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Aktien gewinnen aufgrund ihres hoheren Renditepotenzials insbesondere fur institutionelle Investoren eine im-
mer wichtigere Bedeutung. Durch die anhaltende Niedrigzinsphase stellen vor allem Dividendenstrategien eine
interessante Alternative zu Zinspapieren dar.

Der Erfolg der Aktienfonds der LBBW Asset Management beruht auf einem fundamental-qualitativen Stock-
picking-Ansatz. Erfahrene Research-Analysten liefern dabei in einem ersten Schritt Investmentideen auf Basis
einer klassischen Fundamentalanalyse mit qualitativem Fokus. Um neue Investmentideen zu entwickeln, kommt
zudem ein technisches Scoring-Modell zum Einsatz. In einem zweiten Schritt treffen die Portfoliomanager die
Aktienauswahl. Dabei flieBen auch portfoliospezifische Auswabhilfilter in das eigene Alpha-Enhancement ein.

Die LBBW Asset Management verfiigt im Bereich Aktien Uber eine grof3e Expertise sowie langjahrige Erfahrung.
So beschéftigten sich die Experten der LBBW Asset Management unter anderem bereits seit nunmehr fast 20
Jahren sehr erfolgreich mit dem Thema Dividendenstrategien. Sichtbar belegen lasst sich das an der Uberzeu-
genden Performance des ersten Fonds in diesem Segment — dem LBBW Dividenden Strategie Euroland. Die
LBBW Asset Management bietet ihren institutionellen Investoren hier die Mdglichkeit, gezielt in dividendenstarke
Aktien aus dem Large Cap sowie dem Small und Mid Cap-Universum im Euroraum zu investieren.

Dariiber hinaus bietet sie leistungsfahige Low-Beta-, Minimum-Varianz- und Behavioral-Finance-Anséatze.

Renten

Renten sind traditionell die wichtigste Anlageklasse fiir institutionelle Investoren. Aus gutem Grund: Rentenpa-
piere sind in der Regel weniger volatil als Aktien und tragen wesentlich zur Diversifikation und Stabilisierung des
Depots bei.

Das Portfoliomanagement der LBBW Asset Management nutzt einen stringenten Investmentprozess zur Identifi-
zierung der vielversprechendsten Investments: In einer Top-Down-Analyse werden die bevorzugten Ratingkate-
gorien, Sektoren und Senioritaten selektiert. Mittels eines qualitativen Bottom-Up-Ansatzes werden Einzeltitel
und Branchen analysiert; dabei kommen auch Relative-Value-Gesichtspunkte zum Tragen.

Das breite Produktspektrum bei festverzinslichen Wertpapieren erlaubt es den Anlageexperten der LBBW Asset
Management, den Anleihen-Anteil im Portfolio zielgenau auf die jeweiligen Bedirfnisse ihrer Investoren abzu-
stimmen. Die Investmentlésungen der LBBW Asset Management decken dazu eine Vielzahl an Bereichen ab:
Dabei verfugt die LBBW Asset Management (ber eine ausgewiesene Expertise, insbesondere im Bereich der
Hybridanleihen, Anleihen aus dem Nachrangbereich sowie Nicht-Investmentgrade-Anleihen. Dem grof3eren Bo-
nitatsrisiko und der héheren Komplexitat von Nicht-Investmentgrade-Anleihen tragen die Portfoliomanager mit
einem strukturierten Investmentprozess Rechnung, bei dem sie insbesondere auf die Einschatzungen der haus-
eigenen Research-Teams zuruckgreifen.

Gemischt /| Multi Asset

Multi-Asset-Strategien stellen einen zentralen Baustein in der Anlagestrategie institutioneller Investoren dar. Die
breite Streuung des Kapitals auf mehreren Assetklassen und Strategien kann die Volatilitdt deutlich senken.
Gleichzeitig bieten Multi-Asset-Strategien institutionellen Investoren die Moglichkeit, eine unter Risikogesichts-
punkten attraktive Rendite zu erzielen.

Die LBBW Asset Management verflgt in diesem Bereich Uber ausgewiesene Expertise, sowohl bei Publikums-
fonds als auch bei Spezialfondsmandaten. Erfolgreiche Publikumsfondslosungen, wie der 1995 aufgelegte
LBBW Multi Global, untermauern unsere langjahrige Erfahrung.

Viele Multi-Asset-Lésungen werden durch ein aktives Risikomanagement gesteuert: In schwachen Marktphasen
setzt das Fondsmanagement Absicherungsinstrumente ein bzw. reduziert den Anteil schwankungsanfalliger An-
lagen, wie zum Beispiel Aktien, um dadurch das Verlustrisiko zu reduzieren. Auf diese Weise steuert das Fonds-
management das Chance-Risiko-Profil des Portfolios.

Die Schwerpunkte des Leistungsspektrums der LBBW Asset Management hierbei sind:
e Globale Multi-Asset-Konzepte

e Absolute Return / Marktneutrale Strategien / Benchmarkansétze
¢ Rohstoffstrategien

Dariiber hinaus bietet die LBBW Asset Management Core-Satellite-Lésungen an, bei denen der Anleger von den
Chancen eines globalen Anlageuniversums profitieren kann.
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Private Equity, Infrastruktur

Die LBBW Asset Management ist ein Pionier im Bereich Rohstoff-Investments in Deutschland. Sie bietet eine
breite Palette an Rohstoff-Fonds an, mit denen Investoren an den Preisentwicklungen der internationalen Roh-
stoffmarkte Uber ihre regelbasierten und prognosefreien Ansatze partizipieren kénnen.

Dabei kdnnen die Kunden bereits seit vielen Jahren ber eine "Long-only"-Strategie von steigenden Preisen pro-
fitieren oder sich mittels einer marktneutralen "Long-Short"-Strategie auch fur den Fall wappnen, dass die Roh-
stoffpreise zwischenzeitlich nachgeben. Dariiber hinaus bietet die LBBW Asset Management einen Fonds an,
der abhangig von der Marktphase investiert, abgesichert oder nicht investiert ist.

Diese regelbasierten Ansatze im Bereich der Rohstoff-Investments verfolgt die LBBW Asset Management seit
Jahren mit groRem Erfolg und ist dafiir bereits mehrfach ausgezeichnet worden.

Hedgefonds, Absolute Return

Die aktuelle Realitdt an den Kapitalmarkten flhrt zu zwei Erkenntnissen: Zum einen muss die sich im Zeitablauf
immer wieder wandelnde Korrelation zwischen den Assetklassen als Risikofaktor begriffen werden. Wenn die
klassische Diversifikation nicht mehr den gewohnten Schutz bietet, bedarf es eines intelligenten Risikomanage-
ments. Zum anderen sind Strategien gefragt, die es mit Blick auf das herausfordernde Zinsumfeld ermdglichen,
Zusatzertrage zu erzielen — und zwar mdoglichst unabhangig von den Bewegungen an den Aktien- und Renten-
markten.

Overlay-Strategien kénnen in diesem Zusammenhang eine interessante Alternative zu traditionellen Investments
sein, mit denen sich zusatzliche Ertrage erzielen lassen. Diese sind weitestgehend unabhangig von den Bewe-
gungen an den Markten und haben das Ziel, das Risiko des Gesamtportfolios nicht zu erhdhen.

Mdoglich wird dies durch die Entwicklung von Strategien, die eine geringe Korrelation zu anderen Assetklassen
aufweisen. Zudem sind die einzelnen Overlay-Strategien untereinander ebenfalls nur gering korreliert. Durch
den Einsatz der Strategie-Overlays der LBBW Asset Management lassen sich somit Ertrage erzielen, ohne zu-
satzliche Durations- oder direktionale Aktienrisiken in Kauf nehmen zu missen. Diese Overlay-Strategien basie-
ren auf einem strukturierten und regelbasierten Investmentansatz sowie auf einer effizienten Risikosteuerung.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige i
Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI X (seit 2017)
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X FNG, UN Global Compact
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern X

Ausschlusskriterien, Positive Kriterien,
Eingesetzte Kriterien Best-in-Class Ansatz, Active Ownershtip,
Impact Investing, ESG Themenfonds.
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LEGG MASON

GLOBAL ASSET MANAGEMENT

LEGG MASON GLOBAL ASSET MANAGEMENT

Adresse
StraBe Friedrich-Ebert-Anlage 49
PLZ 60308
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.leggmason.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Bannier
Vorname Stephan
Funktion Country Head Germany & Austria
' Telefon +49 (69) 719 143 716
. email shannier@leggmason.com
\ Team 4

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Geleitet von unserer Mission - Investing to Improve Lives - helfen wir Anlegern, ihre finanziellen Ziele zu errei-
chen, indem wir ihre Investitionsmdglichkeiten erweitern und ein professionelles Vermégensmanagement an-
bieten.

Die Auswahl ergibt sich aus dem breiten Angebot an Anlagestrategien und -instrumenten von Legg Mason. Un-
sere Expertise resultiert aus einem reichen Erfahrungsschatz, der bis in das Jahr 1899 zuriickreicht und sich
auf neun spezialisierte, unabhéngige Investmentmanager erstreckt, die wir vertreten.

Es ist diese Kombination aus Auswahl und Fachwissen, die Kunden aus der ganzen Welt veranlasst, uns tber
755 Milliarden Dollar ihres Vermégens anzuvertrauen.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Legg Mason ist weltweit mit 39 Niederlassungen vertreten, u.a. in UK, Frankreich, Spanien, Italien, USA, Ja-
pan, Singapur, Hongkong, Dubai, Australien und Brasilien.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1899
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 658
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten 9 Tochtergesellschaften
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Legg Mason Global Asset Management
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermdgensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

X X X X X X X X X X

Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Legg Mason bietet Investoren ein globales Angebot an aktiv verwalteten Anleihe-, Aktien-, Multi-Asset-, Geld -
markt- und ,alternativen” Strategien. Die Legg Mason Fonds werden durch renommierte Tochtergesellschaften
verwaltet. Diese gehdren in ihren Spezialbereichen jeweils zu den Branchenfiihrern. Die wichtigsten Tochterge-
sellschaften sind: s. i. F.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

ClearBridge Investments: Qualitativ hochwertige Aktien - Ein globaler Investment Manager mit mehr als 50 Jah-
ren Erfahrung und Managern, die schon seit vielen Jahren in der Branche tétig sind. lhnen geht es darum, Port-
folios zu konstruieren, die entweder einkommensstark sind, einen hohen Active Share haben oder eine niedrige
Volatilitat aufweisen. Martin Currie: Ein aktiver Aktienspezialist, der globale, einzeltitelgetriebene Portfolios auf
Basis eines fundamentalen Research zusammenstellt. Royce & Associates: Aktien-Nebenwerte - Bekannt flir
einen disziplinierten, Value-orientierten Ansatz bei Nebenwerten. Ein Pionier in dieser Anlageklasse, mit einem
Firmengrunder, der zu den erfahrensten aktiven Managern der Branche z&hlt. RARE: Globale bdrsennotierte In-
frastrukturinvestments - spezialisierter Infrastruktur-Investor mit Fokus auf globale bdrsennotierte Infrastruktur-
Investments.

Renten

Western Asset: Einer der fihrenden Anleihemanager der Welt. Das in 1971 gegriindete Unternehmen ist fur sei-
nen Teamansatz, sein hauseigenes Research sowie langfristig orientierten fundamentalen Value-Ansatz be-
kannt.

Gemischt | Multi Asset

Brandywine Global: Globales Value-Investing - Seit 1986 kontinuierlich auf der Suche nach Value-Investments -
im Aktiensegment ebenso wie bei Anleihen weltweit und in den USA. Historisch bedingt mit einem starken Fokus
auf institutionelle Kunden, verfiigt Brandywine sowohl tber die Agilitat einer Boutique als auch Uber die Starke
und die Ressourcen eines Marktflhrers. QS Investors: Systamatische Investmentldsungen - Schafft innovative
Lésungen innerhalb eines quantitativen Rahmens. Das Unternehmen verwaltet seine Portfolios auf Grundlage
eines systematischen, regelbasierten Ansatzes. Dabei werden meist gesamtwirtschaftliche und verhaltensbe-
dingte Ineffizienzen auf den globalen Méarkten als Chancen gesehen.

Immobilien

Clarion Partners: Die Immobilienspezialisten - Einer der fihrenden Anbieter von Real Estate Private Equity und
Debt Investments. 1982 gegriindet, investiert Clarion in ein breites Spektrum an Immobilientypen und Risikopro-
filen in Kontinentalamerika, um konstante Werte flr Kunden zu schaffen.

Private Equity, Infrastruktur

RARE ist ein spezialisierter Investmentmanager, der sich ausschlieR3lich auf weltweit bérsennotierte Infrastruktur
konzentriert. Das Unternehmen wurde 2006 gegriindet und gehdrt seit 2015 zur Gruppe der Tochtergesellschaf-
ten von Legg Mason. Es bietet Investoren eine Auswahl an Infrastrukturstrategien, die es ermdglichen, gezielt
bestimmte Portfolioergebnisse in dieser Anlageklasse zu erreichen.
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Hedgefonds, Absolute Return

EnTrustPermal: Weltweit alternative Investments - Einer der gro3ten Hedgefonds-Investoren weltweit, bekannt
fur seine Vorreiterrolle bei der Strukturierung alternativer Ansatze fiir institutionelle Investoren und ausgewahlte
Privatkunden be- kannt ist.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Kundenbetreuung X Risikomanagement

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

ESG-Research - intern /| proprietar X
ESG-Research - extern X

Eingesetzte Kriterien
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MAINFIRST n I

MAINFIRST AFFILIATED FUND MANAGERS
(Deutschland) GmbH

Adresse
StraBe Kennedyallee 76
PLZ 60596
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.mainfirst.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Seminerio
Vorname Marco
Funktion Head of
Institutional Business Development
Telefon 069/ 78808 142
\‘ email marco.seminerio@mainfirst.com
' Team 6

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die Betreuung institutioneller Investoren in Deutschland und Osterreich erfolgt iber das Business-Develop-
ment-Team der MAINFIRST in enger Zusammenarbeit mit dem Fondsmanagement.

Kunden im Wholesale- und Retail-Bereich werden Uber das Business-Development-Team der FENTHUM betreut.
Diese neugegrindete Gesellschaft Ubernimmt seit Januar 2019 die Vertriebsunterstiitzung von MAINFIRST und
ETHENEA in den Bereichen Wholesale und Retail.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Europa
Deutschland Global

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2002
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 4.8

Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 2.6

Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 2.2

Anzahl der Investmentspezialisten 16
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2008
Im Outsourcing -

Im Advisory -
Anzahl der angebundenen Master-KVGen Ca. 10
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen Ca. 10

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermégensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

X X X X X X X X X X

Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

MainFirst Asset Management ist Asset Manager fur institutionelle Mandate und Publikumsfonds mit circa 4,8 Mil-
liarden Euro verwaltetem Vermdgen.

Die Kernkompetenz liegt im Bereich europaische Aktien, Fixed Income und Multi Asset Strategien. Europaische
Aktienfonds werden aktiv und benchmarkunabhangig im Value-, sowie Flexible-Blend-Stil verwaltet. Im Anleihe-
segment bietet MainFirst Schwellenlander-Unternehmensanleihefonds an. Eine globale Growth-Aktienstrategie,
ein klassischer Multi-Asset-Fonds und ein Multi-Strategy-Ansatz im Bereich alternativer, liquider Anlagen runden
das Angebot ab. Jeder Investmentstil wird durch erfahrene Portfoliomanagementteams verantwortet, die sich auf
den jeweiligen Stil spezialisiert haben und ihn seit vielen Jahren erfolgreich umsetzen.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Im Aktiensegment verwaltet MainFirst 6 nationale und internationale Publikumsfonds:

- MainFirst Top European Ideas Fund

- MainFirst Germany Fund

- MainFirst Euro Value Stars

- MainFirst Global Dividend Stars

- MainFirst Global Equities Fund

- MainFirst Global Equities Unconstrained

Die stiltreuen europaischen Aktienfonds werden aktiv und benchmarkunabhangig nach dem Value-Stil und dem
Flexible-Blend-Stil (fir Europa und Deutschland). Eine globale Growth-Strategie sowie eine Dividendenstrategie
komplettieren das Angebot. Die Strategien verfolgen generell sehr unterschiedliche Investmentstile. Allerdings
sind die Aktienstrategien auch durch etliche Gemeinsamkeiten gekennzeichnet. Die Portfolios sind gekennzeich-
net durch aktives Stockpicking und benchmarkferne Positionierung. Die fundamentale und bottom-up-orientierte
Vorgehensweise des Investmentprozesses ermdglicht langfristige Alphagenerierung. Die Portfoliomanagement-
teams greifen bei der Analyse des jeweiligen Investmentuniversums auf eigenes, tiefgreifendes Research zu-
ruck.
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Renten

Im Rentensegment verwaltet MainFirst 2 internationale Publikumsfonds.

- MainFirst Emerging Markets Corporate Bond Fund Balanced
- MainFirst Emerging Markets Credit Opportunities Fund

Die Fonds mit einem Fokus auf Schwellenlander-Unternehmensanleihen besitzen ein globales Anlageuniver-
sum, das eine breite Diversifikation Uber Regionen, Lander und Sektoren erméglicht. Das Bottom-up-Prinzip bei
der Auswahl der Anleihen wird auf Basis eines Relative-Value-Prozesses angewandt. Der Fokus liegt auf An-
leihen in harter Wahrung. Die opportunistische Investmentstrategie setzt auf Anleihen mit einer hohen Wahr-
scheinlichkeit zur Verengung der bestehenden Credit Spreads.

Gemischt /| Multi Asset

Der MainFirst Absolute Return Multi Asset verfolgt das Ziel des stetigen Wertzuwachses mit einem Aktienanteil
von maximal 50 %. Die Gewichtung der Anlageklassen ist benchmarkunabhangig und flexibel, dabei konnen Ak-
tien- und Wéahrungsquoten in unsicheren Marktphasen systematisch abgesichert werden. Strategische Invest-
mentthemen bilden die Basis des Aktienportfolios. Die fundamentale Bottom-up-Analyse des Aktienportfolios ist
wesentlicher Bestandteil der Wertgenerierung.

Hedgefonds, Absolute Return

Der MainFirst Contrarian Opportunities verfolgt das Ziel, unabhéngig von der mittelfristigen Entwicklung an den
Aktien- und Rentenmarkten, eine durchschnittliche Uberrendite von 3 bis 5 % pro Jahr zum 3-Monats-Euribor
Uber einen Zeitraum von drei bis funf Jahren zu erzielen. Zur Erreichung dieses Ziels kann der Teilfonds in un-
terschiedliche Anlageklassen investieren, inshesondere Aktien, Anleihen und in Wéhrungen. Der Teilfonds ver-
wendet in erster Linie Derivate, um sowohl Long- als auch Shortpositionen in den genannten Anlageklassen
einzugehen. Positionen in Fremdwahrungen werden insbesondere tiber FX Forwards und Futures umgesetzt.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X (16) Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X(6) Risikomanagement X (6)
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)

Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research

LDI (Liability Driven Investment) ETFs

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

ESG-Research - intern | proprietar

ESG-Research - extern X

Ausschlusskriterien ,Controversial Weapon

Eingesetzte Kriterien Radar“ von Sustainalytics
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METZLER

Asset Management

METZLER ASSET MANAGEMENT GMBH

Adresse
StraBe Untermainanlage 1
PLZ 60329
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.metzler.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Otremba Institutionell Name Schatzle
Vorname Claudia Vorname Philip
Funktion Leiterin Institutional Sales Funktion Leiter Institutional Sales
Europe Telefon 069 /2104-1533
Telefon 069 /2104-1500 email PSchaetzle@metzler.com
email COtremba@metzler.com Team 7
Team 5

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Kundenbetreuung und Kundenservice haben bei Metzler oberste Prioritat. Wir streben enge, vertrauensvolle und
dauerhafte Beziehungen zu unseren Kunden an, in denen die Wiinsche und Anforderungen stets im Mittelpunkt
stehen. Dabei verfolgt Metzler einen prozessorientierten Teamansatz, der durch ein duales Prinzip gekennzeich-
net ist. Der Portfoliomanager ist verantwortlich fur die Anlagepolitik und deren Umsetzung in den Kundenportfoli-
os. Dabei ist er Ansprechpartner fiir spezielle Fragestellungen beziglich des Tagesgeschaftes, der Performan-
ce, der Investmententscheidungen und des Marktes. Zuséatzlich steht dem Kunden ein verantwortlicher Kunden-
betreuer zur Verfiigung. Seine Aufgaben umfassen primér die Beratung, die Auswahl passgenauer Produkte und
Dienstleistungen sowie die Koordination und Steuerung der entsprechenden administrativen Prozesse hinsichtlich
seiner Mandate (z.B. Anlageausschusssitzungen). Fur unsere Master-KVG-Kunden steht dariiber hinaus ein
spezialisierter Mitarbeiter unseres Client Account Management Teams zur Verfligung. Damit stellen wir sicher,
dass unsere Kunden in unserem Haus jederzeit einen kompetenten Ansprechpartner haben.

Auftritt
Schwerpunkte (Ldnder) auBerhalb von Deutschland

Unsere deutschen Kunden werden von unserer Hauptniederlassung in Frankfurt am Main betreut. Au3erhalb
Deutschlands sind wir schwerpunktmé&Rig in den Landern Osterreich, Frankreich, Schweiz und dem Mittleren
Osten vertrieblich aktiv. Darlber hinaus bieten wir Uber unsere Niederlassung in Japan und Uber unsere Re-
prasentanz in China Asset-Management-Dienstleistungen fiir japanische und chinesische institutionelle Kun-
den an.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1971 n/a
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 46,52 n/a
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 5,42 n/a
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 41,10 n/a
Anzahl der Investmentspezialisten 311 n/a

(Metzler Mitarbeiter
im institutionellen
Asset Management)
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1971
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 15
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 24

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 1,69
Versicherungen X 6,75 1,43
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 17,78 0,14
Unternehmen X 19,18
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 0,74
Kirchliche Einrichtungen X 35,53
Vermdgensverwalter X siehe (1)
Dachfonds X siehe (1)
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 1,00 0,29
Andere X 1,43 14,03

(1) Diese Angabe koénnen wir nicht separat ausweisen.
Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Im Bereich Metzler Asset Management bieten wir sowohl Portfoliomanagement fur Spezial- und Publikums-
fonds (Finanzportfolioverwaltung) als auch die individuelle Vermdgensverwaltung, die Beratung von institutionel-
le Kunden sowie die Administration von Spezial- und Publikumsfonds und die Verwaltung von Masterfonds-
Mandaten (als Kapitalverwaltungsgesellschaft nach deutschem Recht). Unser Pension Management entwickelt
Lésungen fir alle Vorsorgesysteme. Neben den Finanzierungsvehikeln CTA, Metzler Pensionsfonds AG und
Metzler Sozialpartner Pensionsfonds AG (reine Beitragszusage, in Griindung) bieten wir Konzeption und Bera-
tung von Kapitalanlagestrategien an.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Unsere aktiv gemanagten Aktienstrategien zeichnen sich durch Stiltreue aus; das Investmentuniversum deckt
samtliche MarktkapitalisierungsgroRen ab. Die disziplinierte Titelselektion — unter Einbezug von Nachhaltigkeits-
komponenten - ist die wichtigste Entscheidungsebene. Die klare Produktverantwortung innerhalb des Portfolio-
management-Teams erhoht die Entscheidungsqualitéat.

Renten

Wir haben langjahrige Erfahrung im Management von Euro-denominierten Rentenportfolios und in der Bonitats-
analyse von Emittenten sowie lokale Marktkenntnis. Auf dieser Basis treffen wir Top-down- Allokationsentschei-
dungen und setzen die Bottom-up-Auswahl von Einzeltiteln erfolgreich in den Portfolios um. Ferner bieten wir mit
Metzler Sovereign Select eine benchmarkfreie Rentenstrategie an, die ein grol3es Spektrum globaler Staatsan-
leihen abdeckt und die Fille 6konomischer Szenarien und Zinsstrukturen fir eine erfolgreiche Diversifikation
nutzt.
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Gemischt /| Multi Asset

Wir bieten maf3geschneiderte, diskretiondr gemanagte Multi-Asset-Produkte sowie regelgebundene Absolute-
Return-Konzepte und Wertsicherungsstrategien an. Zum Einsatz kommen dabei unter anderem Shortfall-basier-
te Konzepte, die Replikation rollierender Collar-Strukturen sowie Drawdown-Steuerung in Kombination mit unter -
schiedlichen Volatilitatsfaktoren.

Immobilien

In Kooperation mit der Metzler Real Estate GmbH bieten wir Advisory-Dienstleistungen fur indirekte Immobilie-
ninvestments an. Diese reicht von der anfanglichen Beratung und Strategieentwicklung Gber Auswahl und Er-
werb von Immobilienfonds bis hin zur vollstdéndigen Betreuung in allen Belangen einer Immobilieninvestition.

Hedgefonds, Absolute Return
Siehe Multi Asset

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige . .

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) X

Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X

LDI (Liability Driven Investment) X ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

. — Negativkriterien, Impact Investing,

Eingesetzte Kriterien Best-in-Class, Engagement via BMO
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nikko

Nikko Asset Management

NIKKO ASSET MANAGEMENT EUROPE LTD.
Niederlassung Deutschland

Adresse
StrafRe Taunusanlage 1
PLZ 60329
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse emea.nikkoam.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Steiner

und Retail Vorname Michael
Funktion Director, Business Development
Telefon + 49 (069) 5050 60 - 577
email michael.steiner@nikkoam.com
Team 2

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Zusétzlich zum Relationship Director wird jedem Kunden ein dedizierter Account Manager vom Client Services-
Team zugewiesen. Zusammen ist dieses Team direkt dafur verantwortlich, die Kunden Uber die Portfolio- und
Marktaktivitdten zu informieren und sicherzustellen, dass die Dienstleistungen den Kundenerwartungen entspre-
chen. Dies umfasst die rechtzeitige Bereitstellung préziser Berichte, das Beseitigen von Unstimmigkeiten in der
Buchhaltung, das Planen regelméaRiger Besprechungen und die Erfassung eventueller Probleme, mit denen der
Kunde konfrontiert sein kann.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) au3erhalb von Deutschland

Grofbritannien (London & Edinburgh), USA, Japan, Singapur, Australien, Neuseeland

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2019 1959
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 220
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten 199
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Nikko Asset Management Europe Ltd.
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2008
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 1.6
Versicherungen X 2.1
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 16.5
Unternehmen X 1.2
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) -

Kirchliche Einrichtungen -

Vermdgensverwalter X 78.4
Dachfonds X

Stiftungen, Family Offices, NGOs X 0.1
Andere - 0.1

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Mit einem verwalteten Vermoégen von 220,1 Milliarden US-Dollar ist Nikko Asset Management einer der gré3ten
Vermogensverwalter in Asien. Seit mehr als 55 Jahren bietet das Unternehmen ein Uberzeugendes, aktives
Fondsmanagement fur eine Vielzahl von Aktien-, Renten-, Multi-Asset- und alternativen Strategien. Im passiven
Segment deckt Nikko AM mehr als 20 Indizes ab und umfasst einige der gré3ten bdrsennotierten Fonds in Asien
(ETFs).

Das Unternehmen ist seit 1959 in Japan ansassig und beschéftigt in neun L&ndern fast 200 Finanzprofis mit
Uber 30 Nationalitdten. Weltweit vertreiben mehr als 300 Banken, Makler, Finanzberater und Lebensversicherer
die Produkte von Nikko AM.

Die Investmentstrategie des Hauses verbindet die asiatische DNA konsequent mit einer globalen Perspektive fiir
eine langfristige und nachhaltige Performance. Nikko AM ist stolz auf seinen fortschrittlichen I6sungsorientierten
Ansatz, der zahlreiche innovative Fonds fiir seine Kunden hervorgebracht hat.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Uber Portfolio Management-Teams in Europa, Asien, Australien/Neuseeland und USA bieten wir Aktienldsungen
fur unsere lokalen und internationalen Kunden an. Diese Losungen umfassen Global Equity (Edinburgh), Japan
Equity (Tokyo), Asia ex Japan Equity (Singapore), Australian Equity (Sydney), Neuseeland Equity (Auckland)
und China Equity (China, Singapore). Bei Nikko Asset Management bieten talentierte und sehr erfahrene
Teams einen disziplinierten Investitionsansatz bei der Aktienauswahl. Die Expertise unserer Portfoliomanager
und Analysten in Kombination mit unserem proprietédren Research ermdglicht es uns, effektiv Fehleinschatzun-
gen im Aktienuniversum zu identifizieren.
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Renten

Unser Angebot an globalen Fixed Income Strategien beinhaltet traditionelle Core-Fixed Income, Money Market-
Strategien und Corporate Credit sowie Impact-Investing Lésungen (Green Bond).

Nikko AMs globale Fixed Income Teams haben einen beruflichen Hintergrund aus den unterschiedlichsten Be-
reichen und eine langjahrige Investmenterfahrung unter verschiedensten Marktbedingungen gesammelt. Unsere
Portfolio Manager werden von einem Team aus Sektor- und Kreditanalysten unterstiitzt. Ihre Expertise, kombi-
niert mit einem transparenten Investmentprozess, konzentriert auf die Portfolio-Uberwachung und die Kontrolle
marktspezifischer Risiken, bietet einen ausgewogenen Ansatz fur die Verwaltung von Rentenstrategien.

Gemischt /| Multi Asset

Unser Multi-Asset-Team bietet Investoren kundenspezifische Losungen und maRgeschneiderte Vermdgensallo-
kation an. Dies erfolgt mit starkem Fokus auf Down-side Risiken zur Vermeidung von Verlusten.

Durch Zugriff auf die globale Expertise der Nikko Asset Management Portfolio Management-Teams, sind unsere
Lésungen darauf ausgelegt, die Risikobudgets der Kunden Uber die verschiedenen Ertragskomponenten und
alle Marktphasen ausgewogen zu navigieren.

Hedgefonds, Absolute Return

Dynamic Japan Long Short ist eine fundamentale Bottom-up-Aktienstrategie, die in bérsennotierte japanische
Aktien Uber alle Sektoren und das gesamte Marktspektrum investiert. Im Mittelpunkt des Anlageprozesses ste-
hen die folgenden drei Konzepte:

1. Contextual Investing: Das Investmentteam ist der Ansicht, dass der Investmentprozess in jeder Aktie
kontextabhangig sein sollte. Allein die Ermittlung unterbewerteter Aktien guter Unternehmen garantiert
keine Performance. Um den Kontext zu verstehen, geht der Portfoliomanager Uber die herkdmmliche
Fundamentalanalyse hinaus auf das Verstandnis nichtfinanzieller Informationen (z. B. Ertragsrevisionen,
Saisonalitat bei den Faktorrenditen und Ungleichgewicht zwischen Angebot und Nachfrage im Handels-
volumen) ein.

2. Diversity in Alpha Source: Eine echte Diversifizierung wird durch die Diversifikation der Alpha-Quellen er-
reicht, nicht nur traditionelle MaReinheiten wie Sektor oder Stil.

3. Agiles Risikomanagement: Eine dynamische Anpassung des Risikos und die strikte Einhaltung der Ver-
kaufsdisziplinen ist fur die Erzielung stabiler Ertrage von entscheidender Bedeutung.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement )

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement )

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X

LDI (Liability Driven Investment) - ETFs X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

CDP
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen Investor Agenda
AIGCC

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

Eingesetzte Kriterien ESG Integration
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NN INVESTMENT PARTNERS B.V.

Adresse
StralRe
PLZ
Ort (Land)
Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Schmitz
Vorname Oliver
Funktion Senior Sales Director
Wholesale
Telefon +49 (0)69 5095 49-20
email oliver.schmitz@nnip.com
Team 2

Westhafenplatz 1
60327
Frankfurt am Main

WWw.Nnnip.com

Institutionell Name

Vorname

Funktion

Telefon

email

w

Team

Wendt
Thomas

Senior Sales Director
Institutionals

+49 (0)69 5095 49-26
thomas.wendt@nnip.com
4

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Wir sind Uberzeugt, dass starke Kundenbeziehungen, die auf Zusammenarbeit, Zuverlassigkeit und Vertrauen
basieren, fur unseren dauerhaften Erfolg unerlasslich sind. Unser Ziel ist es, die Erwartungen unserer Kunden
zu Ubertreffen, indem wir mit jedem Kunden einen offenen Dialog auf der Grundlage seiner individuellen Be-
diarfnisse und Ziele fihren. Dazu kombinieren wir die Expertise der jeweiligen Fachexperten in unserer Zentrale
in den Niederlanden mit der lokalen Expertise unserer Mitarbeiter im Kundenservice in Deutschland, z.B. hin-
sichtlich nationaler rechtlicher/regulatorischer Anforderungen.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) au3erhalb von Deutschland

BeNeLux, Frankreich, GroRbritannien, Italien, Japan, Lateinamerika, Nordics, Osterreich, Polen, Ruménien,

Schweiz, Singapur, Spanien, Tschechien, USA

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten

Deutschland

2007

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr)

Im Outsourcing

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 18 15
Versicherungen X 30 68
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 15 10
Unternehmen X - 2
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) - - -
Kirchliche Einrichtungen X 14 1
Vermdgensverwalter X 19 1
Dachfonds - - -
Stiftungen, Family Offices, NGOs X -

Andere X 4 2

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

NN Investment Partners (NN IP) ist ein global tatiger Asset Manager, der Anleihe-, Multi-Asset- und Aktienstrate -
gien sowie Private-Debt-Lésungen anbietet. NN IP ist Teil der NN Group, NN steht fir Nationale Nederlanden,
einen der grof3ten niederlandischen Versicherer.

Aufgrund des Versicherungshintergrundes von NN IP bilden Fixed-Income-Strategien einen Schwerpunkt, vor al-
lem in den Bereichen Emerging Markets Debt, Wandelanleihen und Private Debt. Zudem spielt das Thema
Nachhaltigkeit eine zentrale Rolle. NN IP hat Gber zwanzig Jahre Erfahrung in der Anwendung von ESG-Kriteri-
en, die heute integraler Bestandteil des Investmentprozesses in nahezu allen Strategien von NN IP sind. Zudem
bietet NN IP zwei spezielle Produktreihen mit einer noch starkeren Fokussierung auf ESG an — die Sustainable
und Impact-Strategien.

NN IP hat seinen Hauptsitz in Den Haag und verwaltet insgesamt rund 246 Mrd. Euro (31.12.18) Assets under
Management fir institutionelle Kunden und Privatanleger weltweit. NN IP beschéaftigt mehr als 1.000 Mitarbeiter
und ist in 15 Landern in Europa, USA, Lateinamerika, Asien und dem Nahen Osten vertreten. In Deutschland be-
sitzt NN IP seit mehr als 10 Jahren eine Niederlassung.

www.nnip.de

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Im Bereich Aktien bietet NN Investment Partners spezialisierte Strategien an:

Nachhaltiges Investieren und Impact Investing
Européische Aktien

Themenfonds, globale und Schwellenlander-Aktienfonds
Regelbasierte Aktienanlegen

Unsere Aktienteams sind global vernetzt und profitieren von einem Ubergreifenden Meinungsaustausch der glo-
balen Sektoranalysten.
Renten

NN IP verfugt traditionell Gber ein breites Spektrum an Zinsprodukten, ob mit High-Yield-Anleihen, Schwellenléan-
deranleihen, illiquiden Zinsprodukten oder im Bereich der entwickelten Zinsmarkte:

* Spezialisierte Fixed-Income-Strategien
* Breite Fixed-Income-L&sungen

*  Absolute- / Total-Return-Strategien

* Wandelanleihen

Bei Schwellenlanderanleihen ist NN Investment Partners ein Pionier. Bereits seit 1993 sind wir im Bereich
Schwellenlander-Staatsanleihen aktiv, seit 2003 managen wir Unternehmensanleihestrategien entsprechender
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Staaten in Hartwahrung und seit 2007 auch in Lokalwahrungen. In den Frontier Markets / Grenzmarkten sind wir
ebenfalls schon seit mehr als zehn Jahren aktiv.

Unsere Fixed-Income-Teams sind global vernetzt und profitieren von einem systematischen Meinungsaustausch
in allen Zinsprodukten. Kundenspezifische Anforderungen werden lokal iberwacht und betreut.

Gemischt /| Multi Asset

Das Multi-Asset-Angebot von NN Investment Partners besteht aus benchmark- und ertragsorientierten sowie
systematischen Strategien. Das Multi-Asset-Team ist fir den makro6konomischen Ausblick und die taktische Al-
lokationseinschatzung zustandig.

Private Equity, Infrastruktur

NN IP hat als einer der ersten Asset Manager Private-Debt-Strategien angeboten und hat daher umfangreiche
Erfahrungen in dieser Anlageklasse gesammelt. Dank unserer leistungsfahigen Private-Debt-Plattform, die unse-
re Rechts- und Risikoabteilungen, Portfoliomanager und administrative Infrastruktur miteinander verknipft, sind
wir in der Lage, unser Kompetenzspektrum optimal zu nutzen und Investments fir institutionelle Kunden zu tati-
gen. Als Asset Manager eines grofRen Versicherers fokussieren wir auf Marktsegmente mit Risikoprofilen, die
den Zielen und Praferenzen institutioneller Kunden entsprechen.

Das Private Debt Team von NN IP hat fur seine Kunden rund 29 Mrd. Euro investiert und besteht aus 27 Spezia-
listen. Die GroRRe und Erfahrung des Teams ermdglichen es uns, eine breite Palette an Private-Debt-L&sungen
anzubieten:

» Staatsgarantierte Kredite / Exportkredit-Finanzierungen
* Handelsfinanzierung

* Unternehmenskredite

* (Nachhaltige) Unternehmenskredite in Schwellenlandern
* Hollandische Hypothekendarlehen

* Gewerbliche Immobilienkredite

* Infrastruktur und PPP-Kredite

Hedgefonds, Absolute Return

NN IP bietet eine kleine Auswahl an Absolut-Return- und Alternative-Beta-Strategien an.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement - Overlaymanagement X

Deutschsprachige L.

Ansprechpartner — Kundenbetreuung Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research -

LDI (Liability Driven Investment) X ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

Ausschlusskriterien, Impact Investing,

Eingesetzte Kriterien Best-in-Class
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QC -PARTNERS

INNOVATION. VALUE. RISKMANAGEMENT

QC PARTNERS GMBH

Adresse
StralRe Goethestrasse 10
PLZ 60313
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.gcpartners.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Gesekus Institutionell Name Jung

Vorname Jasper Vorname Dirk

Funktion Relationship Funktion Director Relationship
Management Management

; Telefon +49(69)505000673 Telefon +49(69)-505000674
\ ‘ email Jasper.Gesekus@ email dirk.jung@qcpartners.com

gcpartners.com Team 4

Team 4

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Wir bieten unseren Anlegern eine systematische und umfassende Information — sowohl wéhrend der Aufsetzung
von Mandaten als auch im laufenden Betrieb — und vermitteln bei Bedarf das fachliche Know-how. Hierzu steht je-
dem Anleger ein personlicher Ansprechpartner zur Seite, der tber weitreichende Erfahrung verflgt.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Osterreich
Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2013
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 1,05
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 1,05
Anzahl der Investmentspezialisten 11
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH QC Partners GmbH
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2011
Im Outsourcing

Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 20
Versicherungen X 9
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 60
Unternehmen
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen X 3
Vermdgensverwalter X 5
Dachfonds X 2
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 1
Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

,Geld verdienen mit Volatilitat!

QC Partners ist ein eigentimergefuhrtes und unabhangiges Unternehmen mit Fokus auf Volatilitatsstrategien.
Die Investmentboutique bietet institutionellen Investoren innovative, werthaltige und risikomindernde Ergénzun-
gen zu traditionellen Aktien- und Rentenprodukten an. Alle von QC Partners angebotenen Strategien eignen sich
neben der Umsetzung in Publikumsfonds ideal zur individuellen Implementierung im Rahmen von Spezialfonds-
I6sungen, wobei die Basisstrategie ,RiskProtect” auf Kalenderjahressicht einen seit tiber 10 Jahren positiven Er-
gebnisbeitrag bei geringer Volatilitat liefert. Transparenz, Individualitat und Vertrauen sind fiir QC Partners die
wichtigsten Bestandteile innerhalb der Geschéftsbeziehungen.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

QC Partners ist Spezialist fuir die Umsetzung von Volatilitatsstrategien. Seit iber 10 Jahren werden diese mit der
Optionsschreibestrategie “RiskProtect* erfolgreich in Publikums- und Spezialfondslésungen umgesetzt und lie-
fern seither stetig positive Ergebnisbeitrdge auf Kalenderjahressicht. Ziel ist die kontinuierliche Vereinnahmung
von Versicherungs- bzw. Volatilitaétspramien, die durch aktives Risikomanagement auch in herausfordernden
Marktphasen im Portfolio behalten werden sollen. Die verantwortlichen Manager verfligen dabei Uber eine lang-
jahrige Kapitalmarktexpertise sowie einen erstklassigen Track Record. Sie fuhlen sich beiden Aspekten einer er-
folgreichen Anlage — Erzielung von Rendite und aktives Management der damit einhergehenden Risiken — glei-
chermalfen verpflichtet. Mit Blick auf VAG-orientierte Investoren wird seit 2016 zusétzlich die auf der ,RiskPro-
tect" Strategie aufbauende Collarstrategie ,Premiumincome” mit einer systematischen Risikobegrenzung umge-
setzt. 2018 wurde das Fondsportfolio dann um den ,,QCP Funds-Volatilitylncome* erweitert, der die seit 10 Jah-
ren bewéhrte RiskProtect Strategie mit einem hdheren Ertragsziel von 8-10% p.a. bei einer Zielvolatilitat von
8% p.a. umsetzt.

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH QC Partners GmbH
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Gemischt /| Multi Asset

Der QCP Premiumincome (Collar-Strategie) soll es dem Anleger ermdglichen im Rahmen seines Investments
langfristig eine aktiennahe Rendite bei vergleichsweise niedrigerer Volatilitdt und geringerem Drawdown-Risiko
zu erwirtschaften. Um dieses zu gewabhrleisten, verfolgt der Portfoliomanager eine Anlagestrategie, die sich aus
der Investition in ein Basisportfolio aus Anleihen mit hoher Bonitat und dem Verkauf von Put-Optionen auf Ak-
tien- und Volatilitdtsindizes weltweit mit gleichzeitig konsequenter Absicherung des Downside-Risikos durch den
Kauf von Put-Optionen mit niedrigerem Basispreis ergibt. Im Zuge dieser Kombination sollen neben den Zins-
zahlungen aus Anleihen vor allem kontinuierlich Optionspramien vereinnahmt werden. Durch den Verkauf von
mindestens 2,5 % aus dem Geld liegenden Put-Optionen auf internationale Aktien- und Volatilitatsindizes wer-
den kontinuierliche Pramieneinnahmen erzielt. Dabei diversifiziert das Portfoliomanagement regional zu etwa
gleichen Teilen Uber die Amerika, Europa sowie Asien. Gleichzeitig wird Uber den Kauf von weiteren 5 % aus
dem Geld liegenden Put-Optionen eine Absicherung gegen fallende Méarkte vorgenommen. Das Basisportfolio
dieses Fonds besteht aus festverzinslichen Anleihen von Emittenten hoher Bonitéat. Institutionelle Investoren nut-
zen die Strategie oftmals “individuell” in Spezialmandaten, da hier je nach KVG/ Depotbank nur ca. 5-15% des
umgesetzten Strategievolumens an Cash/ Margin gehalten werden miissen. Die Performance der reinen Collar-
Strategie lag 2016 bei 3,88%, 2017 bei 4,88%, 2018 bei -1,98 und in 01/2019 bei 4,53% (jeweils vor Kosten).

Hedgefonds, Absolute Return

Der QCP Funds — RiskProtect (Optionsschreibestrategie) soll dem Anleger erméglichen, im Rahmen seines In-
vestments stabile Renditen zu erwirtschaften. Um dieses zu gewahrleisten, verfolgt der Portfoliomanager eine
aktive Anlagestrategie, die sich aus der Investition in festverzinsliche Wertpapiere mit hoher Bonitat und dem
Verkauf von internationalen Index-Put-Optionen ergibt. Im Zuge dieser Kombination sollen neben den Zinszah-
lungen aus Anleihen auch Optionspramien vereinnahmt werden. Ziel des Konzeptes ist es, durch das Schreiben
von kurzlaufenden, bdrsengelisteten Put-Optionen auf internationale Aktien- und Volatilitatsindizes die entspre-
chenden Optionspramien zu vereinnahmen. Um Aktiendelta, Volatilitat, Drawdowns und Verlustphasen zu mini-
mieren, werden diese mindestens 15% out-of-the-money geschrieben, bei Optionen mit langeren Laufzeiten be-
tragt dieser Sicherheitspuffer bis zu 40%. Zusatzlich kommt im Rahmen des aktiven Managements dieser Optio-
nen ein sehr umfassendes und stringentes Risikomanagement zum Einsatz, das unter anderem strikte Stopp-
Risk-Regeln sowie Regeln zur vorzeitigen Gewinnrealisierung beinhaltet. Das Portfoliodelta der Strategie liegt im
langfristigen Mittel bei 5-6 bp. Wéhrend starken Korrekturen kann das Portfoliodelta kurzzeitig auch bei ca. 20-
25 bp liegen. Diese Marktphasen bieten sich allerdings besonders an, um gezielt von den dann héheren Volatili-
taten (analog der Funktionsweise von Versicherungen: Hohere Versicherungspramien nach Schadensfallen!) zu
profitieren, wahrend es sich nach starken Kursanstiegen anbieten kann, das Portfoliodelta zur Reduzierung der
Risiken zeitweise etwas geringer zu belassen, um dann bei Kursriickgédngen einen gréf3eren Handlungsspiel-
raum zu haben. Zur grundsatzlich vorgelagerten Risikoreduzierung hat sich weiterhin die Diversifikation nach
den 3 Groldregionen (Amerika, Europa, Asien) sowie den darunter liegenden Landerindizes bewahrt. Einzelne
Indizes werden zusétzlich gestaffelt nach Laufzeit und Strikes investiert, so dass man in ,Risikomanagement-
Phasen eine hohere Flexibilitat bei der Portfoliosteuerung hat. Das Basisportfolio dieses Fonds besteht aus fest-
verzinslichen Anleihen von Emittenten hoher Bonitat. Institutionelle Investoren nutzen die Strategie oftmals "indi-
viduell" in Spezialmandaten, da hier je nach KVG/ Depotbank nur ca. 5-15% des umgesetzten Strategievolu-
mens an Cash/ Margin gehalten werden mussen. Die Performance der reinen Optionsschreibestrategie
.RiskProtect" lag 2016 bei 4,32%, 2017 bei 2,30%, 2018 bei 0,89% und in 1/2019 bei 2,20%. Daraus abgeleitet
lag die Performance der reinen Optionsschreibestrategie ,Volatilityincome* 2018 bei 2,99% und in 01/2019 bei
7,33% (jeweils vor Kosten).

Beide Strategien haben sich im Peergroup-Vergleich erfolgreich bewahrt und haben in den Publikumsfonds wie
auch in den Spezialmandaten Anfang Februar 2019 neue All-Time-Highs erzielen kénnen.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige . .

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research -
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte -
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Raiffeisen m
Capital Management

Member of RBI Group

RAIFFEISEN CAPITAL MANAGEMENT
(Raiffeisen Kapitalanlage-Gesellschaft m.b.H.)

Adresse
StrafRe Wiesenhittenplatz 26
PLZ 60329
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.rcm-international.com/de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name F|ehberger Institutione" Name Kuster

Vorname Christiane Vorname Carmen
Funktion Senior Sales Manager

Telefon +43 1 71170 3452

Funktion Leitung Institutioneller
Vertrieb & Zweigstelle
Deutschland

Telefon +49 69 5050 949 email Carmen.Kuster@rcm.at
1000 Team Team gesamt fur

email Christiane.Flehberger@ Deutschland 5
rcm.at

Team Team gesamt flr

Deutschland 5

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Raiffeisen Capital Management bietet seinen Kunden dank der mittleren Unternehmensgréf3e und langjahriger
Expertise zum einen die notwendige Sicherheit fur lhre Investments, zum anderen eine hohe Flexibilitat und in-
dividuellen Kundenfokus. Auf spezielle Bedirfnisse von Kunden einzugehen, ist seit jeher Teil der Geschéaftss-
trategie und gehort zweifellos zu den Starken des dsterreichischen Asset Managers.

Servicequalitat auf hochstem Niveau hat bei der Betreuung institutioneller Kunden oberste Prioritat. Die Kun-
den werden von spezialisierten Kundenbetreuern aktiv betreut und im Zuge periodischer Anlageausschusssit-
zungen mit den Fondsmanagern regelmaiiig detailliert informiert und fir kiinftig mogliche Kapitalmarktszenari-
en sensibilisiert.

Das Reporting erfolgt selbstverstandlich gemafr internationalen Standards und zeichnet sich durch hohe Trans-
parenz und tagesaktuelle Verfugbarkeit aus. Dartiber hinaus werden bei Mandaten individuelle Reporting-Vor-
gaben der Kunden umgesetzt.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Neben Deutschland liegt der Fokus auf dem Heimatmarkt Osterreich, Italien und Osteuropa.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1998 1985
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 0,9 32,2
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0,4 12,6*
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0,5 19,6**
Anzahl der Investmentspezialisten n.v.*** 62

* Investments in Publikumfonds
**|nvestments in institutionelle Fonds
*** Alle Investmentfonds werden ausschlief3lich am Standort Wien produziert.
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

g
TELOS

Seit wann (Jahr) 2002
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 5*
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 5*
* In Deutschland
Zielkundengruppen (semi-)institutionell
Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 12,1 2,4
Versicherungen X 11,3 22,3
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 20,9 42,8
Unternehmen X 57 6,1
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 50 0,3
Kirchliche Einrichtungen X Unter ,Andere" Unter ,Andere"
Vermégensverwalter X Unter ,Andere" Unter ,Andere”
Dachfonds X 6,6 8,0
Stiftungen, Family Offices, NGOs X Unter ,Andere” Unter ,Andere”
Andere X 38,4 18,1

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Raiffeisen Capital Management ist mit einem verantworteten Volumen von EUR 32,2 Mrd. eine der filhrenden
und am langsten etablierten Fondsgesellschaften Osterreichs und bietet ein reichhaltiges Angebot, das sowohl
Publikumsfonds (mit Anlageklassen fir institutionelle und Retail-Investoren) als auch Spezialfonds und Advisory
Mandate fur institutionelle Kunden umfasst.

Als fundamental ausgerichteter aktiver Manager wird das klare Ziel, das anvertraute Kapital nachhaltig zu erhal-
ten und zu vermehren, verfolgt. Bei gegebenen Risikolimits soll ein Mehrwert fiir jeden Kunden erreicht werden.
Dabei kommt ein transparenter Investmentprozess zum Einsatz, verbunden mit striktem Risikomonitoring und
unter Einhaltung vorgegebener Risikobudgets. Das Fondsmanagement in Teams ermdglicht hohe Leistungs-
kontinuitat.

Das Thema nachhaltige Investments spielt eine zunehmend wichtigere Rolle. Im Jahr 2013 wurde durch die Eta-
blierung eines Fondsmanagement-Teams, das sich ausschliel3lich nachhaltigen Investments widmet ein wesent-
licher Akzent gesetzt und dartber hinaus konnte sich die Raiffeisen Capital Management im deutschsprachigen
Raum themenfuhrend positionieren.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Raiffeisen Capital Management ist ein langjahriger und erfahrener Spezialist fir Aktienmanagement in Europa,
Osteuropa (inkl. Russland), globale Emerging Markets sowie fur nachhaltige Aktienportfolios:

Als einer der Pioniere in der Verwaltung von osteuropaischen Aktienportfolios hat Raiffeisen Capital Manage -
ment bereits 1994 den Fonds Raiffeisen-Osteuropa-Aktien aufgelegt und seitdem die Expertise stetig erweitert.
Das achtkopfige Emerging Markets Team mit regionaler Spezialisierung verwaltet heute regionale wie globale
Emerging Markets Aktienportfolios.

Das Team fir das Management von entwickelten Markten besteht aus 7 Fondsmanagern und 3 Analysten. Fo-
kus liegt auf dem Heimatmarkt Osterreich und europaischen Aktien, dariiber hinaus werden auch Sektoren- und
Themenfonds wie beispielsweise Megatrends verantwortet.

Beide Teams konnten regelmaRig internationale Auszeichnungen lukrieren, zuletzt wurde der Raiffeisen-Oster-
reich-Aktien bei den Scope Investment Award 2019 sowie €uro-FundAwards 2019 pramiert.
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Renten

Die Kernkompetenzen umfassen insbesondere Euroanleihen, wo — abgesehen von ABS — das gesamte An-
leiheuniversum von Euro-Staatsanleihen bis hin zu High Yield Anleihen abgedeckt wird. Dariiber hinaus werden
auch globale Anleihefonds verwaltet. Raiffeisen Capital Management kann dabei auf 30 Jahre Erfahrung zuriick-
greifen. Der Investmentprozess wurde in diesen Jahrzehnten stets optimiert und weiterentwickelt. Die Kontinuitat
wird durch den Teamansatz und den klar strukturierten und dokumentierten Prozessen gewahrt. Im Anleiheteam
sind 19 Mitarbeiter mit umfangreichem Fachwissen fur die Gestionierung der Portfolios verantwortlich. Die hohe
Berufserfahrung von durchschnittlich knapp 20 Jahren stellt sicher, dass diese Entscheidungstrager diverse
Konjunktur- und Marktzyklen aktiv erlebt haben und sich von kurzfristigen Ereignissen nicht irritieren lassen. Der
alteste Fonds, der Raiffeisen-EuroPlus-Rent (Auflage 1985), wird nach wie vor in diesem Team verwaltet.

Gemischt /| Multi Asset

Der Themenbereich Multi-Asset-Strategien zahlt zu einer sehr wesentlichen Kernkompetenz von Raiffeisen Ca-
pital Management. Bereits 1998 legte Raiffeisen Capital Management die ersten Dachfonds Osterreichs auf
(heute: Raiffeisenfonds-Sicherheit, Raiffeisenfonds-Ertrag, Raiffeisenfonds-Wachstum). Unsere Multi-Asset-
Lésungen umfassen Strategische, Taktische Asset Allocation und Behavioural Asset Allocation in gemischten
Mandaten, Absolute-Return orientierte Portfolios sowie Portfolios mit asymmetrischer Risikosteuerung. Dafir
verantwortlich sind 18 Fondsmanager aus den Teams ,Multi Asset Strategien“ und ,Manager Selection®. Das
.Multi Asset Strategien” Team verfiigt — gemessen am Mitbewerb — Uber relativ viele Investmentspezialisten.
Das ist insofern relevant, da eine sinnvolle Spezialisierung erst ab einer gewissen Teamgréf3e méglich ist. Einige
Fondsmanager befassen sich nahezu ausschlie3lich mit dem Thema Strategische Asset Allocation, andere wie-
derum nur mit quantitativen Strategien.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige . .

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research X

LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

Kriterien, ESG-Score, Engagement, Voting,

Eingesetzte Kriterien Best-in-Class, Impact Investing

Diclaimer

Diese Unterlage wurde erstellt und gestaltet von der Raiffeisen Kapitalanlage-Gesellschaft m.b.H., Wien, Osterreich (,Raiffeisen Capital Ma-
nagement* bzw. ,Raiffeisen KAG"). Die darin enthaltenen Angaben dienen, trotz sorgféltiger Recherchen, lediglich der unverbindlichen In-
formation, basieren auf dem Wissensstand der mit der Erstellung betrauten Personen zum Zeitpunkt der Ausarbeitung und kénnen jederzeit
von der Raiffeisen KAG ohne weitere Benachrichtigung geandert werden. Jegliche Haftung der Raiffeisen KAG im Zusammenhang mit die -
ser Unterlage oder der darauf basierenden Verbalprésentation, insbesondere betreffend Aktualitét, Richtigkeit oder Vollstéandigkeit der zur
Verfiigung gestellten Informationen bzw. Informationsquellen oder fur das Eintreten darin erstellter Prognosen, ist ausgeschlossen. Ebenso
stellen allféllige Prognosen bzw. Simulationen einer friheren Wertentwicklung in dieser Unterlage keinen verlasslichen Indikator fur kinftige
Wertentwicklungen dar. Weiters werden Anleger mit einer anderen Heimatwéhrung als der Fondswéhrung bzw. Portfoliowéhrung darauf hin-
gewiesen, dass die Rendite zuséatzlich aufgrund von Wahrungsschwankungen steigen oder fallen kann.

Die Inhalte dieser Unterlage stellen weder ein Angebot, eine Kauf- oder Verkaufsempfehlung noch eine Anlageanalyse dar. Sie dienen insbe -
sondere nicht dazu, eine individuelle Anlage- oder sonstige Beratung zu ersetzen. Sollten Sie Interesse an einem konkreten Produkt haben,
stehen wir Ihnen gerne neben lhrem Bankbetreuer zur Verfligung, lhnen vor einem allfélligen Erwerb den Prospekt bzw. die Informationen
fur Anleger gemaR § 21 AIFMG zur Information zu Ubermitteln. Jede konkrete Veranlagung sollte erst nach einem Beratungsgesprach und
der Besprechung bzw. Durchsicht des Prospektes bzw. der Informationen fiir Anleger gemaf § 21 AIFMG erfolgen. Es wird ausdriicklich dar-
auf hingewiesen, dass Wertpapiergeschéfte zum Teil hohe Risiken in sich bergen und die steuerliche Behandlung von den persdnlichen Ver-
héltnissen abhangt und kiinftigen Anderungen unterworfen sein kann.

Die Performance von Investmentfonds wird von der Raiffeisen KAG bzw. von Immobilien-Investmentfonds von der Raiffeisen Immobilien Ka-
pitalanlage GmbH entsprechend der OeKB-Methode basierend auf Daten der Depotbank berechnet (bei der Aussetzung der Auszahlung des
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Riickgabepreises unter Rickgriff auf allfallige, indikative Werte). Bei der Berechnung der Wertentwicklung werden individuelle Kosten wie
insbesondere die Hohe des Ausgabeaufschlages bzw. eines allfalligen Riicknahmeabschlages sowie Steuern nicht beriicksichtigt. Diese wir-
ken sich bei Bertiicksichtigung in Abhangigkeit der konkreten Héhe entsprechend mindernd auf die Wertentwicklung aus. Die maximale Hohe
des Ausgabeaufschlages bzw. eines allfélligen Rucknahmeabschlages kann dem Kundeninformationsdokument (Wesentliche Anlegerin-
formationen) bzw. dem vereinfachten Prospekt (Immobilien-Investmentfonds) entnommen werden. Die Performance von Portfolios wird von
der Raiffeisen KAG zeitgewichtet (Time Weighted Return, TWR) oder kapitalgewichtet (Money Weighted Return, MWR) [siehe die genaue
Angabe im Prasentationsteil] auf Basis der zuletzt bekannten Bérse- und Devisenkurse bzw. Marktpreise bzw. aus Wertpapierinformations -
systemen berechnet. Performanceergebnisse der Vergangenheit lassen keine verlasslichen Rickschlisse auf die zukiinftige Entwicklung ei-
nes Investmentfonds oder Portfolios zu. Wertentwicklung in Prozent (ohne Spesen) unter Berlicksichtigung der Wiederveranlagung der Aus-
schittung. Die verdffentlichten Prospekte bzw. die Informationen fiir Anleger gemaf § 21 AIFMG sowie die Kundeninformationsdokumente
(Wesentliche Anlegerinformationen) der Fonds der Raiffeisen Kapitalanlage-Gesellschaft m.b.H. stehen unter www.rcm.at in deutscher
Sprache (bei manchen Fonds die Kundeninformationsdokumente zusétzlich auch in englischer Sprache) bzw. im Fall des Vertriebs von An-
teilen im Ausland unter www.rcm-international.com in englischer (gegebenenfalls in deutscher) Sprache bzw. in ihrer Landessprache zur Ver-
fugung. Die verdffentlichten Verkaufsprospekte des in dieser Unterlage beschriebenen Immobilienfonds stehen unter www.rcm.at in deut-
scher Sprache zur Verfligung.

Die Vervielfaltigung von Informationen oder Daten, insbesondere die Verwendung von Texten, Textteilen oder Bildmaterial aus dieser Unter -
lage bedarf der vorherigen Zustimmung der Raiffeisen KAG.
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Adresse
StralRe
PLZ
Ort (Land)
Webadresse

ram

RAM ACTIVE INVESTMENTS SA

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail

3
i I

Name
Vorname
Funktion
Telefon
email

Team

Endres

Daniel

Senior Sales Germany
00352 285 614 52

den@ram-ai.com

8 Rue du Rhone
1204
Genf (Schweiz)

www.ram-ai.com

Institutionell

Name
Vorname

Funktion

Telefon
email

Team

g
TELOS

Pourcelot
Pierre-Olivier

Head of Sales &
Marketing

00352 285 614 51
ir@ram-ai.com
7

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

RAM verfugt Uber ein marktfihrendes dediziertes Kundenserviceteam, das unseren Kunden ein Héchstmald an
Service und Transparenz bietet. Das Team besteht aus vier erfahrenen Mitarbeitern, die sich auf die Betreuung
neuer Kunden und Mandate, die Erstellung kundenspezifischer Berichte, Markteinblicke und maflRgeschneiderte
Berichte konzentrieren.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten
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Unternehmen | Tatigkeitsfelder

RAM Active Investments SA ist eine unabhangige Asset Management-Gesellschaft fur institutionelle Kunden,
deren einziger Zweck die Verwaltung von Investmentfonds und institutionellen Mandaten ist. Gegriindet im Jahr
2007, verwaltet RAM heute tber 3.9 Mrd. Euro in Equity & Fixed Income Fonds und hat 40 Mitarbeiter.

RAM ist eine Verwaltungsgesellschaft mit anerkannter Erfahrung, die Aktien- und Anleihefonds sowie ver-
schiedene Mandatsdienstleistungen anbietet. Dank unserer Innovationsfahigkeit und unserem firmeneigenen
Titelauswahlmodell bieten unsere direktionalen oder unkorrelierten Produkte Wachstum und Kapitalschutz; ein
breites Angebotsspektrum fur alle Marktphasen. Fir ihre Anlageldsungen anerkannt, bietet RAM Active Invest-
ments SA eine einzigartige Alternative unter institutionellen Asset Managern in Europa. Unsere Investoren
schatzen besonders unsere unparteiische und disziplinierte systematisch fundamentale Bottom-up-Methodolo-
gie, wo das Risikomanagement ein integraler Bestandteil unseres Anlageprozesses ist.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Wir setzen traditionelle Titelauswahlverfahren ein, die wir systematisch und diszipliniert anwenden. Unsere Ent-
scheidung fur ein systematisches Management ermdglicht es uns auch, Rendite und Risiko aufeinander abzu-
stimmen, indem wir die Anlagelinien und -stile breit diversifizieren, die Liquiditat des Portfolios standig kontrollie-
ren und keinen Spielraum fiir emotionale Entscheidungen der Fondsmanager lassen. Unsere Anlagephilosophie
beinhaltet einen doppelten, namlich einen fundamentalen und einen verhaltensorientierten Anlageansatz, von
denen ausgehend wir eine stabile Allokation zwischen vier strategischen Blécken vorgenommen haben: Value,
Defensive, Momentum und Machine Learning. Diese Strategien sorgen fiir eine Outperformance in den ver-
schiedenen Marktphasen. lhre Gewichtung beruht auf ihrem langfristigen Renditeprofil, ihrer Volatilitat und ihrer
Korrelation wahrend der drei letzten Konjunkturzyklen. Auf diese Weise werden Market-Timing-Fehler vermie-
den.

Das Aktien Portfoliomanagementteam setzt sich aus drei Fondsmanagern zusammen, die signifikant am Aktien-
kapital beteiligt und damit langfristig an die Firma gebunden sind. Das von 6 Analysten unterstiitzte Team hat die
Aufgabe, den Ausfiihrungsprozess auf taglicher Basis zu Uberwachen und die Strategien zu optimieren.

Renten

Unser flexibler, diskretionarer Anlageprozess basiert auf Fundamentaldaten statt auf der Struktur der Indizes.
Wir sind bestrebt, unsere Performance zu steigern, indem wir zur Rendite auch Kursgewinne infolge von Unter-
bewertungen hinzufiigen. Wir halten es nicht fur sinnvoll, Anleiheindizes nachzubilden, deren Gewichtungen auf-
grund ihrer Zusammensetzung lediglich dem emittierten Schuldbetrag entsprechen. Wir wéhlen unsere Anlagen
stattdessen auf Grundlage der Fundamentaldaten und Bewertungen aus.

Das Anleihenteam besteht aus drei Senior-Managern mit 21 Jahren Erfahrung im Fondsmanagement.

Hedgefonds, Absolute Return

Mit jetzt bereits mehr als sieben Jahren Erfahrung in Long/Short-Fonds hat RAM sein Angebot an RAM UCITS-
Fonds mit hohem Alpha und Beta-neutralen-Strategien in 2016 mit einem globalen Long/Short Aktienfonds mit
taglicher Liquiditat vervollstandigt:

0 RAM (Lux) Long/Short Emerging Markets Equities Fund
0 RAM (Lux) Long/Short Global Equities fund
0 RAM (Lux) Long/Short European Equities fund

Diese Long/Short-Strategien sind besonders attraktiv, wenn man sich von Aktien- und Anleihe-Méarkten dekorre-
lieren, sein Portfolio stabilisieren und das Risiko-Rendite-Profil seiner globalen Allokation verbessern will.

Der Anleihe Fonds RAM Global Bond Total Return (der ,Fonds") ist darauf ausgelegt, mittel- bis langfristig inner -
halb eines Volatilitatskontrollrahmens eine regelméfRige Rendite Uber Bargeld zu erzielen. Der Fonds verfugt
Uber ein globales Anlageuniversum, ist nicht an eine Benchmark gebunden, enthalt keine geografischen oder
sektoralen Beschréankungen und konzentriert sich im Wesentlichen auf Emittenten mit Investment-Grade-Rating.
Ziel ist es, durch einen aktiven und flexiblen Ansatz ein asymmetrisches Risikoprofil zu erreichen.
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement

Deutschsprachige X Risikomanagement

Ansprechpartner — Kundenbetreuung

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)

Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research

LDI (Liability Driven Investment) ETFs

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI 2014

Swiss Sustainable Finance (SSF),

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen Carbon Disclosure Project (CDP)

ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern X
Eingesetzte Kriterien Ausschlusskriterien
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH RAM Active Investments SA
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¥ Rothschild & Co

ROTHSCHILD & CO ASSET MANAGEMENT EUROPE

Adresse
StraBe 29, avenue de Messine
PLZ 75008
Ort (Land) Paris
Webadresse www.rothschildandco.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Seim Institutionell Name Adam

Vorname Maximilian Vorname Henrik
Funktion Director
Telefon +49 69 40 80 26 36

email henrik.adam@
rothschildandco.com

Funktion Director
Telefon +49 69 40 80 26 37

email maximilian.seim@
rothschildandco.com

Team 4 Team 4

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Rothschild & Co Asset Management richtet sich bei allen Investmentlésungen gezielt an die Bedurfnisse und An-
forderungen unserer Investoren. Im Sinne einer dauerhaften und vertrauenswirdigen Beziehung spielt Kunden-
nahe und die ndtige Kommunikation unserer deutschsprachigen Spezialisten eine grof3e Rolle. Basierend auf ei-
ner Tradition mit tiefsitzenden Werten kdnnen unsere Kunden ihr Vertrauen einem Unternehmen schenken, das
Uber 200 Jahre Erfahrung und Professionalitdt im Finanzsektor vorweisen kann. Durch ein auf3erordentliches
Streben nach Exzellenz sorgen wir fur Stabilitdt mit hochqualitativen Standards. Daruber hinaus profitieren unsere
Kunden von kreativen Losungen durch innovative Herangehensweisen und modernste Technik. Wir arbeiten
sorgfaltig und systematisch, um die Zufriedenheit unserer Kunden zu gewinnen und dauerhaft zu wahren.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Frankreich, Italien, UK, Spanien, Schweiz, Belgien, Luxemburg, Niederlande, Osterreich und USA

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2014 1982
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 21
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten 4 70
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Rothschild & Co Asset Management Europe
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermdgensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

X X X X X X X X X

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Rothschild & Co Asset Management Europe ist eine Tochtergesellschaft der Rothschild & Co Gruppe. Angeboten
werden Dienstleistungen fur institutionelle Kunden, Dachfondsmanager, Grol3banken, Sparkassen, Volksbanken,
Privatbanken, Family Offices und Vermdgensverwalter. Neben den Dienstleistungen aus dem Bereich Asset Ma-
nagement bietet Rothschild & Co seinen interessierten Kunden auch den Zugang zu seinen Merchant Banking
Aktivitdten wie Private Equity und Private Debt.

Die drei Kernkompetenzen liegen im High Conviction Management von Aktien und Rentenstrategien, einer Platt-
form fir alternative UCITs sowie in Strategien aus den Bereichen Private Equity und Private Debt unserer Mer -
chant Bank. Unser Ziel ist es, fir unsere Kunden eine herausragende Performance zu generieren, unabhangig
von den Marktgegebenheiten, bei gleichzeitiger Kontrolle des Risikos. Eine den Kundenbedirfnissen ange-
passte Losung steht hierbei fir uns im Vordergrund.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Die von Rothschild & Co Asset Management gesteuerten Aktienstrategien beruhen auf intensiver Fundamental-
analyse und verfolgen einen High Conviction Ansatz. Die Portfolios zeichnen sich durch eine konzentrierte Titel-
auswahl und eine flexible Stilausrichtung aus (hohes Active Share Ratio). Die in New York gemanagten Aktien-
strategien konzentrieren sich auf das US Large Cap sowie das US Small/Midcap Universum.

Renten

Der Investmentprozess des Rententeams basiert ebenfalls auf einem ,High Conviction* Ansatz. Herauszuhe-
ben ist dabei die flexible Steuerung der Duration sowie das ,,Out Of The Box" Denken bei der Titelauswahl. Per-
manente Uberwachung von Markt-, Ausfall- und Liquiditatsrisiken stehen im Vordergrund. Je nach Kunden-
wunsch kénnen wir verschieden Mandate mit unterschiedlichen Risikoparametern steuern.

Gemischt | Multi Asset

Die von Rothschild & Co Asset Management verwalteten globalen Balanced-Strategien haben einen klassi-
schen vermégensverwaltenden Charakter. lhr Ansatz basiert auf einer Kombination aus Top-Down und Bottom-
Up Analyse. Je nach Risikoneigung (dynamisch bis defensiv) bieten wir Investoren die Strategien R-co Valor, R—
co Valor Balanced, R-co Club und R-co Alizés an. Unsere Investmentlésungen verfigen tber eine Historie von
bis zu 25 Jahren mit Uberdurchschnittlicher Performance.

Private Equity, Infrastruktur

Rothschild & Co verfugt seit 1989 ber eine Expertise im Bereich Private Equity und Private Debt - zuerst aus-
schlieBRlich fur das eigene Balance Sheet. Seit 2009 bieten wir externen Investoren die Mdglichkeit an den Pro-

grammen zu partizipieren.
2019 im Fund Raising: Senior Secured Loans, Direct Lending, Private Equity Secondaries sowie unsere Private
Equity Dachfonds Investmentlésung.

Hedgefonds, Absolute Return

Die Rothschild & Co INRIS Plattform bietet Investoren die Mdglichkeit, im Rahmen einer UCITS-Struktur von Ak-
tien und Rentenmarkten de-korrelierten und in der Vergangenheit sehr erfolgreichen Alternativen Investment-
strategien zu partizipieren. Ferner beraten wir Institutionelle Investoren beim Aufbau, der Konstruktion sowie der
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Uberwachung von Alternativen Portfolios. Hierfuir stehen insgesamt 29 Investmentspezialisten in Paris und New
York zur Verfligung.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung Risikomanagement

ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern X

Nutzung interner Kriterien und

Eingesetzte Kriterien externem Research

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Rothschild & Co Asset Management Europe
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Adresse
StraRe
PLZ
Ort (Land)
Webadresse

& Santander

Asset Management

g
TELOS

SANTANDER ASSET MANAGEMENT

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail

o

Name
Vorname

Funktion

Telefon

email

Team

Kopp
Markus

Head of Sales Retail &
Wholesale

069-271355-229

markus.kopp@santande-
ram.com

Thurn-und-Taxis-Platz 6

60313

Frankfurt am Main

www.santanderassetmanagement.de

Institutionell

Name

Rothmer

Vorname Andreas

Funktion Director Institutional

Telefon

email

Team

Business
069-271355-225

andreas.roth-
mer@santanderam,com

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Durch einen aktiven Investmentprozess, der sich durch eine tiefgreifende fundamentale Unternehmensbewertung
auszeichnet, einer strikten Risikokontrolle sowie einer hohen Innovationfahigkeit wollen wir unseren Kunden je-
derzeit attraktive Produkte und beste Services fur lhre Anlagewiinsche zur Verfligung zu stellen.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) au3erhalb von Deutschland

Landerspezifische Schwerpunkte liegen auf Europa und Lateinamerika.

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Anzahl der Investmentspezialisten

Deutschland

2013

2,224

1,604

0,620
5

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr)

Im Outsourcing

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen
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1
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Global
1971
175,1
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute X
Versicherungen X
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen X
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermdgensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Santander Asset Management (SAM) ist ein unabhéngiger und globaler Asset Manager mit starken lokalen
Wurzeln in Europa und Lateinamerika. Das Unternehmen ist in elf Landern vertreten und verwaltet 175,1 Milliar-
den Euro Uber verschiedene Anlagemdglichkeiten hinweg — von Investmentfonds und Pensionsfonds tber insti-
tutionelle Mandate bis hin zu alternativen Investments. Die Investmentlésungen von SAM umfassen mafge-
schneiderte Mandate fir lateinamerikanische sowie européische Aktien und festverzinsliche Anlagen. In Latein-
amerika ist SAM der gréRte internationale Asset Manager der Region und hebt sich hierbei von seinen interna-
tionalen Mitbewerbern durch Marktnahe und genaue Kenntnis lokaler Unternehmen deutlich ab. SAM beschaftigt
Uber 700 Mitarbeiter weltweit - davon rund 200 Investmentspezialisten.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Wir bieten Aktienmarkt-Investments fiir die Kernmarkte von Santander Asset Management — Europa und Latein-
amerika. Basierend auf einem aktiven, qualitativen Investmentansatz und stringentem Risikomanagement ver-
binden wir die Starken eines internationalen Asset Managers mit dem tiefgreifenden Know-How der Teams vor
Ort. Im Rahmen von individuellen Mandaten oder Spezialfonds managen wir Investmentldsungen stets profes-
sionell und nachhaltig geméaR festen Anlageprinzipien. Dartber hinaus besteht die Mdglichkeit, ber unsere
Plattform in Luxemburg in Publikumsfonds zu investieren.

Renten

Im Bereich festverzinslicher Anlagen verwalten wir tber 100 Mrd. € in Europa und Lateinamerika, u.a. in Staats-
und Unternehmensanleihen, Pfandbriefe, Inflation Linked Bonds, Geldmarkt- und Hybrid-Portfolios. Dabei bieten
wir sowohl Anlagen tber das komplette Durationsspektrum an als auch Investments in den Bereichen High Yield
und EMD. Der Management-Sitil ist aktiv und basiert auf dem detaillierten fundamentalen Research unserer Cre -
dit-Analysten. Mit Uber 40 Fixed-Income-Spezialisten vor Ort allein in Lateinamerika (Brasilien, Chile, Mexiko
und Argentinien) und durchschnittlich 16 Jahren Markterfahrung sind wir bestens aufgestellt um Ihre Anlagen
professionell zu verwalten. Neben institutionellen Mandaten kdnnen Sie in unsere Renten-Produkte auch Uber
unsere Fondsplattform in Luxemburg investieren.

Gemischt | Multi Asset

Mit einem Team von Uber 40 Investmentexperten, unterstitzt von einem dezidierten Team von Fondsanalysten,
verwalten wir Uber 50 Mrd. € in Multi-Asset-Losungen. Dabei bieten wir Produkte fir unterschiedliche Anforde-
rungen, wie z.B. Risikoprofile, Volatilitits-Strategien, Themen-Ansétze (z.B. Target Income oder Total Return),
Pensionspléane sowie Asset Liability Management. Neben Dachfonds und Direct Investment Funds bieten wir in-
stitutionelle Mandate und Advisory-Services an, um lhren Anlagebedarf optimal abzudecken.
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Santander Asset Management
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SHARE
VALUE

SHAREHOLDER VALUE MANAGEMENT AG

Adresse
Strafe Neue Mainzer Str. 1
PLZ 60311
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.shareholdervalue.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Cela Institutionell Name Prémm

Vorname Endrit Vorname Philipp
Funktion Vorstand, Head of Sales

Telefon +49 69 66 98 30 18

Funktion Relationship Manager
Telefon +49 69 66 98 30 257

email endrit.cela@
shareholdervalue.de

email philipp.proemm@
shareholdervalue.de

Team 4 Team 4

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Im neuen Jahr 2019 will die Shareholder Value Management AG den gewohnten Service weiter ausbauen und
verbessern. Fur die Kundenbetreuung hat Shareholder Value sein Team jingst mit Micha Siegle und Clara Men-
zel verstarkt. Die etablierte Veranstaltungsreihe mit Shareholder Value, DJE und ACATIS wird als FONDSGIPFEL
(www.fondsgipfel.de) neu gelabelt, unter der sich Vertriebspartner direkt anmelden und informieren kénnen. Die
Veranstaltung ist beim FPSB Deutschland unter der Nummer 19-016 registriert und wird mit 1,5 CPD-Credits be-
wertet. Dazu verbessert Shareholder Value laufend das Social Media Angebot mit Marktupdates, Tweets, Webi-
naren und Kolumnen.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1999 n/a
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 3.0 n/a
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 2.0 n/a
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 1.0 n/a
Anzahl der Investmentspezialisten 15 n/a

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Die Shareholder Value Management AG ist ein eigentiimergefiihrter Frankfurter Investment Spezialist mit Fokus
auf Value-Aktien. Sie berat als Advisor unter dem Haftungsdach der NFS Netfonds Financial Service GmbH
mehrere Fonds und unterstiitzt Mandate mit einem Gesamt-Volumen von gut 3,0 Mrd. Euro. Die Anlagestrategie
der Shareholder Value Management AG richtet sich ganz nach den bewahrten Prinzipien des Value-Investing,
dessen Urvater Benjamin Graham ist und das in Perfektion vom beriihmten Value-Investor Warren Buffett
verkorpert und umgesetzt wird. Die Value-Aktienselektion wird um aktive Absicherungs- und Derivatestrategien
erganzt.
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Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Der Frankfurter Aktienfonds fur Stiftungen investiert in unterbewertete Aktien mit einer hohen Sicherheitsmarge,
um das Risiko zu reduzieren, gleichzeitig aber auch die Renditechancen zu erhalten. Der Fokus liegt auf Small
und Mid Caps mit Schwerpunkt Europa, die eine hohe Dividendenrendite erwarten lassen. Der Fonds dient dem
langfristigen Erhalt und Zuwachs des Vermdgens. Ob institutionelle Investoren wie Stiftungen, Versorgungskas-
sen und Versicherungen oder Privatanleger — das Ziel ist fiir alle gleich: auf Dauer kein Geld zu verlieren und
dartber hinaus eine mittel- bis langfristig Uberdurchschnittliche Rendite zu erzielen. Dem fiihlen wir uns ver-
pflichtet. - Vermdgensverwaltender Value-Aktienfonds mit Dividendenfokus - Priméares Ziel ist die Vermeidung
des permanenten Kapitalverlustes - Fokus auf Small und Mid Caps mit Schwerpunkt Europa - Konservativ mit
Fokus auf einen langfristigen Vermégensaufbau - Nachhaltigkeitsrating mit Sustainalytics - Institutionelle (Tl &
Al), Retail (T & A) und Steuerbefreite (S) Anteilsklassen.

Aktien - Nebenwerte Fokus

Der Frankfurter - Value Focus Fund wird nach einer wertorientierten Investmentstrategie gemanagt. Der Aktien-
fonds, der mit einem konzentrierten Portfolio weltweit in Small- und Micro-Caps investiert, wurde bereits 2008 als
Luxemburger AIF Absolutissimo Fund — Value Focus Fund aufgelegt und im Jahr 2010 um die Anteilklasse R er-
weitert. Der Frankfurter - Value Focus Fund fihrt die Investmentpolitik des Absolutissimo Fund — Value Focus
Fund fort. Der Investmentprozess bleibt dabei unverandert. Im Zuge der Zulassung seit dem 1. Januar 2019 zum
offentlichen Vertrieb in Deutschland wurde die Berechnung der erfolgsabhangigen Vergitung auf Jahresbasis
umgestellt und die Anteilsriickgabe auf wochentlich verkirzt.

Hedgefonds, Absolute Return

Der Frankfurter Stiftungsfonds investiert nach ESG-Kriterien in ein weitestgehend marktneutrales Basisportfolio
aus unter - bewerteten Aktien, um einen konstanten Grundertrag zu verdienen. Zusammen mit Volatilitats- und
Makrotrades ergeben sich drei gering korrelierte Einzelstrategien, die ausschittungsfahige Ertrage fur vier Aus-
schittungen im Jahr erwirtschaften sollen. Der Frankfurter Stiftungsfonds dient dem langfristigen Erhalt und Zu-
wachs des Vermoégens. - Vermogensverwaltender Multi Asset Absolute Return Fonds - Priméres Ziel ist die Er-
wirtschaftung stabiler positiver Renditen - Marktneutrales Value-Aktienportfolio aus ca. 100 Titeln, Volatilitatss-
trategien und Makrotrades als - Ertragssaulen des Konzepts - Konservativ mit Fokus auf einen langfristigen Ver-
mdogensaufbau - Soziale, ethische und 6kologische Aspekte flieRen in die Auswahl der einzelnen Investments
mit ein - Verschiedene Anteilklassen fir steuerbefreite Anleger wie Stiftungen (S), Institutionelle (1), Retail (R).

Weitere Services

Deutschsprachige X Overlaymanagement

Ansprechpartner — Portfoliomanagement

Deutschsprachige I

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)

Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research

LDI (Liability Driven Investment) ETFs

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar

ESG-Research - extern X

Eingesetzte Kriterien shareholdervalue.de/#nachhaltigkeit
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S PANGLEHR

IOAM INVEST

SPANGLER IQAM INVEST GMBH

Adresse
StraBe Mainzer Landstral3e 51
PLZ 60329
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse Www.igam.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Gersten Institutionell Name Bréauer
Vorname Oliver Vorname Ralf
Funktion Executive Relationship Funktion Executive Relationship
Management Wholesale, Management Institutional
Prokurist Telefon  +49 69 2714 7385-1
Telefon +43 505 8686-883 . .
email ralf.braeuer@igam.com
email oliver.gersten@igam.com Team 3 (Deutschland)
Team 3 (Deutschland)

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Gemal dem Slogan ,Wissen schafft Vermogen* arbeitet Spangler IQAM Invest kontinuierlich an der Weiterent-
wicklung der Asset Management-Modelle und zeichnet sich durch die hohe individuelle Losungskompetenz
aus. Wir verstehen uns zudem als Vorreiter im Ansatz von dynamischen Faktorkombinationen im deutschspra-
chigen Raum.

Unsere Kundenbetreuung zeichnet sich vor allem durch eine hohe Fachkompetenz und langjéahrige Kapital-
markterfahrung aller Mitarbeiter aus. Viele waren zuvor als Portfoliomanager, Consultant oder in anderen leiten-
den Positionen im Finanzbereich tatig. Eine geringe Fluktuation und ausgepragte Lésungskompetenz sorgen seit
Jahren flr einen hohen Zufriedenheitsgrad bei unseren Partnern und Kunden. Unsere Unabhéangigkeit gewahr-
leistet dabei einen neutralen, rein kundenfokusierten Beratungsansatz — im Interesse einer langfristigen, erfolgrei-
chen Geschéftsbeziehung.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Neben der ErschlieRung des deutschen Marktes liegt der Lander-Schwerpunkt von uns in Osterreich.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2015 1988
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 0,54 6,43
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) - -
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) - -
Anzahl der Investmentspezialisten 0 12
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2017
Im Outsourcing ja
Im Advisory -
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 2

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 7,50 37,78
Versicherungen X 0,00 12,35
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 7,79 31,37
Unternehmen X 24,98 9,96
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 15,63 1,72
Kirchliche Einrichtungen X 0,00 0,00
Vermdgensverwalter X 27,62 5,28
Dachfonds X 8,85 1,10
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 7,63 0,39
Andere X 0,00 0,05

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Spangler IQAM Invest ist eine moderne und unabhangige Fonds-Manufaktur mit mehr als 30 Jahren Markterfah-
rung und mehr als 10 Jahren Erfahrung im Bereich des Faktor Investings. Spangler IQAM Invest bietet als quan-
titativer Asset Manager professionellen Anlegern erstklassige Investmentfonds und individuelle, maf3geschnei-
derte Investmentlésungen an. Diese Investmentldsungen und Asset Management-Modelle sind nicht nur wissen-
schaftlich fundiert und transparent nachvollziehbar, sondern haben sich auch in der Praxis bewéhrt.

Kompromisslose Ausrichtung auf die Ziele unserer Kunden

Wir sind kompromisslos auf die Ziele unserer Kunden ausgerichtet. Wichtig ist uns, die Sicherheit fir unsere
Kunden zu erhdhen, ihre langfristigen Ertragsziele zu erreichen. Wissenschaft und Praxis gehen dabei Hand in
Hand.

Fundierte Qualitat im Asset Management

Unser hauseigenes Research entwickelt punktgenaue Asset Management-Modelle, die lange erprobt werden,
bevor sie in der Praxis zum Einsatz kommen. Aufgrund unserer hohen Anspriiche an unsere Investmentfonds
und Investmentlésungen werden diese behutsam, aber kontinuierlich weiterentwickelt. Mit einem bestens ausge-
bildeten Team arbeiten wir fir unsere Kunden stéandig an den besten Produktideen.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Die Strategien bei Spangler IQAM Invest sind auf die disziplinierte Ertragsgenerierung ausgewahlter Faktorpra-
mien ausgelegt. Die Faktoren Value (Bewertung der Wertpapiere) und Sentiment (Marktstimmung) werden dabei
auf intelligente Weise dynamisch kombiniert, sodass Investoren mit groRtmoglicher Sicherheit ihre definierten
Ertragsziele erreichen kdnnen. Value- und Sentiment-Strategien werden dabei fir Aktien in den Regionen Euro-
pa, USA und Emerging Markets eingesetzt. Bei ausgewahlten Aktien-Strategien kommt ein zusatzlicher Quali-
tatsfilter zum Einsatz, der auf eine besonders stabile Unternehmensentwicklung abzielt. Dieser beruht auf unter-
nehmensspezifischen Kennzahlen, deren Langfristigkeit als besonders stabilisierende Kraft fir das Portfolio
wirkt, die Quality-Strategie wird fir Europa, USA und dem pazifischen Raum angewandt.
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Renten

Auf der Rentenseite kommen — je nach Anlagedauer und Anlagezweck unterschiedliche Modelle fur das Mana-
gement von Duration- und Spreadrisiken zum Einsatz. Neben geldmarktnahen oder miindelsicheren Ansatzen
stehen aktuell besonders die quantitativen Strategien flir Euro-Staatsanleihen und Emerging Markets-Bonds im
Fokus der Investoren.

Gemischt | Multi Asset

Spangler IQAM Invest ist seit vielen Jahren Spezialist fir Multi Asset Anséatze. Diese bieten gerade in Niedrigzin-
sphasen eine interessante Alternative zu reinen festverzinslichen Portfolios. Durch die flexible Mischung ver-
schiedener Asset-klassen, kann dabei ein langfristig sehr ausgewogenes und stabiles Chancen-Risiko-Verhalt-
nis erreicht werden. Um den Anforderungen des sich dynamisch veranderten Marktumfelds zu entsprechen, wird
hier auf aktives Management besonderes Augenmerk gelegt.

Hedgefonds, Absolute Return

Sowohl im Rahmen von Aktien- als auch Renten- und Multi-Asset-Losungen managen wir eine Vielzahl unter-
schiedlicher Absolut-Return Mandate. Unsere Starke liegt dabei in der Integration unserer Marktausrichtung mit
den individuellen Risikovorgaben unserer Kunden. Da die Vorgaben hier sehr unterschiedlich ausfallen (Min-
destverzinsung, max. Risikobudget, Nebenbedingungen wie Ratings, Drawdowns, Sharpe-Ratios etc.) arbeiten
wir in diesem Bereich fast ausschlie3lich in Spezialfondsmandaten mit unseren Anlegern zusammen.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige i

Ansprechpartner - Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X

LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI Nein

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen VOIG AG Responsible Investments

ESG-Research - intern | proprietar Nein

ESG-Research - extern Ja (Sustainalytics, rfu)

Responsible Engagement Overlay,
Proxy Voting (beides: BMO)

Eingesetzte Kriterien (Labels: Osterreichisches Umweltzeichen
(UZ 49); Eurosif Transparenz-Kodex und
-Logo)
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@
— Stadtsparkasse
Diisseldorf

STADTSPARKASSE DUSSELDORF

Adresse
StraBe Stadtsparkasse Dusseldorf
PLZ Berliner Allee 33
Ort (Land) 40212
Webadresse Dusseldorf

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Marschke Institutionell Name Blenkle

Vorname Gunnar Vorname Peter

Funktion Abteilungsleiter Funktion Kundenbetreuer
Kapitalmarkt Kapitalmarkt

Telefon 0211/878-1774 Telefon 0211/878-1739

email Gunnar.marschke@ email Peter.blenkle@
sskduesseldorf.de sskduesseldorf.de

Team 10 Team 10

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die Stadtsparkasse Disseldorf mit Sitz in Disseldorf wurde im Jahre 1825 gegriindet. Innerhalb des Kreditin-
stituts agiert die Asset Management Einheit eigensténdig und ist im Rahmen der geschéftspolitischen Ausrich-
tung mit den anderen Einheiten des Hauses vernetzt. Das Asset Management fungiert sowohl als Kunden- und
Fachbetreuung wie auch als Produktentwicklung im Rahmen der Gesamthausstrategie. Im Vordergrund stehen
individuelle Investmentlésungen fiir die institutionellen und Firmen-Kunden, Vermégensverwaltungen sowie Be-
ratungsmandate.

Der Kundenbetreuer ist bei Spezialfonds erster Ansprechpartner des Kunden und das Bindeglied zwischen Kun-
de und dem Portfoliomanagement. Anmerkungen und Anregungen des Kunden werden vom Kundenbetreuer auf-
genommen, kanalisiert und direkt an das Portfoliomanagement bzw. das Investmentkomitee weitergeleitet. Er
stimmt Reporting, Ausschuttungen und vertragliche Anpassungen mit der KVG ab und koordiniert die Anlageaus-
schuss-Sitzungen. Ferner Ubernimmt er die Kommunikation mit dem Kunden bei Ereignissen, die einen wesentli-
chen Einfluss auf das Mandat haben.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auerhalb von Deutschland

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2003 2003
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 1,25 1,25
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0.8 0.8
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 0.450 0.450
Anzahl der Investmentspezialisten 5 5
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2002

Im Outsourcing -

Im Advisory ja (seit 2002)
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 6

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 9

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X X
Versicherungen X 10
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 40
Unternehmen X 5
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 10
Kirchliche Einrichtungen X 15
Vermdgensverwalter X 5
Dachfonds X 2
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 10
Andere X 3

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Die Stadtsparkasse Dusseldorf betreibt das Bankgeschaft bereits seit knapp zweihundert Jahren und hat lang-
jahrige Erfahrung in der Betreuung von institutionellen Anlagevermégen. Die tGber mehrere Jahrzehnte erworbe-
ne Erfahrung im Bereich der Eigenanlagen (Depot A) wurde im Jahr 2002 konsequent in Publikums- und Spezi-
alfondskonzepte (auch im Rahmen von Master-KVVGen) Ubernommen. Seither bestehen im Hause der SSKD ein
eigenstandiges Portfoliomanagement- sowie ein eigenes Kundenbetreuungs-Team fir institutionelle Anleger. Im
Asset Management werden alle Aktivititen auf Seiten der Eigenanlagen (Depot A) wie auf der Kundenseite
(Spezial- und Publikumsfonds) gebiindelt.

In allen von ihr beratenen Publikumsfonds ist die Stadtsparkasse Dusseldorf mit eigenem Geld langfristig inves-
tiert. Sie verfugt durch ihre langjahrige, erfolgreiche Rolle als Asset Manager tber eine breite Schicht an Kunden
mit einem weiterhin von groBem Vertrauen gepragten Kundenverhaltnis. Im Vordergrund steht die individuelle
Entwicklung von Investmentldsungen am Bedarf der Kunden. Aus der Kundenstruktur sowie den hoch volatilen
Markten heraus ergibt sich, dass die SSKD sich vor allem auf aktive Mandate mit einer starken Betonung des
Aspekts des Vermodgenserhalts konzentriert.

Das Management legt die Gelder weltweit in Aktien-, Renten- und bei Bedarf Rohstoffméarkten an. Die Korrelati-
on zwischen den im Fonds enthaltenen Assets bzw. Assetklassen soll gering gehalten werden, wodurch auftre-
tende Diversifikationseffekte zur Risikoreduktion genutzt werden sollen.

Die strategische Assetklassenauswahl und —gewichtung werden als maRgebliche Performancequelle und Kern
der Investmentphilosophie eingestuft. Die Ziele der taktischen Asset Allocation sind die dynamische Portfolio-
steuerung, insbesondere des Gesamtrisikos, und die Erzielung von Zusatzertragen.

Als weitere Starken der Stadtsparkasse Disseldorf sind zu nennen:

e Sehr erfolgreiche strategische Asset-Allocation aufgrund eines stringenten Investmentprozesses

¢ Interessenidentitat, durch die enge Verzahnung des Managements der Eigenanlagen und Kundenan-
lagen (Investmentkomitee) sowie der langfristigen Investition in eigene Publikumsfonds

e Durch die enge Verknupfung der einzelnen Bereiche und deren raumlicher Nahe ist eine zeitnahe Um-
setzung der Beschlisse / Entscheidungen gewéhrleistet

¢ Flexibilitdt und schnelle, kurze Entscheidungswege

e Gewinnung und Aufbereitung von Informationen fir die taktische Asset-Allocation (Research einer
grofRen Anzahl von Handelspartnern / anderer Banken)

e Sicherstellung einer kostenoptimalen und personenneutralen Umsetzung der Investmentphilosophie auf-
grund einer optimalen Organisationsform und deren Arbeitsprozessen
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Die Performance- sowie die Risikoqualitdt der Fonds werden kontinuierlich auf Assetklassen- und Fondsebene
Uberprift. Neben dem Chance-/Risikoprofil und dem Down-Side-Risiko wird auch das Risikoverhalten in ver-
schiedenen Szenarioanalysen getestet.

Der Schwerpunkt des Marktauftritts liegt im deutschsprachigen Raum.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Renten

Das Asset Management der Stadtsparkasse Dusseldorf fir Kunden hat ihren Ursprung in der Erfahrung und Ex-
pertise aus dem Management der Eigenanlagen, welches seit 1825 erfolgreich praktiziert wird und seitdem di-
versen Kapitalmarktkrisen getrotzt hat.

Das Ziel der Anlagepolitik der Eigenanlagen hat sich tber die Jahre kaum verandert und kann wie folgt definiert
werden: Erzielung einer stetigen, angemessenen Rendite in jeder Marktphase innerhalb einer mdglichst ge-
ringen Schwankungsbreite. Wir sprechen hier von einem Absolute-Return Konzept. Dem Sicherheitsaspekt wird
hier eine hohe Bedeutung zugemessen und durch einen hohen Anteil an Rentenpapieren guter bis sehr guter
Bonitat Rechnung getragen. Weitere Themenfelder sind VAG-konforme Anlagen sowie die speziellen Anforde-
rungen von Stiftungen und kirchlichen Einrichtungen. Ein zusétzliches Schwerpunktthema bilden SGB IV-konfor -
me Anlagen.

Gemischt /| Multi Asset

Neben der aktiven Steuerung der Aktienquote steht bei einem Balanced Mandat die Steuerung der Duration des
Rententeils im Fokus. Hier bieten sich Chancen durch die entsprechende Positionierung gegentiber der Bench-
mark Alpha zu generieren. Zusatzlich kdnnen aktiengekoppelte Anlagen als Alphaquelle herangezogen werden.
Das Alpha wird — in der Reihenfolge der Bedeutung — typischerweise aus folgenden Quellen gegentiber dem
Vergleichsvermdgen generiert:

» Aktienquotensteuerung
» Durationsmanagement
» Diversifikation

* weitere Quellen (Einzeltitelselektion, Bonitatenauswahl usw.)

Hedgefonds, Absolute Return

Eine Kernkompetenz der SSKD im Asset Management sind Absolute Return Mandate unter Beriicksichtigung
von Wertsicherungskonzepten. Grundsatzlich wird angestrebt, in jeder Marktphase durch entsprechende Positio-
nierungen einen positiven Beitrag zu erwirtschaften. Da das Produkt lediglich ein Vergleichsvermégen und keine
explizite Benchmark verfolgt, kann die Markterwartung des Fondsmanagements mitunter mit deutlichen Positio-
nierungen umgesetzt werden.

Grundsatzlich ist das Management des Fonds auf eine langfristige Kapitalanlage ausgelegt. Dies bedeutet, dass
wir grundsétzlich bei dem Kauf eines Wertpapieres eher im strategischen Bereich agieren. Die taktische, kurz-
fristige Steuerung erfolgt mittels Derivaten (Futures und Optionen). Sollten sich aus der Sicht am Markt jedoch
kurzfristige Opportunitaten bzw. attraktive Anlagemoglichkeiten ergeben werden erganzend Trading-Positionie-
rung innerhalb des Mandates vorgenommen.
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)

Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research

LDI (Liability Driven Investment) ETFs X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

ESG-Research - intern | proprietar

ESG-Research - extern X
Eingesetzte Kriterien Best-in-Class, Ausschlusskriterien
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BB StarCapital

STARCAPITAL AG

Adresse
StraBe Kronberger StralRe 45
PLZ 61440
Ort (Land) Oberursel
Webadresse www.starcapital.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Mende Institutionell Name Briihl
Vorname Florian Vorname Alexander
Funktion Leiter Vertrieb ! Funktion Geschéftsfihrer Bellevue
) ] Asset Management
Telefon +49 6171 6 94 19-17 =g (Deutschland)
mail mende@starcapital.de g
€ ( || Telefon  +49 69 770 608 103
Team 3 ‘}/ email abr@bellevue-am.de
Team 3
Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland
Osterreich, Schweiz, Luxembourg
Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1996
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR) 1,9
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten 13
Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds
Seit wann (Jahr) 2012
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute
Versicherungen
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)

X X X X

Unternehmen
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) -
Kirchliche Einrichtungen
Vermdgensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs

X X X X

Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Die StarCapital AG ist einer der fihrenden unabhangigen Vermdgensverwalter in Deutschland. Seit 1996 bietet
StarCapital privaten und institutionellen Kunden tber Publikumsfonds und Spezialfonds ein ganzheitliches Ver-
mdgensmanagement. Der Investmentansatz vereint die jahrzehntelange Anlageerfahrung der Investmentexper-
ten und aktuelle Erkenntnisse der hauseigenen Kapitalmarktforschung. Seit 2016 gehort StarCapital zur Bel-
levue Group AG.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Die hauseigene Kapitalmarktforschung ist darauf ausgerichtet, langfristige Zusammenhange an den Kapital-
markten empirischzu untersuchen. Die gewonnen Erkenntnisse unterstiitzen das Fondsmanagement bei der An-
lageentscheidung und liefern Impulse fur Investmentideen und neue Anlagestrategien. Das Team um Norbert
Keimling, Leiter Kapitalmarktforschung,bewertet monatlich die Attraktivitdt von 66 Aktienmarkten, 39 Branchen
und 13 Regionen auf Basis fundamentaler Bewertungsmodelle. Die Analyse gibt Hinweise zu attraktiven Ein-
stiegszeitpunkten und berechnet die langfristigen Renditeerwartungen.

Renten

Das Anlageuniversum der festverzinslichen Wertpapiere ist hinsichtlich der Allokation von Staats-, Investment
Grade- und High Yield-Anleihen nicht eingeschrankt. Stattdessen wird jedoch die Bonitat von Staatsanleihen
und Unternehmensanleihen aktiv hinterfragt und untersucht, u.a. unter Verwendung eines internen Kredit-Rese-
arch und geeigneter Datenbanken. Im Rentenmanagement wird das Zinsanderungsrisiko durch eine aktive Du-
rations- Steuerung tber den Verkauf von Zins-Futures weiter reduziert. Als flexibler Investor ist StarCapital nicht
an eine Benchmark oder feste Bandbreiten bei der Durationssteuerung der Portfolios gebunden.

Gemischt | Multi Asset

Die diskretiondren Strategien weisen einen strikt antizyklischen Charakter auf und sind dementsprechend mittel-
bis langfristig ausgerichtet. Ausgangsbasis fiir den Investmentprozess ist eine eingehende makrotkonomische
Analyse der Kapitalméarkte und der volkswirtschaftichen Rahmenbedingungen. Die fundamentale Bewertung,
monetare Faktoren, Markttechnik, Kapitalstrome und Sentiment-Indikatoren sind Gegenstand der tiefgehenden
Analyse.

Bei den regelbasierten Multi-Asset-Strategien steht die aktive und flexible Steuerung der Asset Allokation im Mit-
telpunkt. Die Asset Klassen werden regelbasiert und risikokontrolliert Uber einen systematischen Investmentpro-
zess gesteuert, der unabhéangig von subjektiven Meinungen ist. Dies gewdhrleistet Stabilitdt bei der Vermégens-
anlage, gerade in turbulenten Marktphasen.
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement )

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement )

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte -
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T.RowePrice’

INVEST WITH CONFIDENCE
T. ROWE PRICE

Adresse

Stralle Besucher: Neue Rothofstraf3e 19
60313 Frankfurt am Main
Postanschrift: JunghofstraRe 22
60311 Frankfurt am Main

PLZ Siehe oben

Ort (Land) Deutschland

Webadresse www.troweprice.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail und Name Miiller
Institutionell Vorname Jan H.
Funktion Head of Institutional Sales,
Germany & Austria
Telefon +49 (0) 692 4437 1931
email jan_mueller@troweprice.com
Team 5

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Unsere Grundprinzipien, die uns leiten, bleiben konstant: Im Mittelpunkt steht fur uns die Pflege langfristiger
Beziehungen auf der Basis von Integritat, fundamentalem Research und Stabilitat.

INTEGRITAT BEDEUTET, DER KUNDE KOMMT IMMER ZUERST

In enger Abstimmung mit unseren Kunden suchen wir nach optimalen Lésungen fur den individuellen Bedarf.
Angestrebt werden nachhaltige langfristige Anlageergebnisse — nicht das kurzfristige Wachstum von Umsatzen
oder verwaltetem Vermogen bestimmt unser Handeln.

FUNDAMENTALES RESEARCH HILFT UNS, DIE BESTEN IDEEN AUFZUSPUREN

Durch unabhangige Analysen, unterschiedliche Blickwinkel und eine Unternehmenskultur, die auf Zusammen-
arbeit ausgerichtet ist, kdnnen unsere Experten attraktive Anlagechancen ausfindig machen, die andere viel-
leicht Gbersehen.

STABILITAT FORDERT EINE BESTANDIGE WERTENTWICKLUNG

Unsere Finanzkraft und unsere stabile Filhrungsmannschaft geben uns die Mdoglichkeit, langfristig zu denken
und kontinuierlich ins Unternehmen zu reinvestieren. Nicht zuletzt dadurch sind wir in der Lage, herausragende
Leistungen zu erbringen und fur unsere Kunden regelmaRig gute Anlageergebnisse zu erzielen.
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Auftritt

Schwerpunkte (Lander) au3erhalb von Deutschland

g
TELOS

Seit 1937 haben wir stets darauf geachtet, dass unser Wachstum in maf3vollem Tempo erfolgte. Neue Kapazi-
taten und Standorte wurden nur aufgebaut, wenn dafiir Bedarf bestand. Wir halten diese Zurtickhaltung fur
wichtig, um unsere Unternehmenskultur zu bewahren. Wir haben Niederlassungen in 16 Landern, tber 6.900
Mitarbeiter weltweit und betreuen Kunden in 48 Landern.

Beginn des Marktauftritts (Jahr)

Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR)

Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)

Anzahl der Investmentspezialisten

Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr)
Im Outsourcing
Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

0

2017

ja

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)

Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)

Kirchliche Einrichtungen
Vermdgensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs
Andere
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Deutschland
2015

X X X X X X X X X X

Global
1937

841,8 Mrd. EUR* (Stand: 31.12.18)
*Das unternehmensweit verwaltete
Vermdgen umfasst Vermodgenswer-
te, die von T. Rowe Price Associa-
tes, Inc. und ihren verbunden An-
lageberatungsunternehmen verwal-
tet werden.

378,9
462,9
607 (Stand: 31.12.18)

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
4.9 2.4
60,5 88,9
34,6 2,5

0,5
5,7

T. Rowe Price
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Unternehmen | Tatigkeitsfelder

T. Rowe Price ist ein unabhangiger Vermogensverwalter, der seine Kunden beim Erreichen ihrer Ziele und bei
der Umsetzung ihrer langfristigen finanziellen Planung tatkraftig unterstiitzt. Anleger kdnnen aus einem breiten
Angebot an aktiven Aktien-, Anleihe- und Multi-Asset-Strategien wahlen.

Eigenes Research

Unsere Fondsmanager kénnen bei ihren Anlageentscheidungen auf eine der grof3ten Buy-Side-Researchplatt-
formen der Branche und ein Team auf3erst erfahrener Analysten zahlen. Die Reports und Analysen dieser Exper-
ten helfen uns dabei, weltweit die interessantesten Investments aufzuspiren.

Kultur des Miteinanders
In unserer Unternehmenskultur wird Zusammenarbeit gro3geschrieben. Wir ermuntern unsere Mitarbeiter zum
standigen Austausch von Ideen und Informationen innerhalb und zwischen den Abteilungen.

Bestandigkeit

Ein langfristiger Anlagehorizont ermoglicht stabilere und zuverlassigere Anleiherenditen — davon sind wir tber-
zeugt. Wir machen bei unserem Anlagestil keine Kompromisse und missachten nie die Ziele unserer Kunden,
nur um kurzfristigen Marktentwicklungen zu folgen.

Risiken im Blick
In jeder Phase des Investmentprozesses erfolgt eine rigorose Risikomodellierung und -tberwachung, erganzt
durch formelle Uberprifungen.

Produkte | Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Mit Aktienanlagen befassen wir uns schon seit unserer Firmengriindung 1937. Fir institutionelle Anleger haben
wir seit 1950 ein entsprechendes Angebot. Am 31. Dezember 2018 hatte unser Anlagevermdgen in Aktien ein
Volumen von 471,2 Mrd. EUR. Wenn es um Aktien geht, ist T. Rowe Price mit seiner langjahrigen Erfahrung ein
kompetenter Partner fur Anleger tberall auf der Welt. Wir bieten ein breites Angebot von globalen/ regionalen
Aktien Uber Schwellenlanderaktien bis hin zu US-Aktien.

Unser weltweites Netzwerk besteht aus 607 hochkaratigen Anlagespezialisten in neun Landern auf vier Konti-
nenten. Unsere Portfoliomanager werden durch eine der branchenweit grof3ten Researchplattformen (285 Rese-
archspezialisten) unterstitzt. Mit unseren vier eigenen Aktienhandelseinheiten in Baltimore, London, Hongkong
und Sydney haben wir die Mdglichkeit, an allen internationalen Borsen jederzeit Transaktionen zu tatigen.
Unsere erfahrenen Experten treffen robuste Entscheidungen fur unsere Kunden, gestitzt auf strikt angewandte
Investmentverfahren. Sie profitieren dabei von einer Kultur der kollegialen Zusammenarbeit. Um Risiken zu ma-
nagen blickt unser hauseigenes Aktien-Rating-System vor allem auf die Bewertungen und Flhrungsgrundséatze
von Unternehmen.

Renten

Unsere Anleihensparte wurde 1971 gegriindet und verwaltet mittlerweile 118,8 Mrd. EUR (Stand: 31. Dezember
2018). Heute bieten wir Anlegern weltweit ein breites Spektrum von Ldsungen im Rentenbereich: globale/
Schwellenlanderanleihen, Investment Grade/ High Yield Credit und US-Anleihen. Wir investieren in vielfaltige
Strategien und werden von Teams ausgewiesener Sektor- und Kreditexperten unterstitzt.

Wir gehen von der Annahme aus, dass die Markte nicht effizient sind und dass eine aktive Vermdgensverwal-
tung diesen Umstand nutzen kann. Unsere Mdglichkeiten, Unternehmen und L&nder grindlich zu analysieren,
erleichtern die Identifizierung von Gelegenheiten, von denen unsere Kunden profitieren kénnen. Unser Analys-
tenteam fir Staats- und Unternehmensanleihen bildet in unserem Ansatz den Dreh- und Angelpunkt.

Das in unserem Research-Team versammelte Wissen und die Erfahrung — die Analysten sind oft Experten auf
ihrem Gebiet mit umfassenden Kenntnissen lber die abgedeckten Unternehmen, Lander und Sektoren — haben
mafgeblichen Anteil am Erfolg unserer Fonds. Jedes von uns analysierte Unternehmen erhélt ein internes Ra-
ting, das der zustandige Analyst von Zeit zu Zeit Uberpruft.

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH T. Rowe Price

185



~
Jahrbuch 2018 / 2019 TELOS
Gemischt /| Multi Asset

Unser Asset-Allocation-Team verfugt Uber mehr als 25 Jahre Erfahrung im Management von Multi-Asset-Portfoli-
os und managt Vermogenswerte mit einem Volumen von lber 249,9 Mrd. EUR in unterschiedlichen Multi-Asset-
Strategien.

Seit 1990 ist unser Asset-Allocation-Team auf 65 Anlageexperten angewachsen, die sich auf das strategische
Portfoliokonzept, -management und -analysen konzentrieren, die vom Asset-Allocation-Committee des Unter-
nehmens geleitet werden und aus erfahrenen Anlageexperten besteht. Die Mitglieder des Komitees haben
durchschnittlich 25 Jahre Investmenterfahrung und 19 Jahre bei T. Rowe Price.

Unser Multi-Asset-Team nutzt eine Vielzahl von Ressourcen fir Anlageklassen, Regionen, Sektoren etc., um di-
versifizierte Multi-Asset-Portfolios zu erstellen. Das Team nutzt das Know-how von mehr als 500 globalen Aktien-
und Rentenportfoliomanagern und -analysten. Diese erfahrenen Experten sind von einer Kultur gepréagt, die den
Austausch von Investmentansichten tber die fundierten Erkenntnisse férdert, die sie generieren.

(Stand: 31. Dezember 2018)

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige L.
Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern X

Der von T. Rowe Price verwendete

Eingesetzte Kriterien Investmentansatz ist die Integration von ESG.
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W UNIGESTION

UNIGESTION (DUSSELDORF) SA

Adresse
StralRe Poststrasse 7
PLZ 40213
Ort (Land) Dusseldorf
Webadresse www.unigestion.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail und Name Dr Rehm
Institutionell Vorname Florian
Funktion Head of Institutional Clients,
Germany & Austria
Telefon +49 (0) 211 5694 1511
email frehm@unigestion.com
Team 3

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Wir betrachten die Beziehung zu unseren Kunden als eine Partnerschaft und einen aktiven Dialog. Mit institu-
tionellen Fokus ist Unigestion an langfristigen Beziehungen zu Kunden interessiert, wie auch einem detaillier-
ten Verstandnis der Anlegerbedirfnisse, des regulatorischen Umfelds und der eigenen spezifischen Umstéande.
Unsere Partnerschaften gehen in der Regel Uiber einen Produktdialog hinaus, wobei Kunden auf unser einzig-
artiges Know-how zuriickzugreifen. Durch unsere Makroanalysen und Investment Research kénnen wir unse-
ren Kunden einen Mehrwert bieten, hdufig in Zusammenarbeit mit akademischen Institutionen wie dem Imperi-
al College, der EPFL oder der Dauphine University in Paris. Die Bedirfnisse unserer Kunden stehen auch in
praktischer Hinsicht im Vordergrund unseres Denkens. Mit einem Biiro in Disseldorf verfigen wir Uber dedi-
zierte Kundenabdeckung in Deutschland sowie einem zentralen Kundendienstteam in Genf, um das Kun-
denabdeckungsteam zu unterstiitzen. Das Team identifiziert jede Anforderung und bietet Unterstitzung fir be-
triebliche, rechtliche, Compliance-, ESG- oder Anlagefragen.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Schweiz, Frankreich, GroR3britannien, Kanada, USA sowie Nordics, Benelux und Naher Osten

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1997 1971
Gesamt Volumen (AUM; Mrd. EUR) 4,332 20,207
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR) 100 1,285
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR) 4,232 18,921
Anzahl der Investmentspezialisten - 82
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Unigestion (Dusseldorf) SA
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 2002
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Zielkundengruppen (semi-)institutionell
Anteil an AUM (Mrd. EUR)

Deutschland Global
Kreditinstitute - - -
Versicherungen X 1,862 4,215
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 0.967 9,003
Unternehmen -
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) - - -
Kirchliche Einrichtungen - - -
Vermdgensverwalter X 0.853 3,607
Dachfonds - - -
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 0.014 2,169
Andere X 0.636 1,213

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Unigestion ist ein unabhéangiger, spezialisierter Vermodgensverwalter, der innovative, maRgeschneiderte Lésun-
gen fir Anleger in aller Welt anbietet. Seit unserer Griindung im Jahr 1971 sind wir Uberzeugt davon, dass intelli-
gente Risikobereitschaft der Schlissel zu einer gleichmaRigeren Renditeentwicklung Uber alle Marktphasen hin-
weg ist. Diese Uberzeugung bildet die Grundlage unseres Anlageansatzes in unseren vier Kompetenzbereichen
Aktien, Private Equity, Liquid Alternatives und Multi-Asset-Strategien.

Risiken zu verstehen und vorherzusehen ist unser Weg zur Outperformance. Das unterscheidet uns. Wir setzen
Risiken bewusst, maR3voll und fundiert ein, um eine bessere Performance fir unsere Kunden zu erzielen. Dabei
definiert das Risikomanagement alles, was wir tun: Es ist Teil unserer DNA und unserer Kultur und in jede Phase
unseres Anlageprozesses integriert.

Unigestion hat seinen Hauptsitz in Genf und verfligt Uber eine globale Prasenz, die sich auf Europa, Nordameri-
ka und Asien erstreckt. Als nicht borsennotiertes Unternehmen verfiigen wir Uber eine Eigentimerstruktur, die
darauf ausgerichtet ist, unsere langfristige Stabilitat zu gewéhrleisten und unsere Interessen mit denen unserer
Kunden in Einklang zu bringen.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Unigestion verwaltet seit 1997 risikofokussierte Aktienportfolios. Unser Investitionsansatz beruht auf einem akti-
ven Managementstil ohne Restriktionen, der das absolute Risiko zu minimieren sucht. Ziel ist es, die Benchmark
Uber einen Zeithorizont von drei bis funf Jahren mit einem niedrigeren absoluten Risiko zu Ubertreffen. Unigesti-
on hat diesen Ansatz zuerst auf ein Portfolio von Schweizer Aktien angewandt und dann diese Strategie sukzes-
sive auf européische, globale, japanische und US-amerikanische Aktien sowie auf Aktien von Emerging Markets
und Pazifik ausgedehnt. Das Angebot wurde zusétzlich um einen Absolute Return-Ansatz erweitert.
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Gemischt /| Multi Asset

Wir verwalten seit 1993 Multi-Asset-Portfolios. Unser Ansatz wurde im Laufe der Zeit weiterentwickelt, um diffe-
renzierte und innovative Alternativen zu klassischeren, diversifizierten Wachstums- und Multi-Asset-Losungen
anzubieten. Unsere Vorzeigestrategie Navigator bietet Anlegern eine einzigartige, auf Makrorisiken basierte
Multi-Asset-Lésung, die darauf abzielt, Gber alle Marktbedingungen hinweg konstante Renditen zu erzielen.

Um dieses Ziel zu erreichen, konzentriert sich unser Anlageansatz auf eine verbesserte Diversifizierung und ein
dynamisches Risikomanagement. Unser auf Makrorisiken basierter Rahmen wird in allen Multi-Asset-Losungen
verwendet, die wir fir die Anleger entsprechend ihrem individuellen Risikoprofil, ihren Anlagezielen und ihren An-
lagebeschrankungen (z. B. gewuinschte Zielrendite oder Solvency ll-Kapitalanforderungen) anpassen.

Private Equity, Infrastruktur

Dank unserer fundierten Kenntnisse der lokalen Markte unterstiitzen wir Anleger seit 25 Jahren dabei, das Po-
tenzial von Private Equity zu nutzen. Wir bieten Kunden Zugang zu Private Equity Investitionsopportunitéaten
durch drei verschiedene Strategien (primér, sekundar und direkt), die darauf abzielen, hohe Renditen zu erwirt-
schaften und gleichzeitig die Risiken zu streuen. Wir investieren weltweit in allen Marktsegmenten, mit einem be-
sonderen Schwerpunkt auf die Bereiche Small- und Mid-Market. Wir suchen qualitativ hochwertige Buyouts,
Wachstumskapital und sorgfaltig ausgewéhlten Sondersituationen, wobei die Risikostreuung im Vordergrund un-
serer Strategien steht

Wir bieten Anlegern maRRgeschneiderte Losungen fir individuelle Préaferenzen. Unsere maf3geschneiderten Pro-
gramme bieten volle Flexibilitat in Bezug auf Strukturierung, Anlagestrategie, Kapitaleinsatz und Tempo der Aus-
schittungen. Anleger wéhlen den Grad der Beteiligung an ihrem Programm. Sie haben Zugriff auf unsere web-
basierte Reportingplattform, die eine individuelle Anpassung der Berichte, das Benchmarking der Performance
und Uberwachung des Risikos erméglicht.

Hedgefonds, Absolute Return

Unsere Geschichte im Bereich der alternativen Anlagen reicht bis in die Mitte der 1980er Jahre zuriick. Damals
waren wir einer der ersten europaischen Hedgefonds-Investoren. Seitdem haben sich unsere Fahigkeiten erheb-
lich weiterentwickelt. Heute verwalten wir intern eine diversifizierte Palette an liquiden alternativen Losungen, die
sowohl Publikumsfonds als auch mafRgeschneiderte Mandate umfasst.

Unsere Alternative Risk Premia-Vorzeigestrategie ist ein innovativer, aktiv verwalteter Multi-Strategy Absolute
Return Ansatz, der darauf abzielt, konstante, hohe risikobereinigte Renditen mit begrenzter Sensitivitat gegen-
Uber den globalen Méarkten, insbesondere den Aktienmaérkten, zu erzielen. Darliber hinaus bieten wir Anlegern
mafgeschneiderte Losungen an, indem wir einzelne Bausteine kombinieren, um ihren spezifischen Anforderun-
gen gerecht zu werden (Performanceziele, Risikoprofil, Portfolio-Beta, Hebelung und Diversifizierung). Dazu ge-
hoéren Long-/Short-Aktienfaktor-, alternative Ertrags- und Volatilitatsstrategien.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Rﬁg:osr(:;zgz(t::ge— Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research -
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

Eingesetzte Kriterien Ubermafige Kohlendioxidemissionen, Waffen
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Unigestion (Dusseldorf) SA
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UNION INVESTMENT GRUPPE

Adresse
StralRe
PLZ
Ort (Land)
Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Institutionell Name Haagmann
Vorname André
Funktion Geschéftsfuhrer
Telefon +49 69 25671031
email andre.haagmann@union-investment.de
Team 30

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Union

Investment

Weilifrauenstr. 7

60311

Frankfurt
www.union-investment.de

g
TELOS

Union Investment ist das Kompetenzzentrum fiir Asset Management in der genossenschaftlichen FinanzGrup-
pe. Daher ist die Verantwortung, im Interesse unserer Investoren, Eigentiimer und Mitarbeiter zu handeln, ein
nattrlicher Teil unseres Geschéaftsmodells. So messen wir der Kundenbetreuung eine grof3e Bedeutung bei
und unsere stabile Eigentimerstruktur erlaubt uns eine Fokussierung auf stabile, langfristige Kundenbeziehun-
gen. Unser exzellenter, die gesamte Wertschopfungskette abbildender Kundenservice wird regelméRig durch
Kundenzufriedenheitsstudien diverser Anbieter bestétigt. Im institutionellen Bereich verfolgen wir einen dualen
Betreuungsansatz: Der Account Manager verantwortet die Gesamtkundenbeziehung (regelméafiger Kontakt mit
dem Kunden; Koordination der fir ein Portfolio vorgesehenen Anlageausschuss-Sitzungen, etc.) wahrend der
Portfoliomanager fir Themen rund um das jeweilige Portfolio (Bearbeitung aller Fragen zur Performance, Posi-

tionierung und sonstiger portfoliospezifischer Themen) verantwortlich ist.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) au3erhalb von Deutschland

Osterreich, Schweiz, GroRbritannien, Skandinavien, Italien, BeNeLux

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1970
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 24
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 26

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 39 40
Versicherungen X 19 20
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 10 9
Unternehmen X 9 8
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 2 2
Kirchliche Einrichtungen X 4 4
Vermdgensverwalter X 2 2
Dachfonds X 1 1
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 2 3
Andere X 12 11

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Wir sind Teil der genossenschaftlichen FinanzGruppe und bieten Losungen sowohl fir Institutionelle als auch fir
Privatkunden an. Seit unserer Griindung 1956 haben wir uns zu einem der gréf3ten institutionellen Asset Mana-
ger in Europa entwickelt. Als aktiver Manager betreiben wir Portfoliomanagement auf Basis fundamentaler Ana-
lysen. Unserer Positionierung als Risikomanager folgend, legen wir in der Verwaltung von Kundengeldern einen
starken Fokus auf risiko-adjustierte Mehrertrage. Als Universalanbieter ist uns eine Abdeckung fast aller Asset
Klassen mit einer klaren Fokussierung auf mehrwertstiftende Kernkompetenzen mdglich.

Unsere Werte und Grundsatze sind langfristig ausgerichtet und wir glauben an:
Langfristigkeit — wir pflegen eine lange Partnerschaft gemafR unseren genossenschaftlichen Grundséatzen. Insti-
tutionelle Kunden vertrauen uns ihr Vermégen durchschnittlich neun Jahre lang an. Ein Viertel unserer Kunden-

beziehungen besteht seit mehr als 15 Jahren; die alteste besteht seit 1971.

Transparenz — regelmafige und offene Kommunikation fordert Vertrauen und stéarkt Geschéaftsbeziehungen, die
Konjunkturzyklen, Volatilitdt und Investment-Trends tUberdauern, um Anlageziele zu erreichen.

Aktives Management — richten wir mit langfristiger Perspektive aus. Dabei konzentrieren wir uns auf die bot-
tom-up und top-down Analysen, um Marktineffizienzen erfolgreich auszuschépfen.

Integrierter Teamansatz — die Kombination von Research- und Portfolio-Verantwortung liefert eine hohe Identifi-
kation mit dem Investmentprozess und starkt die die Teamkultur.

Nachhaltigkeit — wir berlicksichtigen ESG-Kriterien, um zusétzliche Risiken und Alpha-Chancen zu identifizie-

ren und verfiigen Uber umfangreiche Ressourcen sowie einer eigenen Research-Plattform fiir Nachhaltigkeit und
Engagement.

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Union Investment Gruppe
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Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Seit 1960 managen wir erfolgreich Aktienportfolios. Als aktiver Asset Manager zeichnen wir uns durch die Kombi-
nation von Research- und Portfoliomanagement in einer Person aus. Dadurch kénnen wir unsere Ressourcen
effektiv einsetzen und legen einen klaren Fokus auf die Unternehmensanalyse und die Titelselektion. Unsere 37
Aktienportfoliomanager mit einer durchschnittlichen Berufserfahrung von 17 Jahren sind an einem Standort kon-
zentriert. Diese rdumliche Nahe ermdéglicht uns eine enge und schnelle Kommunikation und damit eine hohe
Handlungsfahigkeit.

Renten

Als aktiver Asset Manager zeichnen wir uns durch die Kombination von Research- und Portfoliomanagement in
einer Person aus. Dies gewahrleistet eine starke Marktndhe und effiziente Kommunikation. Dariiber hinaus er-
folgt dadurch ein portfolioorientiertes Research, das nur solche Titel analysiert, die Outperformance erwarten
lassen und investierbar sind. Weitere grof3e Vorteile sind die Erfahrung und Stabilitat unseres Renten-Bereichs.
Dieser umfasst aktuell 48 Portfoliomanager mit einer durchschn. Investmenterfahrung von 13 Jahren. Insheson-
dere unsere Expertise bei Unternehmensanleihen, Covered Bonds und Linkers sind im In- und Ausland weithin
anerkannt.

Gemischt | Multi Asset

Im Bereich der Multi-Asset-Strategie verfligen wir bereits seit 1979 Uber eine umfangreiche Erfahrung. Unsere
asymmetrischen Strategien haben sich zu einem der fihrenden Ansétze in Deutschland entwickelt. Mit einer
durchschnittlichen Kapitalmarkterfahrung von 22 Jahren und einer GréRe von 40 Portfoliomanagern weist unser
Team eine hohe Stabilitdt auf. Die breite Basis unseres hauseigenen Researchs von 176 Portfoliomanagern
tragt zum Erfolg unserer Asset Allocation bei.

Immobilien

Im Immobilienbereich bieten wir unsere Expertise bereits seit 1965 an. Heute sind wir mit knapp EUR 42 Mrd. an
verwaltetem Immobilienvermdgen einer der grof3ten Manager in Europa. Durch internationale Reprasentanzen
und Kooperationen mit Partnern vor Ort sind wir in der Lage, unsere Portfolios international zu diversifizieren.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige L.

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research X

LDI (Liability Driven Investment) X ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

-Ausschlusskriterien (kontroverse Geschaftsfelder
und -praktiken)
-Best-in-class Ansatz mit Hilfe eines proprietéren

ESG Scores

-Nachhaltige Geschéftsfelder (die sich positiv auf
Eingesetzte Kriterien die UN Sustainable Development Goals (SDGs)

auswirken)

-CO2-Intensitat

-Engagement (Vote und

Voice, basierend auf unserer Engagement und
Proxy Voting Policy)

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Union Investment Gruppe
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Vontobel

VONTOBEL ASSET MANAGEMENT

Adresse
StralRe
PLZ
Ort (Land)
Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Retail Name Weinhold

Vorname René

Funktion Managing Director, Head
of Sales Deutschland und

Osterreich
Telefon +49 69 695 996 3264
email rene.weinhold@

vontobel.com

g
TELOS

Bockenheimer Landstrasse 24

60322
Frankfurt am Main
www.vontobel.com

Institutionell

Name
Vorname

Funktion

Telefon

email

Hoeg
Christian

Managing Director
Institutional Business

+49 69 695 996 3260

christian.hoeg@
vontobel.com

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Unser Ruf beruht auf unseren langfristigen Kundenbeziehungen. Das heif3t, wir héren unseren Kunden auf-
merksam zu und erstellen maRRgeschneiderte Angebote fir sie. Gemeinsam mit unseren Kunden zu investie-

ren, macht uns zu Partnern.

Als Anbieter aktiv verwalteter Strategien legen wir grol3en Wert auf langfristige Zusammenarbeit mit unseren
Kunden. Das erfordert fundierte Beratung und ein tiefes Verstandnis von Kundenbedurfnissen. Unsere Kunden-
betreuer arbeiten in spezialisierten Teams, die auf unsere Boutiquestruktur abgestimmt sind. Dank dieser Orga-
nisation haben die Vertriebsverantwortlichen hervorragende Produktkenntnisse und ein genaues Verstandnis

der Anliegen unserer Kunden.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Zurich, Basel, Bern, Frankfurt, Genf, Hong Kong, London, Luxembourg, Madrid, Milan, Minchen, New York,

Sydney

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr)

Im Outsourcing

Im Advisory

Anzahl der angebundenen Master-KVGen

Anzahl der angebundenen Verwahrstellen

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

1998

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)

Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)

Kirchliche Einrichtungen
Vermdgensverwalter

Dachfonds

Stiftungen, Family Offices, NGOs
Andere

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

X X X X

X X X X X

g
TELOS

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
17 24
19 5
28 24
21 7
n/a n/a

3
0
0
7 3
5 32

Vontobel Asset Management ist ein aktiver Multi-Boutique-Vermdgensverwalter mit globaler Reichweite. Jede
unserer Boutiquen zeichnet sich durch spezialisierte Anlagestrategien, eine starke Performancekultur und ein ro-
bustes Risikomanagement aus. Wir erbringen Uberzeugende Ldsungen flr institutionelle und private Kunden.
Unser Bekenntnis zu aktiver Vermogensverwaltung ermdglicht es uns, aufgrund eigener Uberzeugungen zu in-
vestieren. Dadurch generieren unsere hochspezialisierten Teams Mehrwert fir unsere Kunden. Mit 400 Mitarbei-
tenden weltweit, davon 160 Anlagespezialisten, agieren wir an insgesamt 13 Standorten in der Schweiz, Europa
und den USA. Wir entwickeln Strategien und Ldsungen in den Anlageklassen Aktien, Anleihen und Multi Asset

Class.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots

Aktien

Produktlinien der Quality Growth Boutique:
- Global Equity

- Global Equity Income

- Emerging Markets Equity

- US Equity

- European Equity

- Far East Equity

Produktlinien der Sustainable & Thematic Boutique:

- mtx Global und Emerging Market Leaders
- Swiss Equities

- Global Trends

- Sustainability

Produktlinien der Vescore Boutique:
- Aktien (Factor Investing)

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH
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Renten

Produktlinien der Fixed Income Boutique:
- Global Flexible Bonds

- Corporate Bonds

- Emerging Market Bonds

- Global & Swiss Bonds

Produktlinien der TwentyFour Boutique:
- Multi-Sector Bonds

- Outcome Driven

- Asset Backed Securities (ABS)

Produktlinie der Vescore Boutique:
- Bonds (Durationsmanagement)

Gemischt | Multi Asset

Produktlinien der Multi Asset Boutique:
- Global Balanced Switzerland

- Multi Manager Solutions

- Multi Asset Solutions

Produktlinie der Vescore Boutique:
- Multi-Asset/Balanced

Immobilien

Produktlinie der Sustainable & Thematic Boutique:
- Nachhaltige Immobilien

Hedgefonds, Absolute Return

Produktlinien der Multi Asset Boutique:
- Outcome Driven Investments (ODI)

- Hedge Fonds Ldsungen

- Rohstoffe

Produktlinien der Vescore Boutique:
- Alternatives
- Rohstoffe

Weitere Services

Deutschsprachige
Ansprechpartner - Portfoliomanagement

Deutschsprachige
Ansprechpartner — Kundenbetreuung

ALM (Asset Liability Management)
Asset Allocation Beratung

g
TELOS

X Overlaymanagement X

X Risikomanagement X

TM (Transition Management)

X Kapitalmarkt - Research

LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern

Eingesetzte Kriterien

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH
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Best-in-Class, Integration, Thematisch,
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Adresse
StralRe
PLZ
Ort (Land)
Webadresse

AN/

WARBURG

WARBURG INVEST

Kundenbetreuung / Kontakte

Portfolio
Management

Name
Vorname
Funktion
Telefon

email

Team

Mansel

Matthias
Geschaftsfihrer
+49 40 3282-5105

matthias.mansel@
warburg-invest.com

33

INVEST

Ferdinandstral3e 75

20095
Hamburg

www.warburg-fonds.com

Institutionelle
Kunden

%

Name
Vorname

Funktion

Telefon

email

Team

g
TELOS

Dr. Belling
Jan-Frederik

Leiter Asset Management
Markt

+49 40 3282-2323

jbelling@
mmwarburg.com

7

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Unser Anspruch ist eine maflRgeschneiderte Anlagekonzeption durch Teamarbeit von heterogenen Teammitglie-
dern mit unterschiedlichen Fachkenntnissen zu allen relevanten Kundengruppen. In Verbindung mit unserer lang-
jahrigen Asset Management-Expertise und modernen Investmentprozessen bildet dies fur uns die Basis fiir lang-
fristig erfolgreiche Geschaftsbeziehungen. Als mittelstandisch gepragtes Haus kennzeichnen uns kurze Informati-
onswege mit einem direkten Zugang zu allen relevanten Knowhow-Tragern. Durch kurze Entscheidungswege in
Kombination mit einer hohen Spezialisierung machen wir individuelle Lésungen mit Zeit- und Qualitatsvorteilen im
Vergleich zu groRen Gesellschaften fiir unsere Kunden nutzbar.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Osterreich und Schweiz.

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Gesamt Volumen (AUM; Mrd EUR)
Retail Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Inst. Volumen (AUM; Mrd. EUR)
Anzahl der Investmentspezialisten
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Erfahrung im Management von deutschen Spezialfonds

Seit wann (Jahr) 1987
Im Outsourcing ja
Im Advisory ja
Anzahl der angebundenen Master-KVGen 13
Anzahl der angebundenen Verwahrstellen 7

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUM (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 13,9
Versicherungen X 43,6
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 6,5
Unternehmen X 0,7
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 1,4
Kirchliche Einrichtungen X 9,8
Vermdgensverwalter X 1,7
Dachfonds X 0,5
Stiftungen, Family Offices, NGOs X 9,0
Andere X 12,8

Unternehmen | Tatigkeitsfelder

Als Tochterunternehmen einer der grof3en unabhangigen Privatbanken in Deutschland bieten wir langjahrige Er-
fahrung im klassischen Asset Management. Unsere Expertise verbinden wir mit modernen Investmentprozessen
zu Publikumsfonds und Spezialfondslésungen, die auf die Bedurfnisse institutioneller Investoren zugeschnitten
sind. Bei der Umsetzung haben wir Gberdurchschnittliche Renditen bei angemessenen Risiken im Blick. Themen
wie Nachhaltigkeit (ESG) oder Wertuntergrenzensteuerung kdnnen als optionale Bausteine in die Portfolios ein-
flieRen.

Produkte /| Segmente des Asset Management Angebots
Aktien

Zu unseren Kernkompetenzen gehort das aktive Management im Segment Large Caps Europa. Mit einem fuh-
renden Publikumsfonds haben wir zudem eine ausgepréagte Starke bei der Einzeltitelselektion von deutschen
Small und Mid Caps, deren Ansatz wir auch auf europdische Aktienméarkte anwenden. In unseren Multi Smart
Beta Fonds setzen wir zudem Multi-Faktor-Ansétze um, bei dem Aktien nicht auf Basis ihrer Marktkapitalisie-
rung, sondern aufgrund ihrer fundamentalen und technischen Eigenschaften gewichtet werden. Nachhaltige Ma-
nagementansatze sowie globale Dividendenstrategien runden unser Angebot ab. Passive Investmentansatze
kénnen ebenfalls umgesetzt werden.

Renten

Unsere Kernkompetenzen liegen auf dem europaischen Rentenmarkt. Unsere Lésungen in diesem Bereich lie-
fern seit Jahren eine hervorragende Performance bei einem moderaten Risikoniveau. Wir sehen uns als Spezia-
listen fir segmentubergreifende Fixed-Income-Strategien und das Management von Corporate-Credit-Portfolios.
FUr unsere Kunden setzen wir sowohl passende Benchmark- als auch Total-Return-Anséatze um. In den letzten
zwei Jahren haben wir unsere Kompetenz auf internationale (Hard Currency) Strategien erweitert und dariber
hinaus im Bereich Emerging Markets (Total Return, Hard Currency) ausgebaut.

Gemischt | Multi Asset

Im Bereich Multi Asset kombinieren wir die Expertise aus dem Aktien- und Rentenmanagemet mit einer intelli-
genten Zielfonds-Selektion und einem derivativen Overlay zu global ausgerichteten und breit gestreuten Misch-
portfolios. Die Auspragung der Risikostruktur ist mandatsabhangig und kann mit individuellen Zielwerten verse-
hen werden.

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Warburg Invest
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Absolute Return / Liquid Alternatives

Im Bereich der Liquid Alternatives setzen wir seit Jahren ein erfolgreiches Konzept zur Vereinnahmung der Vola-
tilitatsrisikopramie an den globalen Aktienmarkten ein, welches zu den klassischen Assetklassen ein hohes Di-
versifikationspotenzial bietet.

Im Rahmen unserer Multi Smart Beta Strategien setzen wir einen marktneutralen Multi-Faktor-Ansatz um, in
dem das Marktrisiko im Sinne von Beta Uber Futures sowie des Marktrisiko von Wahrungen eliminiert wird, so-
dass die Rendite allein aus der Isolierung der Faktorpramien bei Aktien entsteht.

Bei unseren Quantitativen Strategien haben wir eine auf kunstlicher Intelligenz beruhende ,regimebasierte Asset
Allokation* entwickelt. Die hieraus resultierenden Regimecharakteristika bezuglich Return, Volatilitdét und Kor-

relation stellen sich flexibel auf grundsatzliche Veranderungen im Kapitalmarktumfeld ein. Das automatisierte
Lernen und das Verarbeiten von Marktmustern sind in dieser Komplexitat und Vielfalt einmalig am Markt.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige L.
Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research -
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte — Detail
Unterzeichner der UN PRI geplant
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar -
ESG-Research - extern X
- Ausschlusskriterien
Eingesetzte Kriterien - Best-in-Class
- Engagement
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Warburg Invest
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Master / Service KVGen

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH
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&) BayernInvest

BAYERNINVEST KAPITALVERWALTUNGSGESELLSCHAFT

MBH

Adresse

StralRe KarlstralRe 35

PLZ 80333

Ort (Land) Minchen

Webadresse www.bayerninvest.de
Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Galun Kontakt 2 Name Burzi¢

L ‘ Vorname Marjan : ‘ Vorname Ernesto
{ : Funktion Generalbevollmé&chtigter E b Funktion Senior Sales Manager
Telefon +49 (0) 8954 8500 i 1 Telefon +49 (0) 89 54 850 132
|
email relationship-manage- _ email relationship-manage-
ment@bayerninvest.de ¥ ment@bayerninvest.de
¢

]{\ Team Team

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Institutionellen Kunden bieten wir als Asset Manager und Master-KVG erstklassige Dienstleistungen in héchs-
ter Qualitat. Individuelle Kundenwiinsche haben fiir uns oberste Prioritat. Wir sind strategischer Berater mit ei-
ner hohen Produkt- und Problemlésungskompetenz und offerieren ganzheitliche Dienstleistungen entlang der
gesamten Wertschdpfungskette. Transparenz, Nachhaltigkeit und Qualitatssicherung pragen unsere Invest-
mentprozesse. Im Asset Management bieten wir Spezialfonds und Publikumsinvestmentvermégen fir institutio -
nelle Anleger. Wir sind aktiver Manager von Renten- und Aktienportfolios sowie von Multi-Asset Mandaten; in-
dexorientierte Anlageldsungen runden unser breites Leistungsspektrum ab. Im Bereich der Master-KVG admi-
nistrieren wir deutsche als auch Luxemburger Fondsvehikel und bieten administrative Losungen fir den ge-
samten Back- und Middle-Office-Bereich an. Der Fokus liegt auf der ganzheitlichen Administration aller liquiden
und illiqguiden Kapitalanlagen sowie Direktbesténde eines Kunden unter Einbeziehung der regulatorischen und
wirtschaftlichen Anforderungen auf Investorenseite beim Aufsatz einer grenziberschreitenden Master-KVG-
Struktur.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auerhalb von Deutschland

Schwerpunkte auRerhalb von Deutschland sind Osterreich und Luxembourg.

Deutschland Global

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1989 1989
Anzahl Standorte 1 2
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 76,436 80,533
Anzahl Mitarbeiter 184 204
Anzahl der Asset Manager,

. . . 67 75
mit denen zusammengearbeitet wird
Anzahl der Verwahrstellen,

. . . 12 16
mit denen zusammengearbeitet wird
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUA (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 11,6 11,0
Versicherungen X 44,4 43,5
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 29,9 311
Unternehmen X 8,7 8,3
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X - -
Kirchliche Einrichtungen X 2,3 2,1
Stiftungen X 2,0 1,9
Andere 1,1 2,1
Unternehmen

Wir sind das Kompetenzzentrum fir Asset Management und Master-KVG im BayernLB Konzern und bieten insti-
tutionellen Anlegern passgenaue Losungen fur deren individuelle Anlageziele. Als Asset Manager und Master-
KVG haben wir ein duales Geschéftsmodell, mit dem wir unseren institutionellen Kunden gebiindelte Expertise
und einen Mehrwert aus einer Hand bieten. Das bedeutet, dass wir unseren Kunden die gesamte Wertschop -
fungskette im Asset Management - die Asset Allokation-Beratung, Fondskonzeption und -administration, Vermo-
gensverwaltung inkl. eines Risiko-Overlays und die Verwahrung der Assets bei der BayernLB Verwahrstelle - an-
bieten kénnen. Alle Dienstleistungen kénnen auch getrennt voneinander in Anspruch genommen werden. Zu
unseren Kunden zahlen Versicherungen, Versorgungswerke, Pensionskassen, Kreditinstitute, Unternehmen,
Stiftungen und kirchliche Einrichtungen. Wir verfigen Uber 30 Jahre Erfahrung am Kapitalmarkt. Mit rund 200
Mitarbeitern zahlt die Bayerninvest Gruppe zu den grof3en Kapitalverwaltungsgesellschaften im deutschen
Markt. Die Bayerninvest mit Sitz in Minchen wurde 1989 als 100%ige Tochter der BayernLB gegriindet. Damit
sind wir auch fest in die Sparkassen-Finanzgruppe eingebunden. Zur Bayerninvest gehort seit 2013 als 100%ige
Tochter die Bayerninvest Luxembourg, die 1991 gegriindet wurde.

Services des Master KVG - Angebotes

Als Master-KVG richten wir unsere Strategie an dem Selbstverstandnis “Anspruch trifft Innovation” aus. Fir un-
sere Kunden sind wir Dienstleister, der die gesamte Administration ihrer Kapitalanlagen biindelt. Langjahrige Er-
fahrung, fundiertes Know-how sowie leistungsféahige IT-Systeme — das sind in einem sich rasch wandelnden In-
vestmentumfeld entscheidende Faktoren fiir eine erfolgreiche Fondsadministration. Auf dieser Basis bieten wir
innovative und maRRgeschneiderte Lésungen an, welche die regulatorischen Anforderungen als auch die Ertrags-
vorgaben aus der Finanzplanung unserer Kunden bericksichtigen und in Einklang bringen. Wir wenden uns
regelmaRig proaktiv mit aktuellen regulatorischen Entwicklungen an unsere Kunden, analysieren die Auswirkun-
gen neuer Gesetzesentwurfe sowie Vorschriften und zeigen in regelmafigen Service- und Projektmeetings die
kinftigen Handlungsoptionen auf. Durch die laufende Interaktion mit unseren Kunden vor Ort entwickeln wir un-
sere Dienstleistungen kontinuierlich weiter.

Wir kénnen alle gangigen Assetklassen und Instrumente systemseitig abbilden. Auch mit komplexen Assetklas-
sen sind wir bestens vertraut; so waren wir die erste deutsche KVG, die US Senior Secured Loans administrier -
te. Fir die Umsetzung von Anlagestrategien mit Alternative Investments wie Private Equity und Infrastruktur
dient die Bayerninvest Luxembourg S.A. seit 2013 als konzernibergreifende Plattform. Die Administration von
Alternative Investments erfolgt auf der Systemarchitektur in Miinchen, so dass Investoren ein ganzheitliches Re-
porting Uber alle Assetklassen und Fondsstrukturen erhalten.

Unser Leistungsspektrum umfasst im Rahmen eines Basis-Pakets: Beratung zur Mandatsstrukturierung, Erstel-
lung der Fondsdokumentation, Fondsbuchhaltung, Investmentcontrolling, Performance- und Risikomessung, ge-
setzliches Meldewesen und Client Services. Weiteres Leistungsspektrum im Rahmen von Premium-Leistungen:
Portfoliomanagement, Handel, Collateral Management, Risiko Overlay Management, Liquiditdtsmanagement,
Transaktionskostenanalyse, Transition Management.
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Rﬁg:)srg:j\';r;(t:::e?e— Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - (Services)

Unterzeichner der UN PRI
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

ESG-Research - intern | proprietar

X X X X

ESG-Research - extern
Thema Nachhaltigkeit | ESG im Haus Bayern Invest — Erlauterungen

Die Berlcksichtigung von Nachhaltigkeitsaspekten in der Kapitalanlage folgt einer klaren wirtschaftlichen Ratio:
Fur langfristig orientierte Investoren ergeben sich nachweislich bessere Risiko-Rendite-Profile. Die Bayerninvest
bietet mit ihrem langjahrigen ESG-Know-how (ESG = Environment, Social, Governance) nachhaltige Invest-
mentlésungen und -services entlang der gesamten Wertschopfungskette fur das Asset Management, die Admi-
nistration und das Reporting.

Im Fokus stehen folgende Nachhaltigkeitsstrategien, die sich jeweils auf unterschiedliche Aspekte fokussieren:

e Fokus: ESG-Qualitat
Investitionen in europédische Unternehmen mit ESG-Top-Ratings (européische Aktienstrategie).

¢ Fokus: Klimaschutz
Investitionen in zukunftsorientierte Unternehmen, die das 2-Grad-Klimaziel unterstiitzen (globale Aktien-
strategie).

e Fokus: Okologie und Soziales
Investitionen in globale Unternehmen, die einen Beitrag zu den 17 Nachhaltigkeitskriterien der UN leis-
ten (globale Aktienstrategie).

¢ Fokus: Balanced Nachhaltigkeit
Investitionen in européische Aktien und globale Renten mit hoher ESG-Qualitat fir ausschittungsorien-
tierte Anleger (Mischfondsstrategie)

Wachsende ESG-Investments (ESG = Environment, Social, Governance) erfordern ein innovatives und umfas-
sendes ESG-Reporting. Es ergénzt das klassische finanzielle Reporting und zeigt transparent auf, wie sich Port-
folien auf umweltbezogene, soziale und die Unternehmensfilhrung betreffende Kriterien auswirken. Ein unver-
zichtbares Instrument fur zukunftsorientierte Investoren. Die Bayerninvest stellt dieses neue Leistungspaket ih-
ren Bestands- und Neukunden fir alle gemanagten und administrierten Spezial-AlF und Publikumsfonds zur
Verfligung — als einer der ersten deutschen Asset Manager ohne zusatzliche Kosten. Das ESG-Reporting der
Bayernlnvest fur Aktien- und Rententitel zeigt detailliert den ESG-Footprint eines Portfolios. Es ist die Basis fir
die Analyse zukinftiger Chancen und Risiken der Kapitalanlagen. Das ESG-Reporting basiert auf umfangrei-
chen Daten von MSCI ESG Research, dem nach eigenen Angaben weltweit grofiten Anbieter von Nachhaltig-
keitsanalysen und Ratings fur ESG. Weiterer Kooperationspartner ist yourSRI, fiihrender Anbieter von ESG-
Softwarelésungen, der die Daten professionell grafisch aufbereitet.

Das ESG-Reporting der Bayerninvest zeigt die Nachhaltigkeitsqualitét eines Portfolios mit einem Scoring-Modell
auf einer Skala von 0 bis 10. Dieser ESG-Score wird mit einer Peergroup und einem Anlageuniversum vergli-
chen. Auf einen Blick sichtbar sind das Gesamtportfolio-Rating sowie der jeweils positive und negative Beitrag
von Aktien- und Rententiteln zum Gesamtrating. Zusatzlich werden kontroverse Geschéaftsfelder und -praktiken
sowie VerstoRe gegen die UN Global Compact Prinzipien aufgelistet. Emittenten mit den jeweils besten und
schlechtesten ESG-Scores sind einzeln ausgewiesen. Besonders interessant fiir Investoren ist abschlieRend der
»Sustainable Impact, der die Wirkung von Investments auf die Umwelt und Gesellschaft aufzeigt.
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BNY MELLON

BNY MELLON SERVICE KAPITALANLAGE-GMBH

Adresse
StraBe Friedrich — Ebert — Anlage 49
PLZ 60327
Ort (Land) Frankfurt (Deutschland)
Webadresse https://www.bnymellon.com/us/en/bny-mellon-ser-

vice-kapitalanlage-gesellschaft-mbh.jsp

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Melvan Kontakt 2 Name Schneider

Vorname Katarina Vorname Thomas

Funktion CEO BNY Mellon Service Funktion Geschaftsfuhrer
KVG Telefon +49 69 12014 2820

Telefon +49 69 12014 2700 email Thomas.Schneiderl@

» email Katarina.Melvan@ bnymellon.com

bnymellon.com Team 32

Team 68

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Wir biindeln die Fachexpertise unserer Mitarbeiter durch die Schaffung von Kundensegmenten. Wir stellen de-
zidierte Ansprechpartner zur Verfiigung, die sich auf eines der Kundensegmente wie z.B. Pensionskassen, Ver-
sicherungen oder Asset Manager fokussieren. Die Mitarbeiter der einzelnen Segmente stehen in stetigem Aus-
tausch. Somit gewéhrleisten wir, dass ihre Winsche bzw. die der Investoren und Asset Manager zusammenge-
fuhrt werden. Unser integrierter Ansatz im Rahmen einer Kundensegmentierung stellt dabei die bestmdgliche
und zeitnahe Koordinierung aller Themen sicher, die fiir unsere Kunden von Bedeutung sind. Weiterhin heben
wir durch den taglichen Austausch von Informationen innerhalb des Teams Synergien in der Betreuung von
Themen, die jeweils fiir unsere Kunden von Relevanz sein kénnen.

Die Betreuung erfolgt zentral aus Frankfurt am Main durch erfahrene Kollegen mit durchschnittlich mehr als
funf Jahren Betriebszugehdrigkeit und mehr als 10 Jahren Erfahrung in der Kundenbetreuung.

Nachstehend einige Erlauterungen zu unserem Kundenbetreuungsmodell:

Relationship Manager

Der Relationship Manager verfiigt Giber eine langjahrige Erfahrung und ist fiir die Uberwachung der mit den
Kunden abgestimmten Strategien oder fur die Neueinfihrung von Serviceleistungen zustandig. Dartber hinaus
stellt er die zentrale Koordinierung aller Gbergreifenden Fragestellungen sicher und informiert Giber Entwicklun-
gen von Produkten oder Méarkten.

Service Director

Unser Betreuungsmodell wird durch einen Service Director mit dem Schwerpunkt Dienstleistungs- und Quali-
tatssicherung abgerundet. Dies erfolgt durch die interne Ermittlung und den Austausch von Key Performance-
und Key Risk Indikatoren (KPIs & KRIs) mit unseren Kunden. Der Service Director arbeitet dabei eng mit allen
internen Teams der BNY Mellon Service KAG zusammen, wie bspw. mit dem Client Service Team. Im Rahmen
von regelméRigen Service Review Meetings erfolgt der Austausch uber die Qualitat der erbrachten Dienstleis-
tungen. Dabei dienen die oben angesprochenen KPIs & KRIs als Grundlage.

Client Service Team

Im operativen Tagesgeschaft stehen unseren Kunden ebenfalls fest zugeordnete Ansprechpartner innerhalb
unseres Client Service Teams in Frankfurt zur Verfiigung. Durch die fachliche Spezialisierung unserer Mitarbei-
ter erhalten unsere Kunden kompetente Ansprechpartner fir alle relevanten Servicethemen. Themenschwer-
punkte wie Ermittlung von Anteilspreisen, Anlagegrenzprifungen, Kursversorgung, Ausschiittungen und Anteil-
scheingeschafte werden von unserem Client Service Team fur Sie aufbereitet.
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Auftritt
Schwerpunkte (Lander) au3erhalb von Deutschland

Der BNY Mellon Konzern versteht sich als globaler Anbieter mit lokaler Expertise.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1972 1784
Anzahl Standorte 1 35
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 118,56 33.100
Anzahl Mitarbeiter 100 51.300
Anzahl der Asset Manager,
mit denen zusammengearbeitet wird 132
Anzahl der Verwahrstellen, 29

mit denen zusammengearbeitet wird

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUA (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 39

Versicherungen X 19
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 12

Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)

Kirchliche Einrichtungen X 6

Asset Managers X 24

Unternehmen

BNY Mellon ist ein weltweit tatiger Investmentdienstleister, der seine Kunden mit der Verwaltung und Betreuung
ihrer Vermdgenswerte Uber deren gesamten Lebenszyklus hinweg unterstiitzt. Als Anbieter von Finanzdienstleis-
tungen fir institutionelle Anleger, Unternehmen und Privatkunden bietet BNY Mellon in 35 Landern fundierte L6-
sungen in den Bereichen Vermdgensverwaltung und Anlagedienstleistungen. BNY Mellon kann als zentraler An-
sprechpartner fur Kunden agieren, die Anlagen emittieren, handeln, halten, verwalten, bedienen, vertreiben oder
umstrukturieren. BNY Mellon ist die Dachmarke von The Bank of New York Mellon Corporation (NYSE: BK).

BNY Mellons globale Prasenz, die regionale Betreuung und die lokalen Marktkenntnisse ermdglichen Kunden an
jedem Ort der Welt zu investieren oder Geschafte zu tatigen. BNY Mellon verfligt tiber Niederlassungen, Toch-
tergesellschaften, Reprasentanzen, assoziierte Unternehmen und Betriebszentren in 35 Landern und beschaftigt
weltweit derzeit mehr als 51.300 Mitarbeiter. In Deutschland ist BNY Mellon seit 1972 geschétftlich tatig. Deutsch-
land fungiert als regionales Zentrum fiir die Geschéaftsbeziehungen von BNY Mellon in der DACH-Region sowie
in Mittel- und Sidosteuropa.

Services des Master KVG - Angebotes

Die BNY Mellon Service Kapitalanlage-GmbH (im Folgenden BNY Mellon Service KAG) ist eine 100 %-ige Toch-
ter der The Bank of New York Mellon SA/NV mit Sitz in Briissel. Die BNY Mellon Service KAG ist ein spezialisier -
ter Dienstleister in der Administration von Fonds und Direktanlagen. Unser Serviceangebot umfasst das Insour-
cing von KVG Administrationsaufgaben, die Verwaltung von Private-Label-Fonds und die Administration von
Master-KVG-L&sungen. Flexible und modular aufgebaute Services sind unsere besondere Kompetenz. Als Part-
ner von Asset Managern, Investmentgesellschaften, Versicherungen und anderen Kapitalsammelstellen sorgen
wir fur einen effizienten Informationsaustausch mit unseren Kunden, Brokern und Depotbanken. Mit unserem in-
tegrativen Ansatz bieten wir vielféltige Mdglichkeiten, Teile der Wertschdpfungskette unserer Kunden und Man-
danten effizient und zukunftsweisend aufzustellen.

Unser Service bietet eine breite Palette von Dienstleistungen tber die Fondsbuchhaltung, die gesamte Handels-
abwicklung, dem Reporting bis hin zur Performanceanalyse und zum qualifizierten Risiko-Controlling. Als Kapi-
talverwaltungsgesellschaft nach deutschem Recht erdffnen wir auslandischen Asset Managern die Mdglichkeit
eines schnellen Einstiegs in den deutschen Investmentmarkt. Fir institutionelle Anleger erfiillt die BNY Mellon
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Service KAG die Aufgaben einer Master-KVG, unseren Partnern im Asset Management, wie z.B. KVGen, Ver-
wabhrstellen oder Asset Managern, stellen wir entsprechende fiir sie passende Outsourcing-Lésungen bereit.

Unsere Angebote erhdhen die Transparenz und senken die Kosten durch die gemeinsame Nutzung komplexer
Systeme und durch den Einsatz hochqualifizierter Mitarbeiter. Mit unserer Dienstleistungsplattform kdnnen wir
flexibel auf Ihre Anforderungen reagieren.

Fondsadministration von Immobilienfonds

Seit 2015 hat die BNY Mellon Service KAG den Bereich Fondsadministration fir Immobilienfonds am Standort
Frankfurt als Center of Excellence fiir diesen Geschéftsbereich ausgebaut. BNY Mellon Service KAG hat mit der
Einfihrung von YARDI und dem System Property Management Interface (PMI) kontinuierlich in diesen Bereich
investiert. Mittels dieser Investitionen konnte BNY Mellon Service KAG nicht nur auf das 40%ige Wachstum der
fir deutsche Kunden administrierten Immobilienfonds reagieren, sondern hat auch eine Basis fiir die Ubernahme
weiterer Mandate im inlandischen- und europaischen Ausland geschaffen.

Mit der Einfuhrung von YARDI als Fondsbuchhaltungssoftware in Deutschland ist BNY Mellon Service KAG der
einzige Dienstleister, der Immobilienfonds mit taglicher Anteilspreisermittlung in einer Software integriert hat, die
weltweit als Immobilienverwaltungssoftware im Einsatz ist. Darliber hinaus hat sich BNY Mellon Service KAG
durch die Entwicklung von PMI eine standardisierte Schnittstelle fiir weltweit aktive sowie lokale SPV Administra-
toren bzw. Immobilienmanager geschaffen.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Thema Nachhaltigkeit / ESG im Haus BNY MELLON SERVICE KAPITALANLAGE-GMBH -
Erlauterungen

BNY Mellon Ubernimmt eine aktive Rolle dabei einen Branchendialog Uber nachhaltige Investitionen zu erleich-
tern. Gemeinsam kénnen wir die Weltmarkte widerstandsfahiger machen, Loésungen fiir einige der drdngendsten
Probleme dieser Welt finden und gesunde Volkswirtschaften und eine nachhaltige Gesellschaft aufbauen. Die
Lésung von BNY Mellon kann institutionelle Investoren dabei helfen, die Auswirkung von Investitionen auf Um-
welt-, Sozial- und Unternehmensfuihrungskriterien oder andere MalRhahmen zur Sicherung der Nachhaltigkeit zu
steuern, messen und zu Uberwachen.

e Mit ESG Analytics von BNY Mellon kénnen unsere Kunden ihr Exposure gegeniiber ékologischen, sozia-
len und Unternehmensfihrungs-Kriterien (ESG) sowie Nachhaltigkeitskennzahlen anhand der Grundsat-
ze des Global Compact der Vereinten Nationen analysieren, tberwachen und steuern. Die Gesamt- und
Teilbewertungen der ESG-Faktoren sind fiir jedes Wertpapier, fir einzelne Portfolios und auf Fondsge-
samtebene mittels der Beurteilung von Firmen anhand finanziell relevanter Informationen im Vergleich
mit &hnlichen Unternehmen innerhalb der gleichen Branche verfligbar. Die GC Scores von BNY Mellons
ESG Analytics erlauben eine Beurteilung des Portfolios anhand der Global Compact-Grundsatze der
Vereinten Nationen. Die Gesamt- und Teilbewertungen basieren auf den hierin formulierten Grundsét-
zen, einer nuancierten und normativen Beurteilung der Richtlinien und tatséchlichen Verfahrensweisen
von Unternehmen im Hinblick auf Menschen- und Arbeitnehmerrechte, Umweltschutz und Korruptions-
bekéampfung. Die Beurteilung erfolgt in Form einer leicht nachvollziehbaren Skala von 0 bis 100.

e Als Teil des Angebots als globaler Wertpapierverwahrer bietet BNY Mellon Dienstleistungen fir Sammel-
klagen und Stimmrechtsvertretungen sowie Unterstiitzung beim Dialog und Verkauf, um Anlegern zu er-
mdglichen, Einflufd auf die Unternehmensfiihrung zu nehmen.
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BNY MELLON
bnymellon.com

BNY Mellon ist die Unternehmensmarke von The Bank of New York Mellon Corporation und kann als allgemeiner Begriff ver-
wendet werden, um auf den Konzern als Ganzes und/oder allgemein auf seine verschiedenen Tochtergesellschaften zu ver-
weisen. Das vorliegende Material und samtliche Produkte und Dienstleistungen kdnnen in verschiedenen Landern unter ver-
schiedenen Markennamen von ordnungsgeman zugelassenen und regulierten Tochtergesellschaften, assoziierten Unterneh-
men und Joint Ventures von BNY Mellon verdffentlicht bzw. angeboten werden, die mdglicherweise die folgenden umfassen:
The Bank of New York Mellon mit Sitz in 240 Greenwich Street, NY, NY 10286 USA, ein Bankkonzern nach dem Recht des
US-Bundesstaates New York, der eine Niederlassung in England mit Anschrift in One Canada Square, London E14 5AL be-
treibt, die in England und Wales unter den Nummern FC005522 und BR000818 eingetragen ist. The Bank of New York Mel-
lon wird vom New York State Department of Financial Services und der US-Notenbank Federal Reserve beaufsichtigt und re-
guliert, und ist von der britischen Prudential Regulation Authority zugelassen. Die Londoner Niederlassung von The Bank of
New York Mellon wird von der Financial Conduct Authority reguliert und unterliegt einer eingeschrankten Regulierung durch
die Prudential Regulation Authority. Einzelheiten zum Umfang unserer Regulierung durch die Prudential Regulation Authority
stellen wir auf Anfrage zur Verfligung. The Bank of New York Mellon SA/NV ist eine belgische Aktiengesellschaft (société an-
onyme/naamloze vennootschap) mit Firmennummer 0806.743.159 und gesetzlicher Adresse in 46 Rue Montoyerstraat, B-
1000 Brussel, Belgien, und als systemrelevantes Kreditinstitut von der Europdischen Zentralbank (EZB) zugelassen und re-
guliert und steht unter der prudentiellen Aufsicht der National Bank of Belgium (NBB) sowie unter der Aufsicht der Belgian Fi-
nancial Services and Markets Authority (FSMA) beziglich der Einhaltung der Wohlverhaltensregeln. Sie ist eine Tochterge-
sellschaft der The Bank of New York Mellon und betreibt eine Niederlassung in England mit Anschrift in 160 Queen Victoria
Street, London EC4V 4LA, die in England und Wales unter den Nummern FC029379 und BR014361 eingetragen ist. The
Bank of New York Mellon SA/NV (Niederlassung London) ist von der EZB zugelassen und unterliegt einer eingeschrankten
Regulierung durch die Financial Conduct Authority und die Prudential Regulation Authority. Einzelheiten zum Umfang unserer
Regulierung durch die Financial Conduct Authority und die Prudential Regulation Authority stellen wir auf Anfrage zur Verfu-
gung. The Bank of New York Mellon SA/NV betreibt eine Niederlassung in Irland mit Anschrift in Riverside 2, Sir John Roger-
son’s Quay, Grand Canal Dock, Dublin 2, D02 KV60, Irland, die als The Bank of New York Mellon SA/NV Niederlassung Du-
blin auftritt, von der EZB zugelassen und von der Zentralbank von Irland beziglich der Einhaltung der Wohlverhaltensregeln
reguliert wird und im Handelsregister von Irland unter der Nummer 907126 und mit V.A.T.-Nummer IE 9578054E eingetragen
ist. Wird das vorliegende Material im oder durch das Dubai International Financial Centre (DIFC) verbreitet, wird es von The
Bank of New York Mellon Niederlassung DIFC (die ,Niederlassung DIFC") im Auftrag von BNY Mellon (wie oben definiert)
verdffentlicht. The Bank of New York Mellon SA/NV betreibt eine Niederlassung in Frankfurt am Main mit Anschrift Messe-
Turm, Friedrich-Ebert-Anlage 49, 60327 Frankfurt am Main, die als The Bank of New York Mellon SA/NV, Asset Servicing,
Niederlassung Frankfurt am Main auftritt und von der Bundesanstalt fur Finanzdienstleistungsaufsicht (BaFin) zugelassen
und beaufsichtigt und der Bundesbank reguliert wird und im Handelsregister des Amtsgerichts Frankfurt am Main unter der
Firmennummer HRB 87912 eingetragen ist. Das vorliegende Material ist ausschlie3lich an professionelle Kunden und Markt-
kontrahenten gerichtet und kein Dritter darf aufgrund der hierin enthaltenen Informationen handeln. Die Niederlassung DIFC
mit Anschrift in DIFC, The Exchange Building 5 North, Level 6, Room 601, P.O. Box 506723, Dubai, VAE, wird von der DFSA
reguliert. BNY Mellon umfasst Uberdies The Bank of New York Mellon mit zahlreichen Tochtergesellschaften, assoziierten
Unternehmen, Niederlassungen und Vertretungen in der Region Sidost-Asien, Indien und China (APAC), die der Regulie-
rung durch die entsprechenden d&rtlichen Aufsichtsbehdrden in dem jeweiligen Rechtsgebiet unterliegen. Einzelheiten zum
Umfang unserer Regulierung und zu den entsprechenden Aufsichtsbehdrden in der Region APAC stellen wir auf Anfrage zur
Verflgung. Nicht alle Produkte und Dienstleistungen werden in allen Landern angeboten.

Das in diesem Dokument enthaltene Material kann als Werbung betrachtet werden und dient ausschlie3lich zur allgemeinen
Information und zu Referenzzwecken. Es stellt keine Rechts-, Steuer-, Buchhaltungs-, Anlage-, Finanzberatung oder sonsti-
ge professionelle Beratung zu bestimmten Themen dar und darf nicht in dieser Weise verwendet werden. Die Inhalte sind
moglicherweise nicht vollstédndig oder aktuell und BNY Mellon ist nicht fir die Aktualisierung der in diesem Dokument enthal-
tenen Informationen verantwortlich. Bei Verbreitung im Vereinigten Konigreich oder den EMEA-Staaten gilt dieses Dokument
als Finanzwerbung. Das vorliegende Dokument und die hierin enthaltenen Aussagen sind weder ein Angebot noch eine Auf-
forderung zur Unterbreitung eines Angebots zum Kauf oder Verkauf von Produkten (einschlielich Finanzprodukten) oder
Dienstleistungen oder zur Beteiligung an einer der aufgeflhrten Strategien und dirfen nicht als solche(s) ausgelegt werden.
Dieses Dokument ist nicht zur Verbreitung an oder zur Nutzung durch Personen oder Organisationen in einem Rechtsgebiet
oder einem Land gedacht, in dem eine solche Verbreitung oder Nutzung gegen inlandisches Recht bzw. Aufsichtsrecht ver-
stoRen wirde. In &hnlicher Weise darf dieses Dokument in Rechtsgebieten oder unter Umstanden, in denen diese Angebote
oder Aufforderungen zur Unterbreitung eines Angebots rechtswidrig oder unzulassig waren oder in denen eine Verbreitung
mit neuen oder zusétzlichen Registrierungsanforderungen verbunden ware, nicht als Angebot oder Aufforderung zur Unter-
breitung eines Angebots verbreitet oder genutzt werden. Personen, die in den Besitz dieses Dokuments gelangen, mussen
sich selbst Uber die Einschrankungen informieren, denen die Verbreitung dieses Dokuments in ihrem jeweiligen Rechtsgebiet
unterliegt, und fur deren Einhaltung Sorge tragen. Die in diesem Dokument enthaltenen Informationen sind ausschlieBlich fur
den Gebrauch durch Wholesale-Kunden bestimmt und durfen nicht an Retail-Kunden weitergegeben werden. Markenzei-
chen, Dienstleistungsmarken und Logos sind Eigentum ihrer jeweiligen Eigentimer.

BNY Mellon ubernimmt keinerlei Haftung fur Handlungen, die in Verbindung mit den in diesem Dokument enthaltenen In-
formationen vorgenommen wurden, oder fur direkte oder indirekte Schaden oder Verluste, die aus der Nutzung dieses Doku-
ments, seiner Inhalte oder von Dienstleistungen entstehen. Jegliche nicht genehmigte Nutzung der in diesem Dokument ent-
haltenen Informationen erfolgt auf eigene Gefahr des Nutzers. Jede Vervielféaltigung, Verbreitung, Wiederveroffentlichung und
Weiterlibertragung von in diesem Dokument enthaltenen Informationen ohne die vorige Zustimmung von BNY Mellon ist un-
tersagt.

© 2019 The Bank of New York Mellon Corporation. Alle Rechte vorbehalten
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aeka

Institutionell

DEKA INVESTMENT GMBH

Adresse
StralRe
PLZ
Ort (Land)
Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Schillai

Vorname Matthias

Funktion Leiter Asset Servicing &
Institutional Services

E Telefon 069/7147 -5102
“ email Matthias.schillai@deka.de

Team

Mainzer Landstral3e 16

60325

Frankfurt am Main

www.deka.de, www.deka-institutionell.de

Kontakt 2 Name Ziemer
Vorname Norbert
= Funktion Leiter Kundenbetreuung
N | Master-KVG
4 Telefon 069/7147-1767
}‘ email Norbert.ziemer@deka.de
Team 15

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Das breite Produktspektrum der Master-KVG der Deka wird begleitet von Dienstleistungen wie der Performan-
cemessung und —attribution, einem ausgefeilten Risikocontrolling und individuellen sowie standardisierten Re-
porting, alles vereint in einem umfassenden Betreuungskonzept. Unser ganzheitlicher Ansatz in der Betreuung
basiert auf dem Vorhaben, praxisorientierte Lésungen zu erarbeiten und diese so schnell wie mdglich umzuset-
zen. So haben wir den Aufbau unserer Einheit Kunden- und Mandatsbetreuung nach Kundensegmenten aus-
gerichtet. Hier steht ein personlicher Kundenbetreuer in allen Belangen zur Seite. Die definierte Vertretungs-
regelung gewahrleistet eine kontinuierliche Beratung mit einer Qualitatssicherung nach dem 4-Augen-Prinzip.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Luxemburg

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Anzahl Standorte

Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR)
Anzahl Mitarbeiter

Anzahl der Asset Manager,
mit denen zusammengearbeitet wird

Anzahl der Verwahrstellen,
mit denen zusammengearbeitet wird

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH

Deutschland Global
2004

82,5
49

88

16

Deka Investment GmbH
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUA (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 40
Versicherungen X 15
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 26
Unternehmen X

Kirchliche Einrichtungen X

Stiftungen X

Unternehmen

Die DekaBank ist das Wertpapierhaus der Sparkassen, gemeinsam mit ihren Tochtergesellschaften bildet sie die
Deka-Gruppe. Als zentraler Dienstleister biindelt sie Kompetenzen in Asset Management und Bankgeschaft —
als Vermogensverwalter, Finanzierer, Emittent, Strukturierer und Depotbank. Mit Total Assets von rund 275,9
Mrd. Euro (Stand 31.12.2018) sowie rund 4,7 Millionen betreuten Depots ist die Deka-Gruppe einer der grofiten
Wertpapierdienstleister in Deutschland.

Services des Master KVG - Angebotes

Als Master-KVG der Deka-Gruppe verfigen wir Uber eine langjahrige ausgepragte Expertise in der Auflegung &
Administration von Fonds & in der Anbindung von externen Asset Managern & Depotbanken. Unseren Kunden
bieten wir Zugriff auf die Ressourcen und Kompetenzen der Deka-Gruppe, inshesondere der Deka Investment,
einer der grof3ten deutschen Fondsgesellschaften. Fir unsere Anleger sind wir ein zuverlassiger Partner mit
dauerhaft hohem Qualitatsniveau und gréRenbedingten Skaleneffekten.

Weitere Services

Deutschsprachige X Overlaymanagement X
Ansprechpartner - Portfoliomanagement y 9

Deutschsprachige . .

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) X ETFs X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit /| ESG - (Services)

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Deka Investment GmbH
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Thema Nachhaltigkeit /| ESG im Haus DEKA INVESTMENT GMBH - Erlduterungen

Ein Aspekt, der bei der Strukturierung von institutionellen Portfolien eine immer wichtigere Rolle spielt, ist die
Umsetzung einer Nachhaltigkeitsstrategie. Dafir gibt es mehrere Grunde: Institutionelle Anleger setzen in ihrem
Portfoliomanagement nicht nur deshalb verstarkt auf nachhaltige Anséatze, um regulatorische Anforderungen zu
erfillen und ihre Reputation zu schitzen oder zu férdern. Ebenso im Fokus steht die Bertcksichtigung von
Nachhaltigkeitsaspekten als Ausgangspunkt eines verbesserten Risikomanagements mit Langfristperspektive,
so dass insbesondere extreme Ereignisrisiken vermieden werden kénnen.

Im Asset Management der Deka beispielsweise ist Nachhaltigkeit seit geraumer Zeit neben Rendite, Risiko und
Liquiditét eine wichtige Orientierungsgrof3e. Institutionelle Kunden unterstitzt die Deka dabei individuell — vom
Consulting tber die Portfolioallokation und das Management bis hin zum Reporting. Dank gebtindeltem Fach-
wissen und langjahriger Erfahrung mit verschiedenen Investmentprofilen sind die Experten der Deka in der
Lage, die speziellen Anforderungen institutioneller Anleger mit sinnvollen Lésungen umzusetzen und gleichzeitig
die Auswirkungen auf das Portfolio zu Uberprifen.

Das Leistungspaket wird abgerundet durch Corporate-Governance-Angebote, wie das aktive Ausiiben von
Stimmrechten bei Hauptversammlungen von bérsenorientierten Unternehmen und einem weiterfiihrenden Enga-
gement-Ansatz. Dabei nutzt die Deka ihre rund 1.500 Unternehmenskontakte pro Jahr, um im direkten Gesprach
mit Vorstanden und Aufsichtsraten auch ESG-Themen zu adressieren. Damit steht einer der gréf3ten Hebel zur
Verfligung, eine nachhaltige Entwicklung auch in der Gesamtwirtschaft mitzugestalten.

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Deka Investment GmbH
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DWS GRoupP GMBH & Co. KGAA

Adresse
StraRe Mainzer Landstral3e 11-17
PLZ 60329
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse https://dws.com/

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Rieger Kontakt 2 Name Simonis

Vorname Harald Vorname Sven

Funktion Head of Institutional
Clients Germany and

Funktion Head of Coverage
Germany and Austria

Telefon  +49 69 910 14125 Austria
. . Telefon +49 69 910 13163
email harald.rieger@dws.com
email sven.simonis@dws.com

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

DWS Group (DWS) ist einer der weltweit filhrenden Vermdgensverwalter mit einem verwalteten Vermdgen von
ca. 704 Mrd. Euro (Stand: 31. Marz 2019). Das Unternehmen blickt auf Gber 60 Jahre Erfahrung zuriick und
geniel3t in Deutschland und Europa einen Ruf fiir exzellente Leistungen. Mittlerweile vertrauen Kunden weltweit
der DWS als Anbieter fir integrierte Anlageldésungen. Der Vermdgensverwalter wird iber das gesamte Spek-
trum der Anlagedisziplinen hinweg als Quelle fur Stabilitat und Innovationen geschéatzt.

Die DWS bietet Privatpersonen und Institutionen Zugang zu leistungsstarken Anlagekompetenzen in allen
wichtigen Anlagekategorien sowie Ldsungen, die sich an Wachstumstrends orientieren. Unsere vielféltige Ex-
pertise als Vermdgensverwalter im Active-, Passive- und Alternatives-Geschaft sowie unser starker Fokus auf
Umwelt-, soziale und Governance-Faktoren ergdnzen einander bei der Entwicklung gezielter Losungskonzepte
fur unsere Kunden. Das fundierte Know-how unserer Okonomen, Research-Analysten und Anlageprofis wer-
den im globalen CIO View zusammengefasst, der unserem strategischen Anlageansatz als Leitlinie dient.

Die DWS mdchte die Zukunft des Investierens gestalten. Dank unserer rund 3.400 Mitarbeiter* an Standorten
in der ganzen Welt sind wir dabei lokal prasent und bilden gleichzeitig ein globales Team.

*ausgedruckt in Mitarbeiterkapazitaten; Quelle: DWS Nachhaltigkeitsbericht 2018

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH DWS Group GmbH & Co. KGaA
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Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Unser Produktangebot erreicht Giber unser globales Vertriebsnetz, das aus rund 880 Investmentexperten und
690 Vertriebsexperten in 15 Landern besteht, Lander in den Regionen EMEA, Nord- und Studamerika und
Asien-Pazifik (APAC). (Stand: 31.Dezember 2018)

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1956 1983
Anzahl Standorte 5 55
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 16.7 171
Anzahl Mitarbeiter* 1.603 3.443
Anzahl der Asset Manager, Advised Portfolios:
mit denen zusammengearbeitet wird 11 Advisor

Outsourced Portfolios:
32 Asset Manager

Anzahl der Verwahrstellen, Advised Portfolios: 17
mit denen zusammengearbeitet wird Outsourced Portfolios: 8

* globale Mitarbeiteranzahl total (Inkl. Deutschland) fir DWS Group GmbH & Co. KGaA, ausgedriickt in Mitarbeiterkapazitaten Quelle: DWS

Nachhaltigkeitsbericht 2018
AUA: Stand: Méarz 2019; Quelle: DWS

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute
Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)

X X X X

Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)

Kirchliche Einrichtungen
Stiftungen

X X X

Sonstige
Stand: Marz 2019; Quelle: DWS

Unternehmen

Wir sind mit einem verwalteten Vermégen von 704 Mrd. Euro zum 31. Marz 2019 einer der fiihrenden Vermo -
gensverwalter. Unsere Zentrale befindet sich in Deutschland, unsere ~3.400 Mitarbeiter* sind jedoch global tétig
und bieten Kunden weltweit das gesamte Spektrum an klassischen und alternativen Investmentdienstleistungen.
Wir bieten eine vollstandig integrierte globale Investmentplattform, die klassische Anlageklassen und alternative
Investments abdeckt und von unserem Chief Investment Office unterstitzt wird, das das Ubergreifende Rahmen-
werk flr unsere Anlageentscheidungen bereitstellt. Unser Angebot umfasst alle wichtigen Anlageklassen
einschliel3lich Aktien, Anleihen, Geldmarkt und Multi-Asset-Lésungen sowie alternativer Investments. Unsere al-
ternativen Anlagen umfassen Immobilien, Infrastruktur, Private Equity, Liquid Real Assets und nachhaltige Invest-
ments. Wir bieten auch eine Reihe von passiven Investments an. Dariber hinaus sind unsere Losungsstrategien
nach den Bedirfnissen der Kunden ausgerichtet, die nicht durch klassische Anlageklassen bedient werden kon-
nen. Zu diesen Leistungen gehoren Versicherungs- und Pensionsldsungen, Asset-Liability-Management, Portfo-
liomanagementldsungen, Beratung zur Vermdgensverteilung, Strukturierung und Overlay.

*ausgedriickt in Mitarbeiterkapazitaten; Quelle: DWS Nachhaltigkeitsbericht 2018
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Services des Master KVG - Angebotes

Neben der Masterfondsadministration bieten wir unseren Kunden folgende Services an:

- Hohe Beratungskompetenz im Rahmen der Strukturierung des Spezialfonds und des Masterfonds, sowie der
besonderen Anforderungen unserer Anleger im Zusammenhang mit VAG, Solvency Il sowie Pensions- und an-
deren Verbindlichkeiten

- Grol3e Expertise in den Bereichen Recht und Steuern

- Umfassendes Standard-Reporting sowie bei Bedarf individuelle auf den Kunden zugeschnittene Reporting-
Lésungen inklusive eines umfangreichen Performance- und Risikoreportings

- Regulatorisches Reporting zur Erfullung der aufsichtsrechtlichen Anforderungen unserer Kunden
- Marktfuhrendes Overlay (LDI-, Risiko- und taktisches Overlay)

- Wertpapierleihe

- ESG-Beratung und —Implementierung

- Portfoliomanagement in aktiven, passiven und alternativen Anlagestrategien

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige .

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) -

Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X

LDI (Liability Driven Investment) X ETFs X
X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte
Nachhaltigkeit | ESG - (Services)

Unterzeichner der UN PRI
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen
ESG-Research - intern | proprietar

X X X X

ESG-Research - extern

Thema Nachhaltigkeit /| ESG im Haus DWS GRouP GMBH & Co. KGAA - Erlauterungen

Die DWS Gruppe flhlt sich einem verantwortungsvollen Anlegen verpflichtet. Wir bemiihen uns nicht nur darum,
die Nachfrage nach verantwortungsvollen Anlagen zu bedienen, sondern diese auch aktiv zu férdern und zu sti-
mulieren.

- Wir haben bereits frihzeitig die Bedeutung von ESG-Faktoren flr Anleger erkannt und z&hlte zu den ersten
Unterzeichnern der UN-Prinzipien fiir verantwortliches Investieren (PRI) in 2008.

- Wir haben unsere besondere Kultur gepflegt, um uns auf die Zusammenarbeit und Entwicklung unserer Mitar-
beiter zu konzentrieren. Unsere Mitarbeiter weltweit mit den unterschiedlichsten Hintergriinden tragen zu einer
vielfaltigen Unternehmenskultur bei.

- Wir bemihen uns darum, unsere Auswirkungen auf die Umwelt zu mindern. Unsere Gebaude, unsere globale
Reisetatigkeit und unsere geschaftlichen Aktivitaten sind CO2-neutral

- Wir sind der Auffassung, dass ein verantwortungsvolles Anlegen die Kapitalallokation verbessern und zur Sta-
bilisierung der Finanzmérkte beitragen kann. Wir vermeiden das Eingehen von Geschéftsbeziehungen zu staatli-
chen Stellen, Unternehmen oder Personen mit eindeutigen Verbindungen zum Geschéft mit umstrittenen kon-
ventionellen Waffen. AuRerdem legen wir keine neuen Produkte auf Basis von Momentumstrategien in Agrarroh-
stoffen auf.

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH DWS Group GmbH & Co. KGaA
212



~
Jahrbuch 2018 | 2019 - Master KVGen TELOS

- Wir férdern vorausschauendes Denken und die Suche nach nachhaltigen Anlagelésungen zur Bewaltigung
der dréngendsten 6kologischen und sozialen Herausforderungen wie Klimawandel, Ressourcenknappheit und
nachhaltige Lieferketten.

- Wir sind davon (berzeugt, dass unser Handeln im besten Interesse unserer gegenwartigen und kinftigen
Kunden sowie ihrer Familien liegt.

Wir handeln als Treuh&ander fir unsere Kunden. Nach unserem Verstandnis ist es Bestandteil unserer treuhan-
derischen Pflichten, nichtfinanzielle ESG-Faktoren so gut wie moglich zu berticksichtigen: Nicht nur in unseren
eigenen Anlageentscheidungen, sondern auch durch die Wahrnehmung eines aktiven Aktionarstums bei unse-
ren Bestanden, indem wir durch Stimmrechtsausubung und aktive Einflussnahme Veradnderungen zum Vorteil
unserer Kunden vorantreiben.

Die ESG-Fahigkeiten der DWS werden von unserem CIO fir Responsible Investments geleitet. Der CIO leitet
ein engagiertes ESG-Team, das sich darauf konzentriert, die Integration von ESG in unseren Anlageprozess zu
unterstitzen, und das in den Geschéftsfeldern Aktiv, Passiv und Alternatives tétig ist. Daher ist ESG ein wichtiger
Bestandteil aller unserer Anlagekategorien. The ESG-Team umfasst das ESG Sustainability Office (ESG Koordi-
nation, Transparenz und Bereitstellung von internen ESG Richtlinien), das ESG Engine-Team (ESG Research,
Definition der ESG Methodologie, ESG Prpoduktion und Datenmanagement, gibt die Richtlinien fir die ESG In-
tegration vor), das ESG Thematisches Research-Team (Veroéffentlichung von ESG Analysen und berichten, Part-
ner fur interne und externe Stakeholder) und das Corporate Governance-Center (Steuerung der Governance Ak-
tivitdten, Engagement, Proxy Voting).

Wichtige Hinweise
Die in diesem Dokument enthaltenen Informationen sind nur fur professionelle Anleger bestimmt.

DWS ist der Markenname unter dem die DWS Group GmbH & Co. KGaA und ihre Tochtergesellschaften ihre Geschafte betreiben. Die je-
weils verantwortlichen rechtlichen Einheiten, die Kunden Produkte oder Dienstleistungen der DWS anbieten, werden in den entsprechenden
Vertragen, Verkaufsunterlagen oder sonstigen Produktinformationen benannt. Die in diesem Dokument enthaltenen Angaben stellen keine
Anlageberatung dar, sondern dienen ausschlieflich der Produktbeschreibung bzw. geben lediglich eine kurze Zusammenfassung der wich-
tigsten Aspekte des Fonds, oder Dienstleistungen und / oder Produkte der DWS.

Séamtliche in diesem Dokument zur Verfligung gestellten Informationen werden auf vertraulicher Basis weitergegeben (nachfolgend ,Vertrau-
liche Informationen”) und sind vom Empféanger, seinen Mitarbeitern oder Mitgliedern von Gremien des Empféngers streng vertraulich zu be -
handeln. Vertrauliche Informationen dirfen nicht an Dritte weitergegeben werden. Eine solche Weitergabe Vertraulicher Informationen ist nur
nach schriftlicher Zustimmung der DWS zulassig. Dies gilt nicht fur die Weitergabe von Vertraulichen Informationen an Berater des Empfan-
gers, die dieser im Zusammenhang mit diesem Dokument eingeschaltet und zur vertraulichen Behandlung der Vertraulichen Informationen
verpflichtet hat. Sollten der Empfénger dieses Dokuments, seine Mitarbeiter, Mitglieder von Gremien des Empféngers oder seine Berater
durch gerichtliche oder behérdliche Anordnung zu einer Offenlegung Vertraulicher Informationen aufgefordert werden, wird der Empfénger
dies — soweit dies rechtlich méglich und unter den gegebenen Umstanden zumutbar ist — der DWS unverziglich schriftlich mitteilen.

Alle MeinungsauRerungen geben die aktuelle Einschatzung von DWS wieder, die sich ohne vorherige Ankiindigung andern kann. Die in die-
sem Dokument enthaltenen Angaben und Informationen stellen kein Angebot oder die Aufforderung zur Abgabe eines Angebotes im Hinblick
auf von der DWS angebotene Produkte und / oder Dienstleistungen dar. Insbesondere stellen die in diesem Dokument enthaltenen In-
formationen keine Anlage- oder Anlagestrategieberatung dar. DWS erbringt auch keine Steuer- und / oder Rechtsberatung. (Potentielle) An-
leger sollten ihren eigenen Steuer- und / oder Rechtsberater hinzuziehen, bevor von der DWS angebotene Produkte und / oder Dienstleis -
tungen erworben bzw. in Anspruch genommen werden.

Die in diesem Dokument enthaltenen Daten stammen aus verschiedenen Quellen, die von der DWS als verlasslich und korrekt bewertet,
nicht jedoch unabhéngig tberprift wurden. DWS Ubernimmt daher keine Gewabhr fur die Angemessenheit, Richtigkeit und / oder Vollstandig-
keit der in diesem Dokument enthaltenen Prognosen oder sonstiger Informationen. Die Haftung fur direkte und indirekte Schaden aufgrund
der Unrichtigkeit und Unvollsténdigkeit der in diesem Dokument enthaltenen Daten ist ausgeschlossen, es sei denn, die DWS kannte die Un-
richtigkeit oder Unvollstéandigkeit oder ihre Unkenntnis beruhte auf grober Fahrlassigkeit.

DWS Produkte:

Die vollstandigen Angaben zum Fonds einschlieBlich der Risiken sind dem jeweiligen Verkaufsprospekt in der geltenden Fassung zu entneh-
men. Dieser sowie die jeweiligen ,Wesentlichen Anlegerinformationen stellen die allein verbindlichen Verkaufsdokumente des Fonds dar.
Anleger kénnen diese Dokumente sowie Kopien der Satzung bzw. des Verwaltungsreglements und die jeweiligen zuletzt veréffentlichten
Jahres- und Halbjahresberichte bei der DWS Investment GmbH, Mainzer Landstraf3e 11-17, 60329 Frankfurt am Main und, sofern es sich
um Luxemburgische Fonds handelt, bei der DWS Investment S.A., 2, Boulevard Konrad Adenauer, L-1115 Luxemburg, fur ETFs bei der
Zahl- und Informationsstelle Deutsche Bank AG, z.H. Trust and Agency Services, Post IPO Services, Taunusanlage 12, 60325 Frankfurt am
Main (Deutschland) erhalten sowie elektronisch unter www.dws.de / www.etf.dws.com herunterladen.

Wie im jeweiligen Verkaufsprospekt erlautert, unterliegt der Vertrieb des im Dokument genannten Fonds in bestimmten Rechtsordnungen
Beschrankungen. Dieses Dokument und die in ihm enthaltenen Informationen diirfen nur in solchen Staaten verbreitet oder verdffentlicht
werden, in denen dies nach den jeweils anwendbaren Rechtsvorschriften zuldssig ist. So darf der hierin genannte Fonds weder innerhalb
der USA, noch an oder fir Rechnung von US-Personen oder in den USA anséassigen Personen zum Kauf angeboten oder an diese verkauft
werden.

Zielmarkt / Kosten:
Ergénzende Informationen zum sogenannten Zielmarkt und zu den Produktkosten, die sich aufgrund der Umsetzung der Vorschriften der Mi-

FID2-Richtlinie ergeben und die die Kapitalverwaltungsgesellschaft den Vertriebsstellen zur Verfligung stellt, sind in elektronischer Form
Uber die Internetseite der Gesellschaft unter www.dws.de, www.etf.dws.com erhaltlich.
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Wertentwicklung / Prognosen:

Prognosen sind kein verléasslicher Indikator fur die zukilnftige Wertentwicklung. Prognosen basieren auf Annahmen, Schatzungen, Ansichten
und hypothetischen Modellen oder Analysen, die sich als nicht zutreffend oder nicht korrekt herausstellen kdnnen. Wertentwicklungen der
Vergangenheit, (simuliert oder tatsachlich realisiert), sind kein verlasslicher Indikator fir die kiinftige Wertentwicklung. Die Berechnung der
Wertentwicklung erfolgt nach der BVI (Bundesverband Investment und Asset Management) Methode, d.h. ohne Berlicksichtigung des Aus-
gabeaufschlages. Individuelle Kosten wie beispielsweise Gebihren, Provisionen und andere Entgelte sind in der Darstellung nicht bertick-
sichtigt und wiirden sich bei Berlicksichtigung negativ auf die Wertentwicklung auswirken.

Spezielle Risikohinweise:

Anlagen in von der DWS angebotene Produkte und / oder Dienstleistungen sind mit Risiken verbunden, einschlielich (aber nicht abschlie -
Rend) dem Risiko von Marktfluktuationen sowie dem Risiko von Anderungen des regulatorischen Umfeldes. Es kann zum Verlust des einge-
setzten Einkommens bzw. Vermdgens kommen. Der Wert des Investments kann fallen und es kann zu erheblichen Verlusten bis hin zum To-
talverlust kommen.

- Bei Fonds mit erhéhten Wertschwankungen (Volatilitat): Der Fonds kann aufgrund der Zusammensetzung bzw. der fiir die Fonds-
verwaltung verwendeten Techniken eine erhohte Volatilitat (Wertschwankung) aufweisen.

- Investiert der Fonds vorwiegend in Derivate, ist die Anlage daher mit zusatzlichen Risiken bis hin zum Totalverlust des angelegten
Kapitals verbunden.

© DWS Group GmbH & Co. KGaA 2019, Stand: June 2019. Alle Rechte vorbehalten
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HAUCK & AUFHAUSER

FUND SERVICES

HAUCK & AUFHAUSER FUND SERVICES S.A.

Adresse
StraBe 1c, rue Gabriel Lippmann
PLZ 5365
Ort (Land) Munsbach (Luxembourg)
Webadresse https://www.hauck-aufhaeuser.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Schneider Kontakt 2 Name Kraiker

Vorname Stefan Vorname Christoph

|
l

Funktion Vorstand
Telefon 00352 451314510

Funktion Vorstand
Telefon 00352 451314505

email stefan.schneider@hauck- email christoph.kraiker@hauck-
aufhaeuser.com aufhaeuser.com
Team 24 Team 27

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Unsere Kunden erhalten samtliche Dienstleistungen aus einer Hand. Wir z&hlen Family-Offices, Versicherun-
gen, Versorgungswerke, Pensionskassen, Unabhangige Vermdgensverwalter, Private Equity-Gesellschaften
Unternehmer, Vermdgende Privatinitiatoren und Immobiliengesellschaften zu unseren Kunden.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Luxemburg, Osterreich, Schweiz, Hongkong, Irland

Deutschland Global

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1988
Anzahl Standorte 1
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 41,2 Mrd. per 31.12.2018
Anzahl Mitarbeiter 83
Anzahl der Asset Manager,

. . . 119
mit denen zusammengearbeitet wird
Anzahl der Verwahrstellen,

. . . 1
mit denen zusammengearbeitet wird
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Unternehmen

Hauck & Aufhduser Fund Services S.A. (HAFS) gehoért zum Hauck & Aufhduser Konzern. Die HAFS blickt auf
dem Gebiet der Konzeption und Administration von klassischen Publikumsfonds auf eine Erfahrung von mehr als
25 Jahren zurtick. Unser Service erstreckt sich von der individuellen Beratung und Konzeption lhrer Produktidee
Uber die Markteinfihrung bis hin zur vollstandigen Administration der Fondsstruktur im laufenden Tagesgeschitft.
2016 erfolgte die Ubernahme des Bankhauses Hauck & Aufhauser durch die chinesische Beteiligungsgesell-
schaft Fosun. Dies ermdglicht uns die ErschlieBung neuer, internationaler Markte und Wachstumsperspektiven.

Services des Master KVG - Angebotes

Unsere Dienstleistungen erstrecken sich von der Betreuung und Beratung, Fondskonzeption und Legal Ser-
vices, Fondsmanagement / Adviserdesk, Register- und Transferstelle, Fondsadministration und -buchhaltung so-
wie Risikomanagement und AIFM-Services. Unsere Kunden profitieren zudem von unserer individuell geplanten
Vertriebsunterstiitzung, dem mafRgeschneiderten Fondsreporting Tool und dem modularen Investment Manage -
ment System XENTIS.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige . .

Ansprechpartner - Kundenbetreuung Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) X

Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research -

LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
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Helaba /nvest

HELABA INVEST KAPITALANLAGEGESELLSCHAFT MBH

Adresse
StraBe Junghofstr. 24
PLZ 60311
Ort (Land) Frankfurt
Webadresse www.helaba-invest.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Dr. Popp Kontakt 2 Name Dr. Hennies

Vorname Christian Vorname Marc

Funktion Mitglied der Funktion Abteilungsleiter Vertrieb /
Geschéftsfihrung Kundenbetruung

Telefon 069/29970-623 Telefon 069/29970-145

email Christian.Popp@helaba- email Marc.Hennies@helaba-
invest.de invest.de

Team Team 15

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Im Rahmen unseres ganzheitlichen Betreuungskonzeptes legen wir einen besonderen Wert auf eine langfristi-
ge Kundenbeziehung mit Personlichkeit. Fur die vielfaltigen Anliegen stehen unseren Anlegern daher ein Port-
foliomanager sowie ein Kundenbetreuer direkt als personliche Ansprechpartner zur Verfigung. Die Vermdgens-
anlage in den ,Spezialfonds* verstehen wir im Wortsinn und erarbeiten fiir passgenaue Lésungen. Dies ist
nach unserer Auffassung eine zentrale Voraussetzung, um die individuellen Anlageziele unserer Investoren
bestmdglich und nachhaltig zu erreichen.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Der Fokus der Helaba Invest liegt in der D/A/CH-Region.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1991
Anzahl Standorte 1
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 135
Anzahl Mitarbeiter 311
Anzahl der Asset Manager, ca. 200
mit denen zusammengearbeitet wird (fur liquide illiquide

Assetklassen)

Anzahl der Verwahrstellen,
. . . 10
mit denen zusammengearbeitet wird
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUA (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 17
Versicherungen X 36
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 34
Unternehmen X 7
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 3
Kirchliche Einrichtungen X 1
Stiftungen X 1
Andere 1
Unternehmen

Die Helaba Invest wurde 1991 als 100%-ige Tochtergesellschaft der Landesbank Hessen-Thiringen (Helaba)
gegrindet. Seitdem wird das professionelle Management von Vermdgen institutioneller Anleger mittels Spezial-
und Publikumsfonds sowie die Verwaltung von Mandaten im Rahmen von Master-KVG Mandaten im Helaba
Konzern von der Helaba Invest wahrgenommen.

Im deutschen Markt zahlt die Helaba Invest zu den grof3ten Anbietern. Die Unternehmensstrategie der Helaba
Invest basiert auf drei Saulen: der Dienstleistung als ,Master-KVG*“, dem ,Asset Management Wertpapiere, Stra-
tegische und Taktische Asset Allokation* sowie ,Immobilien & Alternative Investments”. Als Bricke zwischen
Master-KVG und Asset Management bietet die Helaba Invest darliber hinaus seit mehreren Jahren ein Overlay
Management an.

Services des Master KVG - Angebotes

In der Funktion als Master-KVG bietet die Helaba Invest im Back- und Middle-Office alle Dienstleistungen rund
um die Administration von Kapitalanlagen an. Hierzu zahlen eine leistungsféahige Buchhaltung (KAGB, HGB und
IFRS), ein detailliertes Risikomanagement und Controlling sowie ein umfassendes Reporting. Dartiber hinaus
bietet die Helaba Invest die Administration und das Reporting von Direktanlagen sowie die Ubernahme des auf-
sichtsrechtlichen Meldewesens fur Versicherungen und Kreditinstitute an. Die operative Betreuung des Master-
Mandates erfolgt durch das Client Service Team, das auch fiir die Koordination der AAS-Sitzungen verantwort-
lich ist.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige i
Ansprechpartner - Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) ETFs
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Nachhaltigkeit | ESG - (Services)
Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar
ESG-Research - extern X
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Thema Nachhaltigkeit /| ESG im Haus HELABA INVEST — Erlauterungen

Als Helaba Invest sind wir der Uberzeugung, dass Nachhaltigkeit einen wesentlichen Teil zur Zukunftsfahigkeit
von Staaten und Unternehmen beitragt. In einem von Ressourcenknappheit, Klimawandel und gesellschaftlichen
Herausforderungen gepragten Umfeld stellen nachhaltige Anlagestrategien eine Grundvoraussetzung fur die Er-
zielung langfristiger Ertrage sowie die Vermeidung von Risiken dar. Sie sind daher im besonderen Interesse von
Investoren.

Mit unserer nachhaltigen Investmentphilosophie mdchten wir zu einer starkeren Bertlicksichtigung von Nachhal-
tigkeitsaspekten beitragen und den Dialog fordern. Wir sind der Auffassung, auf diese Weise eine doppelte Ren-
dite erwirtschaften zu kdnnen. Neben einem finanziellen Mehrwert fir unsere Kunden schaffen wir einen gesell-
schaftlichen Mehrwert.

Als grof3er institutioneller Investor haben wir eine Vorbildfunktion. Diese méchten wir nutzen, um auch andere
von der Notwendigkeit nachhaltigen Wirtschaftens zu tiberzeugen.

Wir verfolgen den Ansatz des verantwortlichen Investierens. Dabei berlicksichtigen wir neben gesetzlichen und
regulatorischen Vorgaben auch verschiedene nationale und internationale Standards. Helaba Invest hat die in-
ternationalen Grundséatze fir verantwortliches Investieren - Principles for Responsible Investment (PRI) - unter-
zeichnet. Die PRI ist eine von den Vereinten Nationen unterstiitzte Investoreninitiative, die in Kooperation mit der
United Nations Environmental Programme Finance Initiative (UNEP) und dem Global Compact agiert und einen
Beitrag zu einem nachhaltigeren globalen Finanzsystem leisten méchte. Mit unserer Unterzeichnung bekennen
wir uns zu den sechs Prinzipien der PRI und dokumentieren damit 6ffentlich unsere Einstellung hinsichtlich ver-
antwortungsvollen Investierens. Wir sind davon Uberzeugt, dass die Erfullung dieser sechs Prinzipien gleichzei-
tig zur Erreichung der UN Sustainable Development Goals beitréagt.

Ferner unterstitzen wir die BVI Wohlverhaltensrichtlinien, in die u.a. die Leitlinien des BVIs zum verantwortlichen
Investieren integriert wurden. Als Teilnehmer der Arbeitskreise Verantwortliches Investieren und Nachhaltigkeit
bei Immobilienfonds des BVI férdern wir den regelmaRigen Austausch in der Branche. Dariiber hinaus sind wir
seit 2006 Signatory des Carbon Disclosure Projects.

Um Nachhaltigkeit aktiv zu fordern, informieren wir unsere Kunden im Rahmen von Anlageausschuss-Sitzungen,
im laufenden Dialog sowie in speziellen Workshops kontinuierlich tiber die aktuellen Entwicklungen und Umset-
zungsmoglichkeiten auf dem Gebiet der Nachhaltigkeit.

Auf dem Gebiet der Nachhaltigkeit verwaltet Helaba Invest bereits heute nachhaltig ausgerichtete Anlagegelder
von rd. 9,3 Mrd. Euro und managt zudem mit rd. 3 Mrd. Euro eine Vielzahl an Spezial- und Publikumsfonds unter
Bericksichtigung von kundenspezifischen Nachhaltigkeitskriterien.
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HSBC
INKA

INTERNATIONALE KAPITALANLAGEGESELLSCHAFT VBH

Adresse
StralRe Yorckstral3e 21
PLZ 40476
Ort (Land) Dusseldorf
Webadresse www.inka-kag.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Poppe Kontakt 2 Name Dr. Giinter

Vorname Alexander Vorname Tim

Funktion Geschéftsfuhrung Funktion Leiter Sales & Client

Telefon  +49 211 910-3345 Management

email A.Poppe@inka-kag.de Telefon +49 211 910-1217
email T.Guenter@inka-kag.de

Team

Team

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Unser Anspruch und Ziel ist es, fur unseren Kunden eine erstklassige Betreuung aus allen Bereichen zu
gewdhrleisten. Sdmtliche Mitarbeiter verfiigen uUber fachspezifisches Wissen der operativen Ablaufe sowie tber
mehrjahrige Erfahrung im Bereich der Kundenbetreuung. In unserem Sales & Client Management Bereich wer-
den alle relevanten Kundeninformationen zentral koordiniert. Kurze Abstimmungswege ermdglichen eine
schnelle Reaktion auf Kundenanfragen bzw. —wiinsche. Wir bieten unseren Kunden immer einen zentralen An-
sprechpartner in unserer Kundenbetreuung. Allerdings sehen wir es haufig, dass bei speziellen Themen zu-
satzlich direkte Ansprechpartner in unseren Fachbereichen gewiinscht sind. Fragestellungen kdnnen daher je-
derzeit auch direkt mit dem Fachbereich erortert werden.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Deutschland Global

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1968

Anzahl Standorte 1

Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 368*

Anzahl Mitarbeiter 295

Anzahl der Asset Manager,

mit denen zusammengearbeitet wird 199

Anzahl der Verwahrstellen, 12

mit denen zusammengearbeitet wird

* In den Gesamt-AuA sind Direktbestande sowie Insourcing-Mandate enthalten (Stand 31.12.2018).
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUA (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 3,4

Versicherungen X 28,2
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 36,2

Unternehmen X 21,6**

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 1,8

Kirchliche Einrichtungen X 1,1

Stiftungen X 3,0

Sonstige X 4,7

** inklusive CTAs
Unternehmen

HSBC INKA — Internationale Kapitalanlagegesellschaft mbH — kann auf eine mehr als 50 -jahrige Erfahrung in
der Administration von komplexen Mandaten zuriickgreifen. Wir gehdren zu einer der fuhrenden Kapitalverwal-
tungsgesellschaften (KVG) in Deutschland. Durch ausgepragte Serviceorientierung und hohe Qualitatsstandards
bietet unser Haus eine hochinnovative Administration von Investmentvermdgen und Direktanlagen mit umfang-
reichen Reporting-Lésungen sowie hervorragende Expertise in Bezug auf die inhaltliche Umsetzung von maf3ge-
schneiderten Administrationslésungen.

HSBC INKA ist eine 100%ige Tochtergesellschaft der HSBC Trinkaus & Burkhardt AG. Sowohl fir HSBC Trin-
kaus & Burkhardt AG als auch fur die HSBC-Gruppe gehdren administrative Dienstleistungen im Wertpapierbe-
reich zu den Kerngeschéaftsfeldern. AuRerdem profitieren unsere Anleger im Verbund mit der HSBC-Gruppe von
weltweiten Expertisen und lokalem Know-how. Als innovatives Haus erarbeitet HSBC INKA maf3geschneiderte
Lésungen und Uberzeugt durch ein nachhaltiges Geschéaftsmodell.

Services des Master KVG - Angebotes

Wir verstehen uns als Spezialist in der Administration von Kapitalanlagen fir institutionelle Investoren. Mit unse-
ren damit verbundenen Leistungen, wie z.B. Buchhaltung und Risikomanagement, reduzieren wir den Ressour-
cenbedarf auf Seiten unserer Anleger und ermd@glichen ihnen dadurch eine klare Fokussierung auf die Steue-
rung lhrer Gesamtanlage. Wir sehen uns zudem als innovativen Reportingdienstleister und Experten im Bereich
Datenmanagement. Ein ganzheitliches konsolidiertes Reporting tiber die gesamte Kapitalanlage (Investmentver-
mdgen und Direktbestédnde) gehdrt zu unseren zentralen Aufgaben und bietet unseren Anlegern einen entschei-
denden Mehrwert. Unser eigenentwickeltes Data Warehouse erméglicht uns dabei eine groRtmogliche Flexibili-
téat und Eigenstandigkeit.

Als Teil der (globalen) HSBC-Gruppe bieten wir unseren Anlegern dariiber hinaus auch die Mdglichkeit, auf
Dienstleistungen der HSBC Deutschland und des HSBC Konzerns zurtickzugreifen. Zu unseren Zusatzdienst-
leistungen gehoéren u.a. Asset Liability & Overlay Management. Unsere Kunden kénnen somit wahlen, ob sie
eine Konzernldsung ,Alles aus einer Hand" wiinschen oder einzeln auf die jeweiligen Spezialisten zurlickgreifen
mdchten. Trotz Konzernverbund sehen wir uns als neutralen Anbieter im Bereich Master-KVG.
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige i

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) X

Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research

LDI (Liability Driven Investment) X ETFs X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - (Services)

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar

ESG-Research - extern X

Thema Nachhaltigkeit / ESG im Haus INTERNATIONALE KAPITALANLAGEGESELLSCHAFT MBH
- Erlauterungen

Kapitalanlagen werden zunehmend auch unter nachhaltigen Gesichtspunkten gesteuert. Das Bestreben der
Marktteilnehmer nach verantwortungsvollem Umgang mit den eigenen Mitteln ist dabei nur eine der wesentli-
chen Triebfedern. Auch die regulatorischen Entwicklungen zeigen in eine eindeutige Richtung: Mehr Transpa-
renz, mehr Vergleichbarkeit und bessere Steuerbarkeit durch ein verlassliches Nachhaltigkeitsreporting. HSBC
INKA bietet seit mittlerweile 50 Jahren Losungen fir eine Vielzahl von Fragestellungen rund um das Thema Ka-
pitalanlage und profitiert dabei von einem weiten Netzwerk der HSBC Gruppe. Hierbei sind wir als Master-KVG
auch in die globale Nachhaltigkeitsstrategie der HSBC eingebettet und kdnnen auf die umfangreiche Expertise
sowie weitreichende Investitionen in die entsprechende IT-Infrastruktur und die Entwicklung unserer Dienstleis-
tungen zuriickgreifen. Unser Ansatz stellt dabei die individuellen Rahmenbedingungen des Investors in den Vor-
dergrund und unterstutzt die jeweiligen Anwendungsfalle.

Um im Markt- und Regulierungsumfeld Transparenz und Orientierung fur unsere Anleger zu schaffen, integriert
HSBC INKA Nachhaltigkeitskriterien entlang der gesamten Prozesskette: Von der Anlageentscheidung des Asset
Managers Uber die Anlagegrenzpriifung, die Ausiibung von Stimmrechten bis hin zum Datenmanagement und
Reporting unterstitzen wir Investoren bei der Umsetzung ihrer individuellen Nachhaltigkeitsvorhaben. Aus die-
sem Grund entwickeln bei HSBC INKA Experten aus verschiedenen Bereichen gemeinsam und vollumfanglich
Services zum Thema Nachhaltigkeit fiir institutionelle Anleger sowie fiir Anleger in Publikumsfonds. Dabei sollen
die individuellen Kriterien eines jeden einzelnen Anlegers beriicksichtigt werden kdnnen. Seit diesem Jahr bietet
unser neues Sustainable Finance Reporting unseren Kunden umfassende Infos zu ESG- und CO2-Daten sowie
weiteren kontroversen Geschaftsfeldern. In Zukunft ist eine fortlaufende Erweiterung des Reportings geplant —
stets ausgerichtet auf die Anforderungen und Bedurfnisse unserer Anleger.

Weitere Informationen zum Thema Nachhaltigkeit / ESG bei der HSBC INKA finden Sie im TELOS Kompendium
(Nachhaltigkeit / ESG) 2019.
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LB=BW Asset Management

LBBW ASSET MANAGEMENT Investmentgesellschaft mbH

Adresse
StraBe Fritz-Elsas-Strafl3e 31
PLZ 70174
Ort (Land) Stuttgart
Webadresse www.lbbw-am.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Patzartzis Kontakt 2 Name Conrad

Vorname Panagiotis Vorname Dr. Helmuth
Funktion

Telefon +49 711 22910 3204

Funktion
Telefon +49 711 22910 3211

email Panagiotis.patzartzis@ email Helmuth.conrad@
Ibbw-am.de Ibbw-am.de
Team 9 Team 9

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Ein wesentlicher Pluspunkt unseres Haus ist unser individueller Betreuungsansatz, der von unseren Kunden
seit Jahren sehr geschétzt wird. Jeder Kundenbetreuer verfiigt nur Gber eine beschrénkte Anzahl von Man-
daten, wodurch die stéandige individuelle Betreuung gewahrleistet werden kann. Jede Anfrage des Kunden wird
schnellstméglich beantwortet. Notwendige Anpassungen werden sofort umgesetzt. Jede gestellte Aufgabe wird
zielorientiert geldst. Die LBBW AM stellt ihren Kunden je nach Bedarf verschiedene und sehr umfangreiche
Sonderreportings zu Verfigung und steht auch sonst ihren Kunden bei regulatorischen, steuerlichen oder ab-
wicklungstechnischen Fragen zu Verfigung.

So werden unsere Kunden zeitnah Uber relevante steuerliche Themen und Entwicklungen im Rahmen von
Kundenrundschreiben informiert. Sofern bedeutsame fachliche Weichenstellungen anstehen, werden diese -
wie zuletzt etwa im Rahmen des Investmentsteuerreformgesetzes 2018 - mit unseren Kunden friihzeitig abge-
stimmt. In besonderen Fallen informieren wir unsere Kunden mittels Ad-hoc-Mitteilungen. Die LBBW Asset Ma-
nagement beschaftigt hierzu zwei Steuerexperten, die tUber langjahrige Berufserfahrung auf Ihrem Gebiet ver-
fugen - auch aus vorangegangenen Tatigkeiten bei der Finanzverwaltung oder bei international tatigen Wirt-
schaftsprifungs- und Steuerberatungsunternehmen. Unsere Steuerexperten verfiigen Uber enge Kontakte zur
Finanzverwaltung und zu verschiedenen Branchenverbanden. Sie vertreten die Interessen der LBBW Asset
Management und ihrer Anleger im Ausschuss Steuern und Bilanzen des Bundesverbandes BVI. Nicht zuletzt
stehen unsere Steuerexperten taglich im Austausch mit unseren Spezialfondsanlegern zu steuerlichen Fragen
rund um das Thema Investmentfonds.

Wir bieten unseren Kunden entlang der gesamten Wertschépfungskette exzellente Einzelbausteine, die sich zu
einem leistungsfahigen Gesamtpaket zusammenfiigen:

- Umfassendes Reporting (Standardreporting monatlich, Online Reporting und Anlageausschussreporting) un-
ter Beruicksichtigung kundenspezifischer Anforderungen und Bearbeitung von Sonderanfragen

- Risikomanagement

- Performancemessung und —analyse

- Eigene Programmierer zur schnellen Programmierung kundenspezifischer Reportinganforderungen

- ,State of the Art*-IT und Applikationen. Software: XENTIS (modular aufgebaute Applikation, welche die Anfor-
derungen des Front-, Middle- und Back-Office ohne Schnittstellen abdeckt); sowie leistungsfahiges Data-Ware -
house (Oracle).

Die LBBW AM verfligt dartiber hinaus tber sehr versierte Fachabteilungen, bspw. in den Bereichen Reporting,
Risikocontrolling, Steuern etc. Mit diesen Fachabteilungen kénnen sehr schnell die unterschiedlichsten Frage-
stellungen geklart werden.

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH LBBW Asset Management Investmentgesellschaft mbH

223



~
Jahrbuch 2018 / 2019 - Master KVGen TELOS

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) au3erhalb von Deutschland

Deutschsprachige Nachbarlander

Deutschland Global

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1988 1988
Anzahl Standorte 1 1
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 40,0 40,0
Anzahl Mitarbeiter 234 234
Anzahl der Asset Manager,

mit denen zusammengearbeitet wird 23 23
Anzahl der Verwahrstellen, 15 15

mit denen zusammengearbeitet wird

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUA (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 10 10
Versicherungen X 27 27
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 47 47
Unternehmen X 3 3
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 1 1
Kirchliche Einrichtungen X 1 1
Stiftungen X 4 4
Offentlich rechtliche Einrichtungen X 7 7

Unternehmen

Die LBBW Asset Management Investmentgesellschaft mbH (LBBW AM) ist eine 100%ige Tochtergesellschaft
der Landesbank Baden-Wirttemberg (LBBW) und agiert als Centre of Competence flr das Asset Management
innerhalb des LBBW-Konzerns. Die wichtigsten Geschéftsfelder sind das Management von Spezialfonds fur in-
stitutionelle Investoren, Direktanlage-Mandaten fur Versicherungen und Versorgungseinrichtungen sowie Publi-
kumsfonds fur institutionelle und private Anleger. Die Gesellschaft verwaltete per 31.12.2018 insgesamt ein Volu-
men von 71,9 Mrd. EUR, davon 6,1 Mrd. EUR in 54 Publikumsfonds und 44,0 Mrd. EUR in 180 Spezialfonds so -
wie 21,8 Mrd. EUR im Direktanlagemanagement fir Versicherungen. Unsere Kernkompetenzen liegen in den
Bereichen europaische Aktien mit insbesondere value-orientierten Investmentansatzen, europdische Zinspro-
dukte, Absolute Return Strategien, Wertsicherungskonzepte, Rohstoffmanagement sowie Nachhaltigkeitslésun-
gen.

Mit unserer langjahrigen Erfahrung und Expertise sind wir professioneller Partner bei Spezialfondslésungen fir
Versorgungseinrichtungen, Versicherungen, Sparkassen und Banken, Unternehmen auch offentlich-rechtliche
Institutionen, Vermogensverwalter, Stiftungen, kirchliche Einrichtungen und Family Offices. Darliber hinaus ist
die LBBW AM einer der fihrenden versicherungsunabhangigen Manager von Direktbestandsanlagen.
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Services des Master KVG - Angebotes

Neben der reinen Masterfondsadministration deckt die LBBW AM samtliche Dienstleistungen einer KVG fir
Spezialfonds ab und bietet fur viele Assetklassen leistungsfahige Asset-Management-Ansatze an. Neben dem
klassischen Dienstleistungsspektrum einer KVG zeichnet sich LBBW AM durch folgende Punkte besonders aus:

- Unterstiitzung des Kunden bei der Erfullung aufsichtsrechtlicher Anforderungen (VAG, etc.)

- Auf Wunsch Lieferung der aufbereiteten Daten fir IFRS Quartalsabschliisse entsprechend der individuellen An-
forderungen des Kunden

- ,State of the Art“-IT und Applikationen

- Qualifizierte, engagierte und motivierte Mitarbeiter

- Individuelle Betreuung des Kunden durch deutschsprachige Mitarbeiter. Als Service-KVG unterstitzen wir die
Initiatoren nicht nur bei der Fondsauflage, sondern auch im laufenden Geschéftsbetrieb — und stellen in diesem
Zuge sicher, dass alle regulatorischen Anforderungen erfillt werden.

Im Zuge der Fondsauflage verstehen wir uns als Dienstleister und beraten hinsichtlich der bestmdglichen Fonds-
I6sung. Die Auflegung eines Spezialfonds kann in der Regel innerhalb eines relativ kurzen Zeitraums erfolgen
(6-8 Wochen nach Einigung tber die Zusammenarbeit).

Sind die grundlegenden Fragen geklart, kimmern wir uns um eine zeitnahe Auflegung des Fonds. Ebenfalls
Ubernehmen wir die Abstimmung von Vertragen, erstellen die Anlagebedingungen, binden externe Asset Mana-
ger und Verwabhrstellen vertraglich und technisch an.

Wir erstellen Fonds-Reportings nach aufsichtsrechtlichen und kundenspezifischen Anforderungen. Hier unter-
stutzen wir sowohl das Bankenreporting als auch das Versicherungsreporting (sowohl fir kleine Versicherungen
und Pensionskassen als auch grof3e Versicherungen (Solvency Il). Fur jeden Spezialfonds erfolgt jéhrlich eine
Prufung durch eine externe WP-Gesellschaft, die mit einem Jahresbericht und einem Prifungsbericht testiert
wird.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige . .
Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research
LDI (Liability Driven Investment) X ETFs
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Nachhaltigkeit /| ESG - (Services)
Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen FNG
ESG-Research - intern | proprietar
ESG-Research — extern X
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Thema Nachhaltigkeit /| ESG im Haus LBBW ASSET MANAGEMENTN - Erlduterungen

Seit mehr als 30 Jahren engagiert sich die LBBW im Bereich Nachhaltigkeit und hat es sich zum Ziel gesetzt,
konsequent zu einer tragfahigen, ékonomisch, 6kologisch und sozial ausgeglichenen Entwicklung beizutragen.
Das betrifft auch den Bereich Asset Management. Bereits vor mehr als 15 Jahren hat die LBBW Asset Manage-
ment im Fondsmanagement ein Spezialisten-Team fir Nachhaltigkeit geschaffen, das sich in besonderem MalRle
mit dem Thema Nachhaltigkeit auseinandersetzt und identifiziert. Sie als institutioneller Investor profitieren
davon.

Insgesamt managt die LBBW Asset Management mittlerweile mehr als 19 Milliarden Euro in nachhaltig investier-
ten Kapitalanlagen und treibt das Thema Nachhaltigkeit auch selbst weiter voran.

Seit 2008 ist die LBBW Asset Management aktives Mitglied im Nachhaltigkeitsrat der LBBW und in internen Ar-
beitskreisen fachlicher Impulsgeber bei der Umsetzung von Nachhaltigkeit. Dartiber hinaus ist die sie Mitglied im
Projekt COP 21 der LBBW, das sich der Verwirklichung der Ziele des Pariser Klimaschutzabkommens von 2015
verschrieben hat.

Mit der Unterzeichnung der ,Principles for Responsible Investment* (UN PRI) verpflichten wir uns, ESG-Themen
im Investmentbereich zu berilicksichtigen. Darliber hinaus sind wir Mitglied im Forum fir nachhaltige Geldan-
lagen (FNG). Hier setzen wir uns fiir nachhaltige Geldanlagen ein. Das FNG-Siegel zeichnet unsere nachhalti-
gen Publikumsfonds aus.

Alle Fondslosungen der LBBW Asset Management folgen einer konsequenten Anlagephilosophie:

Investitionen in Unternehmen, die gegen die Ottawa-Konvention zum Verbot von Anti-Personen-Minen und
Streumunition verstol3en, sind ebenso ausgeschlossen wie die Spekulation mit Lebensmitteln.

Da die Investoren dariiber hinaus mitunter Nachhaltigkeit unterschiedlich definieren, entwickelt die LBBW Asset
Management flr Spezialfonds maRgeschneiderte Ausschlusskriterien, deren Umsetzung wir fiir die Anleger bis
hin zur Einzeltitelselektion transparent nachvollziehbar machen.

Fur unsere nachhaltigen Fonds wiederum setzen wir auf die eingespielte Zusammenarbeit mit der unabhéngigen
Rating-Agentur ISS-oekom. Anhand von rund 200 Ausschlusskriterien, einer strengen Nachhaltigkeitsprufung
und der anschlieBenden Auswahl nach dem Best-in-Class-Ansatz identifizieren wir die Aktien von Unternehmen,
die ein Uberdurchschnittliches 6kologisches und soziales Rating aufweisen.

Fiur unsere von der LBBW AM verwalteten Fonds bieten wir unser umfassendes ESG-Reporting an. In diesem
Reporting werden diverse ESG KPI's ausgewiesen. Das Reporting weist neben dem Nachhaltigkeitsrating und
den diversen Sub-Scores, wie z.B. Umwelt-, Sozial- und Governance Score, auch das aggregierte Klimarating
fur den jeweiligenFonds aus. Anfang 2019 wird das ESG Reporting um detaillierte Klimarisiko-KPI's, wie z.B.
CO2-Footprint und der Ausweis der CO2-Intensitat, erganzt werden.
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LRI

LRI GROuUP

Adresse
StraRe 9A, rue Gabriel Lippmann
PLZ 5365
Ort (Land) Munsbach (Luxemburg)
Webadresse www.Iri-group.lu

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name de Boer Kontakt 2 Name Griinewald

Vorname Frank Alexander Vorname Thomas
Funktion Vorstand

Telefon +352 261 500-1

Funktion Vorstand
Telefon +352 261 500-1

email frank.deboer@Iri-group.lu email thomas.gruenewald@Iri-

Team group.lu

Team

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die Koordination der Anliegen unserer Kunden ist bei uns in guten Handen: Ein zentraler Ansprechpartner
stellt sowohl die intensive Betreuung wahrend der Fondsauflage als auch den dauerhaften Kontakt in der
weiteren Zusammenarbeit sicher. Der persdnliche Relationship Manager sorgt damit fir kirzeste Reaktionszei-
ten und zieht bei Bedarf Spezialisten aus weiteren Abteilungen des Hauses oder von externen Kooperations-
partnern hinzu.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland
Global
Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1988
Anzahl Standorte 1
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) a7
Anzahl Mitarbeiter > 200
Anzahl der Asset Manager,
. . . > 120
mit denen zusammengearbeitet wird
Anzahl der Verwahrstellen,
. . . >10
mit denen zusammengearbeitet wird
** inklusive CTAs
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Asset Manager

X X X X X X X

Unternehmen

Luxembourg Regulated Investments seit 1988: LRI Group ist eine flihrende Investment-Service-Gesellschaft mit
Sitz in Luxemburg. Seit 30 Jahren bietet LRI Group umfassende Fondsdienstleistungen fiir Asset-Manager und
institutionelle Investoren in den Bereichen Financial und Real Assets. LRI Group agiert als Master-KVG und ver-
fugt Uber die Lizenzen als Alternative Investment Fund Manager (AIFM) sowie als Verwaltungsgesellschaft fur
UCITS in Luxemburg und verflgt jetzt Gber mehr als EUR 70 Mrd. Assets under service Uber mehr als 540
Fonds und beschaftigt mehr als 200 Mitarbeiter.

Services des Master KVG - Angebotes

Als fihrender Erbringer von Services einer Verwaltungsgesellschaft genie3en unsere Kunden folgende Vorteile:

Fondsauflage: Tatigkeiten als Kapitalverwaltungsgesellschaft fur Ihren Fonds

Risikomanager einschlie3lich Aufsicht, Marktrisiko, Liquiditatsrisiko, Kontrahentenrisiko, Leverage- und
operatives Risiko

Unabhangiges aufsichtsrechtliches Berichtswesen, Berichterstattung gemaf AIFMD Anlage IV und Be-
richterstattung an den Verwaltungsrat des Fonds

Aufsicht Uber delegierte Funktionen (einschlie3lich Portfoliomanagement, zentraler Verwaltung und Ver-
trieb)

AIFM-Portfoliomanagement: wichtige Funktionen (Umsetzung von Investitions-/Veraufl3erungsentschei-
dungen bei unabhangiger Beratung) fir Fonds, die in nicht finanzielle Assets investieren

Berichtspflichten: aufsichtsrechtliches Berichtswesen, Erstellen und Einreichen von Berichten fur die
CSSF und BLC, z. B. AIFMD-Berichtspflichten

Griindung und Domizilierung von Gesellschaften einschlieRlich Sekretariatsaufgaben in Verbindung mit
Unternehmensdienstleistungen

Fondszulassung flr den Vertrieb in Ziellandern, Koordination und Kommunikation mit Dritten und Auf-
sichtsbehorden

Erstellung einer vereinfachten Umsatzsteuererklarung fur den Fonds
Unternehmensdienstleistungen (z. B. fiir den Komplementar)

Trading desk
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management)

Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research

LDI (Liability Driven Investment) ETFs

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte

Nachhaltigkeit | ESG - (Services)

Unterzeichner der UN PRI

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

ESG-Research - intern | proprietar

ESG-Research - extern X
Thema Nachhaltigkeit /| ESG im Haus LRI GRouP - Erlauterungen

LRI Group ist Teil der internationalen Apex Group. Apex Group ist der erste Fondsadministrator, der eine Repor-
ting-Mdglichkeit fir ESG-Kriterien (Environmental, Social, Governance) anbietet.
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METZLER

Asset Management

METZLER ASSET MANAGEMENT GMBH

Adresse
StraBe Untermainanlage 1
PLZ 60329
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.metzler.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Treppner Kontakt 2 Name Schellenberg
Vorname Joachim Vorname Ulrich
Funktion Geschéftsfuhrung Funktion Leiter Client Account
Telefon  069/2104-1254 Management
. Telefon 069/2104-1521

email JTreppner@metzler.com

email Uschellenberg@
Team metzler.com

Team 10

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Kundenbetreuung und Kundenservice haben bei Metzler oberste Prioritat. Wir streben enge, vertrauensvolle
und dauerhafte Beziehungen zu unseren Kunden an, in denen die Wiinsche und Anforderungen unserer Kun-
den stets im Mittelpunkt stehen. Um fiir unsere institutionellen Investoren eine umfassende Kundenbetreuung
zu gewahrleisten, haben wir ein duales Kundenbetreuungssystem eingefiihrt. Es stellt sicher, dass unseren
Kunden jederzeit fur unterschiedliche Fragestellungen ein kompetenter Ansprechpartner zur Verfigung steht.
Unser Client Account Management Team ist der zentrale Ansprechpartner bei fachspezifischen Fragestel-
lungen, verantwortet die interne und externe Kommunikation zwischen lhnen und allen Prozessbeteiligten. Fir
alle Themen, die Uber die Master-KVG hinausgehen, ist ein Kundenbetreuer verantwortlich. Dariiber hinaus
verantwortet Herr Joachim Treppner als Geschéftsflhrer das strategische Geschéftsfeld Master-KVG.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Unsere Master-KVG-Kunden werden von unserer Hauptniederlassung in Frankfurt am Main betreut. Aul3er-
halb Deutschlands sind wir im Bereich Asset Management schwerpunktmaRig in den Landern Osterreich,
Schweiz und dem Mittleren Osten vertrieblich aktiv. Dariiber hinaus bieten wir Gber unsere Niederlassung in
Japan und Uber unsere Reprasentanz in China Asset-Management-Dienstleistungen fir japanische und
chinesische institutionelle Kunden an.

Deutschland Global

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2001 n/a
Anzahl Standorte 1 /

(fir Master-KVG-Dienstleistung) nia
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 65,54 Mrd. EUR (31.01.2019) n/a
Anzahl Mitarbeiter 311 (institutionelles Asset Management) n/a
Anzahl der Asset Manager, 116 /
mit denen zusammengearbeitet wird nia
Anzahl der Verwahrstellen, 10 /
mit denen zusammengearbeitet wird nia
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUA (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 0,48

Versicherungen X 14,66 0,15
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 17,08

Unternehmen X 14,81

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 0,61

Kirchliche Einrichtungen X 41,82
Vermégensverwalter X siehe (1)

Dachfonds X siehe (1)

Stiftungen, Family Offices, NGOs X 0,94

(1) Diese Angabe konnen wir nicht separat ausweisen.
Unternehmen

Kern von Metzler ist das Frankfurter Bankhaus B. Metzler seel. Sohn & Co. KGaA (nachstehend ,Bankhaus
Metzler”), die mit Uber 340 Jahren &lteste deutsche Privatbank im ununterbrochenen Familienbesitz ist. Metzler
konzentriert sich bewusst auf individuelle Kapitalmarktdienstleistungen fir institutionelle Kunden und anspruchs-
volle Privatkunden in den Kerngeschéftsfeldern Asset Management, Capital Markets, Corporate Finance und Pri-
vate Banking. Das Asset Management bietet Vermégensverwaltung, die Administration von Sondervermogen,
Master-KVG, Pension-Management an.

Services des Master KVG - Angebotes

Metzler bietet individualisierte Rundumlésungen mit kompetenter und personlicher Betreuung: umfassendes On-
line-Reporting mit individualisierten Berichten fiir alle Sondervermdgen und Direktanlagen sowie Risiko-Overlay-
Management fur die Gesamtanlagen. Ein separates Team lbernimmt das regulatorische Reporting. Wir haben
umfangreiche Erfahrungen im Transition-Management — vorwiegend mit externen Parteien. Ein eigenes Team
betreut die Kunden bei allen Belangen und Fragen.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
Deutschsprachige . .
Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) X ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Nachhaltigkeit | ESG - (Services)
Unterzeichner der UN PRI X
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar X
ESG-Research - extern X
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Metzler Asset Management GmbH
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Thema Nachhaltigkeit /| ESG im Haus METZLER ASSET MANAGEMENT GMBH -
Erlauterungen

Nachhaltigkeit beinhaltet fiir Metzler ein klares Bekenntnis zur Entwicklung langfristig tragféahiger Konzepte. Dies
bezieht sich zunachst auf Produkte und Dienstleistungen, aber auch auf eine dauerhafte Begleitung unserer
Kunden bei allen Finanzmarktfragen und nicht zuletzt auf unsere bewé&hrten Kooperationen. Denn bei nicht
selbst erstellten Produkten und Dienstleistungen sucht Metzler die Kooperation und den lIdsungsorientierten Dia-
log in Partnerschaften, beispielsweise seit 2014 mit der BMO Global Asset Management in puncto nachhaltige
Investments. BMO Global Asset Management und die Portfoliomanager selbst thematisieren in ihren Gespra-
chen mit den Unternehmen geschéftsrelevante ESG-Herausforderungen. BMO Global Asset Management ist zu-
dem beauftragt, die Stimmrechte auszutiben und erstellt ESG-Engagement-Reports — unter anderem mit Meilen-
steinen im Engagement - sowie Voting-Reports.

Metzler handelt im Einklang mit diversen nationalen und internationalen Standards. Vor allem das Metzler Asset
Management orientiert sich an internationalen normenbasierten Ausschlusskriterien, unter anderem an den an-
erkannten zehn Prinzipien des UN Global Compact und den Richtlinien der ILO (International Labour Organi-
sation). Als einer der ersten Asset-Manager in Deutschland unterzeichnete Metzler im Jahr 2012 die Prinzipien
fur verantwortungsvolles Investment der Vereinten Nationen, die UN PRI, und ist seit 2002 Mitglied im Forum
fir Nachhaltige Geldanlagen (FNG). Ziel dieses Gremiums ist, die Aufmerksamkeit fir nachhaltige Lésungen
in der Geldanlage zu steigern und dadurch einen positiven Lenkungseffekt bei den Investments auszulésen. Par-
allel zu rein finanziellen Kriterien beriicksichtigt die Metzler Asset Management GmbH im Investmentprozess fur
aktive Aktien- und Unternehmensanleihen-Fonds, wie Unternehmen 6kologische, soziale und Aspekte der Unter-
nehmensfiihrung beachten. Eine dadurch breitere Datenbasis soll die Unternehmensauswahl verbessern - und
damit das Rendite-Risiko-Profil der Portfolios*. Zudem kommen Ausschlusskriterien zum Einsatz, die sich an
120 Normen und Konventionen orientieren. Die Daten stammen primar von MSCI ESG Research. Bei schwer-
sten Verstol3en gegen eine dieser Normen, schlie3t Metzler das Unternehmen grundsatzlich aus dem Anlageu-
niversum aus. Auf Kundenwunsch werden weitere Kriterien in den Investmentprozess einbezogen, zum Beispiel
basierend auf Daten von ISS-oekom.

Mittels eines ESG-Controllings verbessern wir die ESG-Integration kontinuierlich. Zudem bietet Metzler Asset
Management GmbH auch auf Ebene von Master-KVGs, Spezialfonds und Publikumsfonds ein transparentes
ESG-Reporting zu Themen wie zum Beispiel KPIs, Ausstof3 von Treibhausgasen, Kontroversen, Engagement
und Voting an.

*nicht garantiert oder gewabhrleistet.
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SOCIETE GENERALE

Securities Services

SOCIETE GENERALE SECURITIES SERVICES GMBH

Adresse
StraBe ApianstralRe 5
PLZ 85774
Ort (Land) Unterféhring
Webadresse Www.securities-services.societegenerale.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Wutz Kontakt 2 Name Behrens
Vorname Christian Vorname Katrin
Funktion Geschaftsfuhrer Funktion Director Sales and
Relationship
Telefon +49 89 33033-4300 Management
email Christian.Wutz@sgss. Telefon +49 69 7174 546
socgen.com
email katrin.behrens@sgss.
Team 25 socgen.com
Team 11

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Die Société Générale zeichnet sich durch ihre ausgezeichnete Kundenbetreuung aus. Sie ist die Leading Rela-
tionship-Bank. Dies bedeutet, dass neben den hervorragenden, auf den Kunden ausgerichteten Produkten, bei
der Société Générale hochster Wert auf eine partnerschaftliche Beziehung zu den Kunden gelegt wird. Kunde-
norientierung ist die zentrale Ausrichtung des Handelns. Dies ist nicht nur ein Bekenntnis, sondern durch zahl-
reiche Auszeichnungen und eine Vielzahl langjahriger zufriedener Kunden, verbunden mit einer hohen Weiter-
empfehlungsrate, belegt.

Die SGSS GmbH betreut mehrere DAX-Unternehmen sowie zahlreiche deutsche mittelstdndische Unterneh-
men. AuRerdem sind Schweizer Asset-Manager, welche ebenfalls in Deutschland agieren, ein wesentlicher Be-
standteil der Kundenstruktur von SGSS. Das zeigt, dass wir in der Lage sind, auch mit den anspruchsvollsten
und international agierenden Kunden erfolgreich zusammenzuarbeiten.

In unserem Kundenbetreuungskonzept wird jedem Kunden ein Geschaftsfiihrer, Relationship-Manager und ein
operativer Kundenbetreuer zugeordnet.

Aufgaben des Geschéftsfiihrers sind die strategische Weiterentwicklung der Kundenbeziehung und die Durch-
fuhrung von Vertragsvereinbarungen.

Der Relationship-Manager ermittelt mit unseren Kunden fortlaufend deren Anforderungen, tauscht sich mit ih-
nen hinsichtlich der zukunftigen Produktentwicklung aus und fuhrt mit ihnen Sitzungen in Bezug auf den Um-
fang und die Qualitat unserer Dienstleistungen durch.

Daruber hinaus verfugt jeder Kunde auch Uber einen operativen Kundenbetreuer (Key-Account-Manager) fir
Fragen und Anliegen, die das operative Tagesgeschaft betreffen. Dieser Ubernimmt die Verantwortung bereits
wahrend der Auflagephase eines Mandats und wird lhnen selbstverstandlich personlich vorgestellt. Der Kun-
denbetreuer bildet die Schnittstelle zwischen dem Kunden und unseren internen Fachabteilungen.

Zusatzlich steht unseren Kunden fur spezifische Themen — wie z.B. Reporting, Quellen- oder sonstige Fonds-
steuern — in jeder Fachabteilung ein Ansprechpartner zur Verfligung.

Mit allen Kunden fiihren wir halbjahrlich ein Service-Review-Meeting durch. Hier nehmen wir gemeinsam einen

Ruckblick auf die von uns erbrachten Dienstleistungen vor, geben einen Ausblick bezulglich zukinftiger Ser-
vices und nehmen anstehende Anforderungen unserer Kunden auf.
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Auftritt
Schwerpunkte (Lander) au3erhalb von Deutschland

Societe Generale Securities Services ist weltweit an 28 Standorten vertreten. In Europa zahlen insbesondere
Italien, Frankreich, Luxemburg, Irland, die Niederlande, Belgien, Osterreich, die Schweiz, Spanien, Danemark
und die skandinavischen Staaten zu priméaren Mérkten der SGSS.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2007 1864
Anzahl Standorte 2 28
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 102,2 609
Anzahl Mitarbeiter 220 4000
Anzahl der Asset Manager,
mit denen zusammengearbeitet wird 100 B
Anzahl der Verwahrstellen, 26 _

mit denen zusammengearbeitet wird

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUA (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 5 -
Versicherungen X 12 -
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 40 -
Unternehmen X 8 -
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 2 -
Kirchliche Einrichtungen X 20 -
Sonstige X 13 -
Unternehmen

Die Geschichte der SGSS GmbH begann im Jahr 1960, als sie noch zur HypoVereinsbank Gruppe gehérte und
unter dem Firmennamen ,Activest Investment Kapitalanlagegesellschaft mbH" und spater ,Pioneer Investments
Kapitalanlagegesellschaft mbH" fungierte.

Im Jahr 2006 wurde ein Teilbetriebsubergang der Middle- und Back-Office-Aktivitdten von der Pioneer Invest-
ments Kapitalanlagegesellschaft mbH zur Pioneer Investments Middle & Back Office Division vollzogen. Im Sep-
tember 2007 erfolgte dann die rechtliche Ausgriindung firmierend unter Pioneer Investments Fund Services
GmbH.

Im Dezember 2007 erfolgte der Verkauf sdmtlicher Anteile der Pioneer Investments Fund Services GmbH von
der Pioneer Investments Kapitalanlagegesellschaft mbH an die Societe Generale Securities Services Holding
S.A. und die Griindung der SGSS GmbH, die zum heutigen Zeitpunkt unter Societe Generale Securities Ser-
vices GmbH firmiert.

Die SGSS zahlt mit 4.011 Mrd. Euro Assets under Custody, 609 Mrd. Euro Assets under Administration in Euro-
pa und 4.153 bewerteten Fonds zu den filhrenden und erfahrensten Fondsadministratoren in Deutschland und
Europa und ist weltweit an 28 Finanzmérkten vertreten.

Die SGSS GmbH hat sich auf das Kerngeschéaftsfeld Fondsadministration und Asset Servicing spezialisiert. Als
der deutsche Fondsadministrator der Societe Generale Securities Services konzentrieren wir uns auf die beiden
komplementaren Geschéaftsfelder Master-KVG-Services und Insourcing.

Im Bereich Master-KVG-Services legen wir Spezialfonds fir institutionelle Investoren auf. Diese werden als ein-
zelne Spezialfonds, Haupt- / Subfonds- und Master- / Feeder-Konstruktionen verwaltet. Dartiber hinaus nehmen
wir die Auflage und Administration von Publikumsfonds fir Initiatoren, wie z.B. Asset-Manager, vor (Private /
White-Label-Fonds) und bieten das gesamte Leistungsspektrum ebenfalls fiir Direktanlagen an.
Asset-Management fiihren wir aus strategischen Griinden bewusst nicht durch. Die Fokussierung auf unser
Kerngeschaft Fondsadministration erfolgt mit dem klaren Ziel, die Dienstleistungen optimal auf den Kundennut-
zen auszurichten und hdchste Qualitat zu liefern. AuRerdem sind dadurch Interessenskonflikte mit Geschafts-
partnern wie z.B. Asset-Managern ausgeschlossen, und wir kénnen unseren Kunden absolute Neutralitat
gewabhrleisten.
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Societe Generale Securities Services vereint die globale Prasenz mit einer starken, selbststandigen lokalen Aus-
richtung.

Die Société Générale Gruppe zahlt zu den fuhrenden Bank- und Finanzdienstleistungsunternehmen in der Euro-
zone. Durch diese Grolle kénnen wir unseren Kunden eine umfassende Produktpalette sowohl lokal als auch
global anbieten.

Mit ca. 4.000 Mitarbeitern bietet SGSS ihren Kunden umfassende Serviceleistungen, die die aktuellsten regula-
torischen Entwicklungen auf den Finanzmarkten bericksichtigen.

Die Société Générale Securities Services GmbH hat neben einem sehr breiten Serviceangebot den groRen Vor-
teil, ihre Lieferfahigkeit am Markt bereits bei einer Vielzahl von erfolgreichen Implementierungsprojekten unter
Beweis gestellt zu haben. Gerade im Schnittstellenbereich haben wir dadurch grof3e Erfahrung und eine breite
Abdeckung, die einen automatisierten Datenaustausch auch mit Kunden und unter Einbeziehung von Direktbe -
standen erlaubt.

Proaktivitat ist fur uns ein wichtiger Bestandteil der Kundenbeziehung. Wir informieren unsere Kunden aktiv tber
anstehende gesetzliche Anderungen und die damit verbundenen Anforderungen und Moglichkeiten. Wir verste-
hen die laufenden Veranderungen auch als Chance, innovative Losungen zu entwickeln.

Wir legen stets héchsten Wert darauf, unsere Kunden personlich und umfassend zu betreuen. Unsere Ambition
ist es, der fihrende Relationship-Service-Anbieter in unserer Branche zu sein.

Unsere Kunden stehen daher im Zentrum unseres Handelns.

Services des Master KVG - Angebotes

Die Societe Generale Securities Services (SGSS) zahlt in Deutschland zu den fuhrenden Full-Service-Anbietern
im Bereich Wertpapierdienstleistungen. Ob Fondsadministration, Verwahrstelle, Analytics oder Zusatzdienstleis-
tungen — bei uns erhalten die Kunden alles aus einer Hand und profitieren dabei von maf3geschneiderten Losun -
gen fur ihre individuellen Anforderungen. Wir bieten die Flexibilitéat eines inlandischen Spezialisten in Verbindung
mit der Stérke eines filhrenden globalen Finanzinstituts. Unsere Uber 50-jahrige Erfahrung in der Verwaltung von
Fonds begann mit der Auflage des ersten Sondervermdogens im Jahr 1960 durch eine unserer Vorgangergesell-
schaften. Der hohe Ausbildungsstandard, die lange Betriebszugehérigkeit und Erfahrung vieler Mitarbeiterinnen
und Mitarbeiter sorgen fur hohe Kontinuitat, groRe Zuverlassigkeit und ausgepragte Kompetenz.

Unser Master-KVG-Service bietet lhnen vor allem administrative Entlastung auf hochstem Niveau. Zu unseren
Leistungen zahlen unter anderem umfangreiche Buchhaltungsservices, ein detailliertes Risikomanagement in-
klusive Performance-Messung sowie ein umfassendes und transparentes Risikopaket mit Gber 350 verschiede-
nen Reports, die Sie rund um die Uhr in unserem modernen und benutzerfreundlichen Web-Reporting-Tool — in
verschiedenen Sprachen — verwalten kénnen.

Wir sind mit allen relevanten Services in Europa unter den Top 3 aller Wertpapierdienstleister vertreten: Im deut-
schen KVG-Markt sind wir der fihrende Insourcer.

Unser Angebot im Bereich Master-KVG-Services

Datenmanagement
Wir bieten Stammdatenmanagement, auch auf Wunsch mit individuellem Security-Master-File, an. Wir Giberneh-

men die Anlage und Pflege von Stamm- und Termindaten sowie von Fondsstammdaten. Bei der Ubernahme und
Pflege von Marktdaten kénnen wir individuelle Quellen beriicksichtigen und betreiben zudem eine aktive Quali-
tatssicherung aller Daten.

» Stammdatenmanagement « Fondsstammdaten « Qualitatssicherung ¢ Marktdateniibernahme und -pflege

Fondsbuchhaltun
Im Rahmen der Fondsbuchhaltung ubernehmen wir die Buchung aller Geschéftsvorfélle, d.h. Mittelzu- und

-abflisse, Handelstransaktionen, Kapitalmalinahmen, Zinsen, Dividenden, sonst. Anspriiche, Sicherheiten etc.
Wir berechnen und prifen den NAV und stimmen diesen mit der Depotbank ab. Zusatzlich bieten wir ein
Standard-Reporting an.

» Buchung aller Geschéaftsvorfélle « Standard Reporting « Berechnung und Priifung des NAV ¢ Abstimmung des
NAV

Fondsadministration
Wir legen fUr Sie neue Fonds auf, Ubertragen und liquidieren diese bei Bedarf. Gebihren, Provisionen, Steuern
etc. werden von uns ermittelt. Im Rahmen des gesetzlichen Reportings Ubernehmen wir die Meldungen an die
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Finanzamter, die BaFin sowie die Bundesbank und erstellen die Halbjahres- und Jahresberichte. Des Weiteren
fuhren wir die Fondskostenrechnung durch.

« Ermittlung von Gebiihren, Steuern etc. » Gesetzliches Reporting « Auflage, Ubertragung und Liquidation e
Fondskostenrechnung

Investment-Controlling
Wir tbernehmen die Anlage und Pflege der gesetzlichen und vertraglichen Anlagegrenzen und fuhren die Ex-

post-Prifung durch. Des Weiteren prifen wir die Marktgerechtheit und kontrollieren Provisionen und Gebihren.
Gemal § 51 InvG und DVO im einfachen Ansatz ermitteln wir das Fondsrisiko.

» Ex-post-Priifung « Marktgerechtheitspriifung ¢ Sonstige Kontrollen « Ermittlung des Fondsrisikos ¢ Anlage und
Pflege der Anlagegrenzen

Value-Added-Services
Unsere Value-Added-Services komplettieren unser Leistungsangebot.

» Fondsmanagement-Services ¢ Direktbestandbuchhaltung « Middle-Office-Services ¢ Performance- und Risiko-
Reporting ¢ Risiko-Analyse ¢ IFRS- und ESG-Reporting ¢ Collateral Management ¢ Insourcing-Dienstleistungen
(Front-, Middle- und Back-Office-Insourcing)

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
2?@322?22::;% Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research -
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit /| ESG - (Services)

Unterzeichner der UN PRI -
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen -
ESG-Research - intern | proprietar -
ESG-Research - extern X

Thema Nachhaltigkeit /| ESG im Haus SOCIETE GENERALE SECURITIES SERVICES GMBH -
Erldauterungen

Die Société Générale begann im Jahr 2000, 6kologische und soziale Belange bei ihren Aktivitdten zu bertick-
sichtigen, und ihr Engagement fur eine grinere und integrativere Wirtschaft ist seitdem kontinuierlich
gewachsen.

Insbesondere der Energiewandel und dessen Finanzierung stehen dabei im Zentrum der Veranderungen hin zu
einer nachhaltigen Entwicklung, die wir bei Société Générale vorantreiben wollen.

Die Société Générale Gruppe versteht sich als Pionier im Bereich Nachhaltigkeit / ESG. So hat sie sich den Prin-
zipien des Positive-Impact-Funding des UNEP verschrieben und mit der Auflage des weltweit ersten Green
Bonds im Jahr 2015 einen Aufwartstrend in dem Sektor gestartet.

Um dem Anspruch eines Konzerns, der sich der Nachhaltigkeit verpflichtet, gerecht zu werden, weitet die Grup-
pe ihre Anstrengungen naturlich auf alle Geschéftsbereiche aus, so auch auf die Securities Services.

Die SGSS ist seit dem Jahr 2013 im Bereich nachhaltiges Investieren / ESG aktiv: Im Bereich Investment-Con-
trolling finden die Ausschlusslisten des ,|ISS-oekom Screening” bereits seit damals Anwendung.

Im Jahr 2016 hat die SGSS die Auswertung nach ESG-Kriterien im Reportingbereich Gber den externen Daten-
lieferanten MSCI eingefiihrt.
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Um ein besseres Gefiihl fir den Output der ESG-Fondsanalyse zu bekommen, wird die SGSS ihr System er-
weitern, um eine Komposition aus mehreren zusammengestellten Indizes als Vergleichsbenchmark anzubieten,
die je nach Kundenwunsch aus Indizes mit direktem ESG-Bezug besteht oder auch z.B. die Performancebench-
mark sein kann.

Damit die SGSS in dem fur den Vermégensverwalter wichtigen Bereich Risikomanagement unterstitzen kann,
sind die hier relevanten Gesichtspunkte in den Fokus geriickt: Ein effizientes Aufzeigen von Korrelationen aus
aktuellen Fondsbestédnden mit Risiko- / Stressszenarien anhand von ESG-Kriterien ist Uber die Kooperationen
der SGSS mit ESG-Datenprovidern maglich. Dabei werden Fondsbestande durch Spezialisten anhand bestimm-
ter Szenarien analysiert und zurtickgespielt.

Fur Asset-Manager im Besonderen bietet die SGSS zielgruppenspezifischen Support im Investmentprozess:
Durch Kooperationen mit ESG-Datenprovidern sollen ESG-Informationen im ,Pre-trade“-Prozess, im Rahmen
des SGSS Produkts ,,CrossWise", angeboten werden, damit Asset-Manager neben Vorgaben wie einem ,Credit-
Rating“ auch direkt die Méglichkeit haben, im SGSS Front-Office System die ESG-Kriterien zu bertcksichtigen.

Dabei sollen ESG-Informationen der ESG-Datenprovider bertcksichtigt werden, die der Asset-Manager als
Quelle wahlt.

Im Rahmen der laufenden Weiterentwicklungen werden SGSS-Kunden zusétzlich zu dem bereits entwickelten
ESG-Berichtswesen auch die Méglichkeit haben, anhand eines ,Post-trade“-Reportings zur Umsetzung der aktu-
ellen ESG-Vorgaben im Fonds auf einen Blick die fir sie wichtigsten ESG-Kriterien zu sehen.

Dies wird mithilfe von ,ESG-Filtern* auf ihr Portfolio individuell erméglicht werden. Dadurch lassen sich z.B. mit
Asset-Managern vereinbarte KPIs sehr schnell und leicht Gberwachen.

Fiur die Zukunft sehen wir im Angebot auch Ldsungen im Bereich ,Engagement* und ,Stimmrechte”, in Zu-
sammenarbeit mit einem Partner, um unseren Kunden vertiefte und langjahrige Expertise in diesem Bereich zu-
kommen zu lassen. Wir sehen grol3es Potenzial in der Kollaboration mit Partnern, was sich in unserer tbergrei -
fenden Strategie einer ,offenen Plattform” (SGSS-as-a-platform) und der Anbindung von Services Uber unsere
SG Markets Plattform mittels APls widerspiegelt.
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AN

WARBURG
INVEST

WARBURG INVEST AG

Adresse

StraRe An der Borse 7

PLZ 30159

Ort (Land) Hannover

Webadresse www.warburg-invest-ag.de
Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Schmeding Kontakt 2 Name Schapeit

Vorname Carsten Vorname Andreas
Funktion Vorstandsvorsitzender

Telefon +49 511 12354 100 s

-

email carsten.schmeding email andreas.schapeit
@warburg-invest-ag.de @warburg-invest-ag.de

Funktion Generalbevollméchtigter
Telefon +49 511 12354 120

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Jedes Unternehmen ist einzigartig und erfordert Individualitat auch in einem standardisierten Geschaft
wie der Master-KVG. Die Warburg Invest AG ist als mittelstdndisches Unternehmen der natirliche Part-
ner ihrer Zielgruppen. Da sich im rein ,abwicklungstechnischen“ Angebot die einzelnen Master-KVGen
nicht signifikant unterscheiden, erleben die Anleger in der Qualitat und Stabilitat der Kundenbetreuung,
der Beratung und der Relevanz der zusatzlichen Dienstleistungen die Differenzierung des Leistungsan-
gebotes.

Unsere Kundenbetreuer sind daher die ersten und zentralen Ansprechpartner fir unsere Anleger.

Kundenbetreuung bedeutet dabei fir uns die enge, vertrauensvolle und kontinuierliche Betreuung un-
serer Kunden. lhnen steht stets sowohl ihr Kundenbetreuer als auch ein Ansprechpartner fiir operative
Fragestellungen zur Verfigung. Dieser zentrale Ansprechpartner aus der Abteilung Kundenbetreuung
zieht bei Bedarf entsprechende Experten aus den jeweiligen Fachbereichen hinzu und steht kontinuier-
lich in engem Austausch mit dem Kundenbetreuer.

Die Kunden- und Partnerbetreuung umfasst sechs erfahrene Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auRerhalb von Deutschland

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2000
Anzahl Standorte 1
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 23
Anzahl Mitarbeiter 100
Anzahl der Asset Manager,
. . . 39
mit denen zusammengearbeitet wird
Anzahl der Verwahrstellen,
. . . 9
mit denen zusammengearbeitet wird
** inklusive CTAs
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUA (in %)

Deutschland Global

Versicherungen X 44,3
Kirchliche Einrichtungen X 12,2
Kreditinstitute X 11,9
Altersvorsorgeeinrichtungen X 11,2
Unternehmen X 53
Publikumsfonds X 4,8
Stiftung X 3,7
Bausparkassen X 3,0
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 0,5
Sonstige X 3,2
Unternehmen

Die Warburg Invest AG offeriert institutionellen Anlegern das gesamte Leistungsspektrum einer gro3en Kapital -
verwaltungsgesellschaft verbunden mit den kurzen Wegen eines mittelstandischen Unternehmens. Die beson-
deren Starken

des Unternehmens liegen in den breit gefdcherten Kompetenzen im passiven und aktiven Fondsmanagement
sowie in innovativen quantitativen Investmentstrategien. Neben den Produktvarianten Publikumsfonds und
Spezial-AIF werden auch umfassende Master-KVG-Lésungen angeboten. Studien und Markterhebungen be-
scheinigen der Warburg Invest AG besonderes Engagement und groRen Erfolg bei der flexiblen Umsetzung indi-
vidueller Kundenanforderungen. Im Bereich der nachhaltigen Investments gehoért Warburg Invest zu den Pionie-
ren.

Services des Master KVG - Angebotes

Unsere Spezialisten setzen individuelle Anforderungen bei Steuerung, Administration und Controlling der Kapi-
talanlage um. Der Anleger erhalt einen messbaren Mehrwert: Informationsschnelligkeit (eReporting), Reduzie-
rung des internen Aufwandes, umfangreiches Risikomanagement, detaillierte Performanceanalysen, IFRS-Buch-
fuhrung/-Reporting. Weitere Leistungen: Einbeziehung der eigenen Wertpapierbestande Uber einen virtuellen
Oberfonds, Fondsfusionen und Vermégensbiindelungen durch Master-Feeder-Konstruktionen.

Transparente und tragfahige Betreuungsstruktur
Um die hohe Qualitat der Betreuung zu sichern, entstand schon vor Jahren eine zentrale Abteilung fur die Kun-

denbetreuung als zentraler Ansprechpartner fur alle Fragen.

Eingespielte Zusammenarbeit mit in- und externen Dienstleistern
Wir arbeiten mit unterschiedlichen Verwahrstellen zusammen. Beim Wunsch nach spezieller Expertise haben wir

eine lange Erfahrung in der Selektion von externen Managern und arbeiten dementsprechend zurzeit mit fast 40
Asset Managern im In- und Ausland zusammen.

Vorsprung durch erstklassiges IT-System
Unser System bildet die gesamte Wertschépfungskette mit einem hohen Automatisierungsgrad ab und minimiert

die Anzahl der Schnittstellen sowie damit die Fehleranfalligkeit. Das IT-System kann bei extrem kurzer Vorlauf-
zeit flexibel die geforderten komplexen Prifungen bzw. Meldungen fristgerecht und vollautomatisch implementie -
ren.

Umfangreiche Reportingldsungen und eReporting mit spezieller Auswertungsunterstiitzung

Neben dem investmentrechtlichen und dem investmentsteuerrechtlichen Reporting, das standardmafiig angebo-
ten wird, ermdglicht unser Multi-GAAP-féhiges Buchhaltungssystem auch die Lieferung individueller Reporting-
Packages gemalR internationaler Rechnungslegung. Individuelle Exposure-Berichte im Zusammenhang mit
Zins-, Wahrungs- und Kreditrisiken gehéren ebenfalls zur umfangreichen Reportingleistung. Fir unsere Kunden
aus der Versicherungsbranche unterstitzt unser System Solvency Il und beliefert neben der BVI-Schnittstelle
auch die SOLVARA-Schnittstelle. Das selbst entwickelte eReporting hebt sich im Markt aufgrund seiner be-
dienerfreundlichen Oberflache und der beachtlichen Informationstiefe ab. Durch dieses richtungsweisende Sys-
tem bietet die Warburg Invest ihren Kunden schnell und umfassend Informationen Uber ihre Spezial-AlF, Master -
fonds oder ihr Portfolio-Mandat.
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Zusatzlich bietet die Warburg Invest als individuellen Leistungsbaustein ein ESG-Reporting an, welches die
Auspragung und die Entwicklung der Portfolien bezogen auf die wesentlichen sozialen, Umwelt- und Gover-
nance-Aspekte transparent darlegt.

Hochautomatisierter, vollumfénglicher Ansatz in der Anlagegrenzpriifung

Durch die IT-gestitzte Erfassung der Anlagerichtlinien in einer speziell hierfir entwickelten Software kénnen
mehr als 95% aller individuellen Anlagegrenzen automatisiert in unserem Grenzprifungssystem erzeugt werden.
Dies ermoglicht eine flexible und schnelle Umsetzung und gewéhrleistet u.a. durch Pre-Trade- sowie Post-
Trade-Compliance-Checks die Sicherheit der Kapitalanlage.

Eigene Losung fir die Performance-Messung
Bei der Attributionsanalyse der Kundenportfolios greift die Warburg Invest auf wissenschaftlich fundierte Ansatze

zuriick. Zur Performance-Messung nach BVI werden taglich samtliche Performancedaten fir Publikumsfonds
und Spezial-AlF im eReporting verodffentlicht. Kunden kénnen auch eigenstandig und unkompliziert individuelle
Reports und Analysen erstellen. Zudem ist eine leistungsfahige Performance-Attribution fiir Aktien- und Renten-
fonds moglich: Fur Aktienfonds wird das Brinson/Fachler-Modell angewendet. Fir Rentenfonds hat die Warburg
Invest selbst ein Analyse-Tool entwickelt, das den Besonderheiten der Assetklasse Fixed Income Rechnung
tragt.

Simulation prognosebasierter Risikoszenarien
Auf Basis der gegenwartigen politischen und volkswirtschaftlichen Entwicklungen sowie der aktuellen Kapital-

marktsituation werden Szenarien definiert, die bis zum Jahresultimo bzw. innerhalb der folgenden zwdlf Monate
auftreten konnten. Ein gruppenweiter Expertenkreis aus Mitarbeitern der Bereiche Volkswirtschaft, Kapitalmarkt
und Risikomanagement diskutiert viermal im Jahr einen volkswirtschaftlich fundierten Vorschlag, in dem die ak-
tuelle Risikoeinschatzung

aus Sicht unserer Kapitalmarktexperten eingebracht wird. Daraus werden drei bis vier volkswirtschaftliche
Szenarien inklusive der jeweils daraus zu erwartenden Entwicklungen der wichtigsten Kapitalmarktfaktoren ab-
geleitet.

Risikoreporting als externe Dienstleistung
Seit 2013 bietet die Gesellschaft ihr Risikoreporting als externe Dienstleistung an. Hierbei werden sehr individu-
ell zugeschnittene Reportings auf Basis einer automatischen Schnittstelle fir den Bestandsimport erstellt.

Produktbewertung und Marktgerechtigkeitsprifung (MGP) aus eigener Hand
Die Warburg Invest bietet die Bewertung aller in den von ihr betreuten Mandaten enthaltenen Assets auf Basis
einer selbst entwickelten und qualitatsgesicherten Bewertungs- und Priifungsmethodik an.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner X Overlaymanagement X
Deutschsprachige i
Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research -
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X
Nachhaltigkeit | ESG - (Services)
Unterzeichner der UN PRI -
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar -
ESG-Research - extern X
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Thema Nachhaltigkeit /| ESG im Haus WARBURG INVEST AG - Erlauterungen

Warburg Invest gehdrt mit den beiden Schwestergesellschaften, Warburg Invest AG und Warburg Invest Kapital-
anlagegesellschaft mbH, zu den Pionieren nachhaltiger Investments.

In 2004 wurde der erste nachhaltige Dachfonds Deutschlands und im Jahr 2007 — basierend auf dem Best-in-
Class-Auswahlverfahren des nachhaltigen globalen Aktienindex der Borse Hannover — ein seitdem mehrfach
ausgezeichneter passiver Publikumsfonds aufgelegt. 2013 folgte ein entsprechendes Pendant fur nachhaltige
Unternehmensanleihen, dessen Portfolio aus einem Basket nachhaltiger Best--in-Class-Emittenten zusammen-
gestellt ist. Die fachliche Kompetenz im Bereich Nachhaltigkeit wurde im Portfoliomanagement seither kontinu-
ierlich ausgebaut, deshalb verfligen wir Uber hauseigene ESG-Spezialisten.

Zahlreiche Fonds von Warburg Invest sind mit Nachhaltigkeitslabeln ausgestattet. Somit wird auch basierend auf
unabhéngigen Analysen die nachhaltige Ausrichtung bestéatigt.

Zu den Kernkompetenzen von Warburg Invest gehért das begleitende Implementieren von Nachhaltigkeitskata-
logen, die analytische Qualitat bei der Selektion von Aktien und Anleihen sowie die individuelle Integration von
ESG-Ansatzen. Dieses kombinierte Wissen ist der Schliissel zum erfolgreichen Management nachhaltiger In-
vestmentlésungen.

Seit August 2016 werden alle fiir die Mandate geplanten Transaktionen und Bestande im Rahmen der Anlage -
grenzprufung auf die Einhaltung elementarer Nachhaltigkeitskriterien Uberpruft.

Aktuell (Stand Dezember 2018) werden bereits ca. 13% der Assets under Management von Warburg Invest an-
hand von Nachhaltigkeitskriterien und individuellen vertraglichen Vorgaben gesteuert. Dies sind rund 2,7 Milliar-
den Euro in insgesamt 33 Mandaten. Diese unterliegen — investorenspezifisch — vollig unterschiedlichen Anfor-
derungen, sodass Warburg Invest einen breiten und vielfaltigen Erfahrungsschatz vorweisen kann.

Besonders wichtig ist hierbei die hohe Transparenz der Ansétze basierend auf einem systematischen Prozess
und entsprechendem Research fiihrender ESG-Research-Hauser. Basierend auf ESG-Researchdaten eines
fuhrenden internationalen Datenanbieters bietet Warburg Invest im Rahmen der Master-KVG/Service-KVG ein
ESG-Reporting als Leistungsbaustein im Reporting an. In diesem werden die Auspragung und die Entwicklung
der jeweiligen Portfolien beziehungsweise Master-KVG-Mandate bezogen auf die wesentlichen sozialen, Um-
welt- und Governance-Aspekte transparent darlegt.
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INVEST

AVANA INVEST GMBH

Adresse
StraBe Thierschplatz 6
PLZ 80538
Ort (Land) Minchen
Webadresse www.avanainvest.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Rosenbauer Kontakt 2 Name Stibbe

Vorname Gerhard Vorname Glinter

Funktion Kundenbetreuung
Telefon 089/210235821

email guenter.stibbe@
avanainvest.com

Funktion Geschéftsfihrung
Telefon 089/210235833

email gerhard.rosenbauer@
avanainvest.com

Team Team

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Wenn es um das Vermoégen unserer Kunden geht, stehen fir uns Punkte wie Zuverlassigkeit, personlicher
Kontakt und Individualitat an erster Stelle. Die AVANA Invest GmbH ist als unabhéngiger Vermdgensverwalter
nur den eigenen Kunden und deren Interessen gegentiber verpflichtet.

Als Asset Manager konzentrieren wir uns auf unsere Kompetenzen als Anbieter von quantitativen Investment-
produkten in den Bereichen Aktien, Renten und Multi Assets.

Durch unsere offene Architektur kdnnen wir unseren Kunden auch umfassende Lésungen Uber unsere eigenen
Produkte hinaus anbieten. Hierzu identifizieren wir Markte, die sich durch ein attraktives Rendite / Risiko Ver-
haltnis auszeichnen und wahlen dann leistungsstarke Partner aus, die es uns und unseren Kunden ermdgli-
chen von der Entwicklung in diesen Markten zu profitieren.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Deutschland Global

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2009
Anzahl Standorte 1
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 832
Anzahl Mitarbeiter 12
Anzahl der Asset Manager,

. . . 4
mit denen zusammengearbeitet wird
Anzahl der Verwahrstellen,

. . . 3
mit denen zusammengearbeitet wird
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)

X X X X X X

Kirchliche Einrichtungen

Unternehmen

AVANA Invest GmbH wurde in 2009 gegrundet und verwaltet als Kapitalverwaltungsgesellschaft Renten-, Aktien-
fonds und Immobilienfonds (AIF

In 2014 erfolgte die Aufnahme der Geschaftstatigkeit als Service-Kapitalverwaltungsgesellschaft fir Wertpapier-
und Sachwerte- Fonds.

Im Asset Management fiir Immobilienfonds ist unser strategische Ansatz fir die jeweilige Fondsstrategie den
best-in-class Manager auszuwéhlen und mit diesem zu kooperieren.

Im Wertpapierbereich bieten wir unseren Anlegern seit 2009 eigene ETF-Dachfonds an, bei denen wir Gber ein
von uns entwickeltes Handelsmodell den Investitionsgrad zur Begrenzung des Risikos aktiv steuern. Daneben
erbringt die AVANA Invest GmbH auch die individuelle Vermdgensverwaltung fiir private und institutionelle Kun-
den wie z.B. Stiftungen, Versorgungswerke oder Pensionskassen. Fir institutionelle Kunden bietet die AVANA
dartber hinaus auch ein Advisory an.

Mittlerweile verwaltet die AVANA AuM von ca. EUR 832 Mio.

Services des Service KVG - Angebotes

Als von der BaFin erlaubte KVG fur OGAW-Fonds und AlFs in der Wertpapier- und Sachwertanlage bieten wir
umfangliche Leistungen einer Service-KVG an. Fur Vermdgensverwalter bieten wir die KVG-Plattform zur Um-
setzung ihrer Wertpapierfondskonzepte an.

Gemeinsam mit Emissionshausern und Initiatoren, die Uber keine eigene KVG-Erlaubnis verfiigen, entwickeln
wir die Konzeption und Auflage von Sachwerte-AlFs, mit den Anlageschwerpunkten Immobilien, Erneuerbare
Energien oder Private Equity.

Unser Service erstreckt sich von der Fondsauflage tiber die Zeichnung der Fondsanteile, dem Portfolio Manage -
ment und der Administration bis hin zur Ausschiittung bzw. Liquidation des Fonds.

Im Rahmen der Fondsauflage erarbeiten wir gemeinsam mit dem Fondsinitiator den Business Plan, legen die
optimalen rechtlichen Rahmenbedingungen fest, (ibernehmen die Kommunikation mit den Aufsichtsbehdrden,
bis hin zur Genehmigung des Fonds. Fur den Vertrieb erstellen wir bzw. unterstiitzen bei der Erstellung der Ver-
triebs- und Marketingunterlagen.

Im Rahmen der Fondsadministration kimmern wir uns um die Fondsbuchhaltung, das Reporting, das Erstellen
der Jahresabschlisse.

Fur Dienstleistungen externer Partner verfigen wir Uber langjahrige Geschaftsbeziehungen bzw, kdnnen ein
breites Netzwerk ausgewahlter Partner anbieten.

Weitere Services

Deutschsprachige X

Ansprechpartner — Portfoliomanagement Overlaymanagement X

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) X TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) ETFs X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH AVANA Invest GmbH
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HANSAINVEST

HANSAINVEST HANSEATISCHE INVESTMENT-GMBH

Adresse
StraRe Kapstadtring 8
PLZ 22297
Ort (Land) Hamburg (Deutschland)
Webadresse www.hansainvest.de

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Stotz Kontakt 2 Name Hausladen

" Vorname Dr. J6rg W. Vorname Andreas

Funktion Leiter Sales & Business
Development

Telefon +49 69 15 34 00 82-3

Funktion Geschéftsfihrung
(Sprecher)

Telefon +49 40 300 57-61 67

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Bei der HANSAINVEST ist ein Team von rund 20 Mitarbeitern in der Niederlassung in Frankfurt am Main sowie
in Hamburg im Kundenbereich fiir die individuelle Strukturierung in allen relevanten Assetklassen zustandig.
Jedem Kunden wird an dieser Stelle ein Hauptansprechpartner genannt, der fiir ihn sowohl bei der Fondsaufle -
gung als auch spater im Tagesgeschaft als Ansprechpartner zur Verfigung steht. Aufgrund der jeweiligen
Teamgrolie ist gewahrleistet, dass auch die anderen Mitarbeiter informiert und im Vertretungsfall kompetente
Ansprechpartner sind.

Bei allen weiterfihrenden Fragestellungen — insbesondere im Tagesgeschéft — stehen unseren Kunden aus
den relevanten Abteilungen jeweils fachliche Ansprechpartner direkt zur Verfigung.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Hamburg, Frankfurt am Main, Luxemburg (Uber die Tochtergesellschaft HANSAINVEST LUX S.A))

Deutschland Global

Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1969 1988
Anzahl Standorte 2 1
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 32,578 1,381
Anzahl Mitarbeiter 163 8
Anzahl der Asset Manager,

. . . 100 10
mit denen zusammengearbeitet wird
Anzahl der Verwahrstellen,

. . . 11 2
mit denen zusammengearbeitet wird
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Kreditinstitute

Versicherungen

Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.)
Unternehmen

SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen

Vermdgensverwalter

X X X X X X X X

Asset Manager

Unternehmen

Die Kapitalverwaltungsgesellschaft HANSAINVEST Hanseatische Investment-GmbH wurde 1969 gegriindet und
feiert in diesem Jahr ihr 50-jahriges Jubildaum. Die Hamburger Gesellschaft ist Teil der SIGNAL IDUNA Gruppe
und erbringt als Service-KVG fur Real und Financial Assets vielfaltige Dienstleistungen rund um die Administrati-
on von liquiden und illiquiden Assetklassen. Der Hauptsitz befindet sich in Hamburg, zudem ist das Unterneh-
men mit einer Niederlassung in Frankfurt prasent. Uber ein Tochterunternehmen ist die HANSAINVEST auch in
Luxemburg vertreten. Die HANSAINVEST wurde im Jahr 2018 durch das ,Private Banker“-Magazin zum vierten
Mal in Folge als ,Beste Service-KVG" ausgezeichnet.

Services des Service KVG - Angebotes

Als Service-KVG legt HANSAINVEST fir Initiatoren Labelfonds auf und administriert diese. Egal ob Sachwert
oder Wertpapier, offen oder geschlossen, in Deutschland oder Luxemburg — die HANSAINVEST hat die Erlaub-
nis zur Auflage aller relevanten Anlageklassen und fungiert als ,One-Stop-Shop“ in Sachen Fondslésungen. Fir
ihre Kunden Ubernimmt sie u. a. die Erfillung regulatorischer Anforderungen und stellt die Fondsadministration,
das Risikomanagement oder die Compliance-Funktionen sicher.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement )

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Manhagement) -
Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research -
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Thema Nachhaltigkeit | ESG im Haus HANSAINVEST- Erlauterungen

Die HANSAINVEST handelt seit der Griindung nach klassischen hanseatischen Werten. Fir uns besitzt ein
Handschlag seit jeher genau die gleiche Verbindlichkeit, wie ein schriftlicher Vertrag. Zum 50. Jubildum im Jahr
2019 wird die Geschéftsstrategie zudem um weitere Nachhaltigkeitsaspekte ergénzt. So wird die HANSAIN-
VEST die Kunden der Service-KVG auf Wunsch zukiinftig noch starker bei der Umsetzung nachhaltiger Invest-
mentideen unterstitzen. Bei der Auflegung von nachhaltigen Fondsprodukten leisten wir so einen aktiven Bei-
trag zur Umsetzung der Prinzipien fir verantwortliches Investieren (UN PRI).
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Investition 1n
eine bessere Welt

Eine der grof3ten Schwierigkeiten bei nachhaltigen Investments
besteht darin, die nichtfinanzielle Performance zu messen. Wir
entwickeln Losungen, die Ihnen die Bemessung, Uberwachung
und Berichterstattung lhrer Anlagen im Hinblick auf nachhaltige
Kriterien erleichtern.

Erfahren Sie mehr unter bnymellon.com

~ BNY Mellc ein Investmentdienstleister. Mit unseren

~ Vermogensverwaltungs- und Portfoliodienstleistungen .
unterstutzen wir Privatpersonen und Institutionen
dabei, weltweit zu-investieren, Geschafte zu tatigen und

Transaktionen durchzufthren. BNY MELLON

©2019 The Bank of New York Mellon Corporation. All rights reserved.
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Verwahrstellen
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BNY MELLON

THE BANK OF NEW YORK MELLON SA/NV

Asset Servicing
Niederlassung Frankfurt am Main Invest GmbH

Adresse
StraBe Friedrich — Ebert — Anlage 49
PLZ 60327
Ort (Land) Frankfurt (Deutschland)
Webadresse https://www.bnymellon.com/de/de/index.jsp

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Koschmieder Kontakt 2 Name Dattolo

Vorname Stephan Vorname Caterina

Funktion Head of Business Devel-
opment, Asset Servicing
Germany, Austria and the

Funktion Head of Relationship
Management, Corpor-
ates, Pensions and

CEE region Insurers, Asset Servicing
Telefon  +49 69 12014 1076 Germany
email Stephan.Koschmieder@ Telefon +49 69 12014 1311
bnymellon.com email caterina.dattolo@

bnymellon.com
Team Yy

Team

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Fur unsere Kunden sind wir ein verlasslicher Partner zur Verwahrung und Betreuung von Vermégenswerten auf
Kapitalmarkten in aller Welt. So kénnen unsere Kunden sich darauf konzentrieren, Marktchancen und Anlage-
strategien in stabile Ertrdge zu verwandeln. Die BNY Mellon Group kann seine Kunden dabei unterstitzen,
Hindernisse innerhalb der Finanzmarkte zu Uberwinden, wachsenden Druck seitens Aufsichtsbehérden und
Kunden abzufedern und aus Veranderungen Gewinnchancen zu entwickeln.

Unser Team tritt als strategischer Partner auf, der mit Innovationskraft, Fachkenntnis und Lésungen die Verbes-
serung und Modernisierung betrieblicher Ansédtze unterstiitzt. Unsere innovative Technologieplattform wurde
entwickelt, um den Anforderungen eines sich rasch &ndernden Markts zu begegnen. Mit unseren umfassenden
Reporting-Funktionalitaten unterstiitzen wir Stakeholder-Kommunikation und Portfolioanalyse mit zeitnahen In-
formationen.

Die Saulen unserer Dienstleistung fiir institutionelle Kunden

Sicher und stabil verwalten

Die Portfolioverwaltungs- und Investorenlésungen von BNY Mellon sind darauf ausgerichtet, Vermdgenswerte
zu sichern und Kunden dabei zu helfen, operative und aufsichtsrechtliche Herausforderungen zu meistern. Un-
ser Status als weltweit tatige systemrelevante Bank garantiert die Sicherheit von Anlagen durch héhere Kapital-
puffer.

Effizienter Steuern

Im Kontext sich verandernder Marktbedingungen sorgen unsere Analysen und Dashboards fur mehr Effizienz,
indem sie unseren Kunden erméglichen, durch klare Einblicke in die Portfolio-Performance und das Risikoma-
nagement die Auswirkungen von Anlageentscheidungen zu vergleichen, zu beurteilen und nachzuvollziehen.

Portfolio-Performance optimieren
Wir helfen Kunden durch die Bereitstellung von Kapitalverwaltungs- und Liquiditatsiésungen wie Devisenhan-
del, Kapitalmarktgeschafte, Wertpapierleihe, Sicherheitenverwaltung und -segregation sowie Liquiditatsmana-
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gement dabei, ihr Portfolio zu optimieren.

Flexibler Agieren

Um dem wachsenden Bedarf nach Verschlankung und Modernisierung von Prozessen gerecht zu werden, bie-
ten wir skalierbare und robuste Outsourcing-Lésungen fir Technologien und Geschéftsprozesse an, beispiels-
weise Leistungen zur vollumfanglichen Unterstiitzung des Post-Trade-Lebenszyklus sowie hochwertige Perfor-
mance- und Datenverwaltungstools aus dem Angebot von BNY Mellon Eagle.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Der BNY Mellon Konzern versteht sich als globaler Anbieter mit lokaler Expertise.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1972 1784
Anzahl Standorte 1 35
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 124.9 33.100
Anzahl Mitarbeiter 200 51,300
Anzahl der Asset Manager, 105

mit denen zusammengearbeitet wird

Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUA (in %)

Deutschland Global
Kreditinstitute X 43
Versicherungen X 32
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X
Unternehmen X
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.)
Kirchliche Einrichtungen
Andere 15

Unternehmen

Die BNY Mellon Group ist ein weltweit tatiger Investmentdienstleister, der seine Kunden mit der Verwaltung und
Betreuung ihrer Vermogenswerte Uber deren gesamten Lebenszyklus hinweg unterstitzt. Als Anbieter von Fi-
nanzdienstleistungen fur institutionelle Anleger, Unternehmen und Privatkunden bietet BNY Mellon in 35 Landern
fundierte L6sungen in den Bereichen Vermégensverwaltung und Anlagedienstleistungen. BNY Mellon kann als
zentraler Ansprechpartner fur Kunden agieren, die Anlagen emittieren, handeln, halten, verwalten, bedienen,
vertreiben oder umstrukturieren. BNY Mellon ist die Dachmarke von The Bank of New York Mellon Corporation
(NYSE: BK).

BNY Mellon Kreditrating*

The Bank of New York Mellon Moody's S&P Fitch DBRS
Corporation

Langfristige Einlagen Aal AA- AA+ AA
Langfristige, vorrangige Verbindlich- Aa2 AA- AA AA
keiten

Nachrangige Verbindlichkeiten Aa3 A A+ Not rated
Kurzfristige Einlagen P-1 A-1+ F1+ R-1 (high)
Kurzfristige Wertpapiere P-1 A-1+ F1+ R-1 (high)
(Commercial Paper)

Ausblick stabil stabil stabil stabil

* Fir die Bank of New York Mellon ist seit dem 31. Dezember 2018 ,BNY Mellon“ die Unternehmensmarke fir die Bank of New York Mellon
Corporation und darf als allgemeine Bezeichnung fir das gesamte Unternehmen und/oder die unterschiedlichen Niederlassungen verwendet
werden.
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BNY Mellons globale Prasenz, die regionale Betreuung und die lokalen Marktkenntnisse ermdglichen Kunden an
jedem Ort der Welt zu investieren oder Geschéfte zu tatigen. BNY Mellon verfigt Uber Niederlassungen, Toch-
tergesellschaften, Reprasentanzen, assoziierte Unternehmen und Betriebszentren in 35 Landern und beschaftigt
weltweit derzeit mehr als 51.300 Mitarbeiter. In Deutschland ist BNY Mellon seit 1972 geschétftlich tatig. Deutsch-
land ist ein zentraler Wachstumsmarkt mit rund 200 Mitarbeitern am Standort Frankfurt. Das BNY Mellon Ser-
viceangebot in Deutschland beinhaltet Wertpapierverwahrung, Verwahrstelle, Master-KVG- und Service-KVG-
Lésungen und Leistungen flr Alternative Investments, Corporate Trust, Treasury Services, Depositary Receipts,
Global Market Services sowie auch Kapitalanlage. Deutschland fungiert als regionales Zentrum fir die Ge-
schaftsbeziehungen von BNY Mellon in der DACH-Region sowie in Mittel- und Stidosteuropa.

Services des Verwahrstellen - Angebotes

BNY Mellon stellt ein umfangreiches Angebot an weltweiten Verwahrungsleistungen zur Verfiigung und agiert
geman 8§68 KAGB (UCITS) und 880 KAGB (AIF) als Verwahrstelle. BNY Mellon ist fur die Verwahrung der Ver-
mdgensgegenstande seiner Kunden sowie fur die automatisierte Orderannahme, einschlie3lich Ausfalliiberwa-
chung und —abgleich, verantwortlich. Zum Aufgabenspektrum von BNY Mellon gehort die Zahlungsabwicklung,
die Ertragsabwicklung sowie die Umsetzung von Kapitalmaf3nahmen. Neben der Kontofiihrung bieten wir eine
umfangreiche steuerliche Betreuung an, die auf einer proaktiven Uberwachung von Steuerabkommen sowie ei-
ner automatisierten Quellensteuerverarbeitung basiert.

Als Verwahrstelle ist unsere vorrangige Aufgabe die Kontrollfunktion zur Umsetzung von regulatorischen Vor-
schriften und zum Schutz von Anlegern.

Die wichtigsten Aufgaben der Verwahrstelle untergliedern sich in nachfolgende Funktionsbereiche:

* Marktdaten
Die BNY Mellon Dienstleistungen im Bereich Marktdaten beinhalten Kurskontrolle und Kurslieferung fir
die Wertpapier-, Derivate-, OTC- und FX-Bestédnde in den Fonds. Kurslieferung und Bewertung werden
auch fur nicht verwahrfahige und illiquide Vermdgensgegenstande bereitgestellt. Durchfiihrung der
Marktgerechtheitskontrolle fur alle Vermdgensgegenstande.

* Fondsbuchhaltung | NAV-Abstimmung
Die von BNY Mellon angebotenen Services umfassen die Berechnung und Priifung des (externen)
Fondspreises (NAV-Ermittlung). Im Rahmen der Ermittlung des Nettoinventarwertes (NAV's) werden die
Ergebnisse der Abstimmung zwischen dem von der KVG und dem von der Verwahrstelle ermittelten An-
teilwert von den Mitarbeitern des Bereichs Depotbank Services auf einem excelbasierten Client NAV
Reconciliation Tool (CNRT) dokumentiert. Hierbei wird die Ermittlung des Fondsvermdgens der KVG
der Ermittlung des Fondsvermdgens durch die Verwahrstelle gegeniibergestellt. Die Daten (Bestande
und Bewertungskurse) von KVG und Verwahrstelle werden jeweils Gber Makros automatisch in das Ex-
cel-Sheet eingespielt. Differenzen bei den einzelnen Bestandteilen des Fondsvermdgens (z.B. Bankgut-
haben, Wertpapiere, Stiickzinsforderungen, offene Devisengeschéfte, Forderungen/Verbindlichkeiten
etc.) werden analysiert und geklart. Der Grund fiir die Abweichung ist durch den jeweiligen Mitarbeiter
neben der Differenz zu vermerken. Abweichungen in der Anteilwertermittiung werden zeitnah - ggf.
durch Rucksprache mit der KVG - geklart.

* Investment Compliance
Im Bereich Investment Compliance bietet BNY Mellon die unabhangige (BaFin Modell 2) Prifung der
gesetzlichen und vertraglichen Anlagegrenzen (Anlagerichtlinien) sowie bestimmter Anlagegrundsatze
an. Dies beinhaltet die Durchfiihrung einer ex-post bzw. falls mdglich einer ex-ante Erwerbsprifung bei
sog. nicht-verwahrfahigen Vermégensgegenstanden wie zum Beispiel unverbriefte Darlehensforderun-
gen. Die Anlagegrenzprifung erfolgt in einem eigenen Prufungssystem auf Basis der vorliegenden Ge-
setzes- und Vertragsunterlagen. Die prufungsrelevanten Grenzen werden als Profil dokumentiert und im
Prifungssystem erfasst. Der Prozess der Implementierung und téglichen Prifung der Anlagegrenzen
erfolgt im Vier-Augen-Prinzip. Die Prifung der Anlagegrenzen erfolgt automatisch auf Basis des letzten
NAV. Die taglichen Grenzverletzungen werden auf ihre Art (tatsachlich, aktiv, passiv usw.) analysiert.
Die Ergebnisse werden gemal} dem Eskalationsprozess an die Kunden weitergeleitet. Die Ergebnisse
werden dokumentiert und Uberwacht. Die Prufung erfolgt sowohl im Modell 1 und 2. Die Prifung der An-
lagegrenzen nach Modell 1 erfolgt nur fur die Fonds der konzerneigenen KAG. Fur alle anderen Fonds
erfolgt die Prifung gemafd Modell 2 unabhangig von den Daten und Ergebnissen der Kunden. Bei Be-
darf werden die Ergebnisse der Kunden angefordert.

* Regulatory Reporting
BNY Mellons tagliches Standard-Reporting enthélt die folgenden Berichte: Fondspreisblatt (Vermodgens-
ibersicht), Bewertungsliste (bewertetes Inventar — alle Vermdgensgegenstande), Stiickzinsen (Uber-
sicht der aufgelaufenen Stiickzinsen), Bilanz- und Erfolgsrechnung (GuV), Liste der offenen Forderun-
gen (Dividenden, Quellensteuern und Zinsen) und Berechnungsergebnisse VVG und DBVG (Gebuhren
der KVG und der Verwahrstelle). Weitere Berichte sind auf Wunsch ggf. lieferbar und sollten individuell
abgestimmt werden. Das Reporting wird taglich auf elektronischem Wege versandt.
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) TM (Transition Management) X

Asset Allocation Beratung Kapitalmarkt - Research

LDI (Liability Driven Investment) ETFs X
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Thema Nachhaltigkeit /| ESG im Haus THE BANK OF NEW YORK MELLON - Erlauterungen

BNY Mellon Gbernimmt eine aktive Rolle dabei einen Branchendialog tUber nachhaltige Investitionen zu erleich-
tern. Gemeinsam kénnen wir die Weltmarkte widerstandsfahiger machen, Losungen fiir einige der drdngendsten
Probleme dieser Welt zu finden und gesunde Volkswirtschaften und eine nachhaltige Gesellschaft aufzubauen.
Die Ldsung von BNY Mellon Asset Servicing kann institutionelle Investoren dabei helfen, die Auswirkung von In-
vestitionen auf Umwelt-, Sozial- und Unternehmensfiihrungskriterien oder andere MaflRnahmen zur Sicherung
der Nachhaltigkeit zu steuern, messen und zu tiberwachen.

e Mit ESG Analytics von BNY Mellon kénnen unsere Kunden ihr Exposure gegeniber 6kologischen, sozia-
len und Unternehmensfiihrungs-Kriterien (ESG) sowie Nachhaltigkeitskennzahlen anhand der Grundsat-
ze des Global Compact der Vereinten Nationen analysieren, Uberwachen und steuern. Die Gesamt- und
Teilbewertungen der ESG-Faktoren sind fiir jedes Wertpapier, fur einzelne Portfolios und auf Fondsge-
samtebene mittels der Beurteilung von Firmen anhand finanziell relevanter Informationen im Vergleich
mit ahnlichen Unternehmen innerhalb der gleichen Branche verfigbar. Die GC Scores von BNY Mellons
ESG Analytics erlauben eine Beurteilung des Portfolios anhand der Global Compact-Grundsatze der
Vereinten Nationen. Die Gesamt- und Teilbewertungen basieren auf den hierin formulierten Grundsét-
zen, einer nuancierten und normativen Beurteilung der Richtlinien und tatséchlichen Verfahrensweisen
von Unternehmen im Hinblick auf Menschen- und Arbeitnehmerrechte, Umweltschutz und Korruptions-
bekampfung. Die Beurteilung erfolgt in Form einer leicht nachvollziehbaren Skala von 0 bis 100.

e Als Teil unseres Angebots als globaler Wertpapierverwahrer und Verwahrstelle bietet BNY Mellon
Dienstleistungen fiir Sammelklagen und Stimmrechtsvertretungen sowie Unterstiitzung beim Dialog und
Verkauf, um Anlegern zu erméglichen, EinfluR auf die Unternehmensfiihrung zu nehmen.

BNY MELLON
bnymellon.com

BNY Mellon ist die Unternehmensmarke von The Bank of New York Mellon Corporation und kann als allgemeiner Begriff ver-
wendet werden, um auf den Konzern als Ganzes und/oder allgemein auf seine verschiedenen Tochtergesellschaften zu ver-
weisen. Das vorliegende Material und samtliche Produkte und Dienstleistungen kdnnen in verschiedenen Landern unter ver-
schiedenen Markennamen von ordnungsgeman zugelassenen und regulierten Tochtergesellschaften, assoziierten Unterneh-
men und Joint Ventures von BNY Mellon verdffentlicht bzw. angeboten werden, die mdglicherweise die folgenden umfassen:
The Bank of New York Mellon mit Sitz in 240 Greenwich Street, NY, NY 10286 USA, ein Bankkonzern nach dem Recht des
US-Bundesstaates New York, der eine Niederlassung in England mit Anschrift in One Canada Square, London E14 5AL be-
treibt, die in England und Wales unter den Nummern FC005522 und BR000818 eingetragen ist. The Bank of New York Mel-
lon wird vom New York State Department of Financial Services und der US-Notenbank Federal Reserve beaufsichtigt und re-
guliert, und ist von der britischen Prudential Regulation Authority zugelassen. Die Londoner Niederlassung von The Bank of
New York Mellon wird von der Financial Conduct Authority reguliert und unterliegt einer eingeschrankten Regulierung durch
die Prudential Regulation Authority. Einzelheiten zum Umfang unserer Regulierung durch die Prudential Regulation Authority
stellen wir auf Anfrage zur Verfligung. The Bank of New York Mellon SA/NV ist eine belgische Aktiengesellschaft (société an-
onyme/naamloze vennootschap) mit Firmennummer 0806.743.159 und gesetzlicher Adresse in 46 Rue Montoyerstraat, B-
1000 Brussel, Belgien, und als systemrelevantes Kreditinstitut von der Europdischen Zentralbank (EZB) zugelassen und re-
guliert und steht unter der prudentiellen Aufsicht der National Bank of Belgium (NBB) sowie unter der Aufsicht der Belgian Fi-
nancial Services and Markets Authority (FSMA) beziglich der Einhaltung der Wohlverhaltensregeln. Sie ist eine Tochterge-
sellschaft der The Bank of New York Mellon und betreibt eine Niederlassung in England mit Anschrift in 160 Queen Victoria
Street, London EC4V 4LA, die in England und Wales unter den Nummern FC029379 und BR014361 eingetragen ist. The
Bank of New York Mellon SA/NV (Niederlassung London) ist von der EZB zugelassen und unterliegt einer eingeschrankten
Regulierung durch die Financial Conduct Authority und die Prudential Regulation Authority. Einzelheiten zum Umfang unserer
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Regulierung durch die Financial Conduct Authority und die Prudential Regulation Authority stellen wir auf Anfrage zur Verfu-
gung. The Bank of New York Mellon SA/NV betreibt eine Niederlassung in Irland mit Anschrift in Riverside 2, Sir John Roger-
son’s Quay, Grand Canal Dock, Dublin 2, D02 KV60, Irland, die als The Bank of New York Mellon SA/NV Niederlassung Du-
blin auftritt, von der EZB zugelassen und von der Zentralbank von Irland bezlglich der Einhaltung der Wohlverhaltensregeln
reguliert wird und im Handelsregister von Irland unter der Nummer 907126 und mit V.A.T.-Nummer IE 9578054E eingetragen
ist. Wird das vorliegende Material im oder durch das Dubai International Financial Centre (DIFC) verbreitet, wird es von The
Bank of New York Mellon Niederlassung DIFC (die ,Niederlassung DIFC") im Auftrag von BNY Mellon (wie oben definiert)
veroffentlicht. The Bank of New York Mellon SA/NV betreibt eine Niederlassung in Frankfurt am Main mit Anschrift Messe-
Turm, Friedrich-Ebert-Anlage 49, 60327 Frankfurt am Main, die als The Bank of New York Mellon SA/NV, Asset Servicing,
Niederlassung Frankfurt am Main auftritt und von der Bundesanstalt fir Finanzdienstleistungsaufsicht (BaFin) zugelassen
und beaufsichtigt und der Bundesbank reguliert wird und im Handelsregister des Amtsgerichts Frankfurt am Main unter der
Firmennummer HRB 87912 eingetragen ist. Das vorliegende Material ist ausschlie3lich an professionelle Kunden und Markt-
kontrahenten gerichtet und kein Dritter darf aufgrund der hierin enthaltenen Informationen handeln. Die Niederlassung DIFC
mit Anschrift in DIFC, The Exchange Building 5 North, Level 6, Room 601, P.O. Box 506723, Dubai, VAE, wird von der DFSA
reguliert. BNY Mellon umfasst Uberdies The Bank of New York Mellon mit zahlreichen Tochtergesellschaften, assoziierten
Unternehmen, Niederlassungen und Vertretungen in der Region Sidost-Asien, Indien und China (APAC), die der Regulie-
rung durch die entsprechenden o&rtlichen Aufsichtsbehdrden in dem jeweiligen Rechtsgebiet unterliegen. Einzelheiten zum
Umfang unserer Regulierung und zu den entsprechenden Aufsichtsbehdrden in der Region APAC stellen wir auf Anfrage zur
Verfugung. Nicht alle Produkte und Dienstleistungen werden in allen Landern angeboten.

Das in diesem Dokument enthaltene Material kann als Werbung betrachtet werden und dient ausschlielich zur allgemeinen
Information und zu Referenzzwecken. Es stellt keine Rechts-, Steuer-, Buchhaltungs-, Anlage-, Finanzberatung oder sonsti-
ge professionelle Beratung zu bestimmten Themen dar und darf nicht in dieser Weise verwendet werden. Die Inhalte sind
moglicherweise nicht vollstandig oder aktuell und BNY Mellon ist nicht fiir die Aktualisierung der in diesem Dokument enthal-
tenen Informationen verantwortlich. Bei Verbreitung im Vereinigten Kénigreich oder den EMEA-Staaten gilt dieses Dokument
als Finanzwerbung. Das vorliegende Dokument und die hierin enthaltenen Aussagen sind weder ein Angebot noch eine Auf-
forderung zur Unterbreitung eines Angebots zum Kauf oder Verkauf von Produkten (einschlief3lich Finanzprodukten) oder
Dienstleistungen oder zur Beteiligung an einer der aufgefuhrten Strategien und dirfen nicht als solche(s) ausgelegt werden.
Dieses Dokument ist nicht zur Verbreitung an oder zur Nutzung durch Personen oder Organisationen in einem Rechtsgebiet
oder einem Land gedacht, in dem eine solche Verbreitung oder Nutzung gegen inlandisches Recht bzw. Aufsichtsrecht ver-
stoRen wirde. In &hnlicher Weise darf dieses Dokument in Rechtsgebieten oder unter Umstanden, in denen diese Angebote
oder Aufforderungen zur Unterbreitung eines Angebots rechtswidrig oder unzulassig waren oder in denen eine Verbreitung
mit neuen oder zusétzlichen Registrierungsanforderungen verbunden ware, nicht als Angebot oder Aufforderung zur Unter-
breitung eines Angebots verbreitet oder genutzt werden. Personen, die in den Besitz dieses Dokuments gelangen, missen
sich selbst Uber die Einschrankungen informieren, denen die Verbreitung dieses Dokuments in ihnrem jeweiligen Rechtsgebiet
unterliegt, und fur deren Einhaltung Sorge tragen. Die in diesem Dokument enthaltenen Informationen sind ausschlieBlich fur
den Gebrauch durch Wholesale-Kunden bestimmt und durfen nicht an Retail-Kunden weitergegeben werden. Markenzei-
chen, Dienstleistungsmarken und Logos sind Eigentum ihrer jeweiligen Eigentimer.

BNY Mellon tUbernimmt keinerlei Haftung fir Handlungen, die in Verbindung mit den in diesem Dokument enthaltenen In-
formationen vorgenommen wurden, oder fur direkte oder indirekte Schaden oder Verluste, die aus der Nutzung dieses Doku-
ments, seiner Inhalte oder von Dienstleistungen entstehen. Jegliche nicht genehmigte Nutzung der in diesem Dokument ent-
haltenen Informationen erfolgt auf eigene Gefahr des Nutzers. Jede Vervielféltigung, Verbreitung, Wiederverdéffentlichung und
Weitertbertragung von in diesem Dokument enthaltenen Informationen ohne die vorige Zustimmung von BNY Mellon ist un-
tersagt.

© 2019 The Bank of New York Mellon Corporation. Alle Rechte vorbehalten
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caceis

INVESTOR SERVICES
CACEIS BANK S.A., GERMANY BRANCH

Adresse
StralRe Lilienthalallee 36
PLZ 80939
Ort (Land) Minchen
Webadresse www.caceis.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt Name Scharfenorth

- Vorname Jirgen
’ !\ Funktion Senior Sales Manager

Telefon 089-54001196

email Juergen.scharfenorth@
Auftritt

caceis.com
Schwerpunkte (Lander) au3erhalb von Deutschland

Belgien, Deutschland, Frankreich, GroRbritannien, Hong Kong, Irland, Italien, Kanada, Luxemburg, Niederlande, Schweiz

Team

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 2008 2005
Anzahl Standorte 2 14
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR)
Anzahl Mitarbeiter 450 3500
Anzahl der Asset Manager,
mit denen zusammengearbeitet wird
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH CACEIS Bank S.A., Germany Branch
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Unternehmen

Die zur Crédit Agricole gehdrende Bankengruppe CACEIS bietet Asset Servicing flr institutionelle Kunden und
Geschaftskunden an. In Vertretungen in ganz Europa, Nordamerika und Asien offeriert CACEIS ein umfangrei-
ches Angebot von Produkten und Leistungen, wie etwa Trade Execution, Clearing, Verwahrstellen- und Custody-
Services, Fondsadministration, Middle-Office Outsourcing, Devisen-Services, Wertpapierleihe, Fonds-Distributi-
ons-Support sowie Emittenten-Services. Mit €2,6 Billionen Assets under Custody und €1,7 Billionen Assets un-
der Administration ist CACEIS ein fiihrender Anbieter fir Asset Servicing in Europa und einer der gréf3ten Provi-
der weltweit. (Zahlen per 31. Dezember 2018)

Services des Verwahrstellen - Angebotes

CACEIS fungiert als voll lizenzierte Verwahrstelle im Rahmen des AIFMD-Regimes und erflllt die regulatori-
schen Anforderungen des AIFMD in vollem Umfang. Selbstverstandlich erfillt CACEIS die lokalen Vorschriften
der Lander, in denen die Bank vertreten ist (u.a. Deutschland, Frankreich, Irland, Italien, Luxemburg, Belgien,
Niederlande, Schweiz und Grol3britannien) und verfligt tGber alle erforderlichen Lizenzen, um unsere Aktivitaten
in diesen Landern durchzufiihren. CACEIS selbst unterliegt allen aufsichtsrechtlichen Vorschriften (CRD4), ins-
besondere Solvency (Basel 3) und den Liquiditéatsgrundsatzen (LCR) und halt diese ein.

Mit einem innovativen Produktangebot, das stets den Marktusancen sowie den regulatorischen Anforderungen
entspricht, ist CACEIS ein fuhrender européischer Anbieter von Leistungen im Bereich Verwahrstelle, Custody
Service und Fondsadministration.

CACEIS ist eine internationale Bankengruppe, die sdmtliche Back-Office-Leistungen in allen Anlageklassen an-
bietet. Die Unternehmensgruppe ist mit einer soliden IT-Infrastruktur ausgestattet und bietet ihren Kunden, dar-
unter institutionelle Anleger, Kapitalverwaltungsgesellschaften, Banken und Broker, effiziente Losungen im Be-
reich Execution, Clearing, Verwahrung, Verwahrstellendienste und Fondsadministration an. Als Spezialist fur das
Insourcing operativer Prozesse schafft die CACEIS Gruppe ein Umfeld, welches Kunden ermdéglicht, sich auf
ihre Kernkompetenzen zu konzentrieren und ihre Ziele besser zu erreichen.

Mit einem umfangreichen Produkt- und Serviceangebot ist CACEIS im europaischen, nordamerikanischen und
asiatischen Markt prasent. CACEIS bietet ihren Kunden aus einer Hand erweiterte Servicelésungen im Bereich
Middle Office Services, sowohl attraktive Value Added Services wie FX-Handel, Cash Management, Collateral
Management, Derivate Execution und Clearing als auch EMIR-Services an.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner - Portfoliomanagement X Overlaymanagement )

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement )

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research -
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - (Services)

Unterzeichner der UN PRI -
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X
ESG-Research - intern | proprietar -
ESG-Research - extern X
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Thema Nachhaltigkeit /| ESG im Haus CACEIS - Erlauterungen

Fur CACEIS ist der soziale, gesellschaftliche und 6kologische Ansatz eine Quelle der Wertschdpfung in einem
sich verandernden Umfeld. Es steht im Einklang mit der CSR-Strategie der Crédit Agricole Group, einem fiihren-
den Anbieter von Klimafinanzierungen. Als Schlisselelement zur Sicherstellung der Einhaltung der Ge-
schaftsethik unterstiitzt CACEIS seine Kunden bei der Antizipation und dem Management ihrer Risiken im Rah-
men von gesetzlichen, regulatorischen und berufsrechtlichen Vorschriften, die ihre verschiedenen Aktivitaten
regein.

Als verantwortungsbewusster Arbeitgeber ist sie ihren Mitarbeitern gegeniiber verpflichtet und verfolgt eine Sozi-
alpolitik, die auf die Unterstitzung strategischer Fragen und Unternehmensumwandlungen ausgerichtet ist.
Durch die Forderung von Vielfalt, Gerechtigkeit und Lebensqualitdt am Arbeitsplatz bekréaftigt CACEIS sein En-
gagement fur die Gesellschaft. Schlielilich sind die Mittel, die fur ihr Handeln eingesetzt werden, umweltfreund-
lich.

Im Januar 2019 bekraftigt CACEIS das eigene Engagement fur die Werte Kundennahe, Verantwortung und Soli-
daritat, welches im Verhaltenskodex der Bank definiert ist.

Im Jahr 2017 verabschiedete die Crédit Agricole-Gruppe eine Ethik-Charta, die ihre Werte Kundennéhe, Verant-
wortung und Solidaritét unterstreicht und ihre Verpflichtungen, Identitdt und Handlungsprinzipien bekraftigt.
CACEIS moéchte das eigene Engagement fiir die Werte Kundennahe, Verantwortung und Solidaritat mit einem
Verhaltenskodex bekraftigen. Dieser Kodex, der in 5 Sprachen vorliegt und online auf der Website von CACEIS
eingesehen werden kann, bildet die Grundlage firr ethisches und professionelles Verhalten, das von allen Mitar-
beitern erwartet wird, unabhangig von ihrer Funktion innerhalb der Gruppe. Es wurde so konstruiert, dass es
dem taglichen Verhalten so nahe wie mdglich kommt.

Es prasentiert und veranschaulicht die Situationen, denen sich jeder stellen kann. Dazu gehdren die Beziehun-
gen zu Kunden und Lieferanten, soziale, dkologische und gesellschaftliche Verantwortung, Verpflichtungen zur
Korruptionsprévention und ganz allgemein die Einstellung zur Einhaltung der geltenden Gesetze zum Schutz
des Images und der Reputation der Gruppe.

Dieser Verhaltenskodex verkorpert die Anforderung an Verantwortung und Qualitét in allen beruflichen Handlun-
gen und den Wunsch, den Kunden der Gruppe und allen Interessengruppen stets den bestmdéglichen Service zu
bieten.
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DEKABANK - DEUTSCHE GIROZENTRALE

Adresse
StralRe
PLZ
Ort (Land)
Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt Name Sturm

Vorname Andrea

Team 7

Funktion Leitung Vertrieb
Investment Services

Telefon 069 / 7147 — 6465

email andrea.sturm@deka.de

Mainzer Landstrasse 16

60325

Frankfurt am Main

www.deka.de, www.deka-institutionell.de

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

In der Kundenbetreuung folgen wir einem individuellen, ganzheitlichen Ansatz. Wir bieten Ihnen - umfassende
Betreuung aus einer Hand. Sie haben einen personlichen, deutschsprachigen Kundenbetreuer, der sich um
alle Ihre Belange kimmert. Er arbeitet eng zusammen mit den Experten der Verwahrstelle.

Wir legen hochsten Wert auf die Serviceorientierung unserer Mitarbeiter. Als Kunde stehen Sie bei uns im Mit-

telpunkt und nicht ein automatisierter Prozess.

Auftritt

Schwerpunkte (Lander) au3erhalb von Deutschland

Luxemburg

Beginn des Marktauftritts (Jahr)
Anzahl Standorte

Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR)
Anzahl Mitarbeiter

Anzahl der Asset Manager,

mit denen zusammengearbeitet wird
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Deutschland
1962
1
150
108

45
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Global
1962
2
208
169
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Zielkundengruppen (semi-)institutionell

Anteil an AUA (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 32,1 15,4
Versicherungen X 15 0,8
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 53 2,5
Unternehmen X 3.4 1,7
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 0,9 0,5
Kirchliche Einrichtungen X 3,5 1,8
Stiftungen X 1,8 1,0
Offentlicher Sektor X 0,5 0,3
sonstige X 51 76
Gesamt 100 100
Unternehmen

Die DekaBank ist das Wertpapierhaus der Sparkassen-Finanzgruppe und eine der fihrenden Verwahrstellen
Deutschlands als zentraler Ansprechpartner fir institutionelle Investoren, Banken, Versicherungen, Pensions-
fonds, Asset Manager und Kapitalverwaltungsgesellschaften.

Die feste Verankerung im grof3ten europaischen Finanzverbund bildet das solide Fundament der DekaBank. Un-
ser Ziel ist es, optimal auf die individuellen Bedirfnisse der Kunden einzugehen — mit hoch spezialisierten
Teams, in denen wir unsere Kréafte und unser Fachwissen flr unterschiedliche Investorengruppen konzentrieren.
Wir bieten ein breites Spektrum an Leistungen, die den Investmentprozess unterstitzen. Im Verwahrstellenge-
schaft verfigen wir Uber einen langjahrigen Erfahrungsschatz. Seit 1962 verwahrt die DekaBank nationale und
internationale Assets im Wertpapierbereich sowohl fur Publikums- als auch flr Spezialfonds. Zuverlassigkeit und
Servicequalitat stehen fur uns stets an erster Stelle.

Wir bieten hohe Soliditat durch gute Eigenkapitalausstattung. Die DekaBank erhélt regelmaRig sehr gute Bewer-
tungen von den international fiihrenden Ratingagenturen - Die ausgezeichnete Reputation der DekaBank sowie
der Deka-Gruppe wird getragen durch ein konsequentes Compliance-System, ein effizientes Risikocontrolling
und hohen Ethikstandards - Die Ausrichtung auf Nachhaltigkeit ist tief in der Geschéftsstrategie der Deka-Grup-
pe verankert.

Services des Verwahrstellen - Angebotes

Die DekaBank Verwahrstelle Gbernimmt fir Sie samtliche verwahrstellenspezifischen Dienstleistungen fiur die
anvertrauten Sondervermdgen und kimmert sich um die Abwicklung aller globalen Transaktionen.

Wir gewahrleisten eine:

- sichere Verwahrung lhrer Vermdgensgegenstande mittels eines eigenen, gepruften internationalen Lagerstel-
lennetzwerks

- eigene Wertpapier- und Derivateabwicklung ohne Outsourcing an Dritte

- unabhangige Anlagegrenzpriifung durch eigene Verwahrstellensysteme

- automatisierte Bearbeitung der Quellensteuerriickerstattung

- herausragende Expertise in den Assetklassen Wertpapiere, Immobilien, Private Equity und Alternative Invest-
ments.

Des Weiteren bietet die DekaBank durch ihren Leihe-Handel die Mdglichkeit, Zusatzertrége in Form von be-
sicherter und unbesicherter Leihe fur den Kunden zu generieren.
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement )

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) X
Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) - ETFs X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - (Services)

Unterzeichner der UN PRI
Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen

ESG-Research - intern | proprietar

X X X X

ESG-Research - extern

Thema Nachhaltigkeit / ESG im Haus — DEKABANK - DEUTSCHE GIROZENTRALE

Spatestens mit der Entscheidung aus dem Jahr 2015, entsprechende Ziele und MaRnahmen in der Geschéftss-
trategie zu verankern, ist die Nachhaltigkeit zu einem festen Bestandteil der geschaftspolitischen Ausrichtung
der Deka-Gruppe geworden. Damit einher geht der Anspruch, Nachhaltigkeitsaspekte in allen relevanten Hand-
lungsfeldern zu verankern. Neben dem Personalmanagement, dem Bankbetrieb und dem gesellschaftlichen En-
gagement ist dies insbesondere die Entwicklung von Produkten und Dienstleistungen, die den nachhaltigkeitsbe -
zogenen Anforderungen unserer Kunden gentigen. Das Geschaftsmodell der Deka-Gruppe bietet hierfir zahlrei-
che Ansatzpunkte.

Umweltbelange

Umweltbelange sind fur die Deka in verschiedenen Zusammenhéangen relevant. Dazu z&ahlt zum einen die Be-
ricksichtigung von o6kologischen Kriterien bei Finanzierungen. Hier kann die Nicht-Einhaltung von Umwelt-
standards beispielsweise bei groRen Infrastrukturprojekten sowohl zu Verzdgerungen bei der Fertigstellung der
Projekte und damit ggf. zu Verzégerungen oder gar Ausfallen bei der Bedienung der Finanzierungen als auch zu
Reputationsschaden fuhren. Durch die Beachtung internationaler Standards, z. B. der Equator Principles (EP),
kénnen solche Risiken minimiert werden..

Arbeitnehmerbelange

Die Mitarbeiter bilden das Fundament der wirtschaftlichen Téatigkeit der Deka. Dabei kommt es — auch vor dem
Hintergrund des demografischen Wandels — vor allem darauf an, Mitarbeiter in der fur die Erbringung der Leis-
tungen erforderlichen Zahl und Qualifizierung an das Unternehmen zu binden. Aus Sicht der Arbeitnehmer ist es
gleichzeitig wesentlich, durch entsprechende MalRhahmen ihre fachliche und gesundheitliche Beschéftigungsfa-
higkeit (,Employability*) sicherzustellen. Arbeithnehmerbelange betreffen neben den eigenen Mitarbeitern auch
die Arbeitsbedingungen in vor- und nachgelagerten Stufen der Wertschépfungskette.

Sozialbelange

Die Forderung der Entwicklung auf kommunaler und regionaler Ebene und die Unterstiitzung der Kommunen bei
der Erfullung ihrer Aufgaben im wirtschaftlichen, regionalpolitischen, sozialen und kulturellen Bereich ist im Spar-
kassengesetz verankert und damit auch Richtschnur fiir das Handeln der Deka.

Achtung der Menschenrechte

Die Achtung der Menschenrechte ist im Bankensektor vor allem im Zusammenhang mit Finanzierungen von In-
frastrukturprojekten von Bedeutung. Dabei geht es haufig auch um den Umgang mit lokalen Gemeinschaften
bzw. indigenen Vélkern, sodass die Achtung der Menschenrechte hier eng mit dem Aspekt ,Sozialbelange* ver-
knupft ist. Durch die Berticksichtigung der EP (Equator Principles) bei entsprechenden Finanzierungen stellt die
Deka sicher, dass Menschenrechtsaspekte bei den Finanzierungen beriicksichtigt werden.

Bekampfung von Korruption und Bestechung

Die Einhaltung gesetzlicher und aufsichtsrechtlicher Anforderungen im Hinblick auf die Bekdmpfung von Korrup-
tion und Bestechung gehdrt zu den Grundanforderungen an eine verantwortungsvolle Unternehmensfiihrung.
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HAUCK & AUFHAUSER PRIVATBANKIERS AG

Adresse
StralRe
PLZ
Ort (Land)
Webadresse

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1

9

‘

Name Schlick

Vorname Anja

Funktion Leiterin Financial Assets
Deutschland

Telefon 089 /2393 2165
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Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

Durch unser seit vielen Jahren bewahrtes dreistufiges Betreuungskonzept kénnen wir eine schnelle und direkte
Kundenbetreuung mit hoher Individualitéat und klarer Rollenverteilung anbieten. Dieses Betreuungskonzept hat
sich fur eine intensive Kundenbetreuung bewahrt und fiihrt auch im Falle nicht vorhersehbarer Themenstellun-
gen zu kurzen Reaktionszeiten und flexiblen Lésungen.

Darstellung des 3-stufigen Betreuungskonzeptes:

Ansprechpartner fir das tagliche
operative Geschaft

Der Kunde benennt eine Kollegin/

einen Kellegen, als Ansprechpartner

fur den Relationship Manager.

Geschaftsfuhrer/in des Kunden
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Hauck & Aufhauser

H&A benennt eine Mitarbeiterin /

-

Geschaft betreut.

einen Mitarbeiter , die / der den
Kunden im taglichen operativen

Ein Relationship Manager kiimmert

iy

iy
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sich um die gesamte Kundenbezieh-
ung und ist Ansprachpartner fiir alle
Belange rund um das Mandat.

Auf Geschaftsleiterebene ist unser
Vorstand ansprechbar.

Hauck & Aufhauser Privatbankiers AG
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Zusammenspiel zwischen Relationship Management und Client Service

Relationship Management (RSM): Client Service (CS):
Beratung und strategische Begleitung Operative Kundenberatung fir Fragen des Tages-
geschafts
* Ansprechpartner fur strategische Anlie- * Tandembetreuung der Kunden gemein-
gen und Koordination von Kundenanfra- sam mit RSM
gen (Sparringpartner)
*  First Point of Contact sowie erste Eskala- * Spezialistenteam fir das Tagesgeschaft
tionsstufe
* Einbindung und Koordination von Pro- * Hohe Qualitatsstandards durch professio-
duktspezialisten nelle Betreuung

»  Eruierung neuer Trends und Chancen
(Ohr am Markt)

* Begleitung bei Auflage von Private-Label-
Fonds

Das Relationship Management besteht in Deutschland aus zwei Teams (Frankfurt und Minchen). Insgesamt
umfasst es 9 RSM. Das Client Service Team ist in Frankfurt stationiert und besteht ebenfalls aus 8 Mitarbeitern.
Alle Relationship Manager verfiigen Uber eine bankfachliche Ausbildung und zuséatzlich tber ein betriebswirt-
schaftliches Studium. Teilweise liegen auch Zusatzqualifikationen wie bspw. CIIA (Certified International Invest-
ment Analyst®) oder CFP (Certified Financial Planner®) vor. Die Mitarbeiter des Client Service Teams verfligen
alle Gber eine bankfachliche Ausbildung.

Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Der Schwerpunk unseres Verwahrstellengeschéfts liegt in Deutschland und Luxemburg.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1969 1988
Anzahl Standorte 5 8
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 51 102
Anzahl Mitarbeiter (Konzern) 443 792
Ar_12ahl der Asset Manager, _ _ ca. 130 5950
mit denen zusammengearbeitet wird
Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Hauck & Aufhduser Privatbankiers AG
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Unternehmen

Das Bankhaus Hauck & Aufhduser kann als erfolgreiche, engagierte und innovative Privatbank auf eine mehr als
220jahrige Geschichte zurtickblicken.

An unseren Standorten Frankfurt am Main, Minchen, Hamburg, Disseldorf, Kéin und Luxemburg bieten wir lh-
nen folgende Leistungen:

» ganzheitliche Beratung und Verwaltung von Vermdgen privater und unternehmerischer Anleger

* Asset Management fur institutionelle Investoren

* Fondsauflage und -administration

» Zusammenarbeit mit unabhangigen Vermogensverwaltern und Institutionellen Investoren auf der Ver-
wabhrstellenseite

* Research-, Sales- und Handelsaktivitaten mit einer Spezialisierung auf Small- und Mid-Cap-Unterneh-
men im deutschsprachigen Raum

» individueller Service bei Borseneinfiihrungen und Kapitalerh6hung

Im Jahr 2016 haben wir ein neues Kapitel in unserer Unternehmensgeschichte aufgeschlagen. Unser neuer Ei-
gentiimer Fosun International Ltd. ermdglicht uns den Zugang zu neuen Geschéftsfeldern und Méarkten und
starkt als langfristig orientierter Partner und Investor die Wachstumsperspektiven unseres Hauses nachhaltig.
Hauck & Aufhduser ist Premiumanbieter unter den Verwahrstellen. Alle Prozesse sind durch die langjahrige Er-
fahrung unserer Organisation und unserer Mitarbeiter in diesem Segment aufeinander abgestimmt.

Durch unsere profunde Erfahrung auf dem Markt der Private-Label- und Spezialfonds und unseren hohen Markt-
anteil haben unsere Kunden die Gewissheit, dass wir auch in Zukunft fir sie da sein werden.

Mittlerweile fuhrt Hauck & Aufhduser mit mehr als 18 Mrd. EUR alleine in der deutschen Verwahrstelle das Feld
der mittelgrof3en Verwahrstellen fur Wertpapierfonds an. Hauck & Aufhduser befindet sich gemal BVI Verwahr-
stellenstatistik gemessen an Assets under Custody im obersten Drittel aller Verwahrstellen in Deutschland.

Services des Verwahrstellen - Angebotes

Unser Service erstreckt sich von der individuellen Beratung und Konzeption der Produktidee tber die Marktein-
fuhrung bis zur vollstandigen Administration. Der Kunde erhalt samtliche Dienstleistungen aus einer Hand: Bera-
tung und Betreuung, Fondskonzeption und Legal Services, Fondsmanagement und Adviserdesk, Register- und
Transferstelle, Risikomanagement, Administration und Fondsbuchhaltung, AIFM.

Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X
2?@322?22::;% Kundenbetreuung X Risikomanagement X
ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) -
Asset Allocation Beratung X Kapitalmarkt - Research X
LDI (Liability Driven Investment) ETFs X

Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Hauck & Aufhduser Privatbankiers AG
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SOCIETE GENERALE

Securities Services

SOCIETE GENERALE SECURITIES SERVICES

Adresse
StraRe Neue Mainzer StralRe 46-50
PLZ D-60311
Ort (Land) Frankfurt am Main
Webadresse www.securities-services.societegenerale.com

Kundenbetreuung / Kontakte

Kontakt 1 Name Naegele Kontakt 2 Name Behrens
Vorname Alexandre Vorname Katrin
Funktion Head of Securities Funktion Director Sales and
Banking Operations Relationship
Telefon  +49 69 7174 469 Management
. Telefon +49 69 7174 546
? email alexandre.naegele@
' sgss.socgen.com email katrin.behrens@
Team 50 $gss.socgen.com
Team 11

Philosophie der Kundenbetreuung / Angaben zur Kundenbetreuung

In unserem Kundenbetreuungskonzept wird jedem Kunden ein Geschéftsfiihrer sowie ein Relationship Mana-
ger zugeordnet. Aufgaben des Geschéftsfilhrers sind die strategische Weiterentwicklung der Kundenbeziehung
und die Durchfuihrung von Vertragsvereinbarungen.

Der Relationship-Manager ermittelt mit unseren Kunden fortlaufend deren Anforderungen, tauscht sich mit ih-
nen hinsichtlich der zukunftigen Produktentwicklung aus und fuhrt mit ihnen Sitzungen in Bezug auf den Um-
fang und die Qualitat unserer Dienstleistungen durch.

Darliber hinaus verfligt jeder Kunde auch Uber einen operativen Kundenbetreuer (Key-Account-Manager) fur
Fragen und Anliegen, die das operative Tagesgeschaft betreffen. Dieser Ubernimmt die Verantwortung bereits
wahrend der Auflagephase eines Mandats und wird lhnen selbstverstandlich personlich vorgestellt. Der Kun-
denbetreuer bildet die Schnittstelle zwischen dem Kunden und unseren internen Fachabteilungen.

Zusatzlich steht unseren Kunden fiur spezifische Themen — wie z.B. Reporting, Quellen- oder sonstige Fonds-
steuern — in jeder Fachabteilung ein Ansprechpartner zur Verfligung.

Unser Ziel ist es, Kundenanfragen zeitnah zu beantworten. Sollte eine direkte Beantwortung nicht mdglich sein,
erhalt der Kunde eine verbindliche Antwort innerhalb von 24 Stunden. Sadmtliche Anfragen werden in der Soft-
ware TOPDESK dokumentiert. Durch die TOPDESK-Erfassung wird fur jede Anfrage ein Ticket ertffnet. Auf
diesem Ticket wird der Bearbeitungsstatus der Anfrage seitens der SGSS GmbH laufend dokumentiert. Die
Ticketnummer wird auch dem Kunden zugeschickt, sodass er bei Nachfragen auf die Ticketnummer Referenz
nehmen kann. So verfolgen wir kontinuierlich die Umsetzung von Anfragen und Aufgaben. Damit gewéhrleisten
wir unseren Kunden nachhaltig héchste Qualitat.

Mit allen Kunden fiihren wir halbjahrlich ein Service-Review-Meeting durch. Hier nehmen wir gemeinsam einen
Ruckblick auf die von uns erbrachten Dienstleistungen vor, geben einen Ausblick beziglich zukinftiger Ser-
vices und nehmen anstehende Anforderungen unserer Kunden auf. Dies kann gerne auch unter Teilnahme der
Verwabhrstelle erfolgen.

Unser Betreuungskonzept ist erprobt und wird von unseren Kunden sehr positiv bewertet und als einzigartig

wahrgenommen.

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Société Générale Securities Services
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Auftritt
Schwerpunkte (Lander) auBerhalb von Deutschland

Societe Generale Securities Services ist weltweit in 28 Lokationen vertreten. In Europa z&hlen insbesondere
Italien, Frankreich, Luxemburg, Irland, die Niederlande, Belgien, Dénemark und die skandinavischen Staaten
zu primaren Mérkten der SGSS.

Deutschland Global
Beginn des Marktauftritts (Jahr) 1998 1864
Anzahl Standorte 1 28
Gesamt Volumen (AUA; Mrd. EUR) 32,6 4084
Anzahl Mitarbeiter 50 4000
Anzahl der Asset Manager, 100 B

mit denen zusammengearbeitet wird

Zielkundengruppen (semi-)institutionell
Anteil an AUA (in %)

Deutschland Global

Kreditinstitute X 40 -
Versicherungen X 20 -
Altersvorsorgeeinrichtungen (Pensionskassen, ZVK etc.) X 3 -
Unternehmen X 2 -
SGB IV (Krankenkassen, Berufsgenossenschaften etc.) X 0 -
Kirchliche Einrichtungen X 2 -
Sonstige X 33 -
Unternehmen

Die Societe Generale Securities Services (SGSS) zéhlt in Deutschland zu den fuhrenden Full-Service-Anbietern
im Bereich Wertpapierdienstleistungen. Ob Verwahrstelle, Fondsadministration, Analytics oder Zusatzdienstleis-
tungen — bei uns erhalten die Kunden alles aus einer Hand und profitieren dabei von mal3geschneiderten Losun -
gen fir ihre individuellen Anforderungen.

Die Custody- und Verwahrstellendienstleistungen der Societe Generale Securities Services (SGSS) werden fir
unsere deutschen Kunden durch die Société Générale S.A. Zweigniederlassung Frankfurt am Main erbracht. Als
deutsche Niederlassung der Société Générale sind wir seit dem Jahr 1991 als Verwahrstelle und Global Custodi-
an in Deutschland tatig.

Als paneuropdischer Marktteilnehmer verfolgen wir ein klares Wachstumsziel, indem SGSS als einer der Top-3-
Player in Europa seine Starke weiter ausbauen und diese Kapazitaten verstérkt auf dem deutschen Markt aus-
rollen wird. Bereits heute ist SGSS weitreichend in Europa positioniert und bietet ein differenziertes Dienstleis-
tungsspektrum. In Deutschland wird eine klare Wachstumsstrategie verfolgt. Durch eine erhéhte Produktivitat so-
wie durch signifikante Verbesserungen der IT-Infrastruktur sind wir in der Lage, den Kunden fortlaufend Innova-
tionen anzubieten, Kundenanforderungen ziigig umzusetzen und internationale Lésungen den deutschen Ver-
wahrstellenkunden vollumfénglich zur Verfigung zu stellen. Unsere Gruppe verfolgt die Entwicklung im deut-
schen Verwahrstellenmarkt sehr genau und moéchte an der erwarteten Marktkonsolidierung u. a. aufgrund der
hohen regulatorischen Anforderungen partizipieren. SGSS treibt diese Marktentwicklung aktiv voran und ist of-
fen, weitere Marktanteile zu erwerben.

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Société Générale Securities Services
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Services des Verwahrstellen - Angebotes

Die Societe Generale Securities Services (SGSS) zahlt in Deutschland zu den fihrenden Full-Service-Anbietern
im Bereich Wertpapierdienstleistungen. Ob Verwahrstelle, Fondsadministration, Analytics oder Zusatzdienstleis-
tungen — bei uns erhalten die Kunden alles aus einer Hand, und dabei profitieren sie von maf3geschneiderten
Lésungen fir ihre individuellen Anforderungen. Wir bieten die Flexibilitat eines inlandischen Spezialisten in Ver-
bindung mit der Starke eines fihrenden globalen Finanzinstituts. Der hohe Ausbildungsstandard, die lange Be-
triebszugehdrigkeit und Erfahrung vieler Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter sorgen fur hohe Kontinuitat, groRe Zu-
verlassigkeit und ausgepragte Kompetenz. SGSS als zweitgroRter européischer Custodian erméglicht einen
starken Vermdgensschutz und robuste Kontrollprozesse fir unsere Kunden.

Unser Dienstleistungsangebot

Verwahrstellendienstleistungen
Die Verwahrstellendienstleistungen der Societe Generale Securities Services (SGSS) werden fur unsere deut-

schen Kunden durch die Société Générale S.A., Zweigniederlassung Frankfurt am Main, erbracht. Fir die Aus-
Ubung der Verwahrstellenfunktion kommt das System von SimCorp Dimension (SCD) zum Einsatz. Verwahrfahi-
ge Finanzinstrumente werden auf entsprechenden Sperrdepots bzw. Sperrkonten verwahrt und verwaltet. Fir
alle weiteren Finanzinstrumente pruft die Verwahrstelle das Eigentum, Gberwacht diese und fiihrt sie im Fonds-
buchhaltungssystem. Die Verwahrstelle Gibermittelt alle notwendigen Informationen und Unterlagen an die KVG,
die zur Ausiibung der Aktionars- und Glaubigerrechte erforderlich sind.

» Kalkulation / Kontrolle des NAV « Depot- und Kontofiihrung « Uberwachung von vertraglichen und rechtlichen
Anlagegrenzen « Prufung von Gebuhren « Kostenkontrolle « Treasury-Transfers « Abstimmung der Bestande mit
den Kapitalverwaltungsgesellschaften

Custody-Dienstleistungen
Unser europaweites Custody-System dient zur Integration, Weiterleitung und Abwicklung von Kundeninstruktio -

nen mit einer konsolidierten Berichterstattung tUber das gesamte verwahrte nationale und internationale Vermo-
gen.

* Globales und lokales Custody ¢ Administration und Verwahrung von Wertpapieren (Zins- und Dividendenzah-
lung, Stimmrechtsausiibung und Hauptversammlungen) « Abwicklung von Handelsgeschéften « Kapitalmal3nah-
men ¢ Cash-Management ¢ Steuervorabbefreiung und -riickforderungen « Wertpapierleihe ¢ Individualreporting
SGSS GALLERY ¢ Handelsplattform fiur OGAW- und Hedgefonds

Fund-Distribution-Services

Im Rahmen des grenziberschreitenden Vertriebs bieten wir IThnen Gber unsere Niederlassungen und Tochter-
unternehmen in 15 Landern eine Reihe von Services rund um die Distribution lhrer Fonds im Ausland. Unsere
Servicemdoglichkeiten decken sowohl die landerspezifischen Anforderungen als auch lhre individuellen Bedirf-
nisse ab.

« Informationsstelle * Vertriebsunterstitzung

Issuer-Services

Wir sind eines der fihrenden Issuer-Services-Unternehmen in Europa und bieten umfangreiche Dienstleistungen
in allen Hauptmarkten fir lokale und internationale Emittenten. Basierend auf einer langjahrigen globalen Markt-
expertise hat die Societe Generale Securities Services innovative Bankldsungen fur Finanzinstitute, Firmenkun-
den und Einrichtungen des o6ffentlichen Sektors weltweit geschaffen. In Deutschland bieten wir die folgenden
Dienstleistungen an:

« Issuing-Agent-Services — Verwaltung der Wertpapiere beim lokalen Zentralverwahrer  Listing-Agent-Services —
Antrag auf Borsenzulassungen im Binnenmarkt ¢« Paying-Agent-Services ¢ Registrar Services — Verwaltung des
Registers der Anleiheglaubiger

Unsere zusatzlichen Value-Added-Services
Unsere Value-Added-Services komplettieren unser Leistungsangebot.

» Losungen fur das Sicherheitenmanagement « Wertpapierleihe ¢ Liquidity-Management und Devisenhandel
(FX): Direkt-und Auto-FX « Global Fundtrading ¢ Post-trade-Clearing von bdrsengehandelten und OTC-Derivaten
 Online-Reporting * Reconciliation

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Société Générale Securities Services
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Weitere Services

Deutschsprachige

Ansprechpartner — Portfoliomanagement X Overlaymanagement X

Deutschsprachige i

Ansprechpartner — Kundenbetreuung X Risikomanagement X

ALM (Asset Liability Management) - TM (Transition Management) X

Asset Allocation Beratung - Kapitalmarkt - Research -

LDI (Liability Driven Investment) - ETFs -
Nachhaltigkeit | ESG - Aspekte X

Nachhaltigkeit | ESG - (Services)

Unterzeichner der UN PRI X

Mitglied in Nachhaltigkeitsorganisationen/-vereinigungen X

ESG-Research - intern | proprietar X

ESG-Research - extern X

Thema Nachhaltigkeit / ESG im Haus SOCIETE GENERALE SECURITIES SERVICES —
Erlauterungen

Die Société Générale begann im Jahr 2000, 6kologische und soziale Belange bei ihren Aktivitaten zu berlick -
sichtigen, und ihr Engagement fur eine grinere und integrativere Wirtschaft ist seitdem kontinuierlich
gewachsen.

Insbesondere der Energiewandel und dessen Finanzierung stehen dabei im Zentrum der Veranderungen hin zu
einer nachhaltigen Entwicklung, die wir bei Société Générale vorantreiben wollen.

Die Société Générale Gruppe versteht sich als Pionier im Bereich Nachhaltigkeit / ESG. So hat sie sich den Prin-
zipien des Positive-Impact-Funding des UNEP verschrieben und mit der Auflage des weltweit ersten Green
Bonds im Jahr 2015 einen Aufwartstrend in dem Sektor gestartet.

Um dem Anspruch eines Konzerns, der sich der Nachhaltigkeit verpflichtet, gerecht zu werden, weitet die Grup-
pe ihre Anstrengungen naturlich auf alle Geschéftsbereiche aus, so auch auf die Securities Services.

Die SGSS ist seit dem Jahr 2013 im Bereich nachhaltiges Investieren / ESG aktiv: Im Bereich Investment-Con -
trolling finden die Ausschlusslisten des ,|ISS-oekom Screening” bereits seit damals Anwendung.

Im Jahr 2016 hat die SGSS die Auswertung nach ESG-Kriterien im Reportingbereich Gber den externen Daten-
lieferanten MSCI eingeflhrt.

Um ein besseres Geflhl fir den Output der ESG-Fondsanalyse zu bekommen, wird die SGSS ihr System er-
weitern, um eine Komposition aus mehreren zusammengestellten Indizes als Vergleichsbenchmark anzubieten,
die je nach Kundenwunsch aus Indizes mit direktem ESG-Bezug besteht oder auch z. B. die Performancebench-
mark sein kann.

Damit die SGSS in dem fir den Vermdgensverwalter wichtigen Bereich Risikomanagement unterstiitzen kann,
sind die hier relevanten Gesichtspunkte in den Fokus geriickt: Ein effizientes Aufzeigen von Korrelationen aus
aktuellen Fondsbestanden mit Risiko- / Stressszenarien anhand von ESG-Kriterien ist Uber die Kooperationen
der SGSS mit ESG-Datenprovidern mdglich. Dabei werden Fondsbestande durch Spezialisten anhand bestimm-
ter Szenarien analysiert und zurtickgespielt.

Fur Asset-Manager im Besonderen bietet die SGSS zielgruppenspezifischen Support im Investmentprozess:
Durch Kooperationen mit ESG-Datenprovidern sollen ESG-Informationen im ,Pre-trade“-Prozess, im Rahmen
des SGSS Produkts ,,CrossWise", angeboten werden, damit Asset-Manager neben Vorgaben wie einem ,Credit-
Rating“ auch direkt die Mdglichkeit haben, im SGSS Front-Office-System die ESG-Kriterien zu bericksichtigen.

Dabei sollen ESG-Informationen der ESG-Datenprovider beriicksichtigt werden, die der Asset-Manager als
Quelle wahlt.

Im Rahmen der laufenden Weiterentwicklungen werden SGSS-Kunden zusatzlich zu dem bereits entwickelten
ESG-Berichtswesen auch die Méglichkeit haben, anhand eines ,Post-trade“-Reportings zur Umsetzung der aktu-
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ellen ESG-Vorgaben im Fonds auf einen Blick die fiir sie wichtigsten ESG-Kriterien zu sehen.

Dies wird mithilfe von ,ESG-Filtern“ auf ihr Portfolio individuell ermdglicht werden. Dadurch lassen sich z. B. mit
Asset-Managern vereinbarte KPIs sehr schnell und leicht Gberwachen.

Fur die Zukunft sehen wir im Angebot auch Losungen im Bereich ,Engagement” und ,Stimmrechte”, in Zu-
sammenarbeit mit einem Partner, um unseren Kunden vertiefte und langjéhrige Expertise in diesem Bereich zu-
kommen zu lassen. Wir sehen grof3es Potenzial in der Kollaboration mit Partnern, was sich in unserer tubergrei -
fenden Strategie einer ,offenen Plattform” (SGSS-as-a-platform) und der Anbindung von Services Uber unsere
SG Markets Plattform mittels APIs widerspiegelt.

Copyright © 2018/19 TELOS GmbH Société Générale Securities Services
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Disclaimer

Diese Informationen richten sich ausschlie3lich an professionelle Anleger und Finanzberater und nicht
an Privatkunden. Sie sind nicht zur Weitergabe an Dritte bestimmt.

Alle Rechte vorbehalten. Dieses Jahrbuch beruht auf Fakten und Informationen, deren
Quellen wir fur zuverlassig halten, ohne jedoch deren Richtigkeit und/oder Vollstandigkeit
garantieren zu konnen. TELOS GmbH Ubernimmt keine Haftung fur Verluste oder
Schaden aufgrund von fehlerhaften Angaben. Weder
die dargestellten Kennzahlen noch die bisherige Wertentwicklung ermdglichen eine
Prognose fiir die Zukunft. Die in diesem Jahrbuch dargestellten Auswertungen stellen
kein Angebot und keine Empfehlung oder Aufforderung zum Kauf dar.
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AKTIEN

EUROPA AKTIEN

MATTHIAS BORN NEBENWERTE
AKTIEN PETER KRAUS
DEUTSCHLAND

HENNING GEBHARDT

Die Berenberg Aktienkompetenz.

Nutzen Sie das Know-how unserer vielfach ausgezeichneten Portfoliomanager Henning Gebhardt,
Matthias Born und Peter Kraus sowie die ausgewiesene™ Leistungsfiahigkeit Deutschlands dltester

Privatbank — ob fiir eine umfassende Vermogensverwaltung oder fiir unsere innovativen Fondslosungen.

www.berenberg.de/aktienkompetenz

*Platz 1im Report »Die Elite der Vermdgensverwalter 2010-2018« (Handelsblatt).

PRIVATBANKIERS SEIT 1590

WEALTH MANAGEMENT - ASSET MANAGEMENT - INVESTMENT BANKING - CORPORATE BANKING
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